N©° 9 Enero de2018

«Nunca he sido pobre, solo he estado sin dinero. Ser pobre es un estado mental y no tener dinero es una condicion temporal». Mike Todd (productor de cine y teatral)

Carlos Giménez

El concejal de Empleo y Desarrollo Local nos ha expli-
cado, entre otras cosas, las novedades sobre el servi-
cio 010, un sistema de contacto con los ciudadanos
para conseguir una ciudad mejor. Pags. 30y 31

Alimentacion saludable
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Cuando acaben estas fechas navidenas, en las que
se suelen cometer excesos, vendra probablemente el
propoésito de perder peso. Pags. 12y 13

Cercano a los 100 anos

El primer gran mercado alicantino se inaugur6 en 1841, pero fue en 1922 cuando abri6 las puertas el edificio actual.
Ahora, cuando se va acercando a su primer siglo de vida, el Alcalde ha anunciado que se va a efectuar una gran apuesta
para darle una imagen totalmente renovada. Pags. 2y 3

Callejon de cubalitro La aficion del Hércules C.F.

Este es uno de los muchos nombres con los que vecinos del  Acaba la primera parte de la competicion liguera y los aficio-
Casco Antiguo han rebautizado sus calles para denunciar nados no se encuentran satisfechos ni con el juego, ni con
los problemas que sufren los fines de semana. Pag. 5 la posicion que ocupa el equipo en la tabla. Pag. 29
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El Mercado Central de Alicante, entre la
historia y el futuro

El Ayuntamiento ha anunciado una serie de importantes reformas para un edificio que se va acercando a

los 100 afos

Davip Rusio

Alicante siempre ha sido una
ciudad de mercados. Su ubica-
cion junto al mary el buen tiempo
favorecen la llegada de produc-
tos, asi como la compra-venta en
la calle.

Ya desde siglos atras se tie-
ne constancia de la existencia de
varios mercadillos callejeros en
la ciudad, cuya ubicacién y pe-
riodicidad no siempre eran fijas.
Por esto, entrado el siglo XIX se
hacia patente la necesidad de
construir un edificio especifico
para albergar un gran mercado
central.

Primer mercado

Dado que el pescado entra-
ba por el puerto, el primer gran
mercado alicantino fue situado
junto a la Explanada (donde hoy
se levanta la ilustre Casa Carbo-
nell). Corria el ano 1841 cuando
fue inaugurado, un proyecto del
arquitecto alicantino Emilio Jover.

Pasaron los anos, y el edificio
comenzd a mostrar sintomas de
vejez. Asi mismo, la ciudad no
cesaba de crecer y este empla-
zamiento se acabd quedando pe-
queno. Su estado ruinoso llego a
un punto que en 1912 el Ayunta-
miento ordend su cierre.

Los puestos de venta retorna-
ron a la calle, 70 afios después.
El alcalde Federico Soto (el del
Paseo de Soto) decidio ubicar-
los en la Rambla. Dicen que los
puso en un lugar tan céntrico a
propdsito para que molestasen
lo maximo posible, obligando al
resto de concejales a que se de-
cidieran de una vez por construir
un nuevo edificio.

Edificio actual

Después de aios de debates
y peleas politicas por este tema,
al fin el Ayuntamiento encarg6 la
realizacion de un nuevo edificio
al arquitecto Juan Vidal. Se trata
del mismo hombre que levanto
algunas de las construcciones
mas simbdlicas de la ciudad en
el siglo XX, como la Diputacion,
la Casa Carbonell, el Hospital
Provincial (donde hoy se ubica el
MARQ) o el Instituto Jorge Juan.

En noviembre de 1922 se in-
auguraba por fin el actual Merca-
do Central, ubicado en la Avenida
de Alfonso X el sabio.

Desde entonces solo ha de-
tenido su actividad en dos oca-
siones. La primera fue en 1938,
a raiz del tristemente famoso
bombardeo del 25 de mayo que
sufrio Alicante en plena Guerra
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Antonio y Francisco Ivorra, propietarios de la histérica charcuteria | David Rubio

Civil y acabé con la vida de mas
de 300 personas.

Muchos afos después, en
1988 se cerro el edificio provisio-
nalmente para llevar a cabo una
gran reforma. Durante los cuatro
anos que duraron las obras, los
puestos comerciales se traslada-
ron a la Lonja del Puerto.

Los Ivorra

En definitiva, un lugar plaga-
do de historia. Por aqui han pa-
sado varias generaciones de pes-
caderos, carniceros, charcuteros,
verduleros, fruteros, floristas, etc.

Hablamos con Antonio Ivorra,
uno de los mas histéricos del lu-
gar. “Mis abuelos Antonio y Ma-
ria eran de La Nucia y vinieron a
Alicante a principios del siglo XX
para trabajar de caseros en la
finca de un terrateniente de la
Albufereta”.

Los senores lvorra ahorraron
lo suficiente para abrir un puesto
de salazones en el antiguo mer-
cado de la Explanada. Cuando

El primer mercado
seabrid en la
Explanada, donde
hoy esta la Casa
Carbonell

éste cerrd vieron interrumpida su
actividad comercial, por lo que
compraron una casa de tres pi-
sos en el centro y vivieron de su
alquiler.

Con la inauguracion del ac-
tual edificio, la familia Ivorra vol-
vi6 al negocio. A lo largo de estos
95 anos su puesto ha cambiado
varias veces de ubicacién, y ya ha
pasado por las manos de cuatro
generaciones.

“Mis abuelos junto a mi
tia-abuela Rosa empezaron ven-
diendo en la parte colindante a la
calle Calderén. Luego compraron
un nuevo puesto donde estan
hoy los ascensores, que ya lo ex-
ploté sobre todo mi padre Juany
mi tio Vicente”.

De salazones a
embutidos

Actualmente estan en la se-
gunda planta, cerca de la entra-

El actual edificio se
inauguro en 1922.
Durante la Guerra
Civil sufrio un
terrible bombardeo
que se llevo mas de
300 vidas

da desde la plaza 25 de mayo.
Antonio Ivorra lleva el negocio
junto con su hijo Francisco. “A
principios de siglo apenas ven-
diamos solamente salazones.
Con el paso de los anos, los nue-
vos lvorra pudimos ir abriéndolo
a la charcuteria. Hoy en dia nos
especializamos en jamones, que-
sos y embutido”, nos comentan.
El ya veterano comerciante
esta convencido de la continui-
dad de su viejo puesto familiar.
“Dentro de un par de anos yo me
jubilaré. Entonces mi hijo y su
mujer cogeran las riendas. Yo les
estoy ensenando lo que sé, pero
espero que ellos le den un punto
de vista mas joven al negocio. Es

«El Mercado Central
tendrd una imagen
totalmente renovada
y adecuada. Vamos a
efectuar una apuesta
mayor a la realizada
por cualquier
anterior equipo de
gobierno»

G. Echavarri

lo que hoy en dia atrae a la gen-
te”, afirma Antonio.

El Mercado actual

A dia de hoy son casi 300 co-
merciantes los que forman parte
del Mercado Central. En la planta
inferior encontramos las pesca-
derias en la parte proxima a Al-
fonso X el Sabio. Mas al fondo,
debajo de la plaza 25 de mayo,
se ubican las verdulerias y frute-
rias.

En el piso de arriba estan
todas las carnicerias y charcute-
rias. Vemos puestos especializa-
dos en tipos concretos de carne,
de embutido, jamon, quesos, etc.
Alo largo del edificio también hay
varias tiendas de ultramarinos,
congelados, encurtidos, salazo-
nes, frutos secos, huevos, chu-
cherias y otros alimentos varios.
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No falta una gran drogue-
ria-perfumeria en la planta supe-
rior. Abajo, cerca de las fruterias,
también tenemos varias panade-
rias, herboristerias e incluso una
parafarmacia.

Para desayunar, tomarse el
aperitivo o simplemente descan-
sar de tanta compra, dentro del
edificio también encontramos va-
rios coquetos bares y cafeterias.

La Plaza 25 de mayo

La plaza exterior adjunta al
Mercado siempre suele estar
muy ambientada. A pesar de es-
tar ubicada en pleno centro, ape-
nas llega el ruido del trafico. Es
un sitio ideal para tomarse algo,
e incluso se ha convertido en un
lugar habitual donde comenzar el
famoso tardeo alicantino.

Aqui encontramos el monu-
mento que homenajea a las vic-
timas fallecidas durante aquella
triste jornada del 25 de mayo de
1938. Ese dia la aviacion fascis-
ta italiana bombardeé la Alicante
republicana, siendo el ataque aé-
reo mas tragico ocurrido durante
la Guerra Civil en toda Espana.

Muy cerca también se sitla la
estatua del ilustre artista alican-
tino Gaston Castelld. Quien fuera
uno de los padres de las Hogue-
ras de San Juan, descansa eter-
namente sentado en un banco
de la plaza.

Aunque si algo caracteriza
mas a este lugar, probablemen-
te son los puestos de flores y
plantas. Tanto es asi que habi-
tualmente los alicantinos la co-
nocemos como “la plaza de las
flores™. Después de acabar con
las compras, podemos pasar
por aqui y hacernos con un ramo
para decorar nuestra casa o re-
galar a algln ser querido.

Proxima renovacion

Recientemente el alcalde
Gabriel Echavarri afirmé que en
este 2018 se llevara a cabo una
importante reforma en el edificio,
que ya se acerca a los 100 anos
de historia. En total se ha anun-
ciado una inversion cercana al
millén de euros.

Segln indicé el primer edil,
se cumpliran algunas de las vie-
jas demandas de los comercian-

«Después de tantas
décadas, el Mercado
Central sigue
ofreciendo una
calidad insuperable.
Los buenos
restaurantes nos
compran todo aqui»
A. vorra

Cercade 300
puestos venden
pescado, carne,
fruta, verdura, pan,
conservas, frutos
secos, flores,
productos de
drogueria,
parafarmacia, etc.

tes como la instalacion de aire
acondicionado, la modernizacion
de los ascensores, la colocacion
de alarmas de incendio o la mejo-
ra de la iluminacion interior.

Asi mismo hay presupuesta-
dos 230.000 euros para reha-
bilitar la fachada del edificio, y
otros 50.000 euros para la plan-
ta baja. La inversion mas impor-
tante radicara en la propia Plaza
25 de mayo, donde se emplearan
250.000 euros para mejorar los
accesos y renovar los citados
puestos de flores.

“El Mercado Central tendra
una imagen totalmente renovada
y adecuada. Algunas instalacio-
nes llevan anos abandonadas.
Vamos a efectuar la apuesta mas
grande jamas hecha por ningln
equipo de gobierno de la ciudad
de Alicante en este complejo” se-
nalé el alcalde socialista junto a
su companera de partido Gloria
Vara, concejala de Comercio.

Calidad y buen trato

Una modernizacién muy re-
clamada desde hace tiempo, que
se puede compatibilizar perfec-
tamente con preservar los prin-
cipios histéricos que caracterizan
al Mercado Central desde hace
tantas décadas.

Para el charcutero Antonio
Ivorra, la clave del éxito del com-
plejo consiste en mantener la ca-
lidad de los productos después

de tantos anos. “Los mejores
restaurantes, bares y hoteles ali-
cantinos nos compran la carne,
pescado, verduras y demas ali-
mentos a nosotros” presume.

También enfatiza en el trato
cercano hacia los clientes. “Esto
nos diferencia de la impersona-
lidad de los supermercados y
grandes superficies. Aqui no solo
vendemos, también escuchamos
y asesoramos al comprador. Es
clave que mantengamos esta afi-
nidad, las nuevas generaciones
no deben olvidarlo”.

Nuevos modelos de
negocio

Igualmente, el histérico co-
merciante es partidario de mo-
dernizar los negocios. “Debe-
rlamos adecuarnos mas a los
tiempos que corren. Ahora la
compra online estd mas fuerte
que nunca. Hay que vender mas
a domicilio”.

El charcutero también apues-
ta por una adecuacion de los ho-
rarios. “Aqui seguimos abriendo
alas 7 o las 8 de la manana. A
esas horas apenas hay clientes.
Los trabajadores estan yendo a
la oficina y las amas de casa lle-
vando a los crios al colegio. Sin
embargo, no abrimos ninguna
tarde. Mucha gente trabaja por
la manana y solo puede venir los
sabados, si acaso”.

Antonio se lamenta de lo di-
ficil que es cambiar el tradicio-
nal funcionamiento de siempre.
“Somos como una comunidad de
vecinos de 300 comerciantes. Es
casi imposible conseguir poner-
nos de acuerdo”, se queja entre
risas.

Futuro

Lo cierto es que efectiva-
mente el mundo del comercio ha
cambiado mucho desde 1922.
Alicante desde entonces se ha

ido llenando de cadenas de su-
permercados y centros comercia-
les, por lo que la competencia se
ha multiplicado.

AUn asi, a dia de hoy el Mer-
cado Central sigue siendo el gran
epicentro del comercio alicantino
de comestibles. Practicamente
todos sus puestos estan siempre
abiertos y genera trabajo para
unas 1.200 personas, ya sea di-
recta o indirectamente.

Cuando el centenario se acer-
ca, una nueva etapa comienza
para el Mercado Central. Re-
cientemente Domingo Martinez,
presidente de la Asociacion de
Comerciantes de los Mercados
de Alicante desde los anos 90,
anuncié que deja el cargo en pri-
mavera.

Su sucesor tendra el reto de
trabajar para seguir compaginan-
do la esencia historica de este lu-
gar, con los nuevos tiempos que
vengan.
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El antiguo mercado de la Explanada | AlicantePedia.com
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El nuevo edificio recién construido (finales de los anos 20)

| AlicantePedia.com
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Eva Montesinos [ Concejala de Turismo del ayuntamiento de Alicante

La oferta gastronomicay los
eventos deportivos, principales

apuestas de invierno para Alicante

«Alicante es una ciudad amable, acogedoray con un clima inmejorable que provoca que los visitantes

de toda Europa se sientan como en casa»

MANUELA GUILABERT

La oferta gastronémica es
uno de los mejores alicientes
para atraer visitantes y turistas y
un valor esencial de la oferta tu-
ristica alicantina. La gastronomia
es clave para la imagen del desti-
no, e incluso ha pasado a ser uno
de los factores previos a la hora
de elegir un destino turistico.

Desde el Patronato Municipal
de Turismo estan reforzando su
promocion a través de la marca
Alicante Ciudad del arroz, y quie-
ren que la marca se convierta en
un sello de identidad y de calidad
para la ciudad.

Tradicion e innovacion

Una oferta gastronémica muy
variada y rica, que conjuga a la
perfeccion tradicion con innova-
cion. Para ello se cuenta con res-
tauradores de relevancia interna-
cional que dan valor a la ciudad,
como es el caso de la chef Maria
José San Roman, la cual ostenta
una estrella Michelin, asi como
otros restauradores de prestigio
que, junto con las jovenes pro-
mesas, hacen que la gastrono-
mia crezca dia a dia pudiendo
competir de td a td con otras ciu-
dades que tradicionalmente han
sido consideradas destinos gas-
tronémicos por excelencia.

Con una cifra de ocupacion
media del 78,72% no se puede
considerar que Alicante sufra de
estacionalidad turistica, segln la
concejala de turismo Eva Monte-
sinos, que apuesta, ademas,
por potenciar el turismo MICE,
que es el que engloba a los even-
tos, meetings, congresos e incen-
tivos, asi como por la celebracion
de eventos deportivos.

A esto hay que anadir los
museos y salas expositivas, en
su mayoria con entrada libre,

«La llegada de
cruceristas ha
aumentado mds del
10% anual en los
ultimos arios»

destacando el Castillo de Santa
Barbara. También se ha abierto
en la Calle Labradores el Palacio
El Portalet del s. XVIII, recién re-
habilitado.

Por otra parte, en invierno se
potencia la programacién en el
Teatro Principal y en el auditorio
Adda, ambos con actuaciones
interesantes enfocadas para la
atraccion del puablico internacio-
nal.

¢La Navidad esta siendo también
un buen momento para el turis-
mo en Alicante?

Por supuesto, cada ano supe-
ramos las cifras de ocupacion en
el periodo vacacional navideno.
También sabemos que los hote-
lesy restaurantes que programan
paquetes y productos especiales
durante estas fechas confirman
el hecho y tienen un éxito notable
en sus convocatorias.

Alicante es una ciudad ama-
ble, acogedora y con un clima
inmejorable que provoca que
los visitantes de toda Europa se
sientan como en casa. Todas las
actividades estan especialmente
disenadas para las familias de
nuestra ciudad y las que nos vi-
sitan.

¢Qué importancia esta teniendo
la llegada de cruceros al Puerto
de Alicante?

Las cifras crecientes en el nu-
mero de cruceristas que llegan al
Puerto de Alicante confirman que
somos un destino cada vez mejor
posicionado para este segmen-
to, con aumentos constantes de
mas del 10% anual en los Ultimos
anos.

El afio 2018 también sera
bueno y aumentaremos el nu-
mero de cruceristas en la ciudad
alcanzado en el 2017. Desde el
Patronato Municipal de Turismo
de Alicante se trabaja tanto en
favorecer que mas navieras des-
cubran en Alicante una escala
muy atractiva para sus buques
de pasajeros, como también en
mejorar su experiencia en nues-
tra ciudad.

JSabe si los acontecimientos
politicos en Catalufia estan de-
rivando turismo hacia la Costa
Blanca?

No tenemos nimeros definiti-

Montana gigante con descenso de trineos en la plaza de la Montaneta
| Angel Fernandez

vos sobre el caso, pero me gus-
taria apuntar que considero que
los acontecimientos a los que se
refieren generan inestabilidad y
esta no es buena para nadie ya
que, consecuentemente, afecta
de forma negativa a la marca Es-
pana de la que todos formamos
parte.

Dicho esto, si hemos notado
un ligero incremento en las pe-
ticiones de turismo corporativo
para el 2018. El llamado turismo
MICE que es el que mas huye
de cualquier inestabilidad. Las
convenciones y los incentivos de
empresa se planifican con meses
de antelacion, por lo que buscan
destinos estables, que generen
las minimas eventualidades po-
sibles.

¢;Se encuentra en alza el turismo
rural de interior en Alicante?
Todos los turistas que eligen
un destino en la provincia de Ali-
cante es un imput para la ciudad;

son visitantes potenciales que
en un determinado momento de
su estancia puede decidir hacer
una excursion a nuestra ciudad,
visitar nuestros comercios o de-
gustar la gastronomia alicantina.

Por otra parte, los turistas, es
decir, las personas que pernoc-
tan en nuestra ciudad, provie-
nen en un 63,20% del mercado
internacional, siendo relevante
el dato de que el 21% de turis-
tas son nérdicos, seguido muy
de cerca por los ingleses con un
20,49% y a ellos se les suman
los franceses (6,78%), italianos
(5,23%) y alemanes (3,8%)

En el caso del mercado na-
cional, sin duda, el proveniente
de Madrid y su area metropoli-
tana sigue siendo fiel a nuestra
ciudad, sin olvidar aquellos que
nos visitan desde nuestra propia
Comunitat.

JY respecto al consumo que ge-
neran cada uno de ellos?

«Mds del 60% de las
pernoctaciones
turisticas son
internacionales, en
especial de nordicos
e ingleses»

Muy importante a tener en
cuenta es el hecho de que el gas-
to medio de los turistas extran-
jeros supera con creces al del
turismo nacional. Ingleses y nor-
dicos son los mercados que mas
consumen, con un gasto medio
de 141 y 123 euros respectiva-
mente. Por su parte, el gasto del
turista nacional ronda los 66 eu-
ros por persona y dia. Con estas
cifras consideramos que la forma
en la que se estructura la deman-
da turistica en Alicante es actual-
mente muy ventajosa, podriamos
decir que ideal.

Ademas, quiero resaltar la
gran variedad de comercios que
la ciudad ofrece, capaz de satis-
facer a todo tipo de demanda.
No hay que olvidar que el turismo
comercial y la gastronomia son
considerados como motivacio-
nes principales de millones de
personas a la hora de elegir un
destino.

;Qué nuevos proyectos tiene la
concejalia para 20187

Vamos a trabajar en la mejo-
ra de la imagen de las playas de
Alicante, renovando las infraes-
tructuras que dan servicios a
los usuarios, en especial las so-
cio-sanitarias: botiquines, aseos
y pasarelas.

También estamos trabajando
en el avance del paseo del litoral
y puedo afirmar que hay progre-
sos al respecto. En lo que se re-
fiere a la promocion turistica, se-
guiremos manteniendo la alianza
con el sector privado con el fin de
presentar una oferta cohesiona-
da en nuestras acciones de pro-
mocién nacionales e internacio-
nales que tan buenos frutos ha
dado durante este ano.



Enero 2018 | AQUI

ALICANTE | 5

Sentido del humor para denunciar la
falta de descanso

Los vecinos del Casco Antiguo rebautizan las calles para dar visibilidad a sus problemas nocturnos

Davib RuBio

Desde hace unas semanas,
la plaza de San Cristébal tiene
una nueva denominacion extrao-
ficial. Ahora también se la cono-
ce como ‘plaza del Santisimo
Desmadre’.

No es la Unica. Diversas ca-
lles y plazas del Casco Antiguo se
han visto renombradas mediante
improvisados carteles colgados
junto a las placas oficiales. Pa-
seando por el barrio encontra-
mos la plaza de las Broncas, la
calle del Perpetuo Grito, del Vater
Publico, de las Ratas, etc.

Protesta vecinal

Detras de esta divertida ini-
ciativa estan los vecinos de esta
zona, agrupados en un colectivo
anonimo al que han llamado Mo-
vimiento Vecinal de Autodefensa
del Casco Antiguo de Alicante
(MOVACA). Es su forma satirica
de manifestar lo hartos que es-
tan del ruido y suciedad descon-
trolados que soportan todos los
fines de semana.

“Vivir en el Casco Antiguo es
precioso entresemana. La vida
es tranquila, casi como si fuera
un pueblo. Sin embargo, al lle-
gar el viernes empieza el infier-
no” nos comenta el ceramista
José Maria Moran Berruti, quien
también es vicepresidente de la
Asociacion vecinal Laderas del
Benacantil.

Desde esta organizacion lle-
van anos reivindicando su de-
recho al descanso, y critican al
Ayuntamiento por “ser incapaz
de aportar soluciones”.

Botellones

Los carteles satiricos apa-
recen y desaparecen. Algunos
siguen colocados en las pare-
des, otros ya han volado. “Unas
manos misteriosas los quitan por
la noche, y otras manos misterio-
sas los recolocan por la manana”
declara Moran con fina ironia.
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Calle de los Orines

Es evidente que aqui existen
diversos intereses cruzados. “Por
un lado estamos los vecinos que
queremos dormir tranquilos. Por
otro, los comerciantes de los nu-
merosos locales ubicados en el
Casco Antiguo que prefieren evi-
tarse una mala imagen” comen-
ta el ceramista.

Aunque en realidad el mayor
problema emana de aquellos vi-
dentes nocturnos que realizan
la juerga en plena calle. “Todo
empeoro considerablemente
desde que empezd la moda del
botellén” senala el representan-
te vecinal.

Varios carteles evidencian
esta realidad. Podemos leer un
‘callejon del Cubalitro’ e incluso
una ‘avenida de la Mafia Alcohe-
lera’. Se trata de una clara de-
nuncia al poder de los comercios
nocturnosy las empresas alcoh6-
licas que, segln los vecinos, im-
piden que las administraciones
tomen medidas reales contra la
practica de beber en la calle.

Agresiones
Como es sabido por todos, la
ingesta descontrolada de alcohol

Una asociacion
vecinal ha
denunciado al
Ayuntamiento por los
veladores de la calle
Castafios y
alrededores

«El Casco Antiguo es
muy tranquilo
entresemana, casi
como un pueblo. Pero
los fines de semana se
convierte en un
infierno» J.M. Mordn

suele llevar a conflictos. De ahi
nacié la ‘plaza de las Broncas’
(mas conocida como Plaza del
Puente), un lugar habitual de tri-
fulcas entre borrachos.

“Muchas peleas acaban en
algo mas que gritos. A veces ter-
minan en sangre y con condenas
en el juzgado. Es muy desagrada-
ble” nos comenta Moran.

Suciedad

Ademas del ruido y los jaleos,
otra preocupacion vecinal es la
suciedad que se queda amonto-
nada tras una noche de jolgorio.
Algunas callejuelas estrechas y
poco iluminadas, como Toledo o
Santo Tomas, se han convertido
en la ‘calle de los Orines’ o del
‘Manekken pis’ respectivamente.

Pero no todo son residuos
humanos. También es habitual
ver regaderos de botellas vacias,
colillas, preservativos y todo tipo
de material vario. A veces toda
esta basura se queda estancada
durante demasiado tiempo, pro-
vocando la visita de roedores. De
ahi que también haya nacido la
‘calle de las Ratas’.

‘Plaza del Vater
Publico, ‘calle del
Perpetuo Grito,
‘callejon del Cubalitro’
o ‘avda. dela Mafia
Alcohelera’ son
algunos de los
nombres utilizados

Calle del Vater Publico

“Normalmente las vias donde
estan los negocios son las que
primero limpian. Sin embargo,
las mas estrechas y pegadas en
el Benacantil permanecen sucias
mas tiempo. Precisamente estas
suelen ser las mas mugrientas,
pues estdan mas escondidas y
son muy buscadas por los jove-

”

nes .

Denuncia contra los
veladores

El debate sobre el exceso de
ruido y suciedad durante los fi-
nes de semana ya viene de largo
en Alicante.

Si cabe, se ha visto acrecen-
tado durante los Ultimos tiempos
por la moda del tardeo.

La guerra de los carteles tam-
poco es ni mucho menos nueva.
De hecho, al principio de la ac-
tual legislatura aparecieron va-
rios pasquines satiricos cerca de
la Rambla en protesta contra el

Callejon del Cubalitro

entonces vicealcalde Miguel An-
gel Pavon por proponer reducir el
ndmero de veladores.

El dltimo paso lo ha dado
ahora la Asociacion de Vecinos
del Centro Tradicional, cuando
el pasado mes de diciembre
decidieron presentar una de-
manda contra el Ayuntamiento.
Precisamente el principal punto
de discordia son las numerosas
terrazas de bares que funcionan
por la zona de la calle Castanos y
alrededores.

“La especialidad de Alicante
siempre ha sido el cortoplacismo,
hacer negocios con poca inver-
sion y fastidiando el patrimonio.
Ahora los jovenes de toda la pro-
vincia vienen a nuestra ciudad,
para hacer lo que no se atreven
en sus localidades. Exigimos vi-
vir con la paz y tranquilidad que
cualquier ciudadano merece”
sentencia José Maria Moran Be-
rruti.
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Entre pescadores, obreros y veraneantes

En el barrio de San Gabriel encontramos agradables rincones escondidos a los ojos de la mayoria de los

alicantinos

Davip Rusio

Pocos lugares hay tan es-
peciales como San Gabriel. Un
barrio tan alicantino como inde-
pendiente del resto de la ciudad.
Aqui encontramos muchas for-
mas de vivir, todas conviviendo
en un mismo lugar.

Para entender lo que es hoy
este singular barrio, es impres-
cindible conocer su historia. Has-
ta el siglo XIX se trataba de una
zona poco habitada, aln muy
separada del centro urbano de
Alicante.

Apenas algunos pescadores
poblaban este lugar, dado a su
cercania con el mar. También re-
sidian varias familias de agricul-
tores, que trabajaban los cultivos
del Palmeral o de las fincas ubi-
cadas por los alrededores.

Industrializacion

Pero todo cambi6 cuando lle-
g6 la industrializacion a Alicante.
Normalmente las fabricas bus-
caban zonas de extrarradio para
instalarse, y muchas lo hicieron
cerca de aqui. Como ejemplos te-
nemos la industria de conservas
“Las Palmas”, las harinas Bufort
y Cloquell, la fabrica de sacos,
los abonos “La Cross ™, etc.

Motivados por la creacion de
puestos de trabajo, gran canti-
dad de personas se mudaron a
esta zona. Normalmente proce-
dian de pueblos cercanos. Todos
estos nuevos obreros acompana-
ron a los pescadores y agriculto-
res ya asentados antano.

Habitualmente a esta zona
se le solia conocer como Babel o
’Harmonia. Pero la creacion del
nuevo barrio le hizo ganarse un
nombre propio. Su artifice fue un
vecino llamado Ramoén Soler de
Santa Ana.

Nuevo nombre

Ramoén era un conocido bar-
bero alicantino, que también
ejercia de practicante en la Cruz
Roja. Residia en el centro urba-

Barranco de las Ovejas

no, pero ya desde antes de la in-
dustrializacion se hizo construir
una coqueta casa por aqui para
veranear junto al mar.

Resulta que Ramoén tenia un
cartel en la puerta de su morada
que rezaba “lo de San Gabriel".
Consistia en una dedicatoria al
santo arcangel, ya que su hijo se
llamaba asi. Ademas, el padrino
de dicho chaval no era otro que
el ilustre escritor alicantino Ga-
briel Mir6.

Con el tiempo, los vecinos se
acostumbraron a ver aquel cartel
ubicado en la entrada del barrio
(actualmente es la calle Pego) y
acabaron llamando asi a toda la
barriada.

San Gabriel crece

Los pobladores siguieron lle-
gando y acabé siendo necesario
expandir el barrio. Se crearon
entonces algunas sociedades
vecinales con el fin de comprar
las fincas colindantes a sus pro-

San Gabriel surge

en el siglo XIX

como un barrio
obrero, ya que
muchas fabricas se
instalan en las afueras
de Alicante

Un vecino dedico

su casa al arcangel
Gabriel, pues era el
nombre de su hijoy
su padrino Gabriel
Miré. De aqui vino el
nombre del barrio

pietarios terratenientes. Aquellas
mas famosas se llamaron “La
amistad de los cincuenta™ y “El
Porvenir del Obrero™. El presiden-
te de la primera, Enrique Lopez
Vidal, habitualmente es conside-
rado como el gran impulsor de
este nuevo barrio.

No fue facil para los vecinos
conseguir urbanizar este nuevo
barrio tan apartado del centro.
Ellos mismos tuvieron que com-
prar sacos de hormigdn y asfaltar
muchas de sus calles.

El dia que al fin lograron que

llegara la electricidad, en 1925,
montaron una gran fiesta vecinal.
Desde entonces, se contindan
celebrando todos los meses de
julio. Son incluso mas antiguas
que las propias Hogueras de San
Juan.

Calles, plazas y parques
En definitiva, un barrio carga-
do de historia que alin se nota
en sus coquetas calles y plazas.
Pasear por aqui es francamente
agradable. Muchos vecinos apro-
vechan la casi ausencia de trafi-

Dibujo de Remigio Soler
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En 1925 la electricidad
llegd al barrio. Para
celebrarlo, los vecinos
organizan unas fiestas
tradicionales que atin
perduran

Co para sentarse en las aceras y
pasar la tarde de chachara. Alun
se ven escenas muy dificiles de
encontrar en cualquier otro punto
de la gran urbe que es hoy Alican-
te.

Es complicado quedarse con
algin punto especial, ya que el
gran encanto del barrio supone
todo su conjunto. Pero probable-
mente el rincon mas singular sea
la Plaza del Refugio. Como su
nombre indica, aqui estaba ubi-
cado un refugio antiaéreo don-
de los habitantes del barrio se
escondian cada vez que Alicante
sufria un bombardeo durante la
Guerra Civil.

Actualmente encontramos
aqui un cuidado jardin flanquea-
do por curiosas casas tradicio-
nales. Ademas, si seguimos pa-
seando hallaremos otras cinco
plazas en San Gabriel, cada una
con su pequeno parque o zona
ajardinada y todas igualmente
acogedoras.

Wb 3 e
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Pequenas casas y chalets

Siguiendo la tradicion del
barrio, hoy en dia pescadores y
obreros continGan conviviendo
con familias de clase media-alta
0 veraneantes. Observamos mo-
dernos y lujosos chalets junto a
modestas casas tradicionales.

Muchos alicantinos han lle-
gado a San Gabriel durante las
Gltimas décadas, atraidos por
su privilegiado emplazamiento.
Dentro de la ciudad, pero alejado
del ruido urbano. El nimero de
extranjeros europeos también ha
aumentado considerablemente,
sobre todo a raiz de la constitu-
cion de la EUIPO a menos de un
kildmetro de distancia.

Actualmente también hay un
San Gabriel moderno, compues-
to por grandes urbanizaciones.
Pero el barrio de toda la vida con-
tinda entre el Palmeral y el Ba-
rranco de las Ovejas. Todo un lujo
vivir entre el mayor parque de la
ciudad y lo mas parecido a un rio
que pasa por Alicante.

La playay el tren

Por otro lado, estamos en el
Unico barrio alicantino que tiene
Su propia playa y parada de tren.
Aunque hay que decir que ambas
son francamente mejorables.

La playa de San Gabriel es
pequeia y no estd demasiado
cuidada. Aln asi, cada verano
son mas los bafistas que vienen
aqui. Ya sea por la cercania, o tal

El Ayuntamiento
invertira 200.000
euros en acondicionar
y mejorar el borde del
Barranco delas
Ovejas

vez para evitar las aglomeracio-
nes del Postiguet.

Entre el barrio y la playa,
encontramos la mencionada
parada ferroviaria. Los billetes
solo se pueden comprar en las
maquinas, pues no hay taquille-
ro. Ni siquiera suele haber nadie
vigilando. Simplemente, el Cerca-
nias de Murcia y Elche para aqui
una vez a la hora.

Barranco de las Ovejas

Como ya ocurriera antano,
los vecinos siguen reivindicando
mas inversiones para su barrio.
Histéricamente, siempre se han
sentidos olvidados por el Ayunta-
miento.

Recientemente han logra-
do ganar una de sus batallas,
pues el tripartito aprob6 en sep-
tiembre una mejora del margen
izquierdo del Barranco de las

Plaza del Refugio

Ovejas. Se invertiran cerca de
200.000 euros en la plantacién
de nuevo arbolado, el acondicio-
namiento de taludes y el cambio
en el riego.

El Consistorio también se ha
comprometido a urbanizar una
semi-abandonada parcela muni-
cipal de 35 metros cuadrados de
superficie entre el barranco y la
autovia.

Asi mismo, recientemente el
alcalde Gabriel Echavarri asegu-
ré que las obras de la Via Parque
concluiran al fin durante la prime-
ra mitad de 2018. Dicha carrete-
ra promete solucionar de una vez
los historicos problemas de co-
nexion que sufre este barrio con
respecto al resto de la ciudad.

Mientras tanto, San Gabriel
sigue siendo ese lugar donde

confraternizan pobres y ricos.
Donde los padres dejan tranqui-
los que los nifos jueguen por
la calle. Donde los ancianos no
cierran la puerta de sus casas
al salir. Donde los jévenes van
a sus propios pubs de ‘Sanghai’
y no necesitan ni desplazarse al
centro para salir. Donde en cada
esquina, en cada rincon, huele a
mar.

Sostenibilidad

Respirando en Navidad

Aguas de Alicante y AODI firman un convenio de colaboracidn para la realizacion de la campana
"Respirando en Navidad ™ que lleva a cabo la asociacion durante estas navidades de 2017

Con esta campana, AODI bus-
ca ofrecer durante estas navida-
des espacios de ocio integrados,
para ninos con discapacidad in-
telectual, que les permita relacio-
narse, estar en contacto con la
naturaleza y realizar actividades
IGdicas y deportivas.

AODI es una Asociacion de
Ocio Ocupacional para personas
con Discapacidad Intelectual que
tiene, entre sus objetivos, la rea-
lizacion de servicios y programas
dirigidos a mejorar la calidad de
vida e integracion social de las
personas con diversidad fun-
cional intelectual y sus familias.
Gracias a los recursos que ofrece
la Asociacion, se aumentan las
relaciones interpersonales y se
establecen vinculos, favorecien-
do asi su desarrollo madurativo.
Mediante las actividades que
realizan, las personas con dis-
capacidad intelectual adquieren
autonomia e independencia con
respecto a sus cuidadores que
tanta dedicacion les proporcio-
nan.

Dicho proyecto consiste en la
realizacion de un respiro familiar
del 27 de diciembre de 2017 al 1
de enero de 2018, coincidiendo
con las festividades navidenas,
en el Albergue Santa Maria del
Mar en Guardamar del Segura
(Alicante).

A la firma han asistido la pre-
sidenta de AODI, Dnha. M? Asun-
cion Paloma Arroyo, y Francis-
co Bartual, director general de
Aguas de Alicante.

Una vez concluida la firma,
que ha tenido lugar en la sede
de la asociacion, el director de
Aguas de Alicante, Francisco
Bartual, ha podido conocer de
primera mano la labor que la
asociacion realiza en Alicante y
ha ratificado el compromiso so-
cial de Aguas de Alicante con la
mejora de la calidad de vida de
las personas, fomentando asi la
integracion y la participacion so-
cial de este colectivo con diversi-
dad funcional intelectual y de sus
familias.

www.aguasdealicante.es
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ANGEL FERNANDEZ

I _ \ Director de AQUI

En este Pais, no quiere decir que en
otros no, somos muy dados a ver lo del
vecino, hacer grandes tertulias para mu-
chas cosas que seguramente de forma
directa nos puedan influir poco, pero que-
darnos quietos ante lo que mas nos afec-
ta en nuestra vida.

Y eso es lo que esta pasando una vez
mas, en este caso con nuestro futuro.

Seguro que todos saben que existe un
fondo de reserva de la Seguridad Social
con el fin de garantizar las pensiones.
Bueno, pues aunque alguno de los inte-
grantes del Gobierno ha llegado a decir
en épocas de crisis, a personas que no
tenian ni para pagar la luz, que debian sa-
ber gestionar mejor porque no se puede
acabar con los ahorros y hay que tomar
medidas antes, una vez mas podemos
acudir al sabio refranero: “Consejos ven-
do y para mi no tengo".

67.000 millones de euros en
seis anos

Si hacemos un poco de historia vere-
mos que ese fondo se habia ido aumen-
tando ano tras ano, incluyendo algunos
de los mas duros de la crisis, para garan-
tizar el futuro de los pensionistas. Asi, ha-
bia crecido desde los 35.879 millones de
euros que contenia esa hucha en 2006
hasta los casi 67.000 millones de euros
del 2011.

Pero llegd Fatima Bafez, nuestra
guarda y custodia de dicho fondo, y le ce-
dié la llave al “compi” del Ministerio de
Hacienda diciendo (y esto es literal): “no
pasa nada, la hucha estaba creada para
situaciones de contingencia y emergencia
y se encuentra dentro de la mas absolu-
ta normalidad”. Y empez6 a sacar. 7.000
millones un ano, mas de 11.000 millones
al siguiente... y asi hasta ahora, en 2017,
que ese fondo se cerrara en negativo.

Podemos decir que la caja creada por
la Seguridad Social ha muerto este mes
de diciembre de 2017.

No te preocupes,
las huchas estan

Mariano, esa
era la hucha
para el futuro
del nifo.

ara gastarse y
uego ya se vera.

ELINECIisy
—

Dibujos: Miguel Asensio

Justificaciones

Si el “procés” catalan ha creado pro-
gramaciones monotematicas sobre Cata-
luha, todavia estoy esperando a que se
paralice el Pais reclamando que no se
saque mas de forma indiscriminada de
nuestros ahorros, los de todos.

Pero regresemos al inicio, por si a al-
guien se le ha olvidado. La ‘hucha de las
pensiones’ es como se conoce, 0 se Cono-
cia al difunto sistema, al Fondo de Reser-
va de la Seguridad Social. Este fondo se
cred en 1997 y recibi6 las primeras apor-
taciones en el ano 2000. El objetivo del
fondo era construir un colchén financiero
que permita cubrir el pago de las pensio-
nes contributivas en casos de necesidad
puntuales.

Todo parece indicar que la disminu-
cion de cuotas que se pagan (que no de
cotizantes, ya que el Gobierno se llena
la boca constantemente diciendo que
aumentan), junto con el aumento de
pensionistas, ha creado ese agujero. Y
evidentemente todo tiene su légica, si
hay mas gastos que ingresos el dinero se
acaba, pero no es menos cierto que otras

muchas partidas del Estado tampoco po-
drian entonces sobrevivir y lo hacen con
los presupuestos generales.

Es de risa pensar que nos acusaban,
en la crisis, a los ciudadanos, de no haber
sido precavidos y que luego las “grandes
mentes™ pensantes de este Pais no hu-
bieran previsto esta coyuntura, que aho-
ra, ya sin dinero en la hucha, deberan de
solucionar.

No es toda la verdad

Alguno dira, como nuestro Presidente
del Gobierno, que como su nombre indi-
ca es un fondo creado para momentos de
necesidades, pero se le olvida el segundo
apellido: puntuales. Algo que dura seis
anos, y que es perfectamente previsible,
creo que poco tiene de puntual y por lo
tanto deben tenerse estudiadas otras for-
mulas; como se han estudiado para la re-
ordenacién bancaria, por ejemplo.

Pero ademas es que esa no es toda la
realidad, el dinero también ha sido utili-
zado para otros menesteres. Ya en 2013
el Wall Street Journal se hacia eco de esa
salida de dinero y comentaba que “el Go-
bierno espanol ha estado usando dinero

del Fondo de Reserva de la Seguridad So-
cial para comprar bonos y deuda”. Apun-
tando que “aunque este hecho ha pasado
desapercibido, ya ha invertido el 90% de
las reservas en comprar deuda espanola,
lo que provoca dudas sobre la viabilidad
de las pensiones”.

Grandes cotizantes

No nos corresponde a los “pobres mor-
tales” buscar soluciones, y menos cuando
hay personas que cobran su sueldo para
ese menester, pero podemos hacernos
eco de una de ellas. En Espana existe una
ley que regula la base minima y maxima
de cotizacion. Si bien la minima parece ra-
zonable, para que quien cobra muy poco
al menos tenga recursos y no se le reste
mas, ¢qué sentido tiene que alguien que
cobra mucho llegue un momento que no
tenga que cotizar una parte?

Pues con esa simple medida, la de
eliminar el salario maximo de cotizacion
y que cada uno cotice por el total de lo
gue cobra de salario, y segliin un informe
estimativo de CC.00., la Seguridad Social
podria recibir anualmente una inyeccién
adicional de mas de 8.600 millones de
euros. Hay que recordar que Espana es el
pais que tiene el tope salarial de cotiza-
cion mas bajo de la Unién Europea, solo
detras de Holanda y Dinamarca, fijado en
45.000 euros anuales, mientras paises
como Alemania lo tiene en 74.000, Fran-
cia en 113.00 y otros, como Reino Unido,
no tienen tope y cotizan por la totalidad de
lo que se percibe.

En cualquier caso, parece que el siste-
ma sera enterrar al difunto Fondo y subir
los impuestos a todos para poder afrontar
el ano préximo el pago de las pensiones.
En fin, visto lo visto y que los que protes-
tan en lugar de recibir apoyo parece que
son recriminados por alarmismo o cosas
peores, pues esperemos la soluciéon sen-
tados y pongamos la tele, que el tema ca-
talan no ha acabado.
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Formador Inmobiliario, gerente en INMOUP (Mentoring y Asesoramiento Inmobiliario), gerente en EFI (Escuela de Formacion Inmobiliaria), gerente MLS ALICANTEVENDE
y presidente en Alicante de MLS Nacional.

Vender mas rapido una vivienda con
Home Staging

Un método que ayuda a traspasar un domicilio en menos tiempo e incluso a mejor precio

El Home Staging es un con-
cepto que las mas prestigiosas
agencias inmobiliarias llevan ya
tiempo utilizando, dando unos re-
sultados muy satisfactorios en la
mayoria de los casos.

Para conocer este fenémeno
en profundidad me he dirigido
a dos personas cualificadas por
la Asociacion Nacional de Home
Staging en Espana y que ejercen
su labor en nuestra provincia.
Cristina Nicolas se desempefa
principalmente en Alicante y Ka-
ren Manzanas en Torrevieja, aun-
que realmente ambas operan por
toda la Costa Blanca.

Por tanto, vamos a desvelar, a
grandes rasgos, lo que nos dicen
las expertas sobre el tema y cua-
les han sido sus respuestas a las
preguntas formuladas.

¢Qué es el Home Staging?

El Home Staging o Estilismo
Inmobiliario es una técnica de
marketing inmobiliario que tiene
como objetivo que las viviendas
en venta o alquiler sean un buen
producto, que llame la atencién
de los potenciales compradores
o inquilinos. Todo ello, evitando

Un ‘lavado de cara
crea una buena
presentacion

Misma vivienda ats y después del Home Staging.

causar malas impresiones para
que asi puedan venderse o alqui-
larse en menor tiempo y al mejor
precio de mercado.

¢Cuando y como empezd esta
técnica?

Ya se utiliza desde los anos
70 en EE.UU., donde surgi6 a
manos de una agente inmobilia-
ria que comprobd que preparan-
do correctamente las viviendas,
éstas se vendian antes e incluso
algunas se revalorizaban. Desde
entonces se ha ido expandiendo
por Europa y hoy en dia ya se apli-
ca también en Espafna con muy
buenos resultados.

¢COmMo consigue que se vendan
antes las propiedades?

Para que las viviendas sean
un buen producto dentro del
mercado inmobiliario, éstas de-
ben mostrar todo su potencial.

Para ello les sacamos el maximo
partido, mejorando su estado
con la puesta a punto necesaria,
su presentacion con una decora-
cion atractiva y se destacan sus
puntos fuertes mediante una co-
rrecta fotografia, en definitiva, lo
que todos conocemos como un
“lavado de cara™ pero a un nivel
mas alto.

JA qué tipo de vivienda se le pue-
de hacer?

De cualquier tipo y precio,
tanto si estan habitadas o no,
amuebladas o vacias, para alqui-
ler continuo o vacacional, pisos
piloto, etc.

Las personas piensan que es
muy caro, pero ¢jrealmente es
asi?

En absoluto, la inversion
material sera la menor posible,
se trata de aprovechar lo que

‘Formador Inmobiliario

ya hay en la vivienda o si no lo
hay, comprar lo necesario con la
mejor calidad-precio. En cuanto
al servicio, serd mas econémico
que uno de interiorismo ya que
en éste caso la decoracion no es
para el dueno de la vivienda sino
para el que la disfrutara cuando
la compre o alquile, por lo que
debemos presentarla de forma
que pueda gustar a un amplio
publico.

Entonces, ¢vale la pena invertir
en ello?

Totalmente; los particulares
que vendan o alquilen una vi-
vienda, aplicando ésta técnica,
lo conseguiran en menor tiempo
y sin negociaciones con el precio.
Asi mismo, las agencias inmobi-
liarias que quieran aplicarla cola-
borando con nosotras consegui-
ran que sus clientes queden muy

En el Home
Staging se aprove-
chan muchos
elementos que ya
estan presentes en
la casa

satisfechos, lo que mejorara su
imagen y productividad.

Como podéis ver, es una pe-
quena inversién que nos puede
aportar grandes beneficios a la
hora de vender una propiedad a
la que va a aportar un valor ana-
dido frente a las demas. Es im-
portante saber diferenciarse del
resto del mercado. También hara
que el comprador tenga una idea
mas real de como puede quedar
su nuevo hogar con unos peque-
nos retoques.

Por todo ello mi recomen-
dacién es que, tanto si usted es
comprador como si es vendedor,
acuda a una agencia inmobiliaria
donde le puedan ayudar con el
Home Staging.

Si tienen alguna duda sobre
este tema o cualquier otro, pue-
den ponerse en contacto conmi-
go en el teléfono 965 501 804
de la Asociacién de Agencias In-
mobiliarias en Alicante, de la cual
soy el administrador y gerente.

Llama ahora, puedo ayudarte
a mejorar a tus Agentes y tus beneficios.

www.inmoup.es
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Abogada y directora de Inex Inversiones. Experta en Transformacion digital, Derecho en Supplychain y nuevos negocios. Cofundadora ciberhumanismo, escritora y docente de
postgrados.

La gestion de la transformacion VICA

pero seria mucho mdas conveniente
utilizar otras palabras como volétil, incierta, cambiante y ambigua (VICA)

Estamos acostumbrados a escuchar el concepto “disrupcion™,

Como seres en constante
evolucion, vamos a analizar al-
gunos factores de la transfor-
macion digital desde un prisma
novedoso desde el que, quizas,
vas a replantearte muchos con-
ceptos.

En multitud de ocasiones,
cuando un empresario me pre-
gunta cual es la mejor forma de
gestionar la transformacion digi-
tal o adaptarse al cambio, siem-
pre les hago la misma pregunta:
imagina que estas en el mar y
cierra los ojos por un momento,
¢qué es lo que te impulsa a na-
dar?

Nos encontramos ante dos
grandes y determinantes opcio-
nes: huir de un peligro, como
puede ser el caso de ser perse-
guidos y atemorizados por la apa-
ricion de un tiburén o conseguir
una medalla, reconocimiento,
prestigio y lograr una meta.

En todos los escenarios dis-
ruptivos ha tenido lugar esta pa-
radoja en el mundo de los nego-
cios y es tan facil como conocer

Adaptemosy
cambiemos nuestra
mente y lideremos
el cambio

nuestras aspiraciones y horizon-
tes en el ciclo de vida de nuestro
core* (*objetivo).

Si nadamos para conseguir
el premio, desarrollaremos nue-
vas estrategias para que nuestra
empresa sea rentable, pero si
nadamos para evitar un peligro
adoptamos una actitud reactiva
ante un elemento que pondria en
peligro nuestra existencia.

Evolucién humana

Conozcamos un poco mas
cerca a que se refieren exacta-
mente cuando hablan de “trans-
formacion disruptiva™, “disrup-
cién de las nuevas tecnologias’
o “disrupcion, disrupcion”.

En primer lugar, estamos
acostumbrados a escuchar el

La imaginacion es mas
importante que el
conocimiento.

Albert Einstein

concepto “disrupcion”, pero se-
ria mucho mas conveniente uti-
lizar otras palabras o acrénimos
mas evolucionados como “Trans-
formacién VICA® o lo que es lo
mismo: volatil, incierta, cambian-
te y ambigua.

El ser humano se encamina
siempre a evolucionar, segin
marca la teoria de la “Evolucién
de las Especies de Darwin”, ha-
cia adelante y siempre hacia
procesos y herramientas que le
abastezcan de una mayor simpli-
cidad, rapidez e inmediatez en la
adquisicion de lo que desea ad-
quirir, producir o consumir.

El tiburén realiza el papel de
meteorito, el coche a motor que
cambié en poco mas de una
década el perfil de la ciudad de

i Ya estd AQUI eI corto mas emotivo de estas navidades

Nueva York fue otro meteorito
para el negocio de los coches a
caballo.

No nos pre-ocupemos por
la irrupcion de nuevos modelos
como Airbnb, Amazon y su “one
click™, Domino “s pizza y su “zero
click™, Spotify, Gopro, Uber, Ula-
box y un largo etcétera. Ocupé-
monos, sigamos los patrones,
adaptemos y cambiemos nues-
tra mente y lideremos el cambio.
El cambio viene para quedarse
y no implica crisis econémica ni
desaparicion de empleos, sino
creacion de nuevos negocios y
nuevos recursos. En definitiva,
todo avanza segln lo previsto,
somos seres en evolucion hacia
lo simple, rapido y veloz.

Cambio de actitud

Es equivocado pensar que la
Transformacion Digital consiste
en la aplicacion de nuevas tec-
nologias para “digitalizarnos”
0 adaptar nuestros negocios al
cambio. Lo primero y esencial es
el cambio de mentalidad. Estruc-
turas flexibles, valorizacion de
la innovacion y las mentes crea-
tivas, trabajo por procesos y no
por departamentos, y una buena
apertura al cambio, haran que
seamos meteoritos y no nadado-
res huyendo del tiburén.

Una frase para la reflexion:
Tan importante es adaptarse al
nuevo crecimiento tecnolégico y
usar formas de inteligencia arti-

éSabias que...

ficial, como modificar la mentali-
dad y modelo de negocio.

Utilizar la mente

Hemos sido espectadores
de la caida y quiebra de gran-
des companias, empresas que
facturaban miles de millones de
délares en cada ejercicio conta-
ble y tuvieron en sus manos los
elementos tecnolégicos para la
adaptacion al cambio sin ser
estos aprovechados, y en ocasio-
nes tampoco vistos o tenidos en
consideracion.

¢0s acordais de Kodak? Su-
mida en concurso de acreedores
en 2012 tras la irrupcion de los
smartphones. Y también cono-
céis Gopro, ¢verdad? Un produc-
to revolucionario que ha desban-
cado el uso de smartphones en
el ambito deportivo.

Kodak (Eastman Kodak Com-
pany) disponia de la tecnologia
necesaria para adaptarse al
cambio. El fundador de Gopro, un
surfista brillante, creo su primer
prototipo con una camara Kodak
y un artilugio para fijarlo a su mu-
neca.

Posiblemente, si le pregun-
tdramos a Nick Woodman -fun-
dador de Gopro- qué le impulsa
a nadar, nos habria contestado:
“Matar al tiburén y llevarlo a la
orilla para que me dieran un pre-
mio”, et volia: Primera regla para
el cambio: utilizar nuestra brillan-
te mente humana.

[ ]
‘

la famosa frase "si no queda
satisfecho, le devolvemos su dinero”
es una obligacion legal?

Pues si, se corresponde al derecho de desistimiento que tiene
todo consumidor ante un producto que ha adquirido en tienda on line
o por medios electronicos, segln establece la Ley de Servicios de la
Sociedad de la Informacion (mas conocida como LSSI). Esto significa
que el consumidor tiene derecho a cancelar (rescindir) el contrato y
devolver el producto sin motivo alguno, durante el plazo de 14 dias
naturales desde el dia de la compra o desde el dia de entrega del
Gltimo producto (si son entregados por separado).

Para ello, el empresario debe cumplir unos requisitos de informa-
cion al consumidor en sus avisos legales y condiciones generales. En
caso de que no lo haga o falte alguno de ellos, el plazo de devolucion
sin justificacion se extiende a doce meses + 14 dias para ejercitarlo,
desde la compra o formalizacion de acuerdos preliminares.

El vendedor debera devolver las cantidades que ya se han abona-

do sin retencion de gastos.
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ENTREVISTA> Angeles Navarro Romero / Dietista (Beas del Segura -Jaén- 16-septiembre-1969)

Con una alimentacion saludable y
buenos habitos de vida se pueden
prevenir y paliar muchas enfermedades

Una vez que finalicen estas fechas navidenas y de fin de afilo habremos engordado, de media, entre dos y
cuatro kilos, y llegardn los remordimientos y las buenas intenciones

MANUELA GUILABERT

La Navidad puede dejar a su
paso no solo alegrias y buenos
recuerdos, sino el disgusto de
comprobar que hemos cogido
peso con tanta comilona. En la
mayoria de los casos de dos a
cuatro kilos de promedio. Esto se
debe a que no sb6lo comemos en
exceso los dias puntuales de la
Navidad, sino que ya comenza-
mos un mes antes a celebrar la
festividad con cenas de amigos,
trabajo y pequenos picoteos,
ademas de disminuir nuestra ac-
tividad fisica a diario.

Las fiestas, comidas de em-
presa y reuniones de amigos y
familiares nos hacen comer mas
de la cuenta y sentirnos con re-
mordimientos por no haber con-
trolado mas los riesgos de la Na-
vidad.

Uno de los propdsitos co-
munes que Nos ponemos como
meta cuando empieza el ano es
perder peso y llevar una vida mas
saludable. Son fechas en las que
nos sentimos dispuestos a cam-
biar nuestro estilo de vida y me-
jorar nuestros habitos.

Ahora hay una busqueda de
informacién sobre la alimenta-
cion, nos fijamos en etiquetados
con los ingredientes, que sean
ecologicos, los productos light,
los desnatados... La industria ya
se encarga de desviarnos de lo
esencial, que es la simplicidad.
Debemos saber que lo facil lo
estamos haciendo dificil y que
realmente lo que deberiamos
comprar o tener en nuestra casa
son alimentos de verdad, sin eti-
quetas. Realizando ejercicio, no
fumando, disminuyendo el alco-
hol y tendiendo hacia la vida una
actitud positiva, ya estaremos
dando un paso muy grande y no
tardaremos mucho en ver los re-
sultados de manera fisica y men-
tal.

¢Qué consejos da a sus pacien-
tes cuando quieren perder algo
de peso y llevar una vida mas
sana?

Si hablamos de ese peso que
después de la Navidad se ha co-
gido y la persona estaba en un
normopeso, sencillamente seria
eliminar de su despensa produc-
tos procesados, ultraprocesados,
dulces navidenos, etc. y en su

El agua debe estar
presente a diario y
sera la bebida por
excelencia

«La mujer
generalmente tiene
mds preferencia por
los sabores dulces»

dia a dia basar su alimentacién
en verduras, hortalizas, frutas,
legumbres, grasas saludables
(frutos secos y aceite de oliva
virgen extra), cereales integrales,
huevos, carne magra y pescado
de buena calidad.

A todo esto, hay que anadir la
actividad fisica a diario, que sera
dependiendo del estado de salud
y edad. Desde caminar, bicicleta,
bailar, nadar, correr, senderismo,
etc. No es necesario mucho mas
para volver a tu peso habitual
después de la Navidad.

Si existe un exceso de peso,
que se haido incrementando a lo
largo de nuestra vida y no conse-
guimos llegar a nuestro objetivo,
debemos ponernos en manos
de un profesional de la nutricién
para conseguir no sélo alcan-

zarlo, sino mantenernos en ese
peso adecuado siempre.

JPor regla general quién es mas
goloso, el hombre o la mujer?

La mujer generalmente tiene
mas preferencia por los sabores
dulces. Hay estudios que senalan
que la mayor ingesta de alimen-
tos ricos en hidratos de carbono
de absorcién rapida y azlcares
simples tienen correlacion con
la intensidad de los sintomas del
sindrome premenstrual.

En este periodo hay un des-
censo de estrégenos y proges-
terona, ademas influye en el
descenso de uno de los neu-
rotransmisores cerebrales, la
serotonina. Al descender ésta,
sentimos cambios de humor,
inestabilidad emocional e irrita-

«No es lo mismo
bajar de peso que
bajar de grasa»

bilidad. Con lo cual se buscara
la manera de compensar de ma-
nera rapida algo que nos haga
sentir bien y el dulce cumple esa
funcion.

¢Cual es el trabajo de un Dietis-
ta?

El dietista es un trabajador
sanitario cualificado para acon-
sejar una buena alimentacion,
tanto en colectivos como de for-
ma individual, planificando me-
nds, dietas especiales, respon-
sable en empresas de catering,
educador nutricional o técnico en
higiene de alimentos.

Un dietista nunca podra diag-
nosticar una patologia, siempre
lo derivara al médico especia-
lista y seguira sus indicaciones,
realizando un trabajo multidisci-
plinar segin el caso. Podemos
trabajar en hospitales o centros

«Con comida
procesadas tus
papilas gustativas

se acostumbran a

ese umbral de sabor
elevado, encontrando
luego insipidos
ciertos alimentos
necesarios y
saludables»

de salud, pero esto por desgracia
en Espana no ocurre. El Sistema
Nacional de Salud no contempla
al dietista, cosa que se entien-
de muy poco con la alta tasa de
prevalencia que tenemos, tanto
en obesidad y sobrepeso infantil
como en adultos.

Hoy dia necesitamos mas que
nunca una politica que promocio-
ne buenos habitos de salud y de
alimentacion desde bien peque-
nos, para contrarrestar esta epi-
demia, que no sélo no consegui-
mos frenar, sino que, segln los
datos, no para de crecer.

¢Qué peligros entrana hacer die-
ta sin control profesional?

Si hacemos restricciones en
nuestra dieta de manera no con-
trolada, puedes estar eliminando
alimentos en tu dia a dia que
tengan mucho valor nutricional
0 realices una ingesta muy baja
a tus necesidades, y las reper-
cusiones pueden ser graves. El
cansancio o la apatia son los
primeros sintomas que se suelen
detectar.

No es lo mismo bajar de peso
que bajar de grasa; la masa mus-
cular pesa mas que la grasa y
esto sblo se sabe cuando hace-
mos un estudio de antropometria
o estudio de composicién corpo-
ral. Junto con el estudio antro-
pométrico se realiza su historia
clinica y dietética. Es asi como
podemos valorar el estado nu-
tricional, aconsejandole siempre
que se haga unos analisis pre-
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La dieta saludable debe ser variada, constituida por diferentes tipos de alimentos, ya que no existe ningin alimento que, por si mismo, aporte todos los nutrientes. Debe ser
suficiente en energia y nutrientes, para mantener las funciones vitales y las actividades diarias, tanto fisicas como intelectuales y debe estar adaptada a las necesidades fisiolo-
gicas (embarazo, lactancia, adolescencia, vejez, etc.). También debe ser equilibrada, respetando los porcentajes recomendados de los distintos nutrientes: hidratos de carbono
0 azucares 50-60%, grasas 30-35% y proteinas 10-15%.

La alimentacion es fundamental a la hora de vivir la vida de forma sana. La dieta saludable incluye verduras, frutas, granos integrales y productos lacteos sin grasa o bajos
en grasa, pescado, mariscos, pollo o pavo, carnes sin grasa o0 con poca grasa, huevos, frijoles, semillas y nueces. Del mismo modo hay que evitar alimentos ricos en colesterol,
sodio (sal) y azlcar adicional, grasas malas y alimentos fritos, entre otros. Debe estar presente 5 o 6 veces al dia (desayuno, media manana, comida, merienda, cena y antes de
ir a la cama). Las dietas no saludables y la inactividad fisica son dos de los principales factores de riesgo de hipertension, hiperglucemia, hiperlipidemia, sobrepeso u obesidad
y de las principales enfermedades cronicas, como las cardiovasculares, el cancer o la diabetes.

Revista Avila en Salud

vios antes de empezar un nuevo
plan dietético.

Algo que nos preocupa mu-
cho a los profesionales de la nu-
tricion es la creencia de que hay
que comer poco para bajar de
peso y eso es algo muy erréneo,
de hecho, las personas que si-
guen un plan dietético saludable
comen la cantidad que necesitan
y en ninglin momento tienen que
tener la sensacion de hambre.

Si se hace una dieta muy
hipocalérica, o desequilibrada,
la sensacion que tendran es de
frustracion, cuando después de
perder algo no consiguen alcan-
zar su objetivo. Esto pasa por-
que el metabolismo se adapta
perfectamente a situaciones de
escasez, modificando su gasto
energético. Estamos codificados
para aguantar épocas de ham-
bruna ya desde mucho tiempo
atrds y el hecho de que estés
comiendo poco hara que tus re-
servas aumenten en el momento
que te des un buen atracon.

El veganismo en los Ultimos
anos, ¢es mas tendencia que fi-
losofia de vida?

Yo creo que mas bien hay
una confusion. Se han mezclado

«Cuando empieza el
afio un proposito
habitual es el de
perder peso y llevar
una vida mds

saludable»

varios conceptos que no tienen
nada que ver y son: por un lado,
el respeto hacia los seres vivos
y, por otro lado, el pensar que no
comiendo alimentos de origen
animal te alimentas mejor o que
asi vas a perder mas peso.

El veganismo es un estilo de
vida en el que la persona esta
muy alineada con lo que dice
y hace, es decir, desde el lugar
donde vive, qué se pone de ropa,
qué utiliza para su higiene diaria,
qué compra y dénde, etc. Va mu-
cho mas alla de rechazar el con-
sumo de todo producto animal.
Sus motivos principales son éti-
co, ambiental y dietético.

El problema que yo le encuen-
tro es en el movimiento vegano
mas joven, que generalmente se
preocupan menos de la nutricion
y esto les puede perjudicar a su
salud si no es consciente de sus
necesidades. Principalmente la
vit. B12, vit. D, omega 3, hierro
y zinc, son las mas deficitarias
si no se suplementan algunas o
prestan atencion al grupo de ali-
mentos que tienen que incorpo-
rar en su dieta a diario.

;Se pueden prevenir o curar en-
fermedades a través de la ali-
mentacion?

Lo que si se puede afirmar, y
esta cientificamente demostra-
do, es que, llevando una alimen-
tacion saludable, ejercicio fisico
y estado de estrés controlado, se
pueden prevenir y paliar muchas
enfermedades.

Las Ultimas investigaciones
sobre nuestras bacterias intesti-
nales y su importancia a la hora
de enfermar estan dando mu-
chos resultados. Se sabe que en
poblados africanos cazador-re-
colector son mas variadas que
en lugares mas industrializados

de occidente. El estudio mues-
tra cOmo en esos poblados no
existen enfermedades como la
diabetes, obesidad, hiperten-
sion... todas ellas relacionadas
con la alimentacion. De aqui la
importancia de los prebioticos y
los probidticos que actualmente
estan en continla investigacion.
También existen estudios
que demuestran que siguiendo
la dieta mediterranea se pueden
prevenir enfermedades, espe-
cialmente las cardiovasculares.

¢Cuales son los productos au-
téctonos que mas influyen sobre
nuestra salud?

Nuestra agricultura aqui es
muy rica a nivel nutricional, por
su alto contenido en antioxidan-
tes, proteinas vegetales y acidos
grasos saludables. La principal
es la de la granada mollar, el
naranjo dulce, el limonero, el
almendro, la avena, la palmera
datilera y el olivar. Asi como la
alcachofa, el haba verde o la col
brécoli.

En general todas las varieda-
des en frutas y verduras son sa-
ludables, pero algo que hay que
destacar y promover es el consu-
mo de alimentos de cercania; por
un lado, mantener el ecosistema,
siempre seran mejores los pre-
cios, y por otro contribuir a man-
tener nuestra agricultura a nivel
econdémico.

¢Hay alimentos que enganchan?

Si, esto es un hecho, y lo po-
demos experimentar muy facil-
mente cuando comemos alimen-
tos muy palatables, con mucho
sabor, y que no podemos parar
de comer. El ejemplo mas claro
es cuando comemos comidas
procesadas, salsas, dulces, bo-
lleria industrial, etc. Esta cargado

de exceso de grasa no saludable
como azlcar, sal y aditivos que
dan sabor y color, que daran to-
davia un aspecto mas llamativo
para la vista. Todo ello lograra
que te enganches sin apenas
darte cuenta.

El motivo es que tus papilas
gustativas se acostumbraran a
ese umbral de sabor elevado y
encontrards insipida una pieza
de fruta, verduras al vapor o un
pescado a la plancha, afectando
directamente al paladar de los
mas pequenos, que desde su
temprana edad ya estan toman-
do esos excesos y maduraran
con la creencia de que estos sa-
bores son los normales, siguien-
do ese patrén durante toda su
vida.

Es nuestra obligacién, como
adultos, ensenarles a llevar una
buena educacion nutricional vy,
por supuesto, dar ejemplo. Si
ellos no lo ven en su entorno y la
industria promueve la mala ali-
mentacion, a través de la publi-
cidad, todos nuestros esfuerzos
seran nulos.

JQué alimentos deben estar
siempre presentes en nuestra
alimentacion?

Esta claro que seguir la die-
ta mediterranea es una buena
base.

Si la basamos en verduras,
hortalizas, fruta, pescado, huevo,
carne de calidad, limitando las
carnes rojas y sus derivados, le-
gumbres, frutos secos naturales,
aceite de oliva virgen y granos
integrales, sera suficiente para
tener todos los nutrientes que
necesitamos.

Todo esto debe ir acompana-
do de actividad fisica y de habi-
tos no toxicos, como fumar o be-
ber alcohol. El agua debe estar

presente a diario y seréa la bebida
por excelencia.

En general, y a juzgar por tu tra-
bajo... ¢nos alimentamos bien en
Alicante?

Se puede decir que hay muy
buena voluntad, y cada vez so-
mos mas conscientes de que
nuestra salud estd condiciona-
da por nuestros habitos de con-
sumo. Hemos perdido nuestras
costumbres de comprar en el
mercado y comprar productos
frescos, cocinar a diario, comer
en familia y todo esto se nota.
Cada vez hay mas problemas di-
gestivos: intolerancias, inflama-
cion, enfermedades del colon,
etc.

Los sanitarios tenemos la
obligacion de difundir y dar in-
formacién en cuanto a la reper-
cusién de no tener unos buenos
habitos de consumo y estilo de
vida saludable.

Por mi parte esa labor intento
hacerla de la mejor manera que
puedo y adaptarme a las circuns-
tancias o dificultades que pre-
sente una persona para poder
lograr su objetivo.

«A los profesionales
de la nutricion nos
preocupa esa creencia
de que hay que comer
poco para bajar de
peso, que es algo muy
erroneo»
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ENTREVISTA> Josep Bernabéu Mestre [ Catedratico del “Sabor Gastronémico " en la Universidad de Alicante (Pego -Alicante-, 9-febrero-1957)

Se puede ganar salud sin renunciar al
placer de comer

Consideran que crear una cultura que ayude a mejorar la vida de las personas debe ser uno de los
principales objetivos de un buen gastrénomo

MANUELA GUILABERT

Si las previsiones no fallan,
el curso que viene comenzara en
la Universidad de Alicante (UA) el
grado en Gastronomia que des-
de hace varios anos se viene re-
clamando. El primer paso se ha
dado con la reciente puesta en
marcha de la Catedra del Sabor
que dirige el catedratico Josep
Bernabéu Mestre.

En toda Espana este grado se
imparte en seis universidades,
cuatro de ellas privadas: Mon-
dragdn en San Sebastian, CEU
de Castellon, Catélica de Murcia
y Francisco de Vitoria de Madrid.

Los nuevos estudios nacen
con la intencion de formar al gas-
trénomo en todas las vertientes
que incluye el sector en una pro-
fesion, segln Bernabéu, con pre-
sente y futuro.

¢Qué salidas profesionales tiene
esta catedra y sobre todo el gra-
do en Gastronomia que comien-
za el proximo curso?

A mi me parece que es una
apuesta interesante y es el pri-
mer paso al grado en Gastrono-
mia que se va a implantar desde
el préximo curso en la Universi-
dad de Alicante tras varios anos
gestandose. Desde que hace
algunos afnos la gastronomia ha
llegado a la universidad para
convertirse en estudios superio-
res, a mi me parece que €s una
figura profesional con un futuro
interesante que va a permitir, a
quienes superen estos estudios,
convertirse en un profesional que
domine todos los factores que ro-
dean a la gastronomia al margen
de la cocina.

Un gastronomo es, si lo com-
paramos con la medicina, un
especialista en esta materia que
engloba y coordina a todos los

«Estamos recopilando
materia para la
creacion de una
biblioteca sobre la
gastronomia en la
comunidad
valenciana»

«Se va a poder
comparar su nivel con
la prestigiosa "Basque
Culinary Center»

actores y factores que existen
en torno al mundo de la gastro-
nomia. Por ejemplo, sus conoci-
mientos en cocina y nutricién les
van a permitir pensar en platos
que al mismo tiempo sean equi-
librados a nivel nutricional, en
unos tiempos en los que afortu-
nadamente cada vez pensamos
mas en cuidar de nuestra salud
a través de la alimentacion. Ga-
nar salud sin renunciar al placer
de comer, y crear una cultura que
ayude a mejorar la vida de las
personas.

¢Se va a poder comparar su nivel
con la prestigiosa universidad de
la Gastronomia del Pais Vasco, la
Basque Culinary Center?

Yo creo que si. Se ha hecho
un gran esfuerzo en la elabora-
cion y preparacion del plan de
estudios. Jugamos precisamente
con la ventaja de poder evaluar
lo que se ha hecho hasta ahora

en otras universidades que nos
han precedido para no cometer
errores.

Desde mi punto de vista per-
sonal, creo que es un plan de
estudios muy equilibrado con un
importante componente practico
que se ha elaborado escuchando
a los protagonistas de la gastro-
nomia. El grado de Gastronomia
de la Universidad de Alicante ha
hecho una apuesta fuerte por in-
tentar responder a las necesida-
des que plantea tanto el presen-
te como el futuro de este sector.

¢Habria que bajar un poco del
pedestal a la alta cocina, volver
a los origenes y pensar en todo
caso en una simbiosis entre am-
bos?

Pues yo creo que van por ahi
los tiros. Muchos de los grandes
chefs estdn mirando a la tradi-
cion e intentando que la innova-
cion sea compatible con la recu-
peracion y la puesta en valor de
las tradiciones culinarias, y creo
que es también muy importante
lo que esta ocurriendo con la de-
nominada “ecogastronomia’.

Es decir, una gastronomia
acorde con los modelos de con-
sumo de alimentos sostenibles,
donde la calidad del producto
es muy importante y prima el
producto de proximidad y la es-
tacionalidad, asi como el trata-

miento que se le da tanto a plan-
tas como a animales. Al final de
lo que se trata es de tener una
alimentacion sana, equilibrada y
respetuosa. En definitiva, es de-
fender nuestra soberania alimen-
taria reforzando nuestro sistema
propio de produccién. Las ulti-
mas tendencias en gastronomia
desde luego van por ahi.

Es usted catedratico del Sabor.
¢Cuales son sus sabores prefe-
ridos?

Sin duda el sabor de los pla-
tos de arroz. En esta tierra si hay
algo que nos caracteriza es la ca-
pacidad para combinar el arroz
con infinidad de productos, con
una base de caldos e ingredien-
tes y con una tradicion que abre
un mar de posibilidades a la hora
de poder disfrutar de un buen
arroz, con la técnica que nos ca-
racteriza para lograrlo en nuestra
provincia. Me gusta de pescado,
de carne, de verduras, caldosos,
secos... Me gustan todos y englo-
ban para mi un mundo de sabo-
res con los que disfrutar; comeria
arroz todos los dias. De mi ninez
recuerdo mi infancia en Pego y el
sabor del arroz con costra que se
hacia cuando nos ibamos al cam-
po a comer en familia.

Por cierto, que dentro del mar-
co de la catedra del Sabor vamos
a poner en marcha un master en

«Muchos de los
grandes chefs estdn
intentando que la
innovacion sea
compatible con la
recuperacion y la
puesta en valor de las
tradiciones
culinarias»

Arroces, que impartiran los mejo-
res maestros arroceros, para dar
a conocer sus técnicas a nues-
tros alumnos. También quiero
anadir que estamos recopilando
materia para la creacion de una
biblioteca sobre la gastronomia
en la comunidad valenciana.

Ya que hablamos de sabores.
¢SQué es para usted el nuevo sa-
bor que han inventado los japo-
neses, el umami?

Cuando hablamos de gas-
tronomia hay que tener siempre
la mente abierta a cualquier no-
vedad. En nuestra provincia hay
mucha cocina vanguardista dis-
puesta adaptar productos y sa-
bores nuevos a sus platos, y que
representan parte de la cultura
gastronomica mediterranea.

A mi no me parece mal que
desde otras culturas nos inviten
a descubrir nuevos placeres para
saborear, como el umami, pero
siempre que lo hagamos desde
nuestras costumbres, intentan-
do aplicarlo también a nuestra
cocina.

Por lo tanto, desde esa pers-
pectiva que representa nuestra
tradicién alimentaria es como de-
bemos encarar estas novedades.

JQué como alcanzamos ese
sabor? Bueno, cuando disfrutas
de un gran plato estas sabo-
reando también un paisaje o un
entorno, una cultura a la que re-
presenta esa cocina, es, mas que
un sabor, una sensacién que se
experimenta y que te traslada,
algo que también puedes lograr
comiendo un plato sencillo. De
todas formas hay que entender a
la cultura asiatica para entender
este concepto.
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Una atalaya que mira al Mediterraneo

La Torre del Moro es un emblema para la ciudad de Torrevieja y un mirador inigualable en todo el
levante Mediterrdneo

Maria Luisa CABALLERO

Una Atalaya al Mediterraneo,
un ventanal sobre el que flotar
sobre sus aguas y viajar varios
cientos de anos en el tiempo.
Esto es la cominmente llama-
da Torre del Moro, situada en el
Cabo Cervera, que se eleva mas
de 40 metros sobre las costas de
La Mata y Torrevieja.

Entramado defensivo
medieval

Para entender el origen de
este mirador, antano fortaleza y
lugar de vigilancia, hay que viajar
hacia el siglo XIV, momento en el
que Jaime Il legitimo a los lugare-
nos para poder utilizar una torre
que sirviese como método de de-
fensa para los ataques enemigos
provenientes del mar. ¢La razon?
El importante nudo comercial
presente en la primitiva ciudad,
que nacia en las cercanas sali-
nas de la Mata.

La sal, un producto valiosisi-
mo en la época, se embarcaba
primero en las salinas de la Mata
para ser llevada posteriormente
a la cala Cornuda, un lugar cono-
cido como “Las eras de la sal.
La construccion de las torres
deberia representar un medio
de defensa extraordinario que
garantizase el comercio del pro-
ducto con seguridad. Sin embar-
go, estas dos torres irian mucho
mas alla, y tal seria su importan-
cia para la regiéon que acabarian
dando nombre a las dos localida-
des dénde se ubican: Torrelama-
ta y Torrevieja.

La importancia de las torres,
como elementos de vigia, no de-
caeria durante los siglos poste-
riores, pues se trata de dos loca-
lizaciones excepcionales desde
donde podia controlarse tanto
toda la costa como una gran par-

Lajacarilla
cabeza de gato ha
sido declarada
especie protegida

Las torres acabaron
por dar nombre a
Torrelamata y
Torrevieja

te de la cuenca del Segura y del
Vinalop6. Es por ello que jugarian
papeles destacados en la lucha
contra los piratas berberiscos,
dénde formarian parte de una
red de torres vigia hermanadas.

En la actualidad

Con el fin de la Edad Media
y la bajada de nivel del espiritu
bélico tan caracteristico de los
pueblos del Mediterraneo, la to-
rre fue cayendo en desuso hasta

encontrarse con una necesidad
prioritaria de reforma durante la
segunda mitad del siglo XX.

A dia de hoy, podemos en-
contrar la torre rodeada por un
precioso parque-mirador, donde
incluso hay una pequena terra-
za en la que hacer una parada y
disfrutar de la brisa marina mien-
tras se disfruta de una tapa.

Al igual que para sus funda-
dores, el verdadero interés de
la Torre del Moro sigue estando

en sus espectaculares vistas. En
direccion norte noroeste se pue-
de ver Tabarca y hacia el sur el
Mar Menor. Un balcén al medite-
rraneo Unico en todo el litoral le-
vantino que permite disfrutar de
unas vistas inigualables.

Pasado bélico, futuro
ecoldgico

En la zona no sélo se encuen-
tra el mirador de la torre. Desde
el 2015 el ayuntamiento de To-
rrevieja ha trabajado para con-
seguir proteger las plantas que
forman el ecosistema de la zona,
entre las que destaca la helian-
thenum caput-felis, mas comun-
mente conocida como jarilla ca-
beza de gato.

Tras dos anos de lucha, la
conselleria de Medio Ambiente

ha reconocido las nueve hecta-
reas de la zona que cuentan con
esta especie protegida como mi-
crorreserva de flora. Con esta ac-
tuacién el ayuntamiento ha que-
rido evidenciar que, a pesar de
la constante presion urbanistica
que sufre la ciudad, se quieren
tomar medidas para, paulatina-
mente, ir recuperando la antigua
riqueza biolégica de la zona.

No en vano la microrreserva
implica, literalmente, que “que-
da prohibida cualquier actuacion
urbanistica en la zona, tanto en
la parte terrestre (paseos mariti-
mos, urbanizaciones, etc.) como
en la parte maritima (puertos
deportivos, instalaciones de ocio
maritimo, etc.) que afectara a
las poblaciones de las especies
mencionadas”.
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Dolores: Un paraiso para los amantes de
la naturaleza

La huerta cohesiona unos valores ambientales y urbanos, y EL Hondo es una muestra
de esto poniendo en valor laimportancia de los Humedales y el turismo ornitolégico

MaRia Luisa CABALLERO

Si de algo puede presumir, y
presume, Dolores es del valor de
su huerta. De los parajes natura-
les sobre los que esta asentado
el municipio desde que su funda-
dor, el cardenal Belluga, se pro-
puso la ardua tarea de convertir
un terreno yermo y pantanoso en
una huerta fértil y prolifera.

Asi creci6 Dolores, cuidando
y trabajando las tierras de una
huerta que es el resultado del
trabajo de la mano del hombre
y de la mujer. Por eso la tierra y
los frutos que ofrece suponen
un especial orgullo para sus ha-
bitantes y ha sido durante anos
la principal activad econémica y
comercial que, sin duda, ha im-
pulsado el desarrollo cultural y
econdmico del municipio.

No es de extranar, por tanto,
que este orgullo por la vida de
la huerta y por sus tradiciones,
hayan sido del motivo que llevé
a Dolores a dedicar un espacio
Unico y especial desde el que po-
ner en valor su tradicién agricola,
ligada a sus inicios y a sus gen-
tesy que ademas es la base en la
que se ha asentado el desarrollo
del municipio.

Museo de la huerta

Asi, Dolores, en homenaje
a esa huerta en torno a la que
crecié el municipio, ha dedicado
un espacio Unico; una casa huer-
tana que reproduce fielmente la
forma de vida de sus habitantes
en tiempos pasados. El museo
de la Huerta trata de mostrar al
visitante, lo mas fielmente posi-
ble, como era una vivienda tra-
dicional, de las que tantas habia
en estas tierras.

Se asienta sobre una super-
ficie de 350 metros cuadrados,
enclavada en el parque munici-
pal de la avenida Alcalde José
Maria Navarro, un espacio de
48.000 metros cuadrados. La
vivienda, de una sola planta,
esta dividida en distintas depen-
dencias. Consta de un recibidor,
comedor, cocina, dormitorios Yy,
por supuesto, un espacio dedica-

do a albergar los aperos y Utiles
necesarios para el trabajo en el
campo.

En ella se exhiben objetos,
fotografias y proyecciones que
tratan de reproducir como era
la vida de sus moradores entre
estas paredes y los utensilios y
enseres que se utilizaban mas
asiduamente para las tareas del
campo. Ademas de las visitas or-
ganizadas por el ayuntamiento
de Dolores para conocer el Mu-
seo en si mismo, también sirve
como sala de exposiciones don-
de albergar distintos eventos.

Pero al final... ¢Qué es una
casa sin moradores? Un espacio
muerto, yermo y sin vida.

Dolores ha sabido dar un
nuevo uso al museo de la Huer-
ta, dotandolo de vida. Esto se ha
conseguido a través de la rea-
lizacion de rutas teatralizadas,
impulsadas por la concejalia de

La huerta impulsé

el desarrollo

cultural y economico
de Dolores

El Museo de la
Huerta reproduce
lavida delos
agricultores

- - Y
Rueda de prensa sobre la ruta ornitol6gica por la huerta de Dolores y el parque natural de El Hondo.

Cultura del ayuntamiento de Do-
lores.

Rutas teatralizadas

La ruta nocturna teatraliza-
da, ruta del Cardenal, realiza un
recorrido por los lugares mas
caracteristicos del municipio, de
la mano de sus personajes mas
ilustres. Actores profesionales y

[ —

amateur relatan la historia del
municipio ataviados de senores
y criados de época. Historias no
exentas, en algunos casos, de
leyendas, con personajes a ve-
ces reales y otras no tanto, pero
siempre ligados a las costum-
bres y tradiciones de Dolores.
Esta ruta comienza su reco-
rrido en el museo de la Huerta,

AYUNTAMIENTO DE

Las rutas
teatralizadas cuentan
la historia de Dolores
mediante el teatro

doénde varios actores, profesiona-
les y del grupo de teatro Belluga
de Dolores, representan escenas
cotidianas de los habitantes de
una casa de la huerta; senores
y criados que van relatando la
historia del municipio. Asi, de
una manera divertida y amena,
se da a conocer a los vecinos del
pueblo la historia, cultura, tradi-
ciones y arquitectura. Y el museo
de la Huerta se convierte en una
casa llena de vida.

Posteriormente, los actores
y los espectadores se trasladan
por varias calles del municipio,
donde tienen lugar mas esceni-
ficaciones de lo que pudo haber
sido una secuencia de la vida
real hace unos anos. Las expli-
caciones se dan mediante anéc-
dotas, como la discusion por un
melén o cualquier otro producto
tipico de la huerta.

Finalmente se llega a la plaza
Cardenal Belluga y a la iglesia de
Ntra. Sra. de los Dolores. En la
estatua del Cardenal les espera
éste, que ahora guiara al grupo
durante la visita a la Iglesia, al
tiempo que relata las vivencias

=5

Paraje de El Hondo.




Enero 2018 | AQUI

NUESTRO ENTORNO | 17

propias y la relacion que tiene
con los origenes del municipio.
La ruta termina con una visita
opcional a la sacristia y a la torre
del campanario, dénde se puede
acceder a ver la maquinaria anti-
gua de reloj y las campanas.

Historias de amor, de celos,
de piques entre vecinos, que nos
hablan de los productos tipicos
de la zona, como el melén de ca-
rrizales, y que sin duda ayudan a
comprender mejor la vida de sus
antepasados que cualquier libro
de historia.

El misterio de Lord Bronté

Uno de los personajes mas
conocidos, mitad leyenda, mi-
tad realidad, es sin duda el que
forma parte de una obra teatral
que cada ano, el 11 de noviem-
bre, se representa en el museo
de la Huerta. La obra, represen-
tada por el grupo artistico Studio
de Artes Escénicas, propone un
Cluedo; un juego de misterio y
asesinatos, donde el publico tie-
ne un papel destacado.

Se trata de una actividad
muy interactiva, que cuenta con
la participacion del publico que
tendrd un papel destacado como
detectives y sera el que finalmen-
te tendra que descubrir quién es
el asesino.

La obra se hace eco de una
leyenda en la que esta involucra-
do un personaje llamado Lord
Bonté Doyle, que era el primo
de Sir Arthur Conan Doyle, este
Gltimo escritor que cred la figura
de Sherlock Holmes. Pues bien,
Lord Bonté Doyle, cansado de la
fria Inglaterra, escogio la Villa de
Dolores para instalar su residen-
cia. Del ilustre personaje dicen
que todavia se conservan algu-
nos muebles que le pertenecie-
ron, y que se encuentran en su
mansién. Sin duda un mobiliario
de gran valor, dado que se dedi-
caba a la profesion de anticuario,
aunque dicen las malas lenguas
que su fortuna se debidé a que
tenia empresas de exportacion y
otros negocios.

Como a todos los burgueses
de la época, le gustaba celebrar
grandes eventos. Seguramente,
fue esto lo que le impulsé a venir
a nuestras tierras, el poder orga-
nizar estas fiestas durante todo
el ano, gozando de un excelente
clima. Cada 11 de noviembre se
preparaba un gran evento con
motivo del cumpleanos del Lord.
Para esta ocasion especial Lord
Bronté invitaba a nobles y arist6-
cratas de la zona, pero también

El Hondo es un
parque natural
protegido como
ZEPA
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El turismo
ornitologico trata
dela observacion
delas aves

a los vecinos del pueblo de Dolo-
res. Todo aquel que queria asistir
simplemente debia acercarse al
ayuntamiento del pueblo y solici-
tar una reserva, ya que las plazas
eran limitadas.

Verdad o leyenda, lo cierto es
que, a través de este personaje
tan peculiar, los vecinos de Dolo-
res se adentran en el mundo del
arte, la cultura y el teatro; visitan
el museo de la Huerta y sus alre-
dedores y conocen un poco mas
de la cultura, tradicion e idiosin-
crasia de este pueblo y de sus
gentes.

El Hondo

Una de las riquezas naturales
de Dolores esta en el privilegiado
enclave de El Hondo. Una zona
que fue declarada por la Gene-
ralitat Valenciana como Paraje
Natural, y mas tarde como Par-
que Natural. Un humedal prote-
gido y clasificado por la directiva
europea como Zona de Especial
Proteccion de Aves (ZEPA), por la
gran cantidad y variedad de es-
tos animales que se asientan en
la zona. Y, ademas, esta ampara-
do por el Convenio Internacional
RAMSAR, que protege las zonas
de humedales. Un tesoro que no
siempre se ha sabido valorar en
su justa medida.

En el pasado ano 2017, que
ha sido el Ano Internacional del
Turismo Sostenible, declarado
por la ONU, ha tomado especial
impulso las medidas de las admi-
nistraciones publicas de apostar
por un tipo de turismo cuidadoso
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Grupo de teatro “Artes Escénicas” representando Lord Bronté en el museo de la Huerta.

con el medio ambiente, respe-
tando el entorno, y por supuesto
sostenible en el tiempo. Y una
clase de turismo que precisa-
mente esta en auge: el turismo
ornitolégico. Poco arraigado en
Espana hasta hace poco, pero
que los residentes de otros pai-
ses europeos practican desde
hace anos.

En el territorio, en una parte
de El Hondo, viven gran variedad
de aves que se pueden observar
en este entorno, y que lo convier-
ten en una zona especialmente
atractiva para los amantes de la
ornitologia. Y esta adquiriendo un
nuevo impulso que pone en valor
la importancia de proteger estas
especies, ya que algunas de ellas
estan en peligro de extincion.

Turismo ornitologico

La Organizacion Mundial del
Turismo define el turismo ornito-
l6gico como el turismo que se ali-
menta de la observacion de aves
o0 aviturismo. En Espana hay mas
de 600 Zonas de Especial Protec-
cion para las Aves (ZEPA) y aqui,
en Dolores, los alicantinos conta-
mos con el privilegio de una de
ellas. Esto nos obliga a hacer una

reflexion y posar la mirada en la
enorme suerte que tenemos.

Desde el ayuntamiento de
Dolores nos comentan: “esta-
mos trabajando para impulsar
este otro Mediterraneo, el rural,
del que forma parte nuestro pue-
blo y nuestro entorno. Una zona
asentada sobre un terreno llano,
que invita a realizar paseos en
bicicleta, mientras se disfruta del
paisaje. Es importante que los
ciudadanos conozcan y valoren
la riqueza de nuestra tierra y esto
se consigue haciendo pedagogia
por asociar la riqueza ambiental
con la riqueza de la huerta”.

El turismo ornitolégico va ca-
lando dia a dia entre los ciuda-
danos de aqui, debido a un ma-
yor conocimiento de la zona, en
la que cada vez se puede ver a
mas gente local con prismaticos
y telescopios, descubriendo una
riqueza de la que tenemos la for-
tuna de formar parte. Miles de
personas eligen cada ano, des-
de toda Europa, el destino de
Espana para observar especies
de aves que en otros lugares es-
casean, la cerceta pardilla y la
malvasia cabeciblanca son dos
de ellas.

Las rutas guiadas
descubren el
patrimonio
ambiental a través
de expertos

Rutas guiadas

Desde el ayuntamiento de
Dolores se ha impulsado una se-
rie de visitas guiadas al parque
natural de El Hondo. La ruta or-
nitolégica esta dirigida por perso-
nal especializado, lo que permite
descubrir este excepcional patri-
monio ambiental a través de las
aves, ayudados por una mirada
experta. Poder observar de cerca
la gran variedad de habitats que
existen en estos parajes, incluso
con algunas especies protegidas,
es una experiencia inolvidable,
recomendada para todos los pu-
blicos.

La importancia de la huerta
reside en que distingue y cohe-
siona unos valores ambientales
y urbanos, y El Hondo es una
muestra de esto, donde ademas
se puede ver algln ave rapaz en
un ambiente relajado.

Por Gltimo desde el ayunta-
miento de Dolores lanzan este
mensaje: “Invitamos a nuestros
VECINOoS y vecinas, a personas de
poblaciones cercanas y aquellos
gue vengan de otros paises atrai-
dos por la riqueza ambiental de
Espana, a que vengan a visitar-
nos.

Para nosotros es toda una
experiencia mostrar aquellos
espacios naturales de nuestro
territorio, adentrandonos en ac-
tividades para las que solo hace
falta unos prismaticos y muchas
ganas de descubrir el maravillo-
so mundo de las aves. Disfrutar
observandolas, fotografiandolas
y agudizando el oido para per-
cibir sonidos que nunca hemos
escuchado”.

Interior del museo de La Huerta.
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Una nueva esperanza para los animales
sin hogar

Las asociaciones animalistas intentan cubrir muchas de las necesidades que los ayuntamientos no

siempre garantizan

Davip Rusio
Cerca de 200 animales duer-
men todas las noches en cada
uno de los tres albergues que la
organizacion ‘Asoka el Grande’
gestiona en Alicante, Orihuela y
Castalla. Son sobre todo perros y
gatos que han sido abandonados
por sus duenos, por lo que nece-
sitan un lugar donde sobrevivir.
“La mayoria nos llegan en-
fermos o heridos. Practicamente
todas las semanas entra alguno.
Aqui no sacrificamos a nadie,
intentamos que todos puedan
recuperarse y darles una existen-
cia digna”, nos comenta Pilar Es-
teva, presidenta de la asociacion.
En Asoka son muy criticos
con la protectora municipal ubi-
cada en Bacarot, que actualmen-
te acoge animales de Alicante,
Elche, Santa Pola, San Juan, San
Vicente, El Campello y Mutxamel.
“No nos gusta nada como
son tratados en Bacarot. Estan
en muy malas condiciones, ni
siquiera separan a los enfermos
de los sanos. Parece mas bien
una perrera. Ya hemos presenta-
do cinco denuncias” senala Pilar.
Por esto, en el ano 2000 se deci-
dieron por abrir su propio alber-
gue, situado cerca de Fontcalent.

Animales donados

Algunas mascotas son do-
nadas voluntariamente por sus
mismos propietarios. “Recibimos
muchas de personas mayores,
que se trasladan a un geriatrico
y alli no les dejan tenerlos”, nos
comenta Pilar.

Estos animales suelen estar
perfectamente sanos, aunque
echan mucho de menos a sus
antiguos duenos. “Cuando pode-
mos, les llevamos de visita al asi-
lo para que se reencuentren de
vez en cuando. Es muy importan-
te tanto para las mascotas como
las personas”.

Actualmente también acogen
una cantidad importante de cer-
dos vietnamitas. Hace unos anos
se pusieron de moda como mas-
cotas, sobre todo por su reducido
tamano. Sin embargo, muchos
duenos dejan de quererlos cuan-
do crecen.

Animales abandonados

Mucho mas triste es el caso
de los animales que son directa-
mente abandonados. A veces los
duenos les sueltan en la calle. En
otras ocasiones son dejados en
carreteras o incluso se quedan
encerrados en los pisos durante
muchos dias.

e -:f l

El procedimiento habitual es
ponerlos a todos en cuarentena
preventiva, ya que la mayoria
suelen estar enfermos. Sus cuer-
pos no estan acostumbrados al
frio y la dureza de la calle, o lle-
van tiempo sin comer. También
es usual que estén heridos, ya
sea porque han sido atropellados
por vehiculos, alguna pelea, han
sufrido maltratos, etc.

Hay algunos que son reacios
a interactuar con seres humanos
0 incluso pueden ser peligrosos.
El trabajo de los voluntarios es
intentar recuperarlos, tanto fisica
como psicolégicamente, para la
vida y la sociedad.

Voluntarios y acogidas

En estos casos tan delicados,
la labor de los voluntarios es
esencial. A base de atenciones
médicas, cuidados y carino, pro-
gresivamente van logrando que
los animales puedan volver a in-

«No hay porque
sacrificar animales.
Se puede ayudar
incluso a los que
estdn enfermos, cojos
0 ciegos para que
tengan una vida
mejor»

P, Esteva (Asoka)

Enfemeria del albergue Asoka | David Rubio

teractuar con normalidad.

“No nos gusta sacrificar a na-
die, incluso ayudamos a aquellos
que se han quedado ciegos o co-
jos, para habituarlos a su nueva
condicion” dice Pilar Esteva.

El objetivo siempre es buscar-
les una adopcion. A veces una
buena opcion provisional son las
casas de acogida. “Muchas per-
sonas quieren tener mascotas
pero no se lo pueden permitir
econémicamente. Con las acogi-
das se pueden llevar un animal
a casa durante unos meses o0
indefinidamente, y nosotros les
pagamos la comida y demas fac-
turas”.

LR g
[ e A
Familia busca adoptar un nuevo perro

Los cerdos En la Vega Baja
vietnamitas estan muchos perros y
de moda como caballos son
mascotas, pero mu- abandonados
chos dueiios se des- cuando dejan de
hacen de ellos cuan- ser utiles para la
do crecen agricultura

Vega Baja Finalmente Asoka logr6 ganar

Desde hace cinco anos Asoka
también gestiona el albergue
municipal de Orihuela. “La si-
tuacion en la Vega Baja es espe-
cialmente critica para los perros
y caballos. Muchos agricultores
los usan como un simple instru-
mento para el campo. Cuando ya
no les sirven, les tiran en medio
de ninguna parte. Incluso nos los
encontramos ahogados en las
acequias”, denuncia Pilar Esteva.

Hace unos meses estuvieron
a punto de perder el centro orio-
lano, pues una sociedad de cons-
truccion se presentd también al
concurso municipal.

“No nos gusta que las em-
presas gestionen los albergues.
Ellos solo quieren tener benefi-
cios y hacer negocio. No les im-
porta sacrificar a animales enfer-
mos” comenta Pilar.

la licitacion, aunque dentro de
dos anos volvera a salir a con-
curso. “Es dificil competir contra
las empresas, tienen mucha mas
solvencia econdmica que las aso-
ciaciones animalistas”.

Donaciones

Practicamente en todas las
localidades de cierto tamano de
la provincia de Alicante tienen su
propia asociacion protectora de
animales. Solo en la capital hay
mas de una docena. Se financian
de las cuotas voluntarias de sus
socios, donaciones puntuales de
particulares y de organizar even-
tos de toda indole.

Por ejemplo, todos los domin-
g0s se organiza un rastro anima-
lista en la Explanada que esta
abierto por la manana y por la
tarde.
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ENTREVISTA> Antonio . Verdt Jover / Director de la Catedra Iberoamericana de Industrias Culturales y Creativas (La Romana, 18-enero-1970)

«La industria cultural tiene un potencial
enorme, merece que la pongamos en
primera linea»

La UMH impulsa una nueva catedra para emprender proyectos creativos desde Orihuela y hacia toda

Ameérica Latina

Davip Rusio

Doctor en Ciencias Econdémi-
cas y Empresariales por la Uni-
versidad de Granada, Antonio
Verdu se ha dedicado en su vida
profesional a investigar la capaci-
dad de adaptacion de las empre-
sas a los cambios del entorno.

Desde 2002 trabaja en la
Universidad Miguel Hernandez
(UMH) y actualmente es decano
de la Facultad de Ciencias Socia-
les y Juridicas en Orihuela. Ahora
se embarca en la creacion de una
nueva Catedra para potenciar las
industrias creativas y culturales,
tanto en Espana como América
Latina.

¢Como surge esta idea?

A raiz de la candidatura de
Orihuela para que sea reconoci-
da ciudad literaria y creativa por
la UNESCO. Un proyecto ilusio-
nante que encabez6 el periodis-
ta Juan José Sanchez Balaguer,
que fue director de la Fundacion
Cultural Miguel Hernandez y ac-

«Existen interesantes
experiencias como
Las Cigarreras en
Alicante»

tualmente es miembro de su Pa-
tronato.

Desde la Facultad de Salesas
hemos querido colaborar en este

propésito desde el principio, asi

que comenzamos a recopilar el
cuantioso legado literario y de
industria cultural que hay en la
ciudad.

¢JHay buenas expectativas para
que Orihuela consiga este impor-
tante reconocimiento?

Si. En 2017 ya lo intentamos,
y creo que la clave es seguir in-
sistiendo.

Es evidente que Orihuela
merece este honor, tiene un pa-
trimonio enorme. Uno de los pro-
pésitos de esta nueva Catedra
es apoyar esta candidatura para
2018.

Entonces, ¢por qué la Catedra
también abarca Latinoamérica?

Realmente la idea original
era fomentar la industria creativa
solo en nuestra zona. Sin embar-
go, el escritor argentino Alejan-
dro Roemmers nos convencio
para ampliarla también a su pais
y continente.

Queremos establecer una red
para enlazar todas las institucio-
nes iberoamericanas que estan
activas en este tema. Ahora mis-
mo solo estan conectadas por
paises o regiones, pero no hay
ninguna que englobe todas las
industrias de este tipo en el idio-
ma espanol.

JEs facil emprender en proyectos
culturales en Espana?

Hay un movimiento importan-
te, es una industria con mucho
potencial. Sin embargo, creo que
se puede hacer mucho mas. No
siempre los emprendedores tie-
nen las oportunidades que mere-
cen. Desde las administraciones
hay algunas acciones para fo-
mentar el emprendimiento en ge-
neral, pero practicamente nada
en cuanto a proyectos especifica-
mente culturales y creativos.

Creo que no siempre se le
da la importancia que merece.
Ademas, ahora el mundo digital
multiplica las posibilidades de
elaborar proyectos y nosotros
queremos ayudar a potenciar el
emprendimiento cultural desde
la transformacion digital.

JEs mejor la situacion en Lati-
noamerica?

Depende del pais y la region.
Nos gusta mucho el ejemplo de
Colombia. Alli tienen en marcha
muchos proyectos sociales liga-

«Desde las
administraciones se
hace poco para
fomentar
emprendimientos en
este sector»

dos a la cultura. Es una motiva-
cion para trabajar con ellos.

Queremos aprender unos de
otros, y apoyarnos. Pretendemos
que la Catedra sirva de foro para
aunar todas las iniciativas que se
estan haciendo en Iberoamerica
y Espana. Poner en contacto a
emprendedores, investigadores
y proyectos que ya estan funcio-
nando.

Algin ejemplo de industria cul-
tural creativa que te llame espe-
cialmente la atencién en Espana
o Latinoamérica.

Entre otras, existen intere-
santes experiencias como Las
Cigarreras en Alicante, Factoria
Cultural (en el Centro Cultura
Matadero de Madrid), el centro
de economia creativa Las Armas
(Zaragoza) o Programas Comuni-
dades Creativas y de Estimulos
para la Cultura (en Bogota).
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ENTREVISTA> Duo Somaris / Misica y poesia en armonia

«La poesia indigena latinoamericana es
un mundo apasionante por descubrir»

El DUo Somaris llega desde Venezuela a Espana para importar un género poético-musical tan
desconocido como fascinante

Davip Rusio

Ellos son Antonino Croce y
Barbara Bolivar. Tocan la guitarra
y la flauta travesera respectiva-
mente. En su Venezuela natal se
especializaron en interpretar mu-
sicalmente poesia indigena.

Por razones que no les gusta-
ria que existieran, han dejado su
patria atras. Ahora estan en Es-
pana y lo conciben como una in-
mejorable oportunidad para dar
a conocer este arte por nuestras
tierras.

¢Como empezasteis en el mundo
de la musica?

Antonino Croce (A.) - Yo soy
musico desde los 9 afos. Estudié
guitarra clasica en el Conserva-
torio de Caracas y luego pasé a
trabajar en los hospitales. Tocé-
bamos musica tradicional vene-
zolana a los ninos enfermos. Aqui
conoci a Barbara y formamos el
dio.

Barbara Bolivar (B.) - Yo co-
mencé a estudiar musica a los
11 anos en mi pueblo. Mas ade-
lante me trasladé a Caracas para
hacer la carrera de Educacion In-
fantil, pero la misica pudo mas
que el magisterio.

¢Cuando surgioé este dio?

B. - A mi siempre me fasci-
né la poesia latinoamericana.
Un dia estdbamos ensayando
nuevas canciones para cantar
en los hospitales, cuando se me
ocurrié ponerme a recitar poesia
mientras que Antonino tocaba la
guitarra.

Nos dimos cuenta que que-
daba muy bien, y desde enton-
ces musicalizamos poesia tipica
venezolana y latinoamericana.

2Y de donde viene el nombre ‘So-
maris’?

B. - En homenaje al poeta ve-
nezolano Gustavo Pereira, quien
se ha dedicado a estudiar la poe-
sia indigena e inventd un género
propio que se llama asi.

«Los mayas ya hacian
recitales de poesia con
muisica y teatro, como
los griegos» A. Croce

JEn qué consiste la poesia indi-
gena?

A. - Es un arte muy descono-
cido. La mayoria de las fuentes
son mas orales que escritas, y
alin esta poco investigado. Por
ejemplo, los mayas ya hacian
poesia acompanada de mdusica
y teatro como en la Antigua Gre-
cia. Sin embargo esto apenas se
sabe, ni siquiera en Sudameérica.

B. - Pereira descubrié que
los indigenas latinoamericanos
también tenian sus manifesta-
ciones poéticas. El somaris, con-
cretamente, suele ser obras muy
breves de apenas 5 o 7 silabas.
Normalmente se enfocan en des-
cribir el presente, lo que esta pa-
sando en el momento. Casi como
si fuera un tuit (risas).

Sl os apasiona tanto la poesia
nativa venezolana, entonces
Jpor qué estais en Espana?

«Muchos poemas indi-
genas son muy cortos
y describen el presente.
Casi como si fueran
tuits» B. Bolivar

“ &4 W va"
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A. - Yo creo que para el mun-
do entero no es un secreto la
dificil situacion que atraviesa
Venezuela. A raiz de la crisis so-
cial, politica y econémica que es-
tamos sufriendo alli, nos vimos
obligados a marcharnos.

B. - Nadie quiere irse asi de
su pais. Y menos cuando, incluso
en medio de tanta crisis, encuen-
tras un enorme talento como el
que hay en Venezuela. Fue una
decision muy dura.

Desgraciadamente sois muchos
los venezolanos que habéis te-
nido que emigrar en los Gltimos
tiempos...

A. - Asi es. Curiosamente he
de decir que, incluso en estos
tiempos tan malos para nues-
tro pais, muchos artistas siguen

«Somaris es un género
literario que invento
el poeta Gustavo
Pereira, gran
estudioso de la poesia
nativa en América
Latina» B. Bolivar

creando e inventando contra
viento y marea.

Sin embargo, llega un mo-
mento en que la situacion ya es
insostenible y nos tenemos que
marchar. Es muy triste, pero yo
también quiero verlo como una
oportunidad. Hasta ahora los
venezolanos no habiamos teni-
do nunca que emigrar y por eso
nuestra cultura no es muy cono-
cida en el mundo como lo son la
mexicana, italiana, espanola, etc.

Ahora espero que, por ejem-
plo, Espana se llene de restau-
rantes venezolanos y podais des-
cubrir nuestra gran gastronomia.
Igual con la musica.

«Ellado positivo de
la actual emigracion
masiva venezolana
es que ahora nos
vemos ante una gran
oportunidad de
ensefiar al mundo

nuestra cultura»
A. Croce

JQué tal habéis encontrado el
panorama musical espanol?

A. - Me encanta la chispa y
ganas de crear que hay en Espa-
na. Ahora estamos aprendiendo
incluso bulerias (risas).

B. - Realmente, el flamenco
tiene ritmos similares a algunos
géneros venezolanos. Por razo-
nes evidentes la musica de Vene-
zuela estd muy influenciada por
la espanola.

JQué proyectos tenéis actual-
mente?

A. - Muchos. Ahora ejercemos
de profesores en la nueva escue-
la de misica y canto EMYC Talent
Academy de Elche.

También estamos preparan-
do algunos conciertos. Préxima-
mente vamos a participar en un
ciclo benéfico en Las Clarisas de
Elche donde interpretaremos es-
tampas sonoras hispanas.
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ENTREVISTA?> Giuliay Laura Schwab / Bailarinas de hip-hop y modelos

«Somos hermanas e inseparables»

Saltaron a lafama en el programa '‘Pequenos Gigantes' de Telecinco, donde inesperadamente
alcanzaron el sequndo puesto

Davip Rusio

El pasado 23 de noviembre
sorprendieron con sus bailes a
todos los asistentes en la gala
presentacion de ‘Aqui en la Vega
Baja’ que se celebrd en Cox.

Ellas son las hermanas Giu-
liay Laura, de 14 y 13 anos res-
pectivamente. Son originarias
de Daya Nueva y actualmente
residen en Almoradi. Su nombre
ya suena fuerte en la televisiéon
nacional.

¢JCuando os vino la pasion por
bailar?

Ya desde los 3 0 4 anos ha-
ciamos flamenco y ballet. Luego
nos pasamos a los bailes de sa-
I6n y deportivos. Actudbamos en
festivales y eventos de nuestro
pueblo.

Mas adelante empezamos a
hacer hip-hop, un género que ha
evolucionado mucho en los dlti-
mos anos.

¢.De dbénde viene el
Schwab?

Nuestro padre es aleman, y
ademas nuestra madre es gui-
neana. Ambos se conocieron en
Espana. Nosotras siempre he-
mos vivido en la Vega Baja.

apellido

¢COmo se os ocurrié presentaros
al concurso de talentos infantiles
‘Pequenos Gigantes’?

Fue idea de nuestra madre;
al principio nos lo coment6 como
una broma (risas). No podiamos
ni imaginar que pasariamos un
casting tan numeroso y menos
que llegariamos a la final.

Aunque nos hubiera gustado
ganar, quedamos segundas y fue

«En 2018 volveremos
a la television,

al programa

‘Got talent’»

«Nuestra madre
nos propuso
presentarnos a ¢
Pequerios Gigantes’
como una broma.
Luego va y queda-
mos segundas»

una experiencia fantastica para
nosotras. Nos hizo conocidas a
nivel nacional.

Aparte de nuestra gala de Cox,
¢en doénde soléis actuar habitual-
mente?

En la gala lo pasamos muy
bien. Hicimos dos actuaciones
de estilos diferentes, mezclando
a su vez varios géneros del hip-
hop.

Nos suelen llamar para even-
tos de estas caracteristicas.
También para comuniones vy
fiestas infantiles, ya que gusta-
mos mucho a los ninos. Ademas
participamos en competiciones y
festivales. Igualmente, acompa-
namos a cantantes en sus actua-
ciones.

También sois modelos adoles-
centes de fotografia y pasarela.
¢Podéis compaginar todo esto
con los estudios?

La verdad es que si. Intenta-
mos programar los ensayos y las
sesiones para los fines de sema-
na. Hay que reconocer que hace
un tiempo estuvimos un poco
despistadas con este tema, pero
ahora ya volvemos a sacar muy
buenas notas. Casi todo notables
y sobresalientes.

Giulia, ta incluso jugabas al vo-
leibol...

Llegué a ser seleccionada
para el equipo oficial de la pro-
vincia de Alicante, compitiendo a
nivel autonémico y nacional. Pero

lo he tenido que dejar, no me
daba tiempo para compaginarlo
con el baile y los estudios.

Siempre bailais juntas?
Siempre, somos insepara-

bles. A veces nosotras dos solas

y otras veces junto a un cuerpo

de baile mas numeroso. Sin em-
bargo, desde hace tiempo los
profesores nos van notando que
estamos cogiendo estilos dife-
rentes. Incluso nosotras mismas
nos damos cuenta.

Podremos seguir bailando

«Estamos
compaginando bien
el baile con los
estudios, sacamos
buenas notas. En

el futuro queremos
seguir estudiando»

juntas, pero si algin dia somos
profesoras es probable que ten-
gamos que ensefar géneros dis-
tintos porque tenemos cualida-
des diferentes.

¢0s veis como profesoras en el
futuro?

Si. Nos encantaria ensenar.
Por supuesto, nuestro suefno
también es llegar a bailarinas
profesionales y viajar por todo el
mundo.

Mucha gente se piensa que
lo maximo a lo que podemos
aspirar los bailarines es a salir
a actuar con cantantes, pero no
siempre es asi. Ahora se organi-
zan muchas competiciones inter-
nacionales que dan gran pres-
tigio y estan muy bien pagadas.
Por ejemplo, el espanol Alberto
Blanco esta triunfando en todo el
mundo.

Eso si, nosotras tenemos cla-
ro que queremos estudiar. Saca-
remos siempre tiempo para el
estudio.

JVolveremos a veros en la tele
pronto?

Si. Vamos a salir en Got Ta-
lent, que se volvera a emitir en
Telecinco. Sera este 2018. Esta
vez no saldremos solas, sino
dentro de un grupo de baile mas
numeroso.

También estamos barajando
ponernos un nombre artistico.
En exclusiva, podemos adelanta-
ros que en principio sera ‘Black
Guchi’.

Cuando conozcas
aPepe y Mati,
sabrds por qué
donde comen tres
comen tres mil
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ENTREVISTA?> Oriana Quintero / Cantante y profesora de la escuela EMYC Talent Academy

«Queremos que toda Espana conozca
el talento musical que hay en Elchey
Alicante»

La EMYC Talent Academy ofrece una manera diferente de aprender canto, piano, guitarra o flauta
travesera. En el futuro ampliaran a mas instrumentos

Davip Rusio

La sociedad entre la cantan-
te venezolana Oriana Quintero
y el maestro Manuel Ramos ya
viene de largo. Recientemente
lanzaron un disco dedicado a la
memoria de Miguel Hernandez.
También han protagonizado algu-
nos otros proyectos de duo, voz
con piano o violin, como una re-
copilacién de boleros.

Ahora se han rodeado de mas
profesionales de la musica para
abrir una nueva escuela de mu-
sica y canto en Elche. Se llama
EMYC Talent Academy, y esta ubi-
cada en el nimero 12 de la calle
Juan Carlos I.

¢Como surge la idea de abrir esta
escuela?

Teniamos en mente abrir una
escuela en Elche desde hara ya
un par de anos. Primero empe-
zamos dando clases particulares
en casas y hace unos dos meses
nos lanzamos a abrir EMYC Ta-
lent Academy. EI nombre viene
de Escuela, Musica y Canto.

JQué se puede aprender en
EMYC?

De momento ensenamos
canto, piano, guitarra y flauta
travesera. Manuel y yo nos en-
cargamos de las dos primeras
ramas. Los prestigiosos musicos
Barbara Bolivar y Antonino Cro-
ce son los profesores de flauta y
guitarra respectivamente. En el
futuro queremos ampliar a mas
instrumentos, pero aln estamos
empezando.

¢COmo se ensena a los alumnos?

La idea es que aprendan di-
virtiéndose. Nos salimos un poco
del manual del conservatorio.
Hacemos una ensenanza moder-
na, adaptada al alumno. Muchos
nos vienen pidiendo jazz, rock,
musica clasica, etc.

En cualquier caso, siempre
se les da una formacion integral.

Oriana Quintero y Manuel Ramos

Por ejemplo, si alguien viene de
cero y quiere aprender a tocar
la guitarra, se le ensena primero
solfeoy a leer partituras. Nuestro
estilo es ensenar de manera per-
sonalizada, ya que no todos los
alumnos tienen el mismo nivel ni
aprenden a la misma velocidad.

Aparte del aprendizaje, ¢qué
pueden sacar los alumnos de
esta escuela?

Pueden obtener titulos oficia-
les de la Royal Schools of Music,
los famosos ABRSM, o del Trinity.
Aunque esto no sea un conser-
vatorio, se les ofrece igualmente
la posibilidad de llevarse estos
importantes reconocimientos ofi-
ciales.

Ademas, también tienen la
oportunidad de actuar en televi-
sion. Estamos en contacto con-
tinuo con algunos programas
como La Voz Kids, que nos pre-
guntan si tenemos chavales con

«Estamos en contacto
con la ‘La Voz Kids’.
Nos preguntan
constantemente si
tenemos chavales con
talento para los
castings»

actitudes musicales para los cas-
tings. Queremos mostrar a toda
Espana el talento que hay en EI-
chey en Alicante.

¢La Escuela es solo para ninos?
También damos clases a
adultos, de todas las edades.

«Los alumnos pueden
obtener importantes
titulos oficiales de

las Royal Schools of
Music (ABRSM) o el
Trinity»

«Nos gusta que los
alumnos aprendan
divirtiéndose. Nos
salimos un poco del
manual de los
conservatorios»

Al margen de los castings, ¢pen-
sais montar alglin evento propio
para que actien los alumnos?
Si. Estamos organizando una
presentacion para este verano.
No sera la tipica audicion de fi-
nal de curso, mas bien queremos
que sea como un show. La idea
es que los alumnos se vean so-

bre un escenario, para que se
acostumbren a actuar como au-
ténticos profesionales.

Ademas, también les ofrece-
mos la oportunidad de que co-
nozcan y utilicen un estudio de
grabacion. Si quieren triunfar en
el mundo de la musica deben ha-
bituarse a estos lugares.
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(03003) Alicante
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“El primer paso para solucionar los problemas es el optimismo.
Creer que se puede hacer algo es tener ya medio camino hecho”

Somos tu Asesoria fiscal, laboral y contable de confianza, no esperes mas y lldmanos.
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ENTREVISTA?> Maria Molina [ Entrenadora del Xaloc Alacant Femenino (Alicante, 1985)

«Mi reto es continuar en el Xaloc
muchos anos y conseguir el ascenso a
Primera Division»

Achaca el bueninicio de temporada de su equipo al gran trabajo que han hecho desde el 15 de agosto

DANIEL RODRIGUEZ

En su primera temporada
en Segunda Division, el Xaloc
Alacant Femenino esta sorpren-
diendo a propios y extranos por
Su gran comienzo de tempora-
da. Copan los puestos altos de
la clasificacion, pero es algo que
no sorprende a su entrenadora,
Maria Molina, quien afirma tener
los pies en el suelo y asegura que
el objetivo esta temporada es la
permanencia, aunque a largo
plazo si se trata de conseguir el
ascenso a Primera Division.

Su equipo ha arrancado la tem-
porada siendo la revelacién de
este grupo de Segunda Division.
;Qué sensaciones tienen tras
esta primera parte de la compe-
ticion?

Las sensaciones son muy ilu-
sionantes y positivas. Tenemos
muchas ganas de seguir traba-
jando y de seguir haciéndolo
igual de bien que hasta ahora.

¢Se esperaba este gran inicio de
temporada que ha realizado su
equipo?

Los resultados pueden llevar-
nos un poco a la sorpresa, pero
si miramos un poco mas atras
vemos que desde el 15 de agos-
to estamos entrenando a un nivel
espectacular, que la gente que
ha venido nueva estd sumando
mucho al equipo y que las que
ya estaban la temporada pasada
se estan esforzando cada dia por
estar al nivel que exige esta nue-
va categoria. Si analizamos todos
estos factores la sorpresa es me-
nor, porque ves que después de
todo el trabajo viene el resultado.
Al final la recompensa es estar
ahi arriba en la clasificacion.

JCual es el objetivo deportivo
para esta temporada?

«El objetivo es
mantener la categoria,
es nuestra maxima
prioridad, pero cuanto
mads arriba quedemos
mejor»

«Sabemos que es muy
dificil llenar el Pitiu
Rochel, pero es una
gozada jugar delante
de nuestra aficion»

El objetivo evidentemente es
mantener la categoria; es nues-
tra maxima prioridad, y luego ya
todo lo que venga detras bienve-
nido sea. Cuanto mas arriba que-
demos en la clasificaciébn mucho
mejor, pero tenemos los pies en
el suelo y lo primordial es conse-
guir la permanencia.

JCual es la clave de este ves-
tuario para haber conseguido
arrancar la temporada de esta
manera?

El trabajo diario y la ambicion
que muestran las jugadoras cada
semana. Las ganas de superar-
se, de ser mejores, de competir
cada dia mejor son las armas de
este equipo.

¢Ha sido facil adaptarse a la ca-
tegoria?

Parece que por los resultados
todo sea mas facil, pero detras
hay mucho trabajo duro y mu-
cho esfuerzo por parte de todo
el equipo. Esperemos seguir en
esta linea.

Fuera de casa han conseguido
unos nimeros muy buenos. ¢Se
sienten mas cémodas a domicilio
que jugando en casa?

No es que sea mas facil jugar
fuera de casa, pero quizas cuan-
do jugamos a domicilio tenemos
menos presion, no tenemos la
sensacion de tener que demos-
trar nada a nadie, simplemente
jugar a futbol sala sin miedos ni
complejos, de ir a competir y a
disfrutar, que es siempre lo que
le digo a las jugadoras. Al final
esto es nuestra pasion, es algo
que nos encanta y tenemos que
disfrutarlo.

Ha comentado antes que el ob-
jetivo es la permanencia, pero
teniendo los puestos de ascenso
tan cerca ¢se piensa dentro del

=

vestuario en un posible ascenso
0 eso queda muy lejos?

Hay otros equipos, como el
Palau que queddé subcampeodn
el ano pasado, el Eixample que
es lider, y diria que el Teldeporti-
VO, que son los equipos favoritos
para ascender de categoria. Para
nosotras creo que todavia no es
el objetivo, aunque hayamos em-
pezado tan bien la temporada.

¢Y alargo plazo se puede pensar
en Primera Division?

La idea del club es esa. Se-
guir creciendo, seguir mejorando
y mirar hacia arriba. Claro que es
un objetivo, pero no esta tempo-
rada.

Futbolisticamente, ¢qué es lo
que mas destacaria de su plan-
tilla?

Tengo una plantilla muy com-
pleta. La media de edad es joven,
pero hay jugadoras veteranas
como Miriam que tiene mucha
experiencia tanto en Primera
como en Segunda Division. San-
dra, Rocio... jugadoras que estan
en la treintena, pero que nos
aportan mucho. Y luego tenemos
un equipo joven que viene pisan-
do fuerte y que nos aporta esa
frescura y esas ganas de compe-
tir, de mejorar, de esforzarse dia
a dia. Digamos que tenemos ese
equilibrio entre jugadoras mas
veteranas y con experiencia y las

Maria Molina se dirige a su banquillo en el Pitiu Rochel | Xaloc Alacant

nuevas que vienen pisando fuer-
te y que en definitiva son el futuro
del equipo.

Como entrenadora, ¢qué es lo
que las pide principalmente a
sus jugadoras?

Que vayamos partido a parti-
do. Las digo que piensen solo en
el préximo rival, que no hagamos
mucho caso a los nimeros por-
que al final son solo eso, niime-
ros, y no nos ayudan en nada e
incluso nos pueden perjudicar
por pensar que ya tenemos todo
el trabajo hecho y que se baje la
intensidad. Tenemos que cen-
trarnos en entrenar al maximo
para el partido de cada semana
y no hay que fijarse en nada mas.

¢,Como sienta un parén como el
de diciembre?

Este mes hubo parén por
la seleccién espanola. Que sea
tan tranquilo es algo que no me
gusta mucho porque que haya
tantos parones es complicado de
gestionar. En enero nos quedan
tres partidos de la primera vuelta
y nos esperan enfrentamientos
duros como contra el Torrent,
que también es uno de los equi-
pos importantes de la categoria
y sera un final de primera vuelta
muy emocionante.

¢.Como le gustaria que llegara el
equipo al final de la primera vuel-
ta?

No he hecho célculos ma-
tematicos para saber cuantos
puntos nos hacen falta para con-
seguir la permanencia, pero si
ganaramos la mitad de los parti-
dos que quedan antes de acabar
la primera vuelta estaria satisfe-
cha. De esa manera, afrontaria-
mos la segunda vuelta con unas
garantias de disfrutar, de no te-
ner presion, de ver a donde so-
mos capaces de llegar.

SQué le esta pareciendo la afi-
cion del Xaloc Alacant?

Me estad sorprendiendo por-
gue poco a poco notamos que va-
mos enganchando a mas gente,
nos siguen mas por redes socia-
les, hay mas cobertura y estamos
muy ilusionadas y contentas. Al
final nos gusta que venga gente
a vernos; sabemos que es muy
dificil llenar el Pitiu Rochel pero
es una gozada jugar delante de
nuestra aficion y esperemos que
de aqui a final de temporada la
gente se vaya animando mas a
descubrir el fatbol sala femenino.

Personalmente, colgd las botas
en 2015 para para dedicarse a
entrenar. ;Con qué se queda de
estos dos anos?

Han sido dos afnos muy posi-
tivos. En el primero llegamos a la
final por el ascenso y perdimos
contra un equipo de Elche y el
ano pasado por fin lo consegui-
mos frente al Hércules, asi que
el balance es muy bueno y estoy
muy contenta porque me encan-
ta el fatbol sala. Tenia muy claro
que cuando lo dejase iba a entre-
nar, porque es algo que me apa-
siona y que me aporta mucho,
y ademas estoy en el club en el
que quiero estar.

¢Echa de menos el sentirse fut-
bolista?

Sobre todo, la primera tem-
porada, que era cuando mas
lo eché de menos. Dejarlo fue
complicado y siempre te apetece
entrar en los partidos, en las po-
sesiones 0 en los entrenamien-
tos. Ahora mismo no lo echo de
menos porque estoy muy a gusto
entrenando.

¢Cual es su suefo como entrena-
dora?

El reto que tengo es seguir en
el Xaloc Alacanty conseguir el as-
censo a Primera Division.
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Una cantera de renombre

El Jove Espafnol de San Vicente, que cuenta con 23 equipos y casi 400 futbolistas, asegura su futuro con

el futbol base

DANIEL RODRIGUEZ

El futuro estad asegurado en
el Jove Espanol de San Vicente.
Casi 400 futbolistas repartidos
en 23 equipos forman parte de
la estructura del club sanvicente-
ro, a los que se le suman el Jove
Espanol B que milita en Segunda
Regional y el primer equipo que
compite en Regional Preferente
y que esta peleando esta tempo-
rada por ascender a Tercera Di-
visién. Ademas, el Jove Espanol
cuenta con una seccion de fat-
bol playa y estéa trabajando para
crear un equipo femenino para la
préxima temporada.

Una base que es la razon de
ser del club sanvicentero. Es la
apuesta de la nueva directiva
para que el club tenga asegurado
su futuro deportivo a medio y lar-
go plazo. El primer equipo cuenta
con un 80% de futbolistas que
proceden de la cantera y el ob-
jetivo es mantener esa filosofia
en los préximos anos. Ademas,
en los Gltimos afos se ha poten-
ciado el jugador de San Vicente,
aunque no cierran la puerta a
jovenes futbolistas de otras loca-
lidades.

“Estamos abiertos a que ven-
gan chavales de toda la provincia
sin ningln tipo de discriminacién,
pero si que es cierto que al ser el
club mas representativo de San
Vicente la mayoria de jugadores
de aqui quieren jugar en el Jove,
que es el equipo que lleva el es-
cudo del pueblo en el pecho y es
el club histérico de la localidad.
Los chavales suefan con llegar
a jugar en el primer equipo. Con-
tamos con un fltbol base muy
numeroso y de mucha calidad.
Tenemos algunos de los mejores
equipos del fatbol alicantino en
lo que a base se refiere”, cuen-
ta Rafa Bevia, secretario general
del club.

Presentacion oficial
El Jove Espaiol tiene 23 equi-
pos, entre el fltbol 8 y el ftbol

«Tenemos algunos de
los mejores equipos
de la provincia de
Alicante en lo que a
base se refiere»

(R. Bevia

Cantera del Jove Espanol en la Ciudad Deportiva de San Vicente.

11, en el que casi 400 jugadores
de entre 5y 18 anos suenan con
representar al equipo de futbol
de la ciudad y con llegar al primer
equipo. El club de San Vicente
realizo la presentacion publica de
todos sus equipos en un acto fes-
tivo en el que todos los nifos se
sintieron protagonistas. “Fue una
fiesta humilde, porque no tuvo
muchos alardes de grandiosidad
ya que somos un club modesto,
pero la grandeza la pusieron los
propios ninos y fue impresionan-
te verlos tan ilusionados. Vimos
que las autoridades municipales
estan también ilusionadas con lo
que es el Jove Espanol y con el
fatbol base”, ha comentado Rafa
Bevia.

Esta temporada, hay dos
equipos que estan destacando
sobremanera  deportivamente
hablando, el Alevin Ay el Infantil
C. Otra de las apuestas de esta
directiva es que los propios juga-
dores del primer equipo, que han
salido de la cantera, sean los téc-
nicos del actual futbol base del

«El fiel reflejo es el
primer equipo, que
cuenta con 80% de
canteranos que han
pasado por todos los
equipos de la base»
(R. Bevid)

club pudiendo ensenar a los mas
pequenos todos los secretos de
esa progresion por la que pasa
un futbolista.

“Estamos muy contentos. Te-
nemos que dar las gracias a los
técnicos, a los coordinadores
y sobre todo a los padres que
apuestan por llevar a los ninos
al Jove Espanol, porque al final
no hay que olvidarse de que los
padres son los que estan pen-
dientes de los chavales y que al
final se preocupan de llevarlos a
los partidos y a los entrenamien-
tos. Los chavales siempre tienen
un comportamiento ejemplar,
hemos hecho mucho hincapié en
que no haya violencia en el fitbol
cortando cualquier tipo de con-
ducta fuera de lugar y solo tene-
mos palabras de agradecimiento
para las familias”, argumenta el
Secretario General del Jove Es-
panol.

Llegar al primer equipo
La realidad actual del fatbol
semiprofesional hace que cada
vez se apueste mas por la base.
“San Vicente siempre ha sido
una ciudad futbolera y la verdad
es que con tanto nino lo que nos
aseguramos, conforme conoce-
mos el actual futbol en el que
no se puede tirar de talonario,
es el futuro deportivo del club.
Al final predomina el futbol base
y de cantera. El fiel reflejo es el
primer equipo, que cuenta con
una gran parte de jugadores de
San Vicente que han pasado por
las diferentes categorias del club
y que ahora estan luchando por
el ascenso, con uno de los presu-
puestos mas bajos de la catego-
ria. Sin embargo, tenemos esos
canteranos que nos dan un salto
de calidad”, comenta Bevia.
“Nosotros no queremos un
club en el que cada ano se fiche

«San Vicente es

una ciudad futbolera
y con esta cantera
nos aseguramos el
futuro deportivo del
club para

muchos afios»

(R. Bevia)

a jugadores de otros equipos. Al
final en el fltbol base sucede
mucho que hay clubes que optan
por traer jugadores de otros equi-
pos en gran cantidad. Aqui en el
Jove se ha hecho en etapas an-
teriores y no queremos repetirlo,
pero lo que vemos es un fatbol 8
muy numeroso y eso debe ser la
base para ir dandole continuidad
conforme vayan ascendiendo los
ninos de categoria, manteniendo
esos bloques. Ahora mismo, des-
de los mas pequenos hasta el
Gltimo equipo de fatbol 8, tene-
mos una barbaridad de chavales
que nos aseguran que vamos a
tener cantera en el Jove y en San
Vicente por muchos anos”, ase-
gura el directivo del club.

Con su estructura, el Jove Es-
pafnol de San Vicente esta consi-
derado como uno de los equipos
de la provincia de Alicante con
mayor nimero de futbolistas, por
delante de equipos mas grandes
como el Hércules. EI fatbol en
San Vicente del Raspeig, esta
mas que asegurado.
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AGENDA CULTURAL

Carmen San Jose

CONCIERTOS

ADDA (Sala Sinfénica - P° de
Campoamor). Entrada: 21 a 40 €

J.S.BACH, LAVIDA LOCA
DE UN OGRO GENIAL

Viernes, dial19.19h

ADDA (Sala de Camara). Entrada:
7a10€

CONCIERTO DE ANO
NUEVO

Lunes,dial.19h

Teatro Principal (Pz. Chapi). En-
trada: 20a40€

DAVID RUSELL. j ‘
Guitarra clasica.

Sabado, dia13.20h MUSIC FOR PIANO
Por la State Philarmonic Orches- qggﬁ(\)(sma de Camara). Entrada:  VViernes, dia 26.20 h
o, 50a15¢€ )
tra de Kishinau. ) ADDA (Sala de Camara)

PR

R

ALABAMA GOSPEL CHOIR
Jueves, dia 4. 20:30 h

Teatro Principal. Entrada: 20 a
36 €

Por Jesls M? Gémez y Pedro Itu-
rralde.

EL CONSORCIO

Sabado, dia 13.20:30 h

ADDA (Sala Sinfénica). Entrada:
27a37,50€

ROZALEN
Viernes, dia26.21 h

Teatro Principal. Entrada: 28 a
45 €

Formado por 20 artistas, esta
formacién consigue plasmar la
historia del Gospel en un reco-
rrido Unico por las raices de esta
mdasica.

Rozalén visita nuestra ciudad
para traernos su Ultimo trabajo
“Cuando el rio suena...™.

ADDA-SIMFONICA
Sabado, diaé6.20h

DE PARIS A BERLIN
Sabado, dia27.20h
ADDA (Sala de Camara)

TEATRO

EQUUS
Viernes, dia 12.20:30 h

Teatro Principal (Pz. Chapi). En-
trada: 10a 15 €

Alan es un adolescente desequi-
librado que busca su pasion por
cauces alternativos que desem-
bocan en un acto de violencia
contra los caballos a su cargo,
dejandolos ciegos.

TIC-TAC

Sabado,dia13.20hy
domingo, dia14.18 h

Teatro Principal. Entrada: 12 a
25€

ENERO
2018

TEATRO

Comedia musical sobre la necesi-
dad de la ficcion en nuestra vida,
de ese territorio magico donde
los suenos se hace realidad.

CYRANO DE BERGERAC

Sabado, dia27.20hy
domingo, dia 28.18 h

Teatro Principal. Entrada: 12 a
25€

Cyrano de Bergerac es una mues-
tra del poder de la palabra, es la
fuerza de su verso, su descaro y
su sutileza. Una historia de amor
entre esta obra y el publico que
dura ya 110 anos y que seguro
que durara otros muchos cientos
mas.

lirnos a diario en nuestra web

www.aquienalicante.com

...Y cada mes busca tu ejemplar impreso con entrevistas
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FOTOREPORTEROS 2017

Hasta el 6 de enero

Palacio Provincial de la Diputa-
cion (Avda. de la Estacion, 6)
Lunes a sabado de 11 a 13 y
17:30a20h

Propuesta cultural que recoge el
trabajo de los profesionales grafi-
cos de los medios de comunica-
cién de la provincia. Un total de
56 fotografias dan testimonio de
los acontecimientos culturales,
politicos, deportivos, sociales, re-
ligiosos o festivos mas relevantes
sucedidos entre 2015y 2016.

MAYAS. EL ENIGMA DE
LAS CIUDADES
PERDIDAS

Hasta el 7de enero

Museo Arqueoldgico Provincial
de Alicante (MARQ - Plaza Dr. G6-
mez Ulla)

Martes a sabado de 10 a 14y 18
a 22 hydomingosde 10 a 14 h

RAAAAA S

MAYAS

FYYyvvy

La exposicion nos sumerge en la
selva, cuna de la cultura maya.
Ahi aparecen los inmensos tem-
plos y palacios.

100 VEGADES JOAN
VALLS

Hasta el 7 de enero

Museo de la Universidad de Ali-
cante (MUA -sala El Cub-. Ctra.
de San Vicente)

Lunes a viernes de 10 a 20 h 'y
sabados 10a 14 h

100 anos hace que nacid, y 100
son las obras que presentan nue-
ve artistas contemporaneos para
rendir homenaje al poeta, escri-
tor y defensor del habla valencia-
na. Su imagen, sus palabras que
cocinan versos y su alma, esta
latente en esta muestra que pre-
tende llegar a todos.

HOLY INTERIORS
Hasta el 14 de enero

Museo de la Universidad de Ali-
cante (MUA)

Lunes a viernes de 10 a 20 h'y
sabados 10 a 14 h

Las veintiuna fotografias que
constituyen esta exposicion son
Fotocollages de Pepe Calvo rea-
lizadas por el artista entre 2014
y 2017. Remiten a una serie de
paisajes interiores, asi como a
landscapes.

FILOSOFIA Y ARTE
Hasta el 19 de enero

Centro Imaginalia (Avda. General
Marva, 16)

Lunes a viernes de 18 a 22 h
Exposicion de la Escuela de las
Artes Da Vinci.

FERRAN CABRERA
CANTO, 150 ANOS

Hasta el 21 de enero

Centro Imaginalia (Avda. General
Marva, 16)
Lunes a viernes de 18 a 22 h

Ferran Cabrera Cant6é continla
siendo, a través del tiempo, el
pintor de referencia estética, in-
cluso social, en la memoria co-
lectiva de los habitantes de la
ciudad de Alcoi. ¢Por qué motivo
atraviesa el tiempo y permanece
en la memoria colectiva de este
pueblo? Porque hizo algo mas
que ser un hombre de su tiempo:
cred belleza.

DEL CUERPO PRESENTE
AL CUERPO
PERFORMATIVO

Hasta el 28 de enero

C. C. Las Cigarreras (c/ San Car-
los, 78)

Martes a sabado de 10 a 21 h,
domingos y festivos de 10 a 14 h
Plataforma de Videoarte 2008-
2017 es un proyecto destinado
a la difusiéon de este medio, y a
la generacion de espacios de vi-
sibilizacion y reflexion en torno al
audiovisual experimental y con-
temporaneo.

40 ANIVERSARIO. LA
COLECCION ARTE
SIGLO XX (1977-2017)

Hasta el 18 de febrero

Museo de Arte Contemporaneo
de Alicante (MACA - Pz. Santa
Maria, 3)

Martes a sabado de 10 a 20 h,
domingos y festivos de 10a 14 h

La exposicion estd compuesta
por 177 obras entre pinturas,
esculturas y obra grafica de 117
artistas, abarcando un arco tem-
poral de casi 70 anos, desde los
anos veinte hasta los primeros
ochenta, reuniendo una larga né-
mina, muy escogida, de grandes
artistas del siglo XX.

MUEBLES DE ESTUDIO
Hasta el 18 de febrero

Lonja del Pescado (sala de expo-
siciones - P° Almirante Julio Gui-
llén Tato)

Martes a viernes de 9 a 14y 16
a 21:45 h, sdbados de 10 a 14 y
17 a 21:45 h y domingos y festi-
vosde 10a 14 h

“El mobiliario doméstico como
objeto de andlisis” es la frase
explicativa del titulo de la expo-
sicion "Muebles de estudio™ que
nos ofrece Angel Masip.

EMILIO VARELA. EL
LABERINTO LUMINOSO

Hasta el 1 de abril

Museo de Bellas Artes Gravina
(MUBAG - ¢/ Gravina, 13-15)

Martes a sabado de 10 a 20 h,
domingos y festivos de 10 a 14 h

Por primera vez en anos se ha
conseguido juntar 89 obras del
ilustre pintor. Gran parte per-
tenecen a la Diputacion, pero
también al Banco Sabadell, la
Fundacion CAM, el Ayuntamien-
to, las familias Sanchez-Mateo
y Ros-Vila, la Fundacién Frax e
incluso el Museo Reina Sofia ha
cedido cuadros para este singu-
lar homenaje.

DE OBJETO A SUJETO:
GENERO Y ARTE EN
ALICANTE DESDE EL
SIGLO XIX

Hasta el 1 de abril

Museo de Bellas Artes Gravina
(MUBAG)

Martes a sabado de 10 a 20 h,
domingos y festivos de 10a 14 h

Esta exposicion es una relectu-
ra que, desde una perspectiva
de género, visibiliza los distintos
roles que fueron asignados al
sexo femenino en el siglo XIX y
que incita a reflexionar en torno a
problematicas que, aunque pro-
vengan del pasado, permanecen
vigentes en la actualidad.

JANO

Hasta el 22 de abril

Museo de la Universidad de Ali-
cante (MUA - sala exterior-)
Lunes a viernes de 10 a 20 hy
sabados de 10 a 14 h

Frutos Maria es un consolidado
artista de Alicante, que nacié en
Burgos en 1959. Hizo su primera
exposicion en 2008 y, desde en-
tonces, ha realizado numerosas
muestras, individuales y colec-
tivas. Trabaja tanto la escultura
como la pintura y utiliza para ello
materiales muy diversos como la
madera, el hierro, la piedra o el
hormigén armado.
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Peticiones al 2018:

Este afo quiero ...

... que los mails funcionen y lleguen bien
a clientes y proveedores

... confiar en alguien que disefie nuevos
documentos corporativos impactantes,

... que mi web por fin se posicione
en los buscadores,
que ahora no me encuentra nadie

No pases otro ano igual...
iVEN CON NOSOTROS!
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PATRICIA ESPEJO

Sabado, dia13.23h

Sala Clan Cabaret (c/ del Capitan
Segarra, 16). Entrada: 7a 9 €

PANTOMIMA FULL
Viernes, dial19.23 h

FELIX ALBO

Sabado, dia20.23 h

Sala Clan Cabaret. Entrada: 6 a
8€

NACHO GARCIA
Viernes, dia 26.23 h

Sala Clan Cabaret. Entrada: 10 a
13 €

ALICANTE COMEDY CLUB

Sabado, dia 27.23 h

Sala Clan Cabaret. Entrada: 5 a
7€

Show donde su prueban los tex-
tos y se hace un humor de cerca-
nia con la ayuda del puablico.

EJERCITO RUSO DE SAN
PETERSBURGO

Domingo, dia7.18 h

Teatro Principal (Pz. Chapi). En-
trada: 20a 38 €

Orquesta, coro y ballet. Mas de
100 artistas surcan el escenario
con sus voces, sus bailes y su
mdasica.

TONI PONS
Viernes, dial2.23 h

Sala Clan Cabaret (c/ del Capitan
Segarra, 16). Entrada: 8a 10 €

Mentalismo de alto impacto en
una atmésfera de imposibilidad
absoluta. Un espectaculo origi-
nal y Gnico que te mantendra lite-
ralmente pegado a la butaca sin
pestanear.

BALLET NACIONAL DE
ESPANA. Danza.

Viernes, dia 19. 20:30 h
y sabado, dia 20. 20 h

Teatro Principal. Entrada: 20 a
40€

Interpretando las piezas “Farru-
ca’, “Solea del Mantén™, "Bole-
ro” y “Suite Sevilla™.

DESFILE DE LOS
CARTEROS REALES DE
SS.MM. LOS REYES
MAGOS

Jueves,dia4.19h

Plaza del Ayuntamiento.
Recorrido: Pz. del Ayuntamien-
to, ¢/ Altamira, Rambla de Mén-
dez Ndnez, ¢/ Teniente Coronel
Chapuli, ¢/ Gerona, Pz. de Calvo
Sotelo, Avda. Doctor Gadea, ¢/
Pintor Lorenzo Casanova, Pz. de
Séneca.

A lo largo del trayecto los Carte-
ros Reales recogeran las cartas
de los peques.

LLEGADA DE LOS
CARTEROS REALES AL
BELEN MUNICIPAL

Jueves, dia 4. Aprox.
20h

Plaza de Séneca.

Los Carteros Reales visitaran el
Belén Municipal y dirigiran unas
palabras a los peques. Musica
ambiental.

MERCADO DE
ARTESANIA DE NAVIDAD
Y REYES

Hasta el 5 de enero. 10
alsyl7a23h

Paseo de Federico Soto.

REYES MAGOS

Viernes, dia5s

- LLEGADA DE SS.MM. LOS RE-
YES MAGOS DE ORIENTE. 17 h.
Puerto de Alicante (darsena inte-
rior, muelle 4 -Escalinatas de la
Reina-)

- MI SUENO DE NAVIDAD. 17 a
18 h. Espectaculo infantil. Plaza
de Toros.

- RECEPCION DE SS.MM. LOS
REYES MAGOS DE ORIENTE. 18
h. Centro Ciudad (entrada me-
diante invitacion que se anuncia-
ra en la web municipal)

- GRAN CABALGATA DE REYES
DE LA CIUDAD DE ALICANTE.
19h

Recorrido: Pz. de los Luceros,
Avda. de Alfonso X El Sabio, Ram-
bla de Méndez Ninez, ¢/ Rafael
Altamira y Pz. del Ayuntamiento.
- DISCURSO DE SS.MM. LOS
REYES MAGOS. Al finalizar la
Cabalgata, SS.MM. los Reyes se
dirigiran a los ninos y ninas de Ali-
cante desde el balcon del Ayun-
tamiento.

MONOLOGOS OTROS NAVIDAD

BELEN MUNICIPAL

Hasta el 7de enero

Mercado Central (Avda Alfonso X
El Sabio, 10)
Horario:8 ha 21 h

S

TRADICIONAL BELEN DE
LA DIPU

Hasta el 7de enero

Palacio Provincial de la Diputa-
cion (Avda. de la Estacion, 6)
Horario: 10a 13y 17a21h

Tradicional Belén de la Dipu don-
de se podran contemplar las fi-
guras elaboradas con maestria
por artesanos belenistas de la
provincia.

BELEN SOCIAL

Hasta el 7de enero

Plaza de Séneca
Horario: 9a 22 h

MERCADO ARTESANO
NAVIDENO

Hasta el 7 de enero
Palacio Provincial de la Diputa-
cion

Horario: 11 a 23 h (sdbados y vis-
peras de festivos hasta las 23:30
h)

Artesania navidena, castainas ca-
lentitas y almendras garrapina-
das. Ven y disfruta como un nino
de nuestro tradicional mercado
navideno.

NADALGEL - PISTA DE
HIELO

Hasta el 7 de enero

Plaza del Ayuntamiento.

Horario: 10a 14y 16 a 23 h (vier-
nes, sabados y visperas de festi-
vos hasta las 24 h)

NADALNEU
Hasta el 7de enero

Plaza de la Montaneta.

Horario: lunes a jueves y domin-
gos de 10 a 14y 17 y 23 h; vier-
nes, sabados y visperas de fiesta
de 10 a 14y 17 y 24 h. Horarios
especiales: Dia 31 de diciembre
del1l0al4yl6a22hydialde
enerode 11ald4yl16a22h
Montana gigante de 35 metros
por la que grandes y pequenos
podran descender en trineo.

ATRACCIONES PARA
TODA LA FAMILIA

Hasta el 7 de enero

Plaza de Séneca.

Horario: 10a 14y 16 a 23 h (vier-
nes, sabados y visperas de festi-
vos hasta las 24 h)

INFANTIL

LA ABEJA MAYA,
EL MUSICAL
Miércoles,dia3.19h

Aula de Cultura CAM (Avda. Doc-
tor Gadea, 1). Entrada: 10a 15 €

TOCA LA MUSICA
Domingo,dia7.12h

ADDA (Sala Sinfénica - P° de
Campoamor). Entrada: 5 € adul-
tos (gratuito para menores de 16
anos)

Concierto para Clown y orquesta.

EL SHOW DE LA
PANDILLA DE DRILO
Domingo, dia7.12h

Aula de Cultura CAM. Entrada: 10
alb€

Aparte de nuestro cofgedor diario
donde te sorprenderenios con tapas
diferentes cada dia a un'buen precio.

Amplios salones hasta 250 personas.

Idoneo para todo tipo de celebraciones:
Bodas, Comuniones, Bautizos, Amigos,
Presentaciones de Hogueras, Despedidas, Etc.

LLOBARRO
RESTAURANTE

| TIf: 965262 131-653 108 094
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La aficion del Hércules reclama un
delantero goleador en el mercado de

invierno

Los seguidores del conjunto blanquiazul coinciden en que la llegada de Claudio Barragdn ha aportado
mads intensidad al equipo

DANIEL RODRIGUEZ

Fuera de los puestos de pro-
mocién de ascenso. Asi es como
ha concluido la primera vuelta el
Hércules en su cuarta tempora-
da consecutiva en Segunda B. Se
trata de la primera vez, en estos
cuatro anos, que el conjunto ali-
cantino no se va a las vacaciones
navidenas en puestos de playoff.

La aficion del Hércules hace
balance de esta primera vuelta
del campeonato en la que la-
menta no haber estado entre los
cuatro primeros durante mas jor-
nadas, valoran positivamente el
cambio de Claudio Barragan por
Gustavo Siviero en el banquillo y
reclaman a la direccion deportiva
que fiche a un delantero golea-
dor en el mercado de invierno.
Ademas, reconocen la mejoria
defensiva del equipo y destacan
a Juanjo Nieto y a Juli como los
mejores jugadores de la primera
vuelta.

Trayectoria irregular

Sobre la trayectoria del equi-
po en estos primeros 19 partidos
de Liga hay opiniones de todo
tipo. De los mas positivos, a los
que le exigen mucho mas. Paco
Esteve, portavoz de la pena Ne-
gre Lloma aprueba al Hércules
con un 5. “El equipo deberia es-
tar en playoff y no lo esta. Esta-
mos cerca, a tan solo 2 puntos,
defensivamente hemos mejora-
do con Claudio Barragan, pero
del primer puesto nos descolga-
mos muy pronto y deberiamos
estar en puestos de promocion”.

Quique Tébar, presidente de
la asociacién Herculanos, aprue-
ba también la primera vuelta del
equipo con un 6,5. “Seguimos en
““a pomada’, pero evidentemen-
te ni el juego, ni la posicién en la
clasificacién son lo que espera-
bamos a principio de temporada.
No olvidemos que se nos vendio
este proyecto como ganador,
competitivo, con jugadores muy
contrastados y que venian con la
capacidad de sacar el proyecto
adelante”, declara Tébar, quien
recuerda que el equipo perdid
muy pronto sus aspiraciones de
ser primero.

Estrella Polar, de la pena
Sergio Fernandez, valora en un
8 la primera vuelta del Hércules
ya que, recuerda, la confeccion
del equipo llegdb muy tarde. “Te-
niendo en cuenta como empezd

«Claudio Barragdn
tiene las ideas muy
claras. El cambio con
respecto a Siviero ha
sido muy positivo»
Estrella Polar (pefia
Sergio Ferndndez).

el equipo, todos los tropiezos
que ha habido, y lo tarde que se
confeccion6 la plantilla, que ha-
yamos conseguido llegar con ani-
mo al final de la primera vuelta yo
creo que es positivo. No hemos
acabado en puestos de ascenso,
pero el equipo ha mejorado mu-
cho con respecto al inicio”.

Mercado de invierno

La aficibn coincide en que
es necesario reforzar al equipo
en el mercado de invierno para
tratar de paliar, sobre todo, la
gran falta de gol que ha tenido
el Hércules durante la primera
vuelta. “Lo que tenemos es bas-
tante bueno, pero si se trata de
reforzar a la plantilla y darle un
poco mas de confianza a los ju-
gadores y a los aficionados creo
que si deberiamos reforzarnos”,
comenta la portavoz de la pena
Sergio Fernandez, Estrella Polar,
a lo que anade que “hay gente
muy buena en la plantilla para

que se cumpla el objetivo a final
de temporada”.

Por su parte, Paco Esteve,
cree que hace falta acertar de
cara a puerta, y considera que
con un delantero goleador y lo
que ha mejorado el equipo de-
fensivamente, el Hércules llegara
a puestos de playoff a final de
temporada. “Si van a traer algo
que mejore, si, aunque €so no
es facil. Pocas veces han venido
jugadores determinantes en un
mercado de invierno. De todas
maneras, si no tienes mucha
cartera para fichar es complica-
do. Yo recurriria al mercado de
invierno si lo que viene es mejor.
Si te sale un mediocentro bueno
también reforzaria esa demarca-
cion, pero principalmente hace
falta gol” declara el portavoz de
la pena Negre Lloma.

Quique Tébar insiste en la
necesidad de fichar un delantero
goleador en invierno. “En primer
lugar, reforzar al equipo con un
buen delantero y un buen extre-
mo. Alguien con capacidad golea-
dora. Y, en segundo lugar, hace
falta un organizador de juego en
el centro del campo. También es
cierto que hemos estado muy ati-
zados por las lesiones, no espe-
rabamos tener tantos futbolistas
en la enfermeria”, valora el pre-
sidente de la asociacion Hercu-
lanos.

Claudio Barragan

La aficién coincide en que la
llegada de Claudio Barragan le
ha inyectado mas intensidad y ac-

titud al equipo que con Gustavo
Siviero. “El Hércules ha mejora-
do defensivamente y tiene mejor
actitud con el nuevo entrenador.
Mucha gente dice que este ano
empatamos mucho, pero es que
el ano pasado perdiamos” decla-
ra Paco Esteve. Por su parte, Es-
trella Polar afirma que “con todos
los respetos al trabajo de Siviero,
lo veia muy conformista, con un
planteamiento a la defensiva, sin
agresividad, y un equipo como
el Hércules ahora mismo, con
la ambicion que debe tener, no
puede salir al campo a defender.
El cambio ha sido muy positivo,
Claudio Barragan tiene las ideas
muy claras. Eso si, me decep-
cion6 un poco el partido ante el
Elche, pero la actitud del equipo
es mas agresiva y eso se nota”
sostiene esta penista.

Quique Tébar, no obstante,
considera que el efecto de la
llegada de Claudio Barragan se
noto tan solo al principio. “En las
primeras jornadas con Claudio
Barragan si que se not6 el cam-
bio, pero en los Ultimos partidos
el juego y los resultados han sido
mas grises. Claudio tendra que
demostrar, a la vuelta de Navi-
dad, que él es nuestro hombre
para llevar la nave a buen puer-
to. Eso si, la actitud es diferente
y Barragan ha sabido recuperar a
jugadores importantes y motivar-
los”, relata Tébar.

Situacion institucional
La compra de las acciones
del club por parte de Juan Carlos

«Ni el juego del
equipo, ni la posicion
en la clasificacion, son
lo que esperdbamos

a principio de
temporada» Quique
Tébar (asociacion de
Herculanos)

Ramirez y Javier Portillo, a través
de la empresa Zassh Tecnoldgi-
ca S.L. por 508.000 euros mas
100.000 euros en concepto de
gastos notariales, no ha desper-
tado mucho interés entre los afi-
cionados. “Es la solucion menos
mala. Es el final de un culebrén
que ha durado muchos meses.
No olvidemos que Ramirez viene
€COMO una persona nueva que en-
tra en el proyecto, pero es cola-
borador o socio de Enrique Ortiz
en algunos negocios del sector
inmobiliario.

Portillo es una persona que
también es de la 6rbita de Enri-
que Ortiz, puesto que les une un
vinculo familiar, pero quiero de-
fender la capacidad de Portillo de
liderar un proyecto en el ambito
deportivo. Quiero depositar un
voto de confianza para ambos
pese a que soy consciente de que
hasta ahora tienen una época de
luces y sombras”.

Paco Esteve, de la pefa Ne-
gre Lloma, no cree que esta sea
la solucién para el Hércules. “Me
parece fatal porque son los cau-
santes de la deuda, y me parece
impresentable la actitud del IVF
vendiendo las acciones del club
a precio de saldo a los mismos
que han generado el problema”.

Por su parte, Estrella Polar
considera que si van a solucio-
nar los problemas del club sera
positivo. “Aqui llevamos muchos
anos esperando que alguien
venga a echar una mano. Inde-
pendientemente de que sea Juan
Carlos Ramirez y Portillo, lo que
veo positivo es que son perso-
nas que de momento parece que
estan aportando y ayudando al
club. El nombre es lo de menos.
Lo importante es la persona y la
actitud”.
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Carlos Giménez Bertomeu / Concejal de Empleo y Desarrollo Local y presidente delegado de la ALDES

Inici@te tiene como objetivo aumentar

las posibilidades de empleo para

jovenes de entre 18 y 23 anos

Ofrece 50 plazas que se pueden solicitar hasta el 16 de enero y los asistentes tendrdn una beca econémi-
ca, durante los diez meses del programa, de unos 1.350 euros

AnGEL FERNANDEZ

El Ayuntamiento de Alicante
ha puesto en marcha, en los Ul-
timos meses, varios proyectos
con el objetivo de acercarse al
ciudadano y fomentar el empleo,
tanto interno como en los colec-
tivos mas sensibles. De algunos
de estos hablamos con el conce-
jal responsable del area, Carlos
Giménez.

En diciembre de 2016 se puso en
marcha el Servicio de Atencion
Telefonica 010. ¢Qué valoracion
hace del mismo desde enton-
ces? ¢Va a ampliar el 010 sus
servicios?

El servicio 010 es un canal te-
lefénico de atencién a través del
cual el ciudadano puede obtener
informacion sobre el Ayuntamien-
to y sus servicios y, en general,
sobre toda la ciudad. Permite,
ademas, presentar avisos de in-
cidencias, es decir, avisos sobre
la necesidad de arreglo puntual
de algin elemento de un servi-
cio basico municipal: alumbrado
publico, transporte, limpieza de
la via publica, elementos en los
parques, deterioro de las vias o
aceras, etc. Facilita, por tanto, la
colaboracion de los ciudadanos
con su Ayuntamiento para conse-
guir una ciudad mejor.

La valoracion del servicio es
muy positiva. Desde su puesta
en funcionamiento, hace ahora
un ano, se han recibido cerca de
27.000 llamadas, y mas del 95
por ciento de los usuarios que
responden la encuesta de satis-

«EDUSI es un
proyecto de mds de
22 millones de euros,
con actuacion en seis
barrios tradicionales,
y que tendrd un gran
impacto en toda la
ciudad»

Carlos Giménez | Antonio J. Rodriguez

faccion del servicio lo valoran
con una puntuacion entre 8 y 10.

A partir del préximo ano, des-
de el servicio 010 se va a realizar
también la atencién tributaria al
ciudadano: importe de los im-
puestos, formas de pago, obten-
cion de recibos, etc. Incluso se
estd estudiando la posibilidad
de poder pagar los impuestos
mediante tarjeta de crédito, evi-
tando asi desplazamientos. Asi-
mismo, también desde el 010
se va a poder solicitar cita previa
para la atencion en diferentes
servicios municipales: empadro-
namiento, ocupacién de via puU-
blica, pago de impuestos o infor-
macion urbanistica.

En abril se inauguré el Servicio
de Atencion Integral a la Ciuda-
dania (SAIC). ¢En qué consiste
este servicio?

El SAIC tiene como finalidad
facilitar al ciudadano informa-
cion y la posibilidad de realizar
determinados tramites desde
una féormula multicanal, combi-
nando la atencion presencial,
telefénica y por medios electré-
nicos. La atencién telefénica se
realiza a través del 010, del que
ya hemos hablado antes, mien-
tras que la presencial se hace a

través de la Oficina de Atencién
Ciudadana (OAC) y la digital a tra-
vés del espacio web y las redes
sociales del Ayuntamiento.

La finalidad es que, indepen-
dientemente del canal utilizado,
la forma de atencion se caracte-
rice por su homogeneidad y coor-
dinacién, y la calidad en la reso-
lucion de las consultas.

2Y cudles son los resultados ob-
tenidos a través de estos otros
dos canales?

En el caso de las redes so-
ciales, sumamente positivo. Para
que se haga una idea, tenemos
alrededor de 17.000 seguido-
res en Facebook y unos 12.000
en Tweeter. En el dltimo ano, el
ndmero de seguidores se ha in-
crementado en algo mas de tres
mil en cada una de estas redes,
lo que viene a significar que cada
dia una media de diez personas
se ha incorporado.

No utilizamos las redes socia-
les como instrumento propagan-
distico del Ayuntamiento, sino
como medio de informacion y co-
municacion al servicio del ciuda-
dano. El fin de nuestra presencia
en redes sociales es informar so-
bre la actualidad municipal, sus
programas, servicios y activida-

des, o cualquier otra de interés
para la ciudadania. Y también
que cualquier ciudadano pueda
dirigirse a su Ayuntamiento por
este medio para solicitar infor-
macion que le sea necesaria o de
interés, asi como para presentar
incidencias, exactamente igual
como se puede hacer a través de
Internet.

En la misma linea trabajamos
con nuestro espacio web, que
mensualmente recibe cerca de
13.000 visitas.

¢Qué es Edusi?

La EDUSI Alicante “Area Las
Cigarreras”, gestionada desde el
Servicio de Coordinacion de Pro-
yectos del Ayuntamiento de Ali-
cante, fue seleccionada en la pri-
mera convocatoria del Programa
Operativo FEDER de crecimiento
sostenible 2014-2020. El proyec-
to esta valorado por la Direccién
General de Fondos Comunitarios
en 22.107.883,49 euros y recibid
las aportaciones de las asocia-
ciones de vecinos, comerciantes,
asociaciones culturales, ONG’s y
entidades sociales diversas con
implicacion en un area urbana
que afecta a seis barrios tradicio-
nales de nuestra ciudad.

¢Qué impacto tendra?

«E1010 facilita la
colaboracion de los
ciudadanos con el
Ayuntamiento para
conseguir una ciudad
mejor»

El proyecto EDUSI Alicante se
va a ir desarrollando en doce Ii-
neas de actuacion a través de un
proceso de participacion social
y del trabajo de las comisiones
técnicas municipales. Creemos,
desde el actual equipo de go-
bierno, que la realizacion de este
ambicioso proyecto tendra un
impacto econdémico, medioam-
biental y social a nivel de toda
la ciudad y constituye una opor-
tunidad histérica que requiere,
ademas, del compromiso del
Ayuntamiento, Administraciones
e instituciones competentes en
la zona, de la participacién real y
efectiva de la sociedad.

¢Qué proyectos esta ejecutando
la ADL?

La Agencia Local de desarro-
llo Econémico y Social (ALDES)
del Ayuntamiento de Alicante
ha comenzado dos grandes pro-
yectos. En el primero de ellos
se ofrecerd un servicio integral
de orientacién y formacién para
los desempleados de esta zona
de la ciudad, itinerarios perso-
nalizados de insercién, acciones
activas de blsqueda de empleo
o formacion adaptada a las nece-
sidades.

El segundo gran proyecto fo-
mentara el emprendimiento en
sectores productivos emergen-
tes, especialmente en el sector
de las industrias culturales y
creativas, teniendo al complejo
de las Cigarreras como sede de
un hub creativo referente para
la creacion de nuevas empresas
y proyectos que mejoren el de-
sarrollo econémico social de los
barrios EDUSI.
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¢Cual ha sido la evolucion de la
contratacion en el Ayuntamiento
de Alicante durante este manda-
to?

Desde junio de 2015 a agos-
to de 2017 hemos generado 368
empleos directos, aumentando
el nimero de contratos laborales
a 250, siendo en diciembre un
total de 442 personas que dejan
de engrosar las filas del desem-
pleo en Alicante.

En lo que llevamos de ano,
hemos conseguido mas de cua-
tro millones de euros en subven-
ciones que van destinadas a re-
ducir el desempleo en la ciudad
de Alicante en los tramos que
mas nos preocupan, los jévenesy
desempleados de larga duracion
y mayores de 30, con proyectos
como Avalem Jove y Avalem Ex-
periencia. Ademas de aumentar
la oferta publica de empleo con
48 plazas, de las cuales 7 son de
promocién interna, que se suman
a las 14 aprobadas en 2016.

¢Podriamos decir que hay una
gran diferencia con los mandatos
anteriores respecto a la contrata-
cion?

Hay que remontarse a los
anos 80 para ver una evolucién
similar, coincidiendo con el man-
dato socialista.

¢JEn qué consiste Avalem expe-
riencia?

Es un plan integrado que
tiene como objetivo fomentar
la integracion sociolaboral que
engloba los proyectos EMCORD
y EMCORP cuyos objetivos son,
respectivamente, la activacion
de las personas que llevan en
paro mas de doce meses dentro
de un periodo de dieciocho que
hayan realizado el itinerario per-
sonalizado de insercién, y aque-
llos parados de igual o mas de
30 anos.

¢De qué cuantia es la subven-
cion obtenida y para qué esta
destinada?

Se ha concedido al Ayunta-
miento de Alicante una subven-
cién porimportede 1.011.075,88
euros para la contratacién de 50
personas en situacion desem-
pleada de larga duracién, asi
como 296.211 para 24 parados
de edad igual o superior a 30
anos. En total 1.307.287,78 eu-
ros para la contratacion de 74
personas antes del 31 de diciem-
bre de 2017.

«Desde junio de 2015
a agosto de 2017
hemos generado 368
empleos directos en el
Ayuntamiento»

Hablenos de Avalem Joves.

Es otro proyecto que lleva-
mos a cabo junto con el Servef
en agosto de este mismo ano,
que esta dirigido a contribuir a
la adquisicion de experiencia la-
boral y facilitar la empleabilidad
de jovenes menores de 30 anos
cualificados y no cualificados ins-
critos en el Sistema de Garantia
Juvenil.

¢Cuantos jovenes han contrata-
do?

Finalizado el proceso de se-
leccion se contratd a un total de
175 jévenes para un periodo de
12 meses, 103 de ellos destina-
dos al Proyecto EMCUJU y 72 al
Proyecto EMPUJU.

¢Hay ahora mismo en marcha
otras iniciativas?

Si, a través de la Agencia Lo-
cal de Desarrollo Econdmico y
Social, el Ayuntamiento ha crea-
do el proyecto Inici@te cuyo obje-
tivo es que jovenes de entre 18
y 23 anos (con fracaso escolar),
que no han conseguido el Gra-
duado en Educacién Secundaria
Obligatoria, aumenten sus com-
petencias profesionales y mejo-
ren sus posibilidades de empleo.
Actualmente esta abierto el pe-
riodo de inscripcion y el 1 de fe-
brero comienza.

¢Como surge Inici@te?

El proyecto Iniciate es un
programa mixto de orientacion y
formacion que surge de la con-
vocatoria de 2017 de ayudas del
Fondo Social Europeo, prevista
en el Programa Operativo de Em-
pleo Juvenil que se centra en tres
fases: orientacion, formacion, y
blsqueda de empleo.

¢Coémo se puede acceder al pro-
grama?

El programa ofrece 50 plazas
que se pueden solicitar hasta el
16 de enero en la pagina web
iniiitae2018.com e impulsalican-
te.es 0 en la sede de la Agencia
Local en la calle Jorge Juan. Los
requisitos para acceder a este
programa formativo son: estar
inscrito en el Sistema de Garan-
tia Juvenil, tener entre 18 y 23
anos y no haber finalizado la
ESO. Los asistentes tendran una
beca econémica, durante el tiem-
po que dure la formacion, que
alcanza, aproximadamente, los
1.350 euros para los diez meses
del programa.

¢Existe una asignacion del nime-
ro de plazas?

Hemos puesto una atencion
especial para favorecer la igual-
dad de género y a colectivos des-
favorecidos. Por ello la mitad de
estas plazas seran para mujeres,
un 20% para jovenes en situacion
de exclusion social y el 30% para
residentes en zonas con mayores
niveles de exclusion social.

En el mes de noviembre se publi-
caron nuevas ofertas de empleo
publico. ¢De cuantas plazas es-
tamos hablando?

i

AYUNTAMIENTO A
Lﬁ} DE ALICANTE r

Carlos Giménez | Antonio J. Rodriguez

Ofertamos un total de 74
puestos de trabajo. EI 7 de no-
viembre se aprobaron, dentro del
actual presupuesto municipal,
48 plazas, de las cuales siete
son de promocion interna a las
que se suman las 14 aprobadas
en 2016.

Consideramos que supone
un gran avance la oferta de tan-
tas plazas y desde la Concejalia
de Recursos Humanos nos com-
prometemos a ofertar las plazas
que queden vacantes en enero
de 2018.

Desde la concejalia de Juventud,
Jqué actividades para jovenes se
prevén para 20187

A mi llegada a la Concejalia
de Juventud habia una convoca-
toria para la creacion de una Bol-
sa de Proyectos para conformar
la programacion de actividades
del 2018. Por parte de los servi-
cios técnicos del Departamento
de Juventud se ha realizado la
seleccion de los proyectos inte-
grantes de todo el ano 2018.

Junto a cursos y talleres,
quiero destacar también los cur-
sos de la Escuela de Teatro y la
continuidad de las actividades
con los centros de ensenanza,
cada vez mas demandadas por
la comunidad educativa.

Asimismo, se seguira fomen-
tando la creatividad juvenil a
través de la convocatoria de con-
cursos, como son Arte Propues-

tas, Cémic para autores noveles,
relato corto y mdsica joven.

JY en servicios de asesoramien-
to?

Al igual que en el punto an-
terior, los servicios de asesora-
miento se han seleccionado a
través de convocatoria publica,
como la asesoria de afectivi-
dad-sexualidad, trastornos de
conducta alimentaria y proble-
mas con el adolescente, la for-
mativo-laboral y la de artes plas-
ticas, esta Ultima gestiona la Sala
de Exposiciones del Centro 14,
todas ellas muy necesarias para
contribuir a la formacién y partici-
pacion de los jovenes.

Tan solo el Servicio de Aseso-
ramiento Juridico, prestandose
en el Departamento de Juventud
desde los anos 80, se ha decidi-
do volver a llevar a cabo a través
del llustre Colegio Provincial de
Abogados de Alicante.

También quiero destacar la
informacién en temas europeos,
que desde el Centro 14 se presta
a través del Punto de Informa-
cion Internacional de la Red Eu-
rodesk, asi como facilitar la movi-
lidad juvenil dentro del programa
Erasmus +, dentro de la accion
Servicio Voluntariado Europeo.

Uno de los problemas que mas
inquieta a los jovenes es el tema
del empleo. ¢Qué puede decirnos
en esta cuestion?

«Hay que remontarse
a los arios 80 para ver
una evolucion similar
de contratacion
municipal»

El Centro 14, desde sus ini-
cios, ha sido consciente de la
importancia del empleo en el
colectivo juvenil. Para ello, des-
de 1.996 ha estado en funcio-
namiento ininterrumpido  un
servicio de asesoramiento y
orientacion formativo-laboral. Asi
mismo, en 2015, se aprob6 por
el Pleno del Ayuntamiento un
Plan de Empleo Juvenil, donde
se recogen las estrategias para
paliar las altas tasas de desem-
pleo juvenil, y en cuya redaccion
colaboraron entidades sociales,
Camara de Comercio, centros de
ensenanza, Consell de la Joven-
tut y otras entidades sociales.

Mi intencion es, aprovechan-
do que también me encuentro al
frente de la Agencia de Desarrollo
Local, impulsar de forma decisiva
y coordinada el Plan de Empleo
con la colaboracion estrecha de
Juventud, Agencia de Desarrollo
y las entidades que participaron
en la redaccion del Plan.

No quisiera dejar de mencio-
nar que el Centro de Informacion
Juvenil de la Concejalia de Ju-
ventud es uno de los primeros
centros autorizados en la Comu-
nidad Valenciana para facilitar la
inscripcion de los jovenes en el
Sistema de Garantia Juvenil.

La participacion juvenil es otro
tema importante. ¢Cuéles van
a ser las lineas de colaboracion
con el Consell de la Joventut
d’Alacant?

La linea de colaboracién para
la promocién del asociacionismo
y de la participacién juvenil, ne-
cesaria en los momentos que vi-
vimos, se va a seguir mantenien-
do mediante un convenio, dotado
con 18.000 euros, para trabajar
de forma conjunta en la partici-
pacion juvenil, en la sociedad en
general y centros de ensenanza
en particular.

Asimismo, en el presupuesto
del ano que viene hay incluida
una partida para subvencionar
iniciativas promovidas por aso-
ciaciones juveniles pertenecien-
tes al Consell de la Joventut.

Por dltimo, quiero destacar
que a través de la convocato-
ria de proyectos de actividades
para formar la programacion de
cursos y talleres de 2018 se ha
seleccionado un curso de ocio de
monitor y tiempo libre de 310 h,
con titulacion oficial, que se im-
partira a través del Consell con el
fin de cubrir la gran demanda de
esta actividad.



Puerta Ferrlsa Centro Empleo y Formacion EI Tossalet

Actividades de la Agencia Local de Desarrollo Econémico y Social de Alicante para los proximos meses:

Centro de Formacion de la Agencia Local (Avda. Dtor. Jiménez Diaz 27)
- Hasta el 6 de junio: Curso de instalacién y mantenimiento de jardines y zonas verdes.
- Durante el mes de enero: Limpieza de superficies y mobiliario en edificios y locales.

Centro de Empleo y Formacion de la zona norte de Alicante El Tossalet’ (C/ Abad Fernandez Helguera, 23)
- Hasta 28 de junio: Servicios de restaurante.
- Hasta el 5 de junio: Instalacién y mantenimiento de jardines y zonas verdes.

Salén de actos de la Agencia Local de Desarrollo, Edificio Puerta Ferrisa (c/ Jorge Juan 21)
-8y 22 de enero, de 9:30 a 11:00 h: Charla informativa sobre los servicios de la Agencia Local. IMPUL S ALI C ANTE
- 19 de enero, de 9:30 a 11:30 h: Charla ‘Los mejores consejos para tener éxito en una entrevista de trabajo’. AGENCIALOCAL DE DESARROLLO
Centro de Emprendedores (C/ del Cid, 13)
-15de enero,de 10:00a 11:30 h: AYUNTAMIENTO
‘Descubriendo el universo Adwords'. Imparte: Enrique del Valle, CEO de Darkmoon. @ HEALEANTE

-16y 17 de enero, de 9:30 a 14:00 h:
Taller "Crea tu empresa’. Imparten: técnicos Agencia Local, Jovempa, Canizares Abogados y Maria Marin.

- 23 de enero, 16:00 a 20:00 h:
‘Cémo enamorar a Google con mi web/blog’. Imparten: Catalina Malizia y José Bobecik, Consultores Rompeideas Creative Communication.

-25de enero,de 10:00a 12:00 h:
‘Financiacion Emprendedores: Cémo solicitar un microcrédito social’. Imparte: Marga Martinez, técnica de autoempleo Fundacion Nova Feina.

Inscripciones: de forma presencial para los cursos de formacién para el empleo en los centros donde se realizan o en la sede principal de la Agencia Local.
Inscripciones a los cursos del Centro de Emprendedores a través de la web www.impulsalicante.es/formacion
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Inicia tu paso al mundo laboral

Dirigido a jovenes desempleados, sin estudios e
e inscritos en el Sistema de Garantia Juvenil residentes
en la Ciudad de Alicante.
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'TProg'rama educativo de empleo juvenil

iniciate2018.com
impulsalicante.com

También en Agencia Local, C/ Jorge Juan, 21 y en Centro de Empleo y Formacin
de la zona norte “El Tossalet”, C/ Abad Fernandez Helguera, 23
Plazo de inscripcién hasta 16 de enero de 2018
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