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«La mayoria de la gente gasta mds tiempo y energias en esquivar los problemas que en tratar de resolverlos». Henry Ford (Empresario y fundador de Ford Motor)

Sentenciado el juicio
de las estufas

El incumplimiento del Club de Atletismo Santa Pola
colocando unas estufas de exterior dentro de una
carpa, con la peligrosidad que esto supone y estando
prohibido por ley su uso en esos espacios, supuso la
intervencion de la policia y desencadend en un cruce
de acusaciones que acabaron en el juzgado.

Ahora, con posibilidad de recurso, la sentencia es
clara y absuelve al concejal demandado por el presi-
dente del Club de los cargos penales por amenazas/
coacciones imputado, advirtiendo en la propia sen-
tencia la obligacion en un cargo publico de denunciar
cualquier incumplimiento de una prohibiciéon. Pag. 9

Este afio 2017 se desdoblara el restante de la carretera a
Elche en la parte que corresponde al término de Santa Pola.
Asi lo ha confirmado la Generalitat, responsable de la in-
version, y por lo tanto dispondremos de un kildmetro mas
de doble carril en cada sentido. Pag. 13

\.

Lo tradicional no estd refiido, para nada, con las nuevas
tecnologias, y su uso puede ser del todo complementario y
beneficioso. Asi lo demuestra la lonja de Santa Pola, una
de las mas importantes del Mediterraneo, que gracias a
internet ha aumentado un 20% sus ventas. Pag. 8

Aunque nuestra ciudad ha sido declarada libre de des-
ahucios se siguen produciendo subastas y existen ca-
sos de maxima necesidad en algunos de los ciudadanos.
Desde el Ayuntamiento se trabaja para intermediar y ha-
cer mas fdcil las cosas a estas personas. Pags.3 a5
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Y para estos dias...
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Director de AQUI'

La politica se ha instalado en
un estatus en el que parece que
todo vale. Resulta cuanto menos
irénico que se aluda constante-
mente a las leyes para justificar
las acciones que se realizan, per-
judiquen o no a los ciudadanos,
cuando son ellos quienes reali-
zan, aprueban o eliminan dichas
leyes.

Este mes nos hemos enterado
que del bolsillo de todos los es-
pafioles, estos que hemos tenido
que ver como se ajustaban (que
no les gusta la palabra recorte
a sus sefiorias) nuestro bienes-
tar sanitario, nuestros derechos
educativos, etc. se van a desem-
bolsar unos 5.000 millones de
euros para afrontar la quiebra
de unas empresas privadas que
construyeron unas autopistas de
pago como negocio y sobre las
que parece que ahora nadie tiene
responsabilidad. Perddn, nadie
no, parece ser que por ley' to-
dos los espafioles al ser una bla,
bla, bla...

Resulta que esa ley de con-
tratacion publica, que habla de
la inteligencia (por no ser mal
pensado) de quienes las crean,

«Sobre esas autopistas
que no iban a costar
nada, y ahora son
5.000 millones, queda
mucho por hablar»

marca algo asi como “si sale bien
ganas tu, si sale mal te lo paga-
mos todos” Pero son leyes que
solo se usan con los ‘grandes’ y
cuando se quiere. Hay una auto-
pista en el norte de Espafia a la
que la vence ahora la concesidn,
que es rentable y en lugar de
recuperar esa infraestructura
se la va a ampliar el plazo de
explotacion.

Un rasgo de algunos
Pero como decia an-
tes, la hipocresia se ins-
tala a veces como algo
permanente y pasa de ser
algo puntual a un rasgo mads de
ciertos individuos. Esta ley de
rescate se aplica, ¢y por qué en
base al mismo criterio no se han
aplicado las diferentes normas
que llegaban desde Europa res-
pecto a las hipotecas y que han
supuesto multas importantes a
nuestro Gobierno, es decir, a to-
dos?, no hace falta que respon-
dan, era una pregunta retorica.
Pero no solo ocurre en la jus-
ticia con las personas, si no gus-
ta una ley se cambia y asi todo
lo que se haga de la forma que
anteriormente era legal ahora ya
es ilegal. De esta manera todas
las inversiones realizadas por
las energias alternativas cuando
las grandes eléctricas vieron que
les molestaban un poco levan-
taron un dedo y el Gobierno no
puso reparos en hacer una ley
sin precedentes por el caracter
retroactivo en la aplicacion de
la misma. Una vez hecha puede
ser que estuvieras ilegal incluso

cuando en el momento de ocu-
rrir el hecho estuvieras legal... y
aunque parece un trabalenguas
es algo real.

Usted descanse que ya
trabajo yo

Lo mas curioso de todo esto
es como consiguen que una vez
marcada la norma salgan los
contertulios a defenderla y ar-
gumentarla como si fuese lo mas
légico que pueda ocurrir. Pon-
gamos el caso de la pretension
actual de cambiar los horarios.
Parece que sea algo que debe-
rlamos haber hecho hace afios
y que aqui todos trabajamos de
noche, y nos lo venden como la
panacea que poco menos que va
a salvar nuestras vidas y a nues-
tras familias.

Nueva hipocresia. Por un
lado se hace una reforma laboral
que permite que a una persona

le puedan llamar o decir que
no vaya de un dia para otro o
que no pueda pedir vacaciones
con tiempo suficiente como para
conciliar con las de los suyos, se
hacen unas normas anti-comer-
cio local que permite a los gran-
des centros comerciales abrir
domingos y festivos, en pro del
libre comercio (que evidente-
mente no de la conciliacion de
los trabajadores de estos grandes
centros) y por otra resulta que
todo el mundo tiene que dejar
de trabajar a las 6 de la tarde.

Y aparte de para crear deba-
te, ¢para qué sirve esta medida?
¢A quién va dirigida? Los em-
pleados de la administracién pu-
blica ya hacen horario intensi-
vo, y quienes no lo hacen van a
seguir sin poder hacerlo (digase
bomberos, sanidad, policia, etc.);
las industrias también tienen ese
horario continuado, solo hay
que ver lo vacios que estan los
poligonos por las tardes, salvo
cuando hay jornada por turnos
por el exceso de trabajo que
imagino no quieren eliminar.

«;Quizds se esté
desviando la atencion
sobre los verdaderos
problemas existentes
y ante la solicitud de
rectificacion de la
reforma laboral?»

Si la gente necesita su tiempo
de ocio entiendo que ese hora-
rio no puede incluir a comercios,
hosteleria, gimnasios, medios de
comunicacion, etc. Los autono-
mos... que mas quisieran que
poder hacer el horario adaptado
a sus gustos... (Para quién estan
marcando este horario y gene-
rando la polémica? ;0 es para
desviar la atencion del verdade-
ro problema del paro y la actual
situacion laboral?

Por cierto... ,y no han pen-
sado en eliminar esas guardias
de 24 y 48 horas de quienes
‘juegan’ con nuestra salud, por
ejemplo?, ya puestos a regular
podria ser una idea.

La longevidad

Solo me queda un mensaje
para todos aquellos contertulios
cuyo resorte automatico busca
de manera inmediata la justifi-
cacion de cualquier medida que
anuncia el Gobierno. Espaiia, a
pesar de todos los mensajes en
los que parece que somos muy
desgraciados y no sabemos vivir
y conciliar, etc. es el cuarto pais
del mundo mas longevo y nues-
tra esperanza de vida media se
situa en los 82,8 arfios, solo de-
tras de Japon, Suiza y Singapur
y con la misma edad que Aus-
tralia. Mirando a esa Europa en
la que parece que tanto tenemos
que fijarnos, segun algunos, ni
Alemania, ni Holanda, ni Reino
Unido, por poner algun ejemplo,
aparecen entre los primeros doce
paises con mayor esperanza de
vida.
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Nunca se debe mirar para otro lado

Los esfuerzos no palian una situacién de personas en exclusién social, o en
riesgo de padecerla, que sigue siendo muy preocupante y que deberian ser
las mas protegidas por el sistema

ANGEL FERNANDEZ
n Elche, como en casi
todas las ciudades de
Espafia, nos hemos acos-
tumbrado a ver personas
pidiendo. Gente que a veces nos
molesta’ interrumpiendo nuestra
intimidad. Y esa presunta nor-
malidad pocas veces nos hace
pensar el porqué de esas perso-
nas. Seguramente si su historia
saliera en una pelicula muchos
soltarian alguna lagrima, pero
en las prisas del dia a dia eso se
esquiva.

Evolucion en el tiempo

Actualmente tenemos un ni-
vel de pobreza muy importante,
“y fundamentalmente en la co-
munidad valenciana, como indi-
ca el informe Foessa. Las condi-
ciones de pobreza, de indignidad
y de infravivienda han aumen-
tado, porque para nosotros la si-
tuacion de sinhogarismo es una
situacion de vivienda en malas
condiciones, en condiciones de
ilegalidad, en hacinamiento, y
también las de las personas que
viven en los recursos residencia-
les de cualquier entidad y las que
estan en una situacion de calle”,
comenta Charo Moreno, coordi-
nadora del programa ‘Sin Hogar'
de Elche.

Respecto a las personas que
estdn en esta ultima situacion,
la de calle, el numero no ha au-
mentado en los ultimos tiempos,
siendo unas 50 en Elche. “Lo que
si que estamos encontrando es
gente que cada vez esta en una
situacion mucho mas dificil, que
cada vez tiene menos ayuda y
que cada vez las viviendas que
tienen son peores o que van de
una a otra porque van dejando
sin pagar, y que esa gente va a
terminar en la calle”, anade Mo-
reno.

De estas personas que se en-
cuentran en esa situacion de ca-

«Preocupan especial-
mente las personas
con problemas de
salud mental por su
nivel brutal de
vulnerabilidad»

(C. Moreno)
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Acto de Caritas celebrado a finales del pasado afio 2016. Foto: Antonio J. Rodriguez

lle, a la representante de Caritas
le preocupa especialmente las
que tienen problemas de salud
mental. “Pueden parecer pocas, y
a lo mejor son solamente cuatro,
pero para nosotros nos preocu-
pan especialmente por su nivel
de vulnerabilidad brutal. Un tra-
tamiento mental es muy dificil
pasarlo en la calle, pero si ni si-
quiera tienes acceso a la sanidad
por una condicidon de extranjeria
o simplemente porque al quedar-
te en la calle no estas censado y
por lo tanto no puedes acudir a
los servicios sociales y acceder a
un médico, aunque tengas dere-
cho a él... Lo cierto es que la Ley
de Empadronamiento dice que la
persona puede ser censada alli
donde vive, y si vive debajo de
un puente, la administracion tie-
ne la obligacion de mandar a un
técnico que compruebe que real-
mente vive alli y de censarlo”.

Sin salida

De las personas que estan en
esa situacion de calle se ha llega-
do a decir que es que no quieren
salir de ella. Y puede ser cierto
que se hayan habituado, pero
Charo Moreno matiza: “Puede
ser que en efecto no quieran,
pero por desesperanza, que yo
siempre digo que la desesperan-
za es peor que la desesperacion,
porque en esta ultima hay algun
momento que ves luz. Lo que he-
mos descubierto es que hay gente
que se siente vencida porque lo
que tiene que superar es mucho,
historias muy rotas, y te pueden
manifestar que les da igual, pero
cuando ahondas no es que les de
igual, lo que te manifiestan es

«Hay gente que se
siente vencida porque
lo que tiene que
superar es mucho y no
le quedan fuerzas»

(C. Moreno)

que no les queda fuerza y ya no
saben vivir de otra manera aun-
que a nosotros nos cueste mucho
entenderlo”.

Para ponerse en situacion, y
no solo de las personas que vi-
ven en la calle, sino también de
aquellas que viven en viviendas
sin ningun tipo de servicio, ni
luz, ni agua... ¢con qué fuerza
van a solicitar un trabajo si no
pueden ni lavarse, ni arreglarse,
ni descansar adecuadamente?
“Es un bucle muy dificil porque
vas a intentar hacer algo y te en-
cuentras que, en efecto, aunque
no vivas en la calle, estas en una
infravivienda, que hay muchas.
Nosotros tenemos incluso un
servicio de duchas que lo ofrece-
mos lunes, miércoles y viernes,
pero en qué condiciones llegas
tu a un trabajo, incluso aunque
sea para descargar algo, cuando
has dormido en un saco de dor-
mir?”, concluye Moreno.

Dinero u otro tipo de
ayuda

Respecto sobre qué tipo de
ayuda prestar, también es un
tema recurrente. “Mucha gente,

en la campafia, nos pregunta si
les deben de dar dinero o no, y
nosotros no vamos a entrar en
hacer valoraciones, cada uno
con su dinero que haga lo que
quiera. Pero si decimos que a ve-
ces nos resistimos a dar dinero,
pero no deberiamos resistirnos
a algo tan sencillo como dar un
buenos dias, o si tienen hambre
comprarles un bocadillo, por
ejemplo, o invitarles a que pue-
dan tomar un café caliente”, nos
comenta Charo Moreno que ade-
mas pone un ejemplo real:
“Hace poco dimos una charla
en un instituto con una persona
que habia estado viviendo en la
calle. Cuando le preguntaban si
tenian que dar dinero o no a la
gente que pide él contestaba que,
segun su criterio, no; «si alguien
tiene hambre, dale de comer o
si necesita un abrigo, dale un
abrigo. Hay gente que en efecto
puede coger el dinero y comprar-
se una barra de pan, pero otros
lo usan para mantener su adic-
cion». Esa era su experiencia”.

Pueblo solidario
El centro de acogida de Cari-
tas tiene un presupuesto anual

«No deberiamos
resistirnos a algo tan
sencillo como dar un
buenos dias»

(C. Moreno)

de 456.000 euros. Una parte de
esa cantidad la recibe median-
te el acuerdo de aportacion del
Ayuntamiento, que se ha mante-
nido en el tiempo en los 170.000
euros, y el resto de gente andni-
ma, empresas, familias... “Elche
es un pueblo solidario y recibi-
mos muchas donaciones de mu-
chas maneras, pero yo también
creo que tiene que existir un es-
fuerzo muy importante a nivel
de la administracion publica, que
no es que no le haya, sino que
digo que deberia ser mayor, para
que estas situaciones en realidad
se erradicaran”, comenta Charo
Moreno.

Centro de acogida

En la actualidad, en la comar-
ca, solo existe el centro de acogi-
da de Caritas, con 29 plazas. ;Y
qué ocurre con el resto? “Lo que
ocurre con esto es que hay gente
que sigue viviendo en la calle,
que sigue viviendo en infravi-
viendas, en cuevas de mala ma-
nera, o gente que esta viviendo
en una vivienda desocupada y
que entra y no tiene luz, ni agua,
ni nada... Nosotros acabamos de
poner en marcha un equipo de
calle que no tiene como objetivo
salir para dar nada, es para saber
cudl es la situacion de la gente
que esta en la calle, pero somos
conscientes de que no podemos
llegar a todo el mundo. Ahora en
invierno empezamos a tener ca-
mas por los pasillos; el invierno
pasado tuvimos todo el pasillo
lleno de camas y las mesas del
comedor quitadas y colchones
en los suelos, llegamos a tener
hasta 45 personas en el centro,
y pensamos que eso no es la for-
ma, ni como lo queremos hacer y
no deberia de ser asi”, responde
Moreno.

Comedores sociales

En Elche existen tres come-
dores sociales. E1 Ayuntamiento
de Elche aporta una partida al de
Caritas y al de Al Taufik, y el de
Palmerales es publico. Respecto
a estos espacios desde el gobier-
no local se estdn haciendo nue-
vos planteamientos. “En los ulti-
mos afios abrian pero no habia
ninguna constatacion de cual era
la situacion de las personas que
pasan por alli. Lo que queremos
hacer en este afto 2017, en el co-
medor publico, que esta actual-
mente en licitacion, es que exis-
ta un educador social que esté y
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En la nueva licitacion
de Palmerales
también se pretende
fijar unos horarios
mas logicos

que conozca su situacidn y ase-
sore a las personas, es decir, que
no se limite a darles un plato de
comida, sino que inicie una tarea
de intervencion y les informe so-
bre las ayudas de emergencia, a
donde pueden dirigirse, etc.

Ademas, queremos plantear
medidas de higiene, porque se
habian cerrado los aseos y las
duchas”, nos dice Teresa Macia,
concejala de Servicios Sociales
del Ayuntamiento de Elche.

En la nueva licitacion de
Palmerales también se pretende
fijar unos horarios mas ldgicos,
ya que hasta ahora solo se abria
de lunes a viernes al mediodia,
y el nuevo concesionario debera
hacerlo todos los dias de la se-
mana e incorporar un servicio de
meriendas.

La edil también plantea la
puesta en marcha de un primer
piso tutelado. “Queremos que
albergue a cuatro o cinco per-
sonas que estaran tuteladas por
un trabajador social. Se trata que
alli, desde el asesoramiento, ellos
recuperen otro tipo de habitos.
Céritas lo tiene y nosotros como
administracion publica no lo te-
niamos”.

La base es el
asesoramiento

En la atencion directa es en
lo que mas se esta trabajando
en la actualidad. Charo Moreno
considera que hay que “poner al
servicio profesionales que en-
tiendan mucho y muy bien de
la exclusidn social porque es un
mundo muy complejo. No se tra-
ta solo de que yo te doy una vi-
vienda y ya estd, hay otros mu-
chos factores que trabajar y para
eso hace falta personal técnico
que le dedique muchas horas”.

«Las personas de
exclusion severa nece-
sitan un acomparna-
miento muy cercano y
personalizado»

(C. Moreno)

En el protocolo de
ayudas es donde esta
volcada la concejalia
de Bienestar Social
del Ayuntamiento de
Elche

Moreno aflade: “Nuestra ex-
periencia nos dice que las per-
sonas de exclusion severa, como
es la gente que vive en la calle,
necesitan un acompafamiento
muy cercano y personalizado y
no solo a nivel social y educati-
vo, sino también a nivel psicolo-
gico. Por ejemplo, en el tema de
salud mental pides una cita y te
la dan para dos meses después, o
vas a una urgencia de psiquiatria
y le dan una pastilla, pero esa
persona se tendria que quedar
ingresada porque a lo mejor le
hemos bajado del puente y no es
una persona que vaya a regresar
a una casa donde le pueda cuidar
un familiar”

No obstante la responsable
del programa Sin Hogar de Cari-
tas reconoce alguna mejora. “Los
recortes de la Generalitat han
afectado a la casa que tenemos
orientada al tema de la salud,
pero si es cierto, y hay que reco-
nocerlo todo, que ha habido una
mejora en cuanto a la pérdida
que habiamos tenido a la hora
de acceder a la medicacion y que
esto se ha restituido”.

Protocolo de ayudas

En el protocolo de ayudas es
donde esta volcada la concejalia
de Bienestar Social del Ayunta-
miento de Elche, con el objetivo
de asesorar sobre los recursos
e informar como acceder a las
ayudas de emergencia. “El pre-
supuesto para este 2017 es de
2.400.000 euros y eso supone
400.000 mas que el afio pasado y
600.000 mas que el 2015, cuan-
do llegamos al Gobierno”, segun
la concejala.

Macia ademds matiza que
“cuando llegamos nos encontra-

Charo Moreno, coordinadora del programa Sin Hogar de Elche, y
Joaquin Sansano, coordinador de Caritas en Elche.
Foto: Antonio J. Rodriguez

mos con el problema de perso-
nas en la calle y lo primero que
creimos conveniente era hacer
un protocolo de emergencia con-
sensuado con todas las entidades
que estaban en ese momento ac-
tuando con esas personas: Cari-
tas, Cruz Roja y por parte del
Ayuntamiento proteccion civil,
policia local, emergencias y la
concejalia. Con ello elaboramos
un primer informe y un protoco-
lo de actuacion”

Este protocolo tenia como
objetivo que al identificar cual-
quiera de esas entidades alguna
persona en la calle se pudiera
poner a su disposicion todos los
recursos con los que puede con-
tar esa persona y donde pueden
dirigirles, y que todos los partici-
pantes del mismo estuvieran for-
mados respecto a €sos recursos.
Luego ya son los centros socia-
les, a través de los trabajadores
sociales, los que tramitan las so-
licitudes.

Normativa sobre
mendicidad

Segun Charo Moreno “exis-
ten normativas tanto a nivel
estatal como local. La referen-
te a menores es clara y todo el
mundo es muy estricto. Pero por
la normativa es cierto que la po-
licia puede decir a alguien que
no moleste cuando es alguien
mas conflictivo, pero mientras
tanto no se hace nada. Yo creo
que se deberia hacer no solo por
el hecho de que a mi me pueda
insistir mucho por la calle y eso
me molesta, sino que la norma
la deberiamos hacer porque nos
duele ver gente que llega a esa
situacion y no tendriamos que
permitirlo”.

Por su parte Teresa Macia nos
comenta que no existe normati-
va local respecto a las personas
que estan viviendo en la calle.
“Solo hay el protocolo que he-
mos creado, porque antes cada
uno iba de forma independiente.
Ahora se quiere abordar desde
un tema integral, no de que pase
tres dias en un albergue. Tam-
bién hay que tener en cuenta que
de las 50 personas que estan en
la calle 20 no quieren ni identi-
ficarse”.

Riesgo de exclusion
social

Las ayudas de emergencia
del Ayuntamiento van destina-

Maria Teresa Macia, concejala de Servicios Sociales del Ayuntamiento
de Elche, contestando a las preguntas de Angel Fernandez.
Foto: Antonio J. Rodriguez

das a las personas en riesgo de
exclusion social. Teresa Macia
nos comenta que van dirigidas
“a aquellos que no pueden pa-
gar, por ejemplo, los suministros.
Con Iberdrola tenemos firmado
un convenio y con aguas no hay
problema porque el 51% es mu-
nicipal. También esta el tema de
las hipotecas, que estamos tra-
tando a través de la Oficina de
Viviendas, y ahi se esta facilitan-
do el alquiler social, para lo cual
tenemos una partida aparte, pero
cuando se agota también se acu-
de a las ayudas de emergencia”.

En este tema del lanzamien-
to de bienes, conocido por todos
popularmente como desahucios
aunque no sea correcto el térmi-
no, el Ayuntamiento esta siendo
muy activo. “Estamos hablan-
do con las entidades bancarias
para todos aquellos que tienen
problemas, porque van a ser
desahuciados. También hay un
convenio firmado con el Consejo
General del Poder Judicial a tra-
vés de la FEMP, que nos notifica
los desahucios, y colaboramos
con la plataforma de Afectados
por la Hipoteca, que nos dan
traslado de aquellas personas
que pueden ser objeto de dicha
accion. Lo primero que hacemos
es parar el proceso, intentando
mediar para un alquiler social, y
en este caso, si una familia no
puede pagarlo, se les facilita la
parte a la que no puedan hacer
frente”, concluye la concejala de
Bienestar Social.

Evitar los cortes de
suministro eléctrico

Entre los convenios firmados
por el Ayuntamiento se encuen-
tra el realizado con Iberdrola.

«Intentamos mediar
para un alquiler social
facilitando la parte a
la que la familia no
pueda hacer frente»
(T. Macia

Teresa Macia nos explica de qué
se trata. “Ya tenia uno la Con-
selleria, pero no funcionaba los
ultimos tres meses del aflo por
falta de financiacion y, gracias
al firmado por nosotros, hemos
conseguido que el acuerdo se
mantenga todo el afio. Lo que
hacemos es dar traslado a Iber-
drola para impedir los cortes de
luz y que no se paguen intere-
ses, y nos da tiempo para que
nosotros podamos habilitar ese
dinero al usuario a través de los
tramites que se realizan que son
muchos porque para una admi-
nistracion publica no es facil ha-
bilitar esas partidas”

Gracias a las ayudas mu-
chas familias han podido man-
tener el suministro de luz
pagado, evitando cortes y apor-
tando tranquilidad y bienestar.
En concreto se han tramitado
593 expedientes por un impor-
te total de 52.706,97 euros a los
que hay que sumar los 4.000 eu-
ros de los dos ultimos meses del
aflo, cuando se habian dado por
concluidas las solicitudes y se ha
utilizado el convenio directo con
Iberdrola.

Respecto a las subvenciones
para atender el pago de alqui-
ler en emergencia social, se han
tramitado un total de 443 expe-
dientes siendo el montante total
de la subvencién solicitada de
423.633,42 euros, que a su vez
el Ayuntamiento percibe de la
Generalitat.

1.500 personas atendi-
das por Caritas en 2016
Por el centro de acogida de
Caritas han pasado unas 1.500
personas el pasado afio. Algu-

«INo se ha reducido el
niimero de personas,
lo que ocurre es que
desde Caritas estamos
apostando por un
trabajo a largo plazo»
(C. Moreno)
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nas que viven en Elche y otras
que estan de paso. “Nosotros no
pedimos donde estd empadrona-
do”, comenta Charo Moreno.

Respecto al descenso de per-
sonas atendidas con respecto a
otros afios, Moreno aclara: “No
es que haya reducido el numero
de personas, lo que pasa es que
Céaritas hace unos afios decidid
hacer una apuesta por trabajar a
largo plazo, porque entendemos
que es la unica manera de salir
de una situacion de exclusion. Si
la gente viene y esta tres dias o
una semana, y alguien cree que
con eso puede darle la vuelta
a su vida, es imposible. Segui-
mos haciendo esa atencidon que
llamamos corta estancia, pero
también hacemos ese programa
de larga estancia, porque enten-
demos que es la Unica manera
de romper con ese ciclo de la
exclusion y darle a la persona
la oportunidad de que no vuelva
a la calle y que vaya superando
todas las dificultades, y para eso
hace falta mucho tiempo. Eso
hace que tengamos determinadas
plazas ocupadas un largo perio-
do de tiempo, con lo cual el mo-
vimiento de gente que pasa por
el centro es menor.

Mafias y engafios

En nuestro buzén de cartas
al director recibiamos un escri-
to sobre una estafa que se habia
producido, en la que a la perso-
na en cuestion le habian parado
para pedir una firma para una
supuesta organizacion, con fines
licitos de ayuda a personas sor-
das o, como en el caso de este
escrito, dando un boligrafo a
cambio de la voluntad para una
organizacion de ayuda a familias
numerosas que no conseguian
llegar a final de mes. Estas per-
sonas no se conforman nunca
con lo que se les da, porque real-
mente su finalidad no es tan so-
lidaria. “Creo que todo eso influ-
ye en las personas que realmente
lo necesitan, pero también creo
que el sentido comun nos tiene
que funcionar un poco ya que si
yo me encuentro una asociacion
que me pide una firma y luego
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Ayuntamiento de Santa Pola. Foto: Antonio J. Rodriguez

encima se queja del poco dinero
que le he dado, eso me tiene que
empezar a poner en duda mu-
chas cosas sobre esa persona”,
comenta Charo Moreno.

Ademas Moreno afiade que
“existen grupos organizados que
ponen a personas concretas en
puntos concretos a pedir y que
luego las personas que estan pi-
diendo se quedan con un mini-
mo de la recaudacion, y yo creo
que todos somos conscientes de
que esas cosas pasan, y entonces
siempre tienes la desconfianza”.

Santa Pola

En Santa Pola no parece
existir el problema de personas
viviendo en la calle y tan solo
se derivo a una persona, segun
Caritas. Samuel Ortiz, concejal
de Igualdad, Integracion y Diver-
sidad del Ayuntamiento de San-
ta Pola nos cuenta al respecto
que “lo que hay son familias en
riesgo de exclusion social, pero
no hay problema de indigencia.
Para esas personas en riesgo ya
hay un acuerdo con Hidraqua
y también se va a intentar con
Iberdrola”.

“Si que hay gente que no tie-
ne ningun ingreso y tiene que
usar diferentes mecanismos que
existen en el municipio como
Céritas, Cruz Roja, el Banco de
Alimentos, pero lo que es gente
viviendo en la calle no. Hay una

situacion complicada pero no de
extrema gravedad. Tenemos si-
tuaciones graves en el tema de
viviendas y se han parado des-
ahucios, pero estos temas se es-
tan solucionando”, afiade el edil
santapolero.

Respecto a los bancos,
Samuel Ortiz comenta que “es-
tamos batallando con ellos para
que informen al Ayuntamiento
de las casas vacias de su pro-
piedad para poder ofrecerlas en
alquiler social. Nosotros lo que
hacemos es una intermediacion
e incluso intervenimos en la ges-
tion de las deudas para ayudar
que no sea un impago. También
con ellos estamos tratando los
pagos del IBI que los bancos no
estan realizando en muchas oca-
siones’”.

«En Santa Pola
estamos mediando
con los bancos para
ofrecer las casas
vacias, de su
propiedad, en
régimen de alquiler
social» (S. Ortiz)

«Estamos tratando
con las entidades
financieras para
que realicen correc-
tamente los pagos
pendientes del IBI»
(S. Ortiz)

Daciones en pago

En Santa Pola, en 2015, se
cred una mesa de trabajo colecti-
va en la que participan todos los
partidos politicos con represen-
tacion en la corporacion, Caritas,
la plataforma de Afectados por
la Hipoteca y Cruz Roja.

“Lo que hacemos es una
coordinacidn entre Servicios So-
ciales, la Oficina Municipal de
Informacion al Consumidor, etc.
y tratamos los problemas actua-
les y las tendencias respecto a
los desahucios, clausula suelo,

alquileres sociales...”, comenta
Ortiz.
Samuel Ortiz afiade: “Por

ejemplo, se esta viendo que hay
un aumento de daciones en pago
y de alquileres sociales, pero el
problema ahora viene del alqui-
ler entre particulares, de impa-
gos, y por lo tanto de personas a
las que echan. Para todo esto se
ha creado una oficina de inter-
mediacion hipotecaria en el que
se estan viendo los temas que
surgen en Santa Pola y se estan
resolviendo en gran medida. No
obstante, aunque Santa Pola se
ha declarado libre de desahucios
sigue habiendo subastas”.

Avances de la Mesa
Desahucios

Precisamente este pasado
mes de diciembre, desde la ‘Mesa
Desahucios Santa Pola’, emitian
un informe de valoracion de los
aproximadamente 16 meses de
reuniones y trabajos.

En la misma afirmaban que
habia muchos avances “en re-
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«Aunque Santa Pola
se ha declarado libre
de desahucios sigue
habiendo subastas»
(S. Ortiz)

lacion a la resolucion de una
problematica injusta que afecta
a numerosas familias en la loca-
lidad”.

El pleno del Ayuntamiento de
Santa Pola aprobaba por unani-
midad, en octubre de 2015, una
mocion para tomar las medidas
que garanticen el derecho a la
vivienda y poner fin a los des-
ahucios y la pobreza energética.

Los objetivos eran cinco: da-
cion en pago retroactiva, alqui-
leres asequibles, stop desahucios,
vivienda social poniendo fin a
los pisos vacios que estan en ma-
nos de la banca y garantizar los
suministros de agua, luz y gas.

Respecto a los avances con-
seguidos destacan:

Accion Social y Asesoria Ju-
ridica: Con las familias afecta-
das han abordado temas como
los alquileres sociales y gestion
de ayudas, la restructuracion de
deudas, daciones en pago y, en
general, la intermediacion con
entidades bancarias y particu-
lares y las soluciones juridicas e
identificacion de otras situacio-
nes sociales graves paralelas y
vinculadas como la violencia de
género, el empobrecimiento, de-
pendencia o casos de adiciones.

Sostenibilidad: Se han so-
lucionado los problemas de su-
ministros de luz y agua en las
viviendas de alquiler social, pre-
vios a su ocupacion.

OMIC: Los usuarios pueden
acudir para ser asesorados sobre
las posibles soluciones en caso
de impagos, clausula suelo, prés-
tamos, etc.

Ponte en buenas manos

ortant
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Un comercio mas vivo que hunca

Las Asociaciones de Comercios de Elche se unen en una campana para
dinamizar el pequeno negocio de la ciudad

LAURA LOPEZ
1 negocio de barrio res-
pira un aire de cambio,
calidad e innovacion,
acompafiado de una gran
dosis de ilusion y dedicacion. Lo
que antes era una ciudad con
un sector comercial claramente
definido y dividido por zonas,
ahora es un escenario comercial
conjunto. Todos los negocios de
cada uno de los barrios de Elche
se unen para fomentar el peque-
flo comercio ilicitano.

#ElcheFollowers

La campaiia #ElcheFollowers,
con el lema “Siguenos por toda
la ciudad”, es una iniciativa lan-
zada hace un par de meses en la
mesa de comercio del Ayunta-
miento de Elche por las cuatro
asociaciones de comerciantes:
Asociacion de Comercios Uni-
versidad Nuevo Altabix (ACU-
NA), Asociacion de Comercian-
tes Avenida Novelda, Asociacion
de Comercios Pla-Sector 5 (La
Zona 5) y Nueva Asociacion de
Comerciantes de Elche (NACE).

Con esta accion se pretende
fomentar el pequeiio comercio
del municipio a través de las re-
des sociales y las nuevas tecno-
logias, segun Antonio Bernabéu,
presidente de la Asociacion de
Comerciantes Avenida Novelda.
Se trata de incentivar el comer-
cio local, atraer al publico joven
y evitar que salga a comprar a
los centros comerciales de la pe-
riferia de la ciudad u otras ciu-
dades. Tomas Alfosea, presidente
de La Zona 5 explica que esta
medida es fruto de la necesidad
de que el comercio ilicitano ten-
ga personalidad propia.

La campaiia esta enfocada a
seis sectores comerciales (depor-
tes, decoracion, comida, belle-
za, tapeo y fashion) segun Ester
Martinez, presidenta de ACUNA.
Cada espacio se representa por
un personaje famoso ilicitano,
como es el caso de Veronica Ro-
mero, cantante, encargada de

«Necesitamos que el
comercio ilicitano
tenga una
personalidad
propia»

(Tomds Alfosea)
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Evento Ilifive, cedida por La Zona 5.

dar imagen al hashtag #Beauty-
Followers y Jos¢ Antonio Tenza,
presentador de TeleElx, que re-
presentara #TapeoFollowers.

Videos virales

Desde la Concejalia de Pro-
mocion Economica y Comercio
del Ayuntamiento de Elche han
apoyado esta iniciativa que con-
sideran muy importante y nece-
saria. “Hacia mucho tiempo que
no se realizaba una campafia de
apoyo al comercio tan explicita
y es una cuestion que habia que
retomar”, admite Héctor Diez,
concejal de Promocion Econo-
mica y Comercio.

El edil comenta el esfuerzo
por que todos los establecimien-
tos se adhieran a esta accion
para unir y formar un unico sec-
tor comercial sin fragmentacion.
“La participacion de los comer-
ciantes se refleja en los videos
virales donde distintos comer-
cios del mismo barrio se juntan y
graban un video promocionando
de forma divertida sus comercios
como reclamo”, explica Héctor
Diez. El edil aiade que la inicia-
tiva demuestra el apoyo que el
Ayuntamiento de Elche ofrece
al pequefio comercio y solicita a

todos los comerciantes que sigan
luchando.

NACE, ACUNA y La Zona 5
ya han protagonizado videos
promocionando sus comercios
mientras que la Asociacion Ave-
nida de Novelda lanzara sus vi-
deos el proximo afio. “Tenemos
pendiente para enero o febrero
de 2017 grabar el video, ya que
no hemos tenido tiempo con las
ventas navidefias y los proximos
meses son mas apropiados, de-
bido al descenso de las ventas de
principios de afio, lo que empu-
jaria asi al cliente a comprar,”
asegura Antonio Bernabéu, pre-
sidente de la Asociacion de Co-
mercios Avenida de Novelda.

Crece la cifra de
establecimientos

El sector comercios y ser-
vicios ha mejorado considera-
blemente este aflo, ya que ha
habido una mayor actividad
econdémica, como muestran los
datos de apertura de estableci-
mientos, segun el concejal Hé-
ctor Diez. “Eso no significa que
todo vaya bien porque todavia
queda mucho por hacer. Estamos
trabajando mucho en la dinami-
zacion comercial, dando excusas

#ElcheFolloweers
arrasa en las Redes
con videos de
comercios en
distintos barrios

Crece el namero
de aperturas de
establecimientos
comerciales, segun
Héctor Diez

al consumidor para que compre
mas”, comenta el edil.

Durante esta legislatura, el
gobierno ha trabajado conjunta-
mente con las cuatro Asociacio-
nes de Comercios para dinamizar
los barrios y pedanias, con la fi-
nalidad de aumentar la afluencia
de gente en los ejes comerciales
de la ciudad. “No es facil compe-
tir con los centros comerciales y
las grandes plataformas pero es-
tamos poniendo mucho de nues-
tra parte”, mantiene Héctor Diez.

Las cuatro Asociaciones de
Comercios estan tremendamente
volcadas con esta labor y estan
realizando un gran abanico de
actividades para atraer al publi-
co, segun el concejal. “Llevamos
un afio estimulando a la gente
para que piense en los barrios a
la hora de comprar”, asevera.

ACUNA

La Asociacion de Comercios
Nuevo Altabix se define como
una asociacion proactiva que ha
conseguido salir del coma en el
que se encontraba. “Hemos re-
vivido a comercios que estaban
cansados y desmotivados. Esta
asociacion tiene un espiritu em-
prendedor que no se conforma
con poner la alfombra roja y el
pinito en Navidad”, afirma su
presidenta, Ester Martinez.

Antes de la crisis, se expe-
rimenté una época de alegria
y bonanza donde se abrieron
muchos negocios, que mas tar-
de se vieron afectadas por la
crisis, segun Ester Martinez. “El
peso de los gastos, los impues-
tos de autéonomo y la situacion
de decadencia economica puso a
muchos comercios en la cuerda
floja y algunos no volvieron a
levantar sus persianas”, revela la
presidenta.

Aun asi, dos comercios de la
Plaza Castilla cumplen su déci-
mo aniversario este ano, La Es-
trelleta y Color, comercios de
moda infantil, que a pesar de la
tempestad siguen ahi ofreciendo
lo mejor a sus clientes, segun
la representante de ACUNA. “Es
todo un logro. Si han sido capa-
ces de aguantar ese periodo tan
dificil, ahora viene todo rodado”,
asevera Martinez.

La presidenta comenta que la
crisis ha tenido un lado positi-
vo para los establecimientos que
han sobrevivido. “El pequefio
comercio es mas innovador y es
capaz de ofrecer una diversidad
de productos muy peculiares”,
explica.

«El pequefio comercio
es mds innovador y es
capaz de ofrecer una
diversidad de
productos muy
peculiares»

(Ester Martinez)

Mercadillo de primavera
y Navidad

Hace un par de afos, el
Ayuntamiento de Elche aprobo
una ley con validez para un afio,
que permitia al comercio trasla-
darse a la calle, segun la presi-
denta de ACUNA. Asi surgio la
idea de realizar un mercadillo en
la primavera pasada ubicado en
la Plaza Castilla. En las navida-
des pasadas se repitio la inicia-
tiva con una puesta en escena
mads profesional con carpas, un
concierto de Jazz, etc. “Eran dos
puntos de venta que animaron el
barrio y tuvo una gran acepta-
cion por los vecinos”, afirma Es-
ter Martinez.

Este afo, se ha repetido el
Mercadillo de primavera con
una gran cartelera y el de Navi-
dad se ha celebrado los dias 15,
16 y 17 de diciembre. “Todos los
comercios estan invitados a po-
ner un stand. La finalidad es dar
la oportunidad a los comercian-
tes de tener otro punto de venta
para darse a conocer en un esce-
nario tan emblematico como es
la Plaza de Castilla”, expone la
presidenta de la asociacion.

Iniciativas comerciales
Para fomentar la interacciéon
con los vecinos, ACUNA orga-
nizé el pasado Halloween una
iniciativa en la que todos los
comercios decoraron sus escapa-
rates. Los vecinos que paseaban
por las calles del barrio votaban
por Facebook la decoraciéon de
los escaparates que mas les gus-
taba. A los votantes se les asig-
naba un numero que si coincidia
con las tres ultimas cifras del nu-
mero premiado en la loteria de la
ONCE del dia 31 de octubre, se le
premiaba con un cheque regalo
de 65 euros que podia consumir
en cualquier comercio del barrio.
La presidenta de ACUNA
explica que en las navidades
pasadas también elaboraron un
calendario de adviento. Se daba
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una cartilla al cliente y se sellaba
por un importe X. Si el cliente
complementaba diez sellos de
diez establecimientos diferentes,
la asociaciéon regalaba premios
de 100 euros para consumir en
los comercios del barrio.

La Zona 5

ACUNA no es la unica aso-
ciacién activa. La Asociacion de
Comercios Pla-Sector 5 nacid
hace cuatro afios y desde enton-
ces ha trabajado en fomentar el
comercio del barrio. Tomas Al-
fosea preside La Zona 5 y expli-
ca que la actividad comercial se
centra principalmente en la calle
Antonio Mena, Pedro Juan Per-
pifian y calles paralelas. El presi-
dente asegura que el comercio de
la zona va viento en popa y ello
se refleja en que solo hay dos
o tres comercios cerrados en la
zona. “Es obvio que no estamos
en el centro pero los comercian-
tes no tienen queja”, sostiene
Alfosea.

Es el tercer afio que La Zona
5 celebra la Carrera del Gato.
Cerca de 1.000 participantes co-
rren 10 kilometros en el mes de
mayo de cada afio. Una carrera
que se han convertido en una
actividad emblematica para el
barrio. “Tenemos mucha suerte
porque a los vecinos les encanta.
La proxima carrera se celebrara
en septiembre debido a la con-
centracion de otras actividades
deportivas y el calor”, explica el
presidente de asociacion.

Nifive

El pasado viernes 9 de di-
ciembre se celebro el primer Tli-
five’ en el barrio. Un evento que
protagonizo un desfile de moda,
espectaculos infantiles, un gru-
po de musica y se invité a los
vecinos a cerveza y tapas. “Con
mucha ilusién y nada de tiem-
po se organizd este evento que
alcanzdé una gran participacion.
Sin exagerar habrian unas 500
personas en el desfile de moda”,
cuenta Tomas Alfosea. Durante
el mediodia se corto la calle y
se recibio la visita del alcalde de
Elche y varios concejales, entre
ellos el concejal de Promocion
Economica y Comercio Héctor
Diez, ademas de un representan-
te de la Generalitat Valenciana.

La Navidad también esta pre-
sente en el Pla y Sector 5°. Se
adelantaron las compras al en-
cendido del alumbrado navidefio
a principios de diciembre. El ba-

500 personas
acudieron al desfile
de moda 'Ilifive’
de la Zona 5, segun
Tomas Alfosea

rrio se sumerge en un ambiente
totalmente navidefio, donde los
dias previos a la noche buena
salen a la calle unos zancudos y
Papa Noel felicitando a los ve-
cinos. Ademas, afios atras se ha
realizado un sorteo con cheques
de 300 euros, donde el cliente
participa una vez que compra en
algun comercio de la zona.

Jueves 5 estrellas

La Zona 5 tiene varios recur-
sos y uno de ellos son los jueves.
Cada semana, los comercios que
deseen participar establecen des-
cuentos en los que al cliente, al
comprar, le pertenece rellenar un
boleto. Al final de la semana, la
asociacion sortea un cheque de
50 euros para gastar en los co-
mercios de la zona. “Llevamos
ya varios jueves, colgamos los
videos desvelando el afortunado
y nos reimos mucho. Es una for-
ma de fidelizar a la clientela y
de agradecerle que venga a com-
prar”, explica el presidente de La
Zona 5.

Avenida Novelda

Antonio Bernabéu, presiden-
te de la Asociacion de Comer-
cios Avenida de Novelda, lleva
25 afos trabando en su empresa
ubicada en el barrio, de la que
ahora estd al frente. El presiden-
te analiza el cambio continuo al
que se somete el sector comercial
y afirma que la clave para per-
durar es adaptarse a los nuevos
tiempos, trabajando la prepara-
cion.

Un comerciante no solo de-
sarrolla la funcion de dependien-
te, también debe saber manejar
la competencia y con las grandes
superficies, la venta online y los
centros comerciales es cada vez
mas dificil sobrevivir. “La com-
petencia es buena, ya que ayu-
da al comerciante a espabilar,
expandirse y reinventar”, asume
Antonio Bernabéu, que resalta la
falta de preparacion de muchos
empresarios. El presidente de la
asociacion solicita a las autori-
dades la necesidad de impartir
cursos de formacion, ya que el
cliente es cada vez mas exigente
y el comerciante debe adaptarse
a las exigencias de este.

Este barrio acoge a casi 8.000
habitantes y Elche tiene 3.000
pequefios comercios que ofrecen
10.000 puestos de trabajo, segun
el presidente de la Asociacion de
Comercios Avenida de Novelda.

El presidente de la
Asociacion de
Comercios Avenida
de Novelda solicita
formacion alos
comerciantes

El Black Friday triunfa
en los comercios de
Avenida de Novelda

“Me hace gracia cuando grandes
plataformas como el Corte Inglés
comunican que dan 500 puestos
de trabajo. Nosotros también so-
mos un motor de riqueza y crea-
cion de empleo en la ciudad y los
politicos deben tenerlo en cuenta
y apoyarnos”, declara el presi-
dente de la asociacion.

Ademas, Bernabéu ainade
que el gobierno local da dema-
siadas facilidades al ocio de los
centros comerciales y estos es-
tdn ubicados en la periferia de
la ciudad, lo que perjudica a los
comercios de barrio. “Nos ayu-
darian si estuvieran integrados
en la ciudad y no en las afueras.
Hay que fomentar el ocio en los
barrios porque no es normal que
no tengamos ni un solo cine y
haya que ir al centro comercial
para ver una pelicula”, sostiene
Antonio Bernabéu.

Black Friday

En Avenida de Novelda han
sido pioneros en trasladar la
campafia anglosajona del Black
Friday al barrio. Es el segundo
afio que lo instauran y ha conse-
guido que el publico conozca las
tiendas de la zona y se beneficien
de los numerosos descuentos.
“La ultima semana de noviembre
se convertira en la mejor semana
del afio”, asegura el presidente, y
afiade que no solo se benefician
los comerciantes sino también
los consumidores porque se ade-
lantan las compras navidefias y
estan sujetas a grandes ofertas.

Otras iniciativas del pasa-
do fueron protagonistas en el
barrio pero no tuvieron tanto
éxito, segun el presidente de la
asociacion. La famosa entrega de
llaves de la ciudad a Papa Noel
acompafiado de un desfile por la
Avenida de Novelda causaba un
gran ambiente pero los resul-
tados en las ventas no eran los
esperados.

Cursos de formacion a
comerciantes

Las Asociaciones de Comer-
cios de Elche coinciden en la
necesidad de formar adecuada-
mente a los comerciantes para
ofrecer una mayor calidad en
sus productos y servicios. ACU-
NA imparte cursos de formacion
gratuitos o de pequefias cuotas a
comerciantes internos y externos
del barrio.

Esta iniciativa esta en mar-
cha desde hace tres meses y se
procura que cada mes se impar-
tan un par de cursos pero como
muchos comerciantes muestran
un gran interés, el proximo afo
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Cedida por la agencia de Comunicacion Creativa UNAE encargada de
la campana.

se desarrollara un curso todas
las semanas. Se han realizado
cursos de Ley de Proteccion de
Datos, Como Canalizar y Ges-
tionar el Estrés, Prevencion de
Riesgos Laborales, Inglés para
Comercios, Nuevas Tendencias
de Consumo y, proximamente, se
impartiran Cémo Sacar el Mayor
Rendimiento a tu Android, Téc-
nicas de Marketing y Gestion de
Redes Sociales, segun Ester Mar-
tinez.

Desde La Zona 5 estan tra-
bajando en un proximo proyec-
to enfocado al comerciante y su
comercio. “Somos 51 asociados
actualmente y echamos en falta
mads tiempo para poder dedicarle
a cada comerciante y ayudarle
a gestionar adecuadamente su
comercio en materia de comuni-
cacion, marketing, etc.”, asiente
Tomas Alfosea.

Futuros retos

El presidente de la Asocia-
cion de Comercios Avenida de
Novelda confirma que el go-
bierno actual esta consiguiendo

«Heéctor Diez solicita
a los comerciantes
ilicitanos que se unan
para crear nuevas
asociaciones»

grandes progresos en materia
comercial, pero advierte que si
pretenden aprobar leyes o cam-
bios que repercutan al comercio,
lo primero que tiene que hacer el
Ayuntamiento de Elche es con-
tar con la vision del comerciante
para saber la verdadera situacion
comercial. “Si conseguimos que
haya una union, habran grandes
cambios y esperamos que sea asi
el proximo afio”, afiade.

Por otro lado, el concejal de
Comercio Héctor Diez transmi-
te la necesidad de crear nuevas
asociaciones de comercios en los
barrios y en las pedanias que no
tienen representacion comercial.
“Este aflo hemos recibido solici-
tudes de comerciantes de la Ma-
rina que explican que no tienen
asociacion pero reclaman que los
apoyemos y asi lo hemos hecho
con las luces de Navidad”, revela
el edil.

En 2016, el gobierno local
ha gastado en dinamizacion co-
mercial 40.000 euros. La idea es
agotar la partida presupuesta-
ria del proximo afo en la que
se destinaran 60.000 euros para
fomentar el pequefio comercio
ilicitano, segun el edil de comer-
cio. “Ojald haya mucha gente en
la puerta del Ayuntamiento so-
licitando hacer mas cosas para
mejorar el comercio de Elche”,
admite Héctor Diez.
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La Lonja de Santa Pola aumenta un 20 por
ciento sus ventas en poco mas de un ano

La puesta en marcha del servicio online, por parte de la cofradia de pescadores, ha permitido ese

ascenso y la entrada de nuevos clientes que no podian acceder debido a la distancia

Los principales destinos son Barcelona, Palma de Mallorca y Madrid a nivel nacional e Italia, Greciay

Francia en el exterior

MANUELA GUILABERT

La decision de la Cofradia
de Pescadores de adaptarse a las
nuevas tecnologias esta siendo
un éxito, y la venta de pescado
en la Lonja de Santa Pola ha au-
mentado un 20% gracias a Inter-
net.

Los compradores eligen el
producto de la lonja a través de
una web y el pescado sale de in-
mediato en camiones refrigera-
dos de la agencia de transportes
SEUR hasta su punto de destino.
Son clientes de pescado de esca-
ma, sobre todo dorada, lubina,
denton y sargo.

A través de la web
tiendapeixdesantapola.com el
cliente profesional selecciona el
producto y los kilos que quiere
comprar sin tener que desplazar-
se.

El caldo de caldero

Segun José Andreu, respon-
sable de la Lonja, al hacer la
puja directa sin intermediarios,
el comprador obtiene un buen
precio y se respeta el maximo
que esta dispuesto a pujar.

La lonja de Santa Pola es
una de las mas importantes del
Mediterraneo. La subasta por
el método tradicional se realiza
a la baja, es decir, cada caja de
pescado sale a subasta a un
precio elevado y va descen-
diendo hasta que el comprador
crea que es el precio correcto.
Una vez ocurre esto acciona un
mando automadtico habilitado

«Esta lonja es una de
las mds importantes
del Mediterrdneo»

para tal fin, y se le adjudica la
caja seleccionada. El comprador
directo de la lonja es un cliente
que proviene de las provincias
de Alicante y Murcia, que cada
dia acuden a recoger pescado y
marisco fresco, siendo Elche uno
de los principales lugares de des-
tino.

Esta Navidad el marisco de
Santa Pola ha vuelto a ser el
producto estrella en las cenas
familiares, aunque no todos
pueden enfrentarse a los pre-
cios que se han llegado a pagar
en los dias mas cercanos a la
Nochebuena. Los mas preciados,
sin duda, la Gamba Roja, las ci-
galas, y las quisquillas. Pero la
costa santapolera es rica en mu-
chasmasespeciescomoel calamar,
sepia, cangrejo, pulpo, pez espa-
da, rape, dorada, lubina o atun.

José Andreu, ien qué situacion
se encuentra la Flota Pesquera
de Santa Pola?

Las cosas han cambiado
mucho en los ultimos veinte
anos, entonces teniamos una de
las flotas de barcos de arrastre
mas importantes de Espaifia, y de
los mas de cien barcos de estas

Lonja de Santa Pola. Foto: Antonio J. Rodriguez

caracteristicas solo quedan trein-
tay dos.

Ahora los que mas traba-
jan son los barcos pequefios de
pesca menor (palangre, tras-
mallo, nasa) que han subido de
veinte a sesenta en la actualidad.
Los pequeiios salen todos los
dias y pescan lo que encuentran,
porque el mar es siempre im-
previsible y no puedes salir por
encargo como en otros trabajos.
Influye el estado del mar, la me-
teorologia y sobre todo la suerte.

Los barcos grandes de arras-
tre ya no viajan tan lejos como
antes, llegan hasta Ibiza y a Ita-
lia principalmente, y estan fuera
como maximo una semana.

(Como se organizan las comi-
das a bordo y cuales son los

Lonja de Santa Pola. Foto: Antonio J. Rodriguez

l

platos mas habituales que se
cocinan?

Nos organizamos de forma
parecida a una familia. Siempre
hay uno que es el cocinero y que
se encarga de hacer la compra
para tener provisiones. Come-
mos de todo, no solo pescado,
hacemos lentejas, cocido, arroz...
de todo.

.Y el plato favorito de los
pescadores?

Sin duda el caldero, que no
sabe en ningun sitio como en el
mar. El pescado que utilizamos
va del mar a la olla y su sabor
es incomparable, es sin duda el
plato favorito del pescador.

Precisamente se ha puesto a
la venta el caldo de caldero que
se puede conseguir también a
través de la web peixdesantapo-
la. El caldo de caldero tiene un
sabor especial que se obtiene por
la variedad de pescados que se
utilizan y de la majada con fiora.

¢Qué le diria a quienes piensan
que el pescado es caro?

Pues les diria que pensaran
lo que cuesta que el pescado

«Nuestro plato
favorito es el
caldero, que no
sabe en ningun sitio
como en el mar»

fresco llegue a su mesa. La vida
en el mar es muy dura y tiene
muchos riesgos, no siempre con-
sigues capturas, porque el mar
es imprevisible. Ademas, no
solo nos jugamos la salud, sino
muchas veces la vida. De hecho,
la edad de jubilacion nuestra esta
en torno a los 55 afios porque la
humedad nos hace padecer reu-
ma y enfermedades de huesos,
respiratorias y de piel.

«Ahora los que mds
trabajan son los
barcos mds
pequeiios»

El pescador madruga mu-
cho antes de que salga el sol,
y no importa que sea verano o
invierno, porque hay que salir
a faenar y dejar atras tierra fir-
me para regresar con las ma-
nos llenas. Sus familias depen-
den de su habilidad en el mar
parar vivir.

Al caer la tarde regresan
a puerto con la esperanza de
vender todos los tesoros que el
mar les dio, tanto en la lonja
como en los puestos que insta-
lan alrededor, con el producto
mas fresco, y con la sensacion,
una vez en tierra firme, de ha-
berle ganado la batalla a la
vida una vez mas.
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Segun el Ayuntamiento, el Club Atletismo
ha recibido cerca de 800.000 euros en
cuatro anos

La querella penal puesta por el presidente del Club por amenazas/coacciones contra el concejal
Francisco José Soler ha sido sentenciada como absuelto de los cargos imputados

ANGEL FERNANDEZ
| edil del Ayuntamiento
de Santa Pola, Francisco
José Soler, responsable
entre otras de las areas
de Infraestructuras y Servicios
Publicos, ha sido absuelto del
delito de amenazas/coacciones
por el que habia sido denuncia-
do por parte de Roque Alemarii
Bonet, presidente del Club de
Atletismo de Santa Pola. Contra
la sentencia cabe recurso de ape-
lacién, aunque el argumento ex-
presado por la magistrada-juez
en la sentencia es bastante am-
plio, claro y pormenorizado.

En dicha sentencia, la juez
considera que lo ocurrido se tra-
ta de “un debate publico y po-
litico sobre hechos que pueden
afectar a los intereses de la ciu-
dadania y que en este contexto
se esta ejerciendo los derechos
de las libertades de expresion e
informacion”. Advierte, ademas,
que “son personas publicas que
ejercen funciones publicas o re-
sultan implicadas en asuntos de
relevancia publica, y que por
ello estan obligadas a soportar
un cierto riesgo de que sus dere-
chos objetivos de la personalidad
resulten afectados por opiniones
o informaciones de interés gene-
ral”.

Fundamentos de derecho

Siguiendo con la argumenta-
cion de los fundamentos de de-
recho realizados por la juez, ésta
expresa que “no puede obviarse
que nos encontramos ante una
critica politica a una actuacion
publica, por la que el querella-
do (Francisco José Soler) en-

«La denuncia de
Francisco J. Soler por
el incumplimiento

de una prohibicion

no solo es un derecho
sino también una
obligacion en un cargo
publico», segiin dicta
la sentencia

Las estufas de gas butano que fueron prohibidas por el Ayuntamiento de Santa Pola.

tiende que no se esta actuando
con la debida transparencia, a
la vista de lo manifestado en el
Pleno Municipal de 29 de enero
de 2016 aludiendo a «un grupo
de personas a las que les falta
transparencia, tienen demasiada
opacidad y estdan contaminando
todo lo que es la gestion de la
media maraton»”.

Por ultimo, cabe destacar de
la sentencia que Francisco J. So-
ler “atribuye la presente querella
a los problemas con unas estufas
instaladas en el Club (Atletismo
de Santa Pola) pese a la prohibi-
cion del Ayuntamiento de Santa
Pola” y afiade que lo realizado
por el concejal es “ejercitar por
un lado un derecho pero también
una obligacion de quien ostenta
un cargo publico, de denunciar
aquellas irregularidades que de-
tecte en orden a averiguar la co-
mision de un posible delito, tal
y como efectud junto a Ignacio
Soler ante el Cuerpo Nacional de
Policia de Alicante”.

Dicha sentencia incluso afia-
de que se ponen de manifiesto
“supuestas irregularidades co-
metidas por el hoy querellante
(Roque Alemaii Bonet), tanto en
su condicién de policia local y
dada la incompatibilidad para el
desarrollo de otras ocupaciones,
como en su condicion de presi-
dente del Club Atletismo de la
localidad de Santa Pola, que en
su caso podrian dar lugar a otro
procedimiento”

Antecedentes

Los problemas comenzaron
desde el inicio de la actual le-
gislatura cuando en un pleno, y
su posterior publicacién en un
medio local, Francisco J. Soler,

como concejal del Ayuntamien-
to de Santa Pola, comenta qué si
desde el Plan de Competitividad
se pagan numerosas facturas a
proveedores del Club de Atle-
tismo y este a su vez recibe los
ingresos de inscripciones, publi-
cidad, stands y convenios tanto
publicos como privados, la ac-
tividad ejercida es realmente un
negocio.

Después de la tension inicial
con el Club, motivada por es-
tas declaraciones, y con motivo
de la prueba de Duatlon 2015,
se calman los danimos e incluso
Francisco J. Soler acude a la en-
trega de trofeos con normalidad.

La prohibicion de las
estufas

A finales del 2015, el Club
presenta un escrito solicitando
la colocaciéon de alrededor de
15 estufas que el Ayuntamiento
ve que sOlo son aptas para ex-
terior y que podrian, ademas de
generar monoxido de carbono,
provocar un incendio. En casos

El dltimo detonante
fue la solicitud de
nuevo, por parte del
Club, de la instalacion
delas estufas que ya
habia sido denegada
por peligrosas e inclu-
so habia motivado la
intervencion policial

de este tipo de estufas la Ley de
Policia de 1982, la 14/2010 y el
reglamento 143/2015 son muy
claros en esta prohibicion, por lo
que desde el consistorio se emite
un informe técnico que impide
la colocacion de dichas estufas.
Ante el aviso del servicio técnico
del incumplimiento de esa prohi-
bicion, el edil envia a la policia
para que se retiren o, de lo con-
trario, no autorizara la celebra-
cion de la Feria del Corredor.

Este es el detonante para ini-
ciar una serie de interpelaciones
entre el concejal y el presidente
del Club a través de las redes so-
ciales y los medios de comuni-
cacion.

Ya este pasado afo 2016, en
octubre, el Club vuelve a soli-
citar de nuevo la colocacion de
las estufas y Francisco J. Soler
le recrimina esta actitud a través
de las redes sociales, haciéndolo
publico y derivando en un cru-
ce de acusaciones que finalizan
con la querella en el juzgado vy,
por ultimo, con la sentencia an-
teriormente comentada. En dicha
querella existe un documento,
no presentado inicialmente, que
se trata de una grabacion rea-
lizada al concejal Ignacio Soler
sin la autorizacion de este.

Procedimiento abierto
en el Ayuntamiento
Ahora, aparte del posible re-
curso de apelacion, existe la de-
nuncia puesta por el concejal, en
febrero de 2016, ante la Policia
Nacional de Alicante, con la co-
rrespondiente documentacion, y
por otro lado el Ayuntamiento
nos confirma que va a empren-
der los procedimientos corres-
pondientes para depurar todas

las responsabilidades, afiadiendo
todo indicio de posible irregula-
ridad a la investigacion en curso
y poniéndolo en manos de la fis-
calia para que se tomen las me-
didas necesarias.

Al parecer, las facturas abo-
nadas por el Plan de Competiti-
vidad, a los proveedores del Club
de Atletismo de Santa Pola para
la realizacion de las pruebas es-
tablecidas, ascienden a cerca de
800.000 euros en cuatro anuali-
dades, sumando en esta cantidad
todos los aportes economicos de
los diferentes convenios, segun
nos manifiestan desde el consis-
torio.

Se mantiene el apoyo al
Club

No obstante, he independien-
te a todo este proceso, desde el
Ayuntamiento nos comentan
que la actitud de unos pocos no
puede influir en la relacion entre
las dos entidades, y nos asegu-
ran que seguiran apoyando las
pruebas que realiza el Club, y
en concreto prestaran su total
apoyo a la Media Maraton del
proximo 22 de enero prueba que,
recuerdan, fue declarada Fiesta
de Interés Turistico.

La involucracion con el at-
letismo por parte del Ayunta-
miento ha quedado patente en la
reciente carrera de San Silvestre,
en la que se ha tenido que ha-
cer cargo de la organizacion y
ha asumido el coste integro de
la prueba, ante la imposibilidad
de realizarla el Club Atletismo de
Santa Pola, segun comunicaba la
concejala de Deportes, Loli To-
mas, que afiadia que lo asumian
con el fin de mantener viva esta
tradicion.
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PACO SOLER

2017 marca un antes y un
después en el ambito politico
debido a una suma de factores
que construyen escenarios nunca
imaginados. En el nuevo espacio
politico, donde la fragmentacion
de fuerzas ofrece oportunidades
sin precedentes, el ciudadano
debe asumir su responsabilidad
como heredero de los sacrifi-
cios de nuestros padres en su
lucha por la democracia, debe
saberse elemento necesario en el
ejercicio de la libertad y hacer
uso del voto como una herra-
mienta, no como el componente
de sumision y lealtad hacia quien
siempre nos ha hablado al oido.
Debemos, en los nuevos tiempos
que acontecen, convertirnos en

«Eluso del voto debe
hacerse como una
herramienta y no
como un componente
de sumision y lealtad»

criticos entre los criticos y no
dejarnos embaucar por palabras
vacias y promesas incumplidas.

Como hemos podido obser-
var recientemente, los partidos
nuevos se han comportado como
los viejos; rencillas internas,
luchas de poder, mentiras dis-
frazadas de metas alcanzadas,
en fin, todo un rosario de fal-
sedades que muchos justifican
mediante episodios similares a

la negacion de Pedro horas antes
de crucificar a Jesucristo. Yo fui
el primer concejal en toda Espa-
fla expulsado por Ciudadanos.
Mi delito: cumplir mis promesas
y aliarme en una coalicion plural
donde estaba Compromis. A
dia de hoy, existen decenas de
pueblos y ciudades que man-
tienen coaliciones similares y
nadie ha sido expulsado, incluso
el mismo Rivera ha violado por

activa y por pasiva el Estatuto.

Las consecuencias de aque-
lla expulsion han sido nefastas
para que personas como yo no
estemos integrados en la es-
tructura con voto. También
hoy conocemos los presuntos
fraudes con los que se denun-
cian a hombres fuertes de C’s en
la Comunidad. Yo elegi el cam-
bio y ventilar la podredumbre y
por eso fui expulsado. Ha sido
para bien. Nunca hubiera podido
soportar verme de frente ante los
que hoy controlan Ciudadanos
en la provincia de Alicante. Sin
duda les hubiera dicho en la cara
lo que pienso de ellos.

Hechos mejor que
palabras

Si hablamos de PSOE, qué
podemos decir. Es un barco que
necesita entrar a varadero y
calafatearse muy bien para
taponar las vias de agua. Resul-
ta inusual que siga regulado por
una gestora en la que parece que
intenten imponer su voluntad
los de siempre, sin ofrecer otras
posibilidades que garanticen la
legitimidad como estructura y la

credibilidad como partido. Creo
que quien definié su situacidon
como golpe de estado estuvo
acertado.

De Podemos prefiero no
entrar en demasiadas valora-
ciones. Ha resultado ser como
un potaje con demasiados
condimentos y poca materia pri-
ma de agradable sabor. Obvia-
mente los cocineros de este plato
han olvidado que los potajes se
cuecen a fuego lento, con mimo
y escuchando como rompen los
sabores. Un error que, ademas de
fragmentarlos, confunde a sus
seguidores.

Y por ultimo el partido
que mas votos consigue en las
ultimas elecciones, el Partido
Popular ¢Por qué? Pues creo
que ni pasando por Lourdes
lo averiguaria. Decenas de sus
militantes estan encausados por
corrupcion, financiacion ile-
gal, malversacion de caudales,
trafico de influencias, prevari-
cacion y un amplio etc. Uste-
des se preguntaran, entonces ¢a
quién votamos? No esperen a la
campaia porque... jPor sus he-
chos los conoceréis!

Fotografias ganadoras del mes

Asociacién Fotografica Santa Pola

Primera clasificada (izquierda)
Autor: Mariano Sanchez Covisa Moll.

Titulo: REFRESCATE.

Segunda clasificada (centro)

Autor: Tito Pamies.
Titulo: CLAVE ALTA.

Segunda clasificada -empatada- (derecha)

Autor: Eduardo Carretero.

Titulo: TORMENTA EN LA SAL.
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Facilitar el reciclaje

Desde estas lineas quere-
mos agradecer la aceptacion
que ha tenido esta seccion y las
muchas cartas recibidas. Algu-
nas las hemos tratado dentro de
nuestro reportaje A Fondo,
aprovechando que tenian una
relaciéon directa con el tema,
y otras las hemos contestado
directamente o quedaran para
proximas ediciones.

Para nosotros es importante,
ya que nos sirve de referencia
sobre los temas que en realidad
mas preocupan a los ciudadanos
y que no siempre coinciden con
los tratados por los medios de
comunicacion.

En esta ocasion nos hace-
mos eco de una reivindicacion
que nos manda Antonio Mufloz
Castillo:

“El Ayuntamiento de Santa
Pola tiene en funcionamiento
un Ecoparque junto al Centro
de Salud con el fin de permi-
tir al ciudadano deshacerse de
distintos materiales que, por su
peligrosidad, volumen o valor
contaminante, no tienen cabi-
da en los contenedores tradi-

cionales de basura. Asi, el al-
macenamiento que se realiza
de estos desechos es temporal
puesto que posteriormente son
transportados a plantas de
seleccion, donde se sepa-
ran, recuperan y reciclan los
materiales que son factibles de
reutilizacion.

Estos restos, de no ser trasla-
dados a este punto de recicla-
je, entorpecerian enormemente
la gestion municipal del trata-
miento de los residuos. Ade-
mas, podrian acabar como ver-
tidos incontrolados, causando
gran dafio para nuestro entor-
no. De esta manera, se entiende
que este servicio es muy impor-
tante si se pretende una gestion
sostenible y adecuada de los
residuos solidos urbanos del
municipio que permita un
ahorro de materias primas y
energia y la reutilizacion o
reciclaje de estos residuos.

Pues bien, el horario de
apertura que el Ayuntamiento
ha determinado para el Eco-
parque es de 8.00 a 14.55, de
lunes a viernes. Es decir, no

abren a partir de las 15.00
horas los dias entre semana, ni
los sabados en todo el dia, ni los
domingos.

¢Es  esto pensar en el
ciudadano y facilitarle la vida?
¢Es esto fomentar el recicla-
je? ¢(Es esto desarrollar una
conciencia medioambiental en
la ciudadania? Entiendo que
los servicios del Ayuntamiento
estan para dar servicio, y con
estos horarios tan restrictivos
no se esta haciendo. Parece
légico sugerir que, si no es
posible abrir todas las tardes
por motivos de presupuesto, se
habilite una tarde a la semana
al menos para que los vecinos
del municipio puedan acercar-
se al Ecoparque, aunque sea
sustituyendo alguna maifana.
De la misma manera, se podria
estudiar la opcion de abrir un
sabado por la mafana al mes,
como minimo”.

Trasladamos la consulta a
Alejandro Escalada, concejal de
Medioambiente del Ayuntamien-
to de Santa Pola, y esta es su
respuesta:

¥

Remitida por Antonio Muiioz

“Al llegar nos encontramos
con un desajuste en la planti-
lla del Ayuntamiento, donde el
Unico personal que trabajaba los
sabados por las mafanas era el
de Ecoparque. Lo que hicimos
fue equiparar la jornada labo-
ral de todos los trabajadores al
mismo horario de lunes a
viernes.

Antes estaba abierto por las
mafianas y por las tardes y los
sabados por la mafana. Ha-
bia duplicidades de turnos y no
tenemos personal suficiente, y
por eso se tomd esa determina-
cion. Creo que para quien quiere
reciclar es un horario bastante

' SANTA POLA

AUNTAMENTO = LKJuummw ' l |

_HORARIO
DE LUNES A VIERNES

DE 8:00 A 14:55 HORAS

amplio, de lunes a viernes de 8
de la mafiana a tres de la tarde.
Entendemos que a lo mejor se
queda un poco corto por el fin de
semana, pero hasta que no se re-
organicen los servicios no vamos
a poder cambiar los horarios. De
momento no esta previsto”.

Queremos conocer tu
opinién. Manda tus
comentarios, consultas o
reivindicaciones a:
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ENTREVISTA> santiago Pascual / Secretario local de la Unié de Llauradors (San Gabriel, Alicante, 12-julio-1958)

La tendencia hacia los buenos habitos
alimenticios convierte al campo de Elche

en un sector con presentey futuro

El cultivo de la granada ha crecido en 350 hectareas en los ultimos anos gracias al
descubrimiento de sus propiedades, mientras cultivos como la almendra han descendido por
lainfluencia de “California®

MANUELA GUILABERT
Iche es una de las ciu-
dades con mas exten-
sion agraria de Espafia,
con una gran variedad
de cultivos y con una tradicion
agricola de mas de dos mil afos.
Mientras que en muchos lugares
se dedican a un solo cultivo, en
Elche se contemplan plantacio-
nes de todo tipo.

Contamos con terrenos arbo-
reos, horticolas, frutales, gana-
deria y empresas comercializa-
doras. Todo ello, unido al clima
y a una tierra fértil, convierten a
Elche en un mecanismo agrario
casi perfecto.

Santiago Pascual es el secre-
tario local de la Unid de Llaura-
dors desde hace diez afios, uno
de los sindicatos agrarios mas
arraigados en Espafla. Miembro
de la Junta comarcal del Vinalo-
po y Responsable del sector de la
Granada. Tiene 58 afios y lleva
toda la vida vinculado al campo.
Su madre del Altet y su padre de
Matola le inculcaron el amor al
campo desde muy pequefio.

(Qué caracteristicas tiene el
campo de Elche?

Desde el pasado ha tenido
unas caracteristicas peculiares
muy organizadas que proporcio-
naba a las familias su sustento
durante todo el afio.

La tierra en Elche esta hu-
manizada, es decir, que siempre
ha habido familias cultivando la
tierra y han vivido y comido de
ella por lo que habia que renta-
bilizarla todo el aflo no dedican-
dose a un solo cultivo. Habia que
tener citricos, hortalizas, almen-
dros, olivos para generar aceite
para todo el afio y algarrobos
para alimentar a los animales.
También tenian animales para su
sustento, tradicion que perdura
entre los agricultores que siguen
teniendo en sus casas principal-
mente aves de corral, conejos,
gallinas o pavos. La relacion en-
tre la ganaderia y la agricultura
ha sido siempre muy estrecha.

¢La agricultura ecologica po-
dria ser una apuesta de futuro
para el campo de Elche?

El agricultor ilicitano ha sido

siempre de tradicion ecologista
sin saberlo. Hace cien afios no
existian abonos quimicos, y se
usaban como tales los desechos
de la tierra o el estiércol proce-
dente de animales. Eso es el cul-
tivo ecoldgico verdadero, tratar
la tierra con productos naturales
y volver a las raices de los culti-
vos tradicionales que no hacian
peligrar nuestra salud.

A mi me dan mucho miedo
las grandes empresas que se de-
dican ahora al cultivo ecolégico
y que lo unico que persiguen
es buscar como rentabilizar sus
negocios mejor, y adaptarse a
lo que demanda el consumidor,
que es logico, pero no me gusta
porque no lo hacen ni por con-
viccion ni por filosofia propia.
Deberia ser un patrimonio de las
familias que desde siempre culti-
van sus tierras. Pero una vez mas
las grandes empresas se interpo-
nen y perjudican el trabajo de
los agricultores convencionales.

Aqui la cuestion es que un
agricultor que cultiva produc-
tos ecologicos respeta la tierra,
y sin embargo muchas de las
industrias que hasta hace muy
poco solo pensaban en renta-
bilizar sus cultivos, aunque para
ello hubiera que utilizar grandes
cantidades de abonos quimicos
para acelerar el proceso, lo ha-
cia sin ningin remordimiento,
y esos mismos ahora, al ver que
cada vez afloran mas los consu-
midores que exigen un cultivo
ecoldgico, abanderan su condi-
cion de defensores de este tipo
de cultivo cuando en realidad lo
unico que buscan, una vez mas,
es su propio beneficio.

A la tierra hay que tenerle
respeto y dudo mucho que estas
industrias se lo tengan. La agri-
cultura ecoldgica deberia ser pa-
trimonio de los agricultores que
quieran volver a trabajar el cam-
po como lo hacian sus padres, y
como lo estan haciendo cada vez
mads muchos de ellos.

¢Los abonos quimicos estan
controlados?

Si, ya no es como hace una o
dos décadas, ahora las normati-
vas exigen unas condiciones de

abonado y un control en el uso

Santiago Pascual. Foto: Manuela Guilabert.

«El agricultor ilicitano
ha sido siempre de
tradicion ecologista
sin saberlo»

de insecticidas porque la norma-
tiva europea cada vez es mas es-
tricta. Se puede controlar, porque
las empresas estan obligadas a
realizar analiticas y hay expertos
que les indican como deben de
actuar ante determinadas plagas.

Se analizan en origen y en
destino, y en los mercados y pun-
tos de venta es muy habitual ver
a inspectores haciendo controles
aleatorios en los productos. En
el caso de Elche, son inspectores
locales del Ayuntamiento los que
acuden a establecimientos, mer-
cados y mercadillos de verduras
con ese mismo objetivo.

Qué futuro le ve al campo de
Elche?

El futuro del campo pasa, en-
tre otras cosas, por la agricultura
ecoldgica y deberian plantearse-
lo para poder competir, ofrecien-
do al consumidor la garantia de
que lo que comen no contiene
nada que le haga temer por su
salud sino todo lo contrario.

La idea de que es mas caro no
es cierta, ahora se ha equilibrado
al haber mas oferta. La diferen-

«Un 30% de las
hectdreas cultivables
se quedan sin cultivar
por el temor a no tener

agua para riego»

cia puede ser de unos céntimos,
que no repercuten para nada en
la economia familiar, pero si en
nuestra salud positivamente.

Pero el futuro también pasa,
sobre todo, por disponer de agua
suficiente en cantidad y calidad,
y por plantar productos con ese
futuro. El temor a no tener agua
para riego hace que muchos
agricultores renuncien a cier-
tos cultivos. Se cultiva, la tierra
funciona, pero no hay agua para
que se desarrolle en condiciones
y hay muchas hectareas cultiva-
bles que no se trabajan por este
motivo. Un 30% de las hectareas
se quedan sin cultivar.

Hay cultivos que van a me-
nos y otros que van a mas. El
almendro, aunque empieza a
recuperarse, ha ido a menos en
los ultimos afios por la compe-
tencia con California, perdiendo
250 hectdreas. Sin embargo, el
granado, gracias a los benefi-
cios demostrados que aporta a
la salud, ha ido a mas y en los
ultimos diez afios ha crecido en
trescientas cincuenta hectdreas.

El naranjo ha crecido en ciento
cincuenta.

La concienciacion de adqui-
rir buenos habitos alimenticios,
convierten a la agricultura en el
sector fundamental para adap-
tarse a ello, convirtiendo al cam-
po en una profesion con presente
y futuro, y una fuente de salud.

¢;Qué se puede hacer contra el
desperdicio alimentario en la
agricultura?v

Los paises europeos estan es-
tudiando una normativa que evi-
te este despilfarro alimenticio del
que el campo no se salva. El he-
cho de que la industria agricola
solo quiera producto calibrado y
estéticamente perfecto hace que
el resto sea desechado y por lo
tanto desperdiciado.

Una vez llega del campo al
almacén aun se deshecha una
nueva cantidad después de se-
parar lo que puedan aprovechar
para la industria conservera. Ha-
bria que entender que las frutas
y verduras tienen distintos cali-
bres y formas y que no podemos
pretender que se desarrollen a
nuestro antojo.

Pero no solo hay que fo-
mentar que todo sea mas apro-
vechable, también tenemos que
aprender en casa a aprovechar
mejor lo que compramos porque
tiramos mucha comida por mala
planificacion. Hay mucha gente
que necesita alimentos y no po-
demos permitirnos tirarla de esa
manera.
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ENTREVISTA> josé Manuel Sénchez / Concejal de Urbanismo del Ayuntamiento de Elche.

El desdoblamiento de la carreterade Elche
a Santa Pola sera unarealidad

El doble carril por sentido en los accesos al aeropuerto y la llegada del AVE son los otros dos
grandes proyectos que se realizardn este ano

ANGEL FERNANDEZ
on José Manuel Sanchez
comentamos sobre la
situacion de las infraes-
tructuras en la zona de
Elche en particular y del Bajo
Vinalop6 en general.

¢Para cuando y como se eje-
cutara el desdoblamiento de la
carretera que une a Elche con
Santa Pola?

Fue una de nuestras primeras
reivindicaciones cuando se for-
mo el nuevo equipo de Gobierno
el afio pasado. Asi se lo trasmiti
en una reunion que mantuvimos
con el responsable de Infraes-
tructuras de la Generalitat va-
lenciana. Por parte del anterior
equipo de PP, tanto en la Conse-
lleria como en el Ayuntamiento,
se habia previsto el desdobla-
miento de un tramo de kildmetro
y medio en mitad de la carretera
y eso es algo que, desde nuestro
punto de vista, no tenia sentido,
significaba salir de Elche por la
carretera actual, llegar a un pun-
to donde hubiera una zona am-
pliada y luego encontrarnos un
‘embudo’ para volver a un solo
carril por direccidn.

El desdoblamiento en el tér-
mino municipal de Santa Pola ya
estaba a falta de escasamente un
kilometro por completar y lo que
planteamos, y ahora se ha vuelto
a poner sobre la mesa, es el resto
del desdoblamiento de aproxi-
madamente un kilometro en ese
término municipal. Eso lo va a
acometer la Generalitat este afio
2017 y al mismo tiempo va a sa-
car a licitacion el proyecto para
la mejora de la seguridad vial en
la parte del término municipal de
Elche, enlazando lo ya desdobla-
do hasta la entrada al nucleo ur-
bano de Valverde donde se efec-
tuara una rotonda de entrada, ya
que para nosotros es un punto
negro a eliminar cuando antes.

.Y el resto del desdoblamiento?
Para nosotros era fundamen-
tal dar continuidad a la zona
desdoblada y que se crease una
rotonda para eliminar ese punto
conflictivo. Posteriormente ya,
con la redaccidon del proyecto y
su licitacion, se ird ampliando la
carretera Elche-Santa Pola entre
la circunvalacion, la E1-20, hasta
esa rotonda de Valverde.
Durante el 2017 se procedera
a la ejecucion de ese tramo de un
kilometro y se procedera a lici-

José Manuel Sanchez en un momento de la entrevista. Foto: Antonio J. Rodriguez

tar el proyecto de construccion
desde el mismo hasta la entrada
de Valverde, y aproximadamen-
te hasta el 2020 sera el plazo de
finalizacion de todo el desdobla-
miento de la carretera. Creo que
esto da respuesta a una demanda
importante por parte de los mu-
nicipios de Elche y Santa Pola
de mejora de la infraestructura
y sobre todo de la mejora de la
seguridad vial, porque al final
durante todo el afio, y especial-
mente en verano, son muchisi-
mos los ciudadanos que pasamos
por esa carretera.

En su conjunto se hablaba de
catorce rotondas nuevas, a ma-
yores de las existentes.

Lo que se hace es transfor-
mar, a la espera de lo que diga
la redaccidon final del proyecto,
los actuales cambios de sentido,
convirtiéndolos en rotondas ce-
rradas y desdoblando la carrete-
ra. También se tendrd en cuenta
los casos donde pueda ser nece-
sario desplazar un poco el eje de
la carretera actual para solventar
los problemas de algunas vivien-

El tercer carrilenla
AP-7 hasta Murcia,

la mejora dela N-332
y completar el anillo
de circunvalacion son
parte de las reivindi-
caciones al Ministerio

das con sus respectivas verjas,
aunque solo hay un par de pun-
tos conflictivos en este sentido.

¢A quién le corresponde la eje-
cucion?

La competencia es de la Ge-
neralitat y es quien asume ente-
ramente el presupuesto.

Aparte de esta infraestructu-
ra, y de cara a este 2017, ;qué
otras partidas se van a emplear
y para qué?

Desde el Ayuntamiento es-
tamos demandando una mejora
importante en las infraestructu-
ras viarias y ferroviarias. Desde
el punto de vista de las viarias,
parece que el Ministerio de Fo-
mento va a acometer en el 2017
el desdoblamiento de la N-338
que son los accesos al aeropuer-
to de Elche-Alicante, que es muy
importante porque el aeropuer-
to de Elche ha pasado a ocupar
ya el 5° lugar desplazando al de
Gran Canaria, habiendo supera-
do el turista doce millones.

Un aeropuerto de estas ca-
racteristicas, donde el Gobierno
del PSOE hizo en su momento
una inversion de mas de 600 mi-
llones de euros, que ha sido la
inversion mas importante que se
ha hecho en la provincia de Ali-
cante en los ultimos afos, que lo
ha modernizado de forma impor-
tante, requiere unos accesos en
consonancia.

:Qué otras reivindicaciones se
estan planteando?

Ahora estamos a la espera de
poder reunirnos con responsa-
bles del Ministerio ya que para

nosotros es importantisimo que
se acometan obras de mejora de
la AP-7 a su paso por Elche, con
un tercer carril hasta Murcia, y
de la N-332 desde la variante de
La Marina hasta el término mu-
nicipal de Santa Pola. En cuanto
a infraestructuras ferroviarias te-
nemos algunas importantisimas,
como el necesario desdobla-
miento, si es posible, y mejoras
y electrificacion de la red de cer-
canias Alicante-Elche-Murcia, y
la union de esa red de cercanias
con la estacion de Alta Veloci-
dad, que va a estar en Matola.

Otra infraestructura impor-
tante es completar la ronda Sur
finalizando el anillo de circun-
valaciéon de la ciudad de Elche.
En este tramo es necesario aco-
meter una rotonda de entrada y
salida para el hospital nuevo del
Vinalopd, y por otro lado para
nosotros es importante darle
continuidad a la calle Pedro Juan
Perpinian de salida, que ahora es
de entrada, para enlazar con la
ronda y de esa forma aliviar de
forma considerable la famosa ro-
tonda del L"Aljub.

Hablando de Matola, ;como va
la llegada del AVE a Elche?

El Ministro de Fomento se
ha comprometido publicamente,
luego veremos si se ajusta a la
realidad o no, que a finales de
2017 tienen que llegar el AVE a
Murcia, con lo cual tienen que
pasar por Elche y la estacion de
Alta Velocidad en Matola tiene
que ser la estacion del AVE en
el sur de Alicante. Eso requiere
también no solo que pase el AVE,

La mitad delos
600.000 metros de
ampliacion del Parque
Empresarial yalos ha
solicitado Tempe para
aumentar su centro
logistico

sino que las infraestructuras via-
rias de acceso a esa estacion va-
yan en consonancia. Por lo tan-
to, también tenemos pendiente
que contemplen esa mejora.

¢Y respecto a la ampliacion de
Elche Parque Empresarial?

En este tema estamos traba-
jando ya con la Conselleria para
ampliar en 600.000 metros. La-
mentablemente la inaccién del
anterior Gobierno del PP, donde
no se desarrolld practicamente
ni un solo metro de suelo indus-
trial, ha llevado a que empresas
se hayan marchado o lo hayan
pensado.

El equipo de Gobierno actual
somos conscientes de la impor-
tancia que tiene desarrollar suelo
industrial y que esto no se hace
de un dia para otro; los trami-
tes urbanisticos son costosos
y la oferta tiene que ir siempre
por delante de la demanda, tanto
para ampliacion de las empresas
existentes como para foco de
atraccion de nuevas. Ya habia-
mos puesto en marcha la am-
pliacion del Parque Empresarial
e inmediatamente se dirigieron
por parte de una empresa impor-
tantisima, no solo para la ciudad
sino para la Comunidad y para
Espafla, como es Tempe, mani-
festandonos la necesidad que
tenian de una parcela de casi
300.000 metros cuadrados para
llevar a cabo la ampliacién de su
centro logistico.

¢kea puede ser una de esas
empresas que finalmente se
instale en Elche?

En este tema estamos adop-
tando una postura prudente,
sin mirar hacia otro lado pero
de respeto a lo que ocurre en la
ciudad de Alicante, y a tenor de
lo que sea el desenlace con Ali-
cante adoptaremos una posicion
u otra.
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Cinc anys de Bicis Solidaries

«Aciles reparem i les preparem per a una segona vida i les donem, alhora, a gent que les puga
necessitar» (Pedro Moreno)

IsABEL CANDELA

Ilelusio. Es respirava ilelu-
si6. Aixd va ser el que més
em va cridar I'atencio, tot just
entrar en aquell taller, i no preci-
sament per I'arbre de Nadal que
adornava I’entrada per les festes.
Alli, entre xapes i motors, en-
tre ferros i radios, els xavals es
moviend'uncostataunaltreenun
ordenat caos, cada un concentrat
en el treball que li havien enco-
manat, i no és per a menys.

Fa ja cinc anys que el
centre Salesians Sant Josep
Artesa desenvolupa el projec-
te Bicis Solidaries. Es ja poca
la gent que no coneix el que es
fa als seus tallers, pero en este
aniversari, aci a Elx, he volgut
acompanyar-los en una jornada
de treball i ser testimoni de la
ilelusio, les ganes i I'amor amb
que tant Pedro Moreno, coordi-
nador, com els alumnes i la resta
de professors, aboquen dia rere
dia en esta lloable tasca.

Pedro Moreno em rep amb
la seua bata de treball i, quan
mire al meu voltant, inevitable-
ment he de preguntar-li per la
quantitat de bicicletes que alli es
reparen. “En aquestos moments
estem treballant en les que
entregarem per al dia de Reis,
unes vint-i-cinc, afirma. Se
m’ocorren mil preguntes amb
que abordar-lo, pero el millor
sera comencar pel principi. Entre
forts sorolls de maquinaria ens
fiquem en matéria i em conta
com va comencar tot.

Inicis

El principi del projecte
va sorgir per la necessitat de
donar-li un sentit al treba-
11 que els alumnes realitzaven.
En el primer curs, dels dos de
Formacio Professional Basica,
els xavals aprenen tasques de
motricitat, com acoblar, escatar,
fer unions, etc. No tenia mas-
sa sentit que aprengueren a fer
aco amb dos trossos de ferro,
que segurament anirien a parar
directament a la brossa. Amb
este projecte aconseguixen que
els alumnes practiquen i treba-

«El projecte va sorgir
per la necessitat de
donar-li un sentit al
treball dels alumnes
de primer d’ E.P.»

Alumnes del taller en Salesians Sant Josep Artesa. Foto: Isabel Candela

llen en activitats ben utils per
a un futur, i aixo els motiva. Es
tracta d’allo que en I'actualitat
es coneix com a aprenentat-
ge-servici.

I, sens dubte, hi havia una
gran motivacié entre aque-
lles parets. Mentre parlava amb
Pedro en un raco del taller, els
xavals anaven acostant-se a
fer consultes sobre el treball
realitzat i demanaven 1'opinio
de Pedro sense adonar-se de la
camera.

Li preguntem a Pedro
Moreno en que consistix el
projecte i quin és 1'objectiu
final, a la qual cosa ell ens
respon que cada any reben
donacions de bicicletes velles o
en desus, que la gent ja no vol,
bé perque ja sén xicotetes per
als xiquets, bé perque n’han
comprat una de millor. “Aci les
reparem i les preparem per a una
segona vida i les donem a gent
que les puga necessitar, a voltes
per anar a treballar i, d’altres,
com les que estem reparant ara,
per a regalar el dia de Reis”

«Amb ago no sols
aconseguim arreglar
les bicis, sino inculcar
coses tan importants
com la cultura del
reciclatge»

Destinataris i col.labo-
radors

En estos cinc anys han si-
gut molts els beneficiaris de la
iniciativa: Carites, els xiquets de
la Caseta del Repos i d’algunes
parroquies de la ciutat, el pis
d’emancipacio Mama Margari-
da i,fins i tot, xavals de Guinea
Bissau, a qui envien les bici-
cletes a través d'una ONG amb
la qual colelaboren, anomena-
da KASUMALI, que envia tots els
anys un contenidor amb diversos
articles, incloses les bicicletes.
“Estem molt contents perque al
mateix temps que nosaltres els
aportem a ells, ells vénen i els
fan xarrades als nostres xavals
sobre el treball realitzat des de
les seues entitats i ens expli-
quen on aniran eixes bicicletes.
Tot aixo és molt enriquidor per
a tots”.

Pero tot acd no podria
arribar a terme sense les ajudes i
colelaboracions de diverses enti-
tats com la Fundacio Pascual Ros
Aguilar o Bicicletes Galo, que els
ajuden economicament per a
comprar materials, recanvis, etc.
Encara que si que és cert que en
els seus tallers es reutilitza tot
i, si una bici no es pot reparar,
usen les seues peces per a arre-
glar una altra, i si aco tampoc
¢és viable, simplement la venen
a la ferralla, la qual cosa permet
comprar material nou.

Un aprenentatge distint

Com més aprofundia en la
conversa més m’adonava que
allo no sols anava d’aprendre
conceptes de mecanitzat, sind

que amb aquesta rutina els
xavals reben un altre tipus d’edu-
cacio, educacio en valors, on a
través del projecte aprenen altres
coses, la importancia de reciclar
i, sobretot, i per damunt de tot,
coneixen altres realitats de gent
amb menys sort a qui poden
ajudar. El fet que els alumnes
siguen conscients de la duresa
del mon real els fa valorar més el
que tenen i aixo repercutix en el
seu caracter i el seu dia a dia. A
més, son ells qui fan entrega de
les bicicletes i ajuden els xiquets
a ajustar el sello, els manillars...

“Amb agd aconseguim, que
aprenguen motricitat fina, és
a dir, a treballar amb les mans,
i també un ensenyament en
valors. Si després dels dos anys
de durada del curs només els

«Aprenen conceptes
de mecanitzat, pero
també reben un altre
tipus deducacio, en-
senyament en valors»

hem ensenyat a ser uns bons
professionals, em quedaré amb
la sensacio que no hem fet bé el
nostre treball”, senténcia More-
no.

Organitzacio

El procés de treball és senzill.
Després de la donacid la primera
cosa que es fa és avaluar l'estat
en el qual arriben les bicicletes.
Entre alumnes i professors es
decidix quins han de ser els
arranjaments pertinents i assig-
nem les tasques. El treball de
posada a punt és d’allo més
variat: netejar, escatar, pintar,
acoblar i substituir peces, solda-
dures i diverses tecniques que els
xavals aprenen al primer any en
manteniment de vehicles.

Una aposta de futur

Els estudis que acullen el
projecte Bicis Solidaries son,
concretament, els cursos de
Formacio Professional Basica,
els quals consten de dos anys
escolars, després I’'alumne
aconseguix, a més de coneixe-
ments mecanics o de la branca
d’ FP que haja triat, el seu titol
d’Educacié Secundaria Obliga-
toria. Es tracta d’'una altra via di-
ferent a la tradicional que permet,
igual que 'ESO, seguir amb altres
estudis com els graus mitjans o

Entrega de bicicletes a Guinea Bissau.
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Premis i mencions

Els mitjans de comunica-
cié han fet resso d’aquesta gran
iniciativa en la qual a més
d’aprendre donen wun servei
a la comunitat, d’altra banda
I’Associacié Nacional d’Apre-
nentatge-Servei els ha atorgat
un esment especial per la seua
metodologia sostenible, i han
quedat finalistes entre més de
180 projectes de la categoria d’
FP de tota Espanya i primers de
la Comunitat Valenciana.

«Els aparells de
geronto-gimnasti-
ca seran el proper
projecte a
desenvolupar»

superiors i també poden accedir
a la universitat si ho desitgen,
encara que la majoria preferix
incorporar-se  directament al
mercat laboral.

Igualment, i amb la colelabo-
raciéo d’altres alumnes com els
del Cicle Superior de Disseny
o els del Cicle Mitja de Carros-
seria, prepararanla fabricacid

Com podem colelaborar
No podem acabar aques-
tes linies sense demanar la
colelaboracio dels veins d’Elx
perque recorden que hi ha un lloc
on poden deixar les bicicletes
velles que no utilitzen, i faran molt

Els Reis entreguen bicis solidaries en la parroquia dels Desemparats.

d’aparells de geronto-gimnas-
tica per a persones majors. Ja
han comencat amb el projec-
te en 3D i amb els planols i
esperen poder acabar-los promp-
te i instalelar-los en llocs com
I’Asil Llar de Sant Josep.

Tot este tipus d’iniciati-
ves complementen les hores de
treball en el taller dels mo-
duls tecnics, on treballen amb
vehicles de major envergadura,
cotxes i cars, o amb el treball
sobre motor, en segon curs.

felic a algu.

Xafar I'orella: Dormir.

Canyaeta i peixet: Con
tranquilidad, paso a
paso, es lo que viene a
significar esta frase. Esto
seria equivalente a ‘Oli-
vica comida pinyonico al
suelo’.

Com sobreviure al valencia-il-licita (2)

Tros d’alficos: tontico,
burla carifiosa.
A fer la ma: “Mandar a

hacer pufietas” cuando al-
guien te molesta y quieres
que te deje tranquilo. Las
puiietas son bordados en
las mangas de las togas

de los jueces, para cuya
elaboracion se requiere de
mucho tiempo.

I chimpun a la bicicleta:
cuando se termina una ta-
rea o accion. Equivalente
en castellano a la expre-
sién ‘punto y final'.

Cap trellat: ningun senti-
do, sin sentido.

Fil per randa: al pie de la
letra, de manera detallada.

Al cap i a la fi: al fin y
al cabo.

Estar fet un sarnatxo:
estar tonto, alocado.

Del mateix color tinc
un sarnatxo: expresion
utilizada para respaldar
o enfatizar la opinion de
alguien.

DIARI©FRANJIVERDE

0
AQUIE lche
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Abogado

Queridos lectores de Aqui
en Elche, deseando que hayan
pasado unas felices fiestas de
Navidad y con iguales deseos
de una buena entrada al afio
nuevo, puestos a pedir, pidamos
que nuestros bolsillos no queden
del todo maltrechos para poder
dar la batalla dignamente a una
tradicion no menos antigua que
la mismisima Navidad, como por
ejemplo las compras en rebajas.

Lo cierto es que ultimamen-
te da la impresion que estamos
en una continua campafia de
rebajas. ‘Black Friday', 'Ciberlu-
nes’, ‘Semana sin IVA', ofertas
2x1, 3x2, premios y descuen-
tos y mas descuentos en tickets
de compra, segunda unidad a
mitad de precio... y, por su-
puesto, las entrafiables reba-
jas de enero. (Quién no ha
vuelto a casa feliz y contento
creyéndose el consumidor mads
habil que, sin proponérselo, ha
conseguido comprar un producto
al precio mas bajo que el resto de
incontinentes consumidores que
no supieron esperar al momen-
to justo? Bueno, al fin y al cabo
todos sabemos que ni el negocio
ha sido tan redondo ni nuestra
suerte ha sido tan grande, lo
importante es que adquiramos
un producto de calidad, cosa que
a buen seguro nos ofrecen cada
dia nuestros comerciantes de
Elche y comarca.

Sin limitacion a lo largo
del afo

Cierta es esa sensacion de
campaila de rebajas continua.
Tan solo se trata de la libertad
de precios y la sacrosanta ley
de la oferta y la demanda. Y es
que desde el 15 de julio de 2012
ya no existe la norma legal que
limitaba la venta en rebajas en
dos periodos al afio, es decir
lo que se conoce como rebajas
de enero y de julio. Ademas de
estas rebajas, que han queda-
do en la tradicion comercial,
pueden ofrecerse por cada
comerciante, en cualquier

«Comprar un
producto rebajado
no puede tener como
contrapartida la
pérdida de garantias
como consumidor»

momento del afio o, por supues-
to, no ofrecerse nunca. Quedard
al criterio de cada cual.

Lo importante, sea cuando
quiera que sea, es que se Nos
venda un producto de calidad,
que efectivamente tenga reduci-
do su precio anterior (que debera
indicarse en la etiqueta) y des-
de luego sin merma de nuestros
derechos como consumidores.
Tengan claro todos que por el
hecho de comprar un producto a
precio mas o menos rebajado no
puede nunca tener como contra-
partida el perder garantias como
consumidor. El producto ha de
ser de calidad. Si es defectuoso
no es venta en rebaja, sino de
‘saldo’, y asi tiene que anunciar-
se, conociendo el comprador la
tara o defecto del producto.

Mismas normas siempre

Los productos a la venta
deben haber estado incluidos
con anterioridad en la oferta
normal de ventas, dice la ley,
no siendo una buena practica, y
desde luego reclamable, el poner
a la venta productos adquiridos
solo para la campaia de rebajas.
En este caso, lo que molesta al
consumidor, con toda razon, es
que esos productos sean de baja

«Los productos
rebajados deben
haber estado
incluidos con
anterioridad en la
oferta normal de
ventas»

calidad o peor de la habitual
del establecimiento. De ocurrir
asi, reclamen. En caso de ser un

producto de calidad, pero
novedoso, que se ofrece a
menor precio, debe ofrecerse
como producto ‘en promocion’,
no ‘en rebajas’. Por cierto, si el
establecimiento aprovecha para
presentar los articulos de nue-
va temporada, ha de separar los
rebajados de los que no lo
estan. No es practica legal te-
nerlos mezclados en un mismo
estante, expositor, etc.

Respecto a la posibilidad
de devolucion, se trate o no
de producto rebajado, solo se
produciran obligatoriamente si
el articulo esta defectuoso. Al
margen de ese caso, la politica
de devoluciones del estableci-
miento depende del comerciante.
Lo que no resulta una practica
leal, y en consecuencia recla-
mable, es cambiar dicha politica
de la noche a la mafiana por el
hecho de vender en rebajas. Las
normas a este respecto han de
estar muy bien publicitadas. En
cuanto a los medios de pago, y
en concreto el pago con tarjeta,
igual regla ha de aplicarse. La
informacion a este respecto ha
de ser bien visible.

En caso de reclamacio-
nes

¢Qué ocurre si no se respetan
nuestros derechos? ;Qué pode-
mos hacer como consumidores?
Dese luego que el asunto tiene
mucha importancia. De entrada,
como ya se ha dicho, nuestro de-
recho a reclamar queda intacto,
da igual que el producto se haya
adquirido en rebajas, tendre-
mos los mismos recursos. Pero
veamos qué podemos hacer
mediante los siguientes ejem-
plos.

La mayoria de ustedes esta-
ran pensando en ropa, en tanto
que hablamos de las ‘rebajas
de enero’, centradas tradicio-
nalmente en prendas de vestir.
Pongamos al caso un ejemplo de
un consumidor que compra unos
pantalones al precio de 70 euros.
Este sefior o sefiora, conocedor
del establecimiento, recuerda
que el mes anterior esos mismos
pantalones costaban igualmente
70 euros y que en el momento
de las rebajas se puede leer en
la etiqueta: “pvp 70 €, antes 100
€, 30% menos”. Pongamos otro
ejemplo, esta vez sobre equi-
pos de informdatica o tecnolo-
gia. El establecimiento ofrece
como ‘Dia sin IVA" un producto
que una semana antes tenia un
precio mas bajo, es decir, no
hubo un descuento del 21%, sino
que el producto se encarecio
solo ‘en la etiqueta’ para poder
‘descontar’ y quedar igual. Pues
bien, ponemos dos productos
muy distintos como ejemplo
para hacer mas comprensible
que el mecanismo de reclama-
cidn es idéntico en ambos.

Donde acudir

Lo que tienen en comun
ambos ejemplos, y en general
cualquier ‘truco’ de mal comer-
ciante, es que la cantidad econd-
mica es muy baja y al ciudadano
o no le merece la pena ‘pelear’ o
simplemente decide evitarse una
situacion desagradable.

Si deciden ejercitar su
derecho, acudan al servicio de
atencion al cliente, si es que
se trata de gran superficie, o
planteen la queja al encargado
del lugar. Si la respuesta no les
resulta razonable, pidan la hoja
de reclamaciones, rellénen-
la en el mismo establecimiento
pidiendo las explicaciones que

«La politica de
devoluciones depende
del comerciante, pero
no puede cambiar la
que tenga habitual
por vender en
rebajas»

consideren al responsable. Hecho
esto, dirijanse, lo antes posible,
a la 'OMIC" (Oficina Municipal
de Informaciéon al Consumidor),
que en Elche se encuentra en
replaceta de 1'Espart, numero 5,
y en Santa Pola en la calle Cer-
vantes, numero 28. Este servicio
municipal, a partir de la copia
de la hoja de reclamaciones que
ustedes deberdn entregar, inicia-
rd una mediacion con el estable-
cimiento.

Existen otros procedi-
mientos, como por ejemplo el
arbitraje de consumo. Para ello
se requiere que el estableci-
miento este adherido a la junta
arbitral (en la OMIC les facilita-
ran impresos). Tal informacion,
por cierto, también debe figurar
visible en el establecimiento. En
caso afirmativo se instruird un
expediente vinculante entre las
partes implicadas.

En este articulo hemos hecho
una pequefia introduccion a los
derechos que nos asisten como
consumidores. Existen otros
medios, incluyendo los tribuna-
les, que por supuesto no hemos
citado pues la reflexiéon la he-
mos desarrollado en supuestos
relacionados con pequefias com-
pras del dia a dia y de las ‘reba-
jas'. Segun el producto o servicio
adquirido, existen procedimien-
tos especiales a los que nos
referiremos en proximos nume-
ros. Mientras tanto...

iFeliz afo y felices rebajas!

«Para ejercitar su
derecho acudan al
servicio de atencion
al cliente o al
encargado y si no se
lo resuelven pidan
la hoja de
reclamaciones»
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Si tu empresa no esta en Internet
no existe

Impulsa tu negocio con una estrategia de Marketing Online de 360°

egun la ‘Encuesta sobre

Equipamiento y Uso de

Tecnologias de Infor-

macion y Comunicacion
en los Hogares’ realizada por el
INE en octubre de 2016, dos de
cada tres personas en Espafa
usan Internet a diario. Este dato
nos alerta de la importancia que
tiene tener presencia en la red,
y ello es extrapolable para las
empresas. SI una empresa no
tiene presencia online ésta es
invisible.

Existen diversas vias para
lograr que una empresa tenga
presencia online, pero lo reco-
mendable para hacer bien las
cosas, es generar una estregia
de marketing online de 3609,
para que todas las acciones im-
plementadas estén orientadas a
alcanzar un objetivo comun.
¢Qué estrategias implementar?

Web corporativa

Tener pagina web es ya un
requisito  imprescindible para
toda empresa. Es un escaparate
de tu negocio. Hoy en dia cuan-
do a alguien le hablan de una
empresa, lo primero que hace
es buscarla en Internet. Si tu
empresa no aparece, no existes.

Posicionamiento SEO

El SEO es el posicionamiento
natural en buscadores, es decir,
realizar una serie de acciones
para que los usuarios te en-
cuentren por palabras clave que
definan el negocio de tu em-
presa. Cuando alguien busca
‘Tienda de mascotas’ es por que
esta interesado en ese servicio
concreto, por lo que es un clien-

te potencial que estd buscando
empresas como la tuya. Apare-
cer en primeras posiciones es
vital, por lo que una vez desa-
rrollada la web, invertir en SEO
resulta imprescindible para que
tus clientes te encuentren.

Posicionamiento SEM
El SEM es el posicionamien-
to de pago, es decir, se crea un

anuncio y se hace una inver-
sidn monetaria para que éste se
muestre en diferentes platafor-
mas cuando los usuarios bus-
quen una serie de palabras clave
relacionadas con tu negocio.

Social Media Marketing
Estas plataformas permi-
ten a las empresas generar una
comunidad online. Son la me-
jor via de comunicacion entre
empresa-cliente, ya que gracias
a la comunicaciéon directa que
se da entre ambos, se desarrollan
fuertes vinculos con clientes ac-
tuales y se generan nuevos lazos
con clientes potenciales. Ademas
te permiten conocer mejor a tu
target y saber qué piensan estos
sobre tu empresa o productos,
lo que te proporciona informa-
cion muy util para saber si estas
haciendo bien las cosas o debes
realizar mejoras en tu negocio.

E-mailing

Las campaiias de Newslet-
ter, ayudan en primer lugar a
generar una base de datos de
correos de clientes actuales y
potenciales. Una vez tengas el
listado, podras realizar de forma
regular campafas e-malings con
contenidos relacionados con la

empresa y que sean de interés
para estos usuarios.

En Agentis somos cons-
cientes de lo importante que es
para las empresas dar el salto,
por ello contamos con un equi-
po de profesionales expertos en
impulsar cualquier negocio por
internet. Trazamos estrategias de
360° personalizadas y adaptadas
a las necesidades de cada uno
de nuestros clientes, con objeti-
vos reales y resultados exitosos
medibles a corto plazo. Nues-
tros profesionales en marketing
online estan para ayudarte, con-
tacta con nosotros via telefénica
en el 965 24 25 25 o a través del
correo info@agentis.es jAgen-
tis impulsa tu negocio, quere-
mos ser tu partner tecnoldgico
integral!

Dos de cada tres
personas en Espana
usan Internet a diario,
lo que demuestrala
importancia de estar
enlared

SERVICIOS DE

Confian en nosotros:

Sasgivar
o~ MOTORSFORT

info@agentis.es

HIGY NIO

www.agentis.es

TELECOMUNICACION Y DIGITALIZACION
PARA PARTICULARES, PYMEs Y AUTONOMOS

#impulsaTuNegocio

IMCodina CEURyy4 ¢

JGEINCIS

Distribuidor autorizado

VODAFONE

Encuéntranos en:

OFICINA CENTRAL (Atencién PYMEs)

@ C/de la Corona, 82. Pol. Ind. Las Atalayas
PUNTOS DE VENTA

ALICANTE

@ C/Devesa, 1 @ C/ Azorin, 5 9 CCGran via. Local C8
SANT JOAN D'ALACANT

@ Av/ Jaime |, 3

CALPE

@CC Carrefour . Local 5-6

@ Av/ Gabriel Miro, 33

ALMORADI

9 Plaza de la Constituacion, 7

965 24 25 25

SAN PEDRO DEL PINATAR
C @ Av/ Emilio Castelar, 34
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AGENDA CULTURAL

CONCIERTO DE ANO
NUEVO

Domingo, dial.19h
Gran Teatre d’Elx (C/ Kursaal,

3)
Entrada: 16, 18 y 20 €

OSE

CONCIERTO DE ANO NUEYO

1 ENERO /] N TEATRO

La Orquesta Sinfonica Ciudad
de Elche propone a tod@s 1@s
asistentes un viaje por toda Eu-
ropa. Para la primera parte de
este Concierto de Ano Nuevo
Mihnea Ignat dirigira los temas
del repertorio de Tchaikovsky
mientras que la Suite Sinfonica
del Lago de los Cisnes alternara
varias danzas como la Napo-
letana, la Mazurka o el Vals.
La segunda parte sera para las
danzas hungaras de J. Brahms,
eslavas de A. Dvorak y operas
de Rossini.

20.000 LATAS DE RONA
SUBMARINA

Domingo, dia 8.
12y18h

CCC I’Escorxador (C/ Curtidors,

23)
Entrada: 6 €

NACHA POP

Viernes, dial3.21 h

Gran Teatre d’Elx

Entrada: 20 y 25 €

La banda es uno de los gran-
des hitos del pop espaiiol. Desde
un lejano 1980, con un Madrid

CONCIERTOS

que despertaba con impetu ju-
venil del letargo de la dictadu-
ra franquista, el grupo liderado
por Nacho Garcia Vega y Anto-
nio Vega protagonizo la movida
madrilefia con su pop redondo
y nostalgico.

Se despidieron en 1988 con un
celebre directo en la discoteca
Jacara Platé de Madrid, reco-
gido en el disco 80-88, aunque
volvieron casi 20 afios después
en una gira por Espafa que
unio otra vez a los primos Vega.
La muerte de Antonio Vega in-
terrumpio el proyecto de reac-
tivar Nacha Pop con un disco.
Ahora es una realidad, pero sin
Antonio Vega, cuyo eco todavia
resuena en la memoria de mu-
chos. Como dice Garcia Vega,
toda una “prueba del algodon”.

VIVA SUECIA

Viernes, dia 20.21:30 h
CCC I’Escorxador

Viva Suecia actuara en el Cen-
tro de Cultura de Elche 1'Escor-
xador presentando sus nuevas
canciones.

ANTILOPEZ

Sabado, dia 21.22:30 h

Sala Cultural la Llotja (Placa de
la Llotja, 1)

Entrada: 20 €

Después de llenar las salas de
cada rincon de Espaia durante

los ultimos afios, el duo Antilo-
pez nos presenta su tercer disco
espectaculo Desprendimiento de
Rutina, bajo su formula: musi-
ca original, sentido del humor y
proximidad con el publico.

Un excepcional viaje musical
de casi dos horas de canciones
perfectas, con un discurso que
conecta con el publico de todas
las edades desde el primer mi-
nuto.

;Cual es el secreto de estos
chicos? Un directo unico en el
mundo, un espectaculo que hay
que ver. El relevo natural de los
Sabina, Krahe o el mejor Kiko
Veneno; mezclado con el ab-
surdo inteligente de la Trinca o
Faemino y Cansado; el virtuo-
sismo de las Luthiers, y el hu-
mor de Lina Morgan.

Un estilo personal que ellos de-
nominan 'Chiripop’.

ANNI B. SWEET

Viernes, dia 27.21:30 h
CCC I’Escorxador

g Ve

La cantautora Ani B Sweet nos
ofrece un concierto donde in-
terpretara temas al estilo Indie.

SACRA

Sabado, dia 21.20:30 h
Gran Teatre d’Elx (C/ Kursaal, 3)

Entrada: 12 €

Raul Gonzalez

Compaiiia OtraDanza

A lo largo del tiempo, el hom-
bre ha expresado a través de
diferentes lenguajes su tras-
cendencia o comunion con la
divinidad. El deleite que expe-
rimentamos al escuchar musi-
cas surgidas de ese sentimiento
posee un profundo componente
espiritual.

Estos universos sonoros, pro-
cedentes de culturas y épocas
muy distintas, coinciden en ac-
tuar sobre los mismos resortes
del alma: el placer estético, el
dolor, el sosiego y el arrebato
mistico son sensaciones comu-
nes que esta musica concita.
Sacra es un viaje de embeleso y
admiracion por la vida. Vivir es
un milagro y cada instante es
una asombrosa celebracion del
azar. Musica sacra para cuerpos
también sagrados.

MAGIA COMICA

Lunes,dia2.17y20h

Gran Teatre d’Elx (C/ Kursaal,
3)

Entrada: 8 y 10 € (taquilla), 6 y
8 € (anticipadas)

GO

CON

ADRIAN CARRATALA
JAIME FIBUEROA
MAG MARIN
MANOLO COSTA ¥ MNDANGUILLO
KARIM

Un espectaculo tan divertido
como magico presentado por el
mago y monologuista Karim,
actual colaborador de Para-

ENERO
2017

mount Comedy, que nos con-
ducira, con su inconfundible
humor, a través de una gala
en la que los magos comicos
mas importantes del momento
mostraran los niumeros que han
merecido premios y menciones
por todos los escenarios.

OTROS

FULL MOON/
LA ESCENA CLANDESTINA

Jueves, dial12.21 h

Meclowncho (C/ Blas Orts San-
chez, 35)
Entrada Libre

Con cada luna llena llega una
cita ineludible con la cultura y
el arte en nuestra ciudad de la
mano de Meclowncho Payasas
Payasos. Una nueva jornada de
puertas abiertas donde diversos
artistas muestran todo su ta-
lento, convirtiendo cada noche
de luna llena en un espectaculo
multidisciplinar donde aunan
danza, musica, clown, teatro,
poesia...

Aquellos que quieran actuar
deben ponerse en contacto con
MeClowncho. Se haran entre 8
y 10 actuaciones como maximo
y la duracién de cada represen-
tacion no excedera de los 15
minutos.

CLANDESTINO
Domingo, dia15.12h

Passeig Eres de Santa Llucia
Gratuito

Elche Lindy Hop organiza un
Clandestino en el Passeig Eres
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de Santa Llucia (Parque Blanco)
en el que todo el mundo esta
invitado a participar y disfrutar
bailando Lindy Hop a ritmo de
swing y jazz.

TEATRO - . !

DOS EN UNAISLA

Jueves, dial2.21 h

Gran Teatre d’Elx (C/ Kursaal,
3)

Entrada: 3 €

Compaiia Oscar Martin.

La obra narra la historia de dos
jovenes: John, granjero de lowa
y Mary, maestra de escuela.
Dos desconocidos que viajan
al Nueva York de los afios 40
dispuestos a labrarse un futuro,
el uno como escritor dramatico,
la otra como actriz. En su ca-
mino por alcanzar el éxito, no
solo deberan soportar rechazos
y penurias, trabajos ingratos y
la sensacion de soledad que solo
una gran ciudad puede provocar
en un individuo, sino que ten-
dran que enfrentarse a dilemas
morales, conflictos que pondran
a prueba su propia manera de
entender la vida y las relacio-
nes con sus semejantes.

LES MISERABLES 3.0

Sabado, dia14.20:30 h
Domingo, dia15.19h

Gran Teatre d’Elx
Entrada: 12, 15y 20 €

== (R MPELT ecoee 58 Faljub

Direccion musical: Manuel Ra-
mos. Direccion escénica: Juan
Leon. Con Pedro Pomares como
Jean Valjean. Musica: Orques-
ta Barroca Valenciana. Elenco:
Foro Cultural 158.

El novelista francés Victor
Hugo alcanzo una de las cimas
de la literatura universal con
su drama Los Miserables en el
que denunciaba la injusticia, la
pobreza y las desigualdades que
padecen los desheredados de la
tierra.

Esta version quiere acercar este
conflicto, siempre abierto en-
tre ricos y pobres, a un tiempo
contemporaneo, porque siglo y
medio después sigue habien-
do injusticias que combatir y
revoluciones por hacer. De la
mano del propio autor, entre
sus reflexiones y las canciones
de los protagonistas de su rela-
to, recorreremos algunos de los
lugares donde hoy se dirimen
las luchas sociales de nuestra
época.

ESPANA INGOBERNABLE
Sabado, dia14.22h

Sala Cultural La Llotja (Placa de
la Llotja, 1)
Entrada: 10 €

Espafia ingobernable es un con-
junto de textos y canciones so-
bre la lucha ciudadana contra
el poder en nuestra historia re-
ciente. Alberto y Fernando al-
zan la voz con textos y cancio-
nes indignados e indignantes
en relacion con lo que vivimos
actualmente en nuestro pais.

COSAS DE MAMA Y PAPA
Viernes,dia27.21h

Gran Teatre d’Elx
Entrada: 18 € (taquilla), 15 €
(anticipada)

Dos viudos se conocen en la
consulta de un médico, al que
han asistido aquejados de un
monton de enfermedades que
en realidad no tienen, pero que
su terrible soledad y tristeza les
hace padecer. En la consulta
se enamoran y comienzan un
dulce romance al cual se opo-
nen rotundamente el hijo de
¢l y la hija de ella. El médico,
se convierte en aliado de estos
dos entraflables personajes, ha-
ciendo ver al espectador lo im-
portantes que la compaiiia y el
carifio son a cualquier edad.

CASTEJON INTIM

Hasta el domingo
15de Enero

MACE Museu d’Art Contempo-
rani (Placa Major del Raval, 1)

De martes a sabado: 10 a 14 y
15a 18 h
Domingos y festivos: 10 a 14 h

Acoge una retrospectiva de la
obra de Castejon, acompaiada
de un taller didactico dirigido a
pintores y dibujantes, y dos
conferencias sobre el estilo y
trayectoria de este extraordina-
rio artista.

Durante el periodo de exposi-
cion, Castejon incorporara a la
muestra una pieza escultdrica
en bronce a tamafo natural que
representa al poeta Miguel Her-
nandez en forma de icaro alado,
toda una alegoria de libertad.

ORA ET LABORA.
CLARISAS 1516-2016

Hasta el domingo
29 de Enero

MAHE Museu Arqueologic i
d’Historia d’Elx (Calle Diagonal
del Palau, 7)

Entrada Libre

De lunes a sabado: 10 a 18 h
Domingos y festivos: 10 a 15 h
En conmemoracion del quinto
centenario de la llegada a Elche
de las hermanas clarisas.

La exposicion pretende realizar
una aproximacion historica a la
rama femenina o segunda orden
franciscana, que ha estado pre-
sente en Elche a lo largo de qui-
nientos afos. Con la ciudad ha
compartido espacio y momentos
festivos, pero también drama-
ticos, como la expulsion de los
vecinos moriscos del arrabal de
San Juan o los duros afios de la
Guerra Civil.

A lo largo de los afios, se produ-
jeron cambios en la comunidad
al hilo de los que se iban dando
tanto en la ciudad como en el Es-
tado. Si en un principio podemos
hablar de una comunidad rica,
donde profesaban las hijas de las
familias nobles y hacendadas de
la villa, que vivia de las rentas
que le procuraba la inversion de
las dotes de las profesas; con el
tiempo, y, sobre todo a partir de
las desamortizaciones del siglo
XIX, las clarisas se mantendran
exclusivamente de su propio
trabajo: fabricacion de dulces,
bordado, lavado y planchado Yy,
actualmente, fabricacion de for-
mas eucaristicas para numerosas
parroquias.

Un hecho luctuoso, la tempestad
caida en Elche el 6 de diciem-
bre de 1853, supuso la ruina del
convento de las monjas, pero
también posibilité la construc-
cion de un hito urbanistico: la
Glorieta, en el solar del edificio
conventual. Las hermanas se
trasladarian al antiguo monas-
terio mercedario, cuyos monjes
habian sido exclaustrados, y que
seria su hogar hasta hace pocos
afios, salvo breves periodos du-
rante la II Republica y la Guerra
Civil.

Quinientos afios después de lle-
gar a la ciudad, las clarisas con-
tinuan con su labor, si bien aho-
ra en un nuevo edificio situado
al norte de la ciudad. Una comu-
nidad formada actualmente por
trece religiosas, que dedican su
jornada a la oracion y al trabajo.
La inspiracion franciscana sigue
presente en la ciudad de manos
de estas religiosas cuyo espiritu
se renueva en un continuo Ora
et labora.

NEOART / LUCENTUM
REVISITADA

Del 14 de enero al
28 de febrero
ACAS Angel Castafio Art Space

(Plaga Sant Joan, 1)
Entrada Libre

De miércoles a domingo: 11 a
14 h

Muestra colectiva comisariada
por Paco Esteve y José Antonio
Alcaina.

Artistas que conforman la
muestra: Kribi Heral, Ines Vi-
lleparisis, Fernando Aladrén,
David Delgado, Daniel Juan de
Rojas, Murdo Ortiz, Carlos Mar-
huenda, Ascension Gonzalez,

Ildefonso Cecilia, Ignacio Caso,
Uranus Design Lab y Laura No-
tario.

INFANTIL

ELSOLY EL GIRASOL

Martes,dia3.17 h

Gran Teatre d’Elx (C/ Kursaal 3)
Entrada: 7 €

El Sal

9
El Girasol

I.’ .'f -'.:'- !I .’r'ij L !

Habia una vez una familia de
girasoles que vivian felices en
un hermoso prado, grande y
soleado. Todos los girasoles
eran encantadores: alegres, ju-
guetones y siempre amables.
Todos... menos uno. Habia un
girasol que no se reia nunca, no
charlaba con nadie y que siem-
pre pensaba en sus cosas... Asi
comienza este entranable cuen-
to con guion y adaptacion de
Francisco Guirado, repleto de
valores como la solidaridad, el
trabajo en comun, cooperacion
y el respeto al diferente. Una
imaginativa historia llena de
fantasia, realizada con la ma-
gica técnica del teatro negro y
una fantastica banda sonora
original.
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LAS AVENTURAS DEL
TIGRE PELIGRE

Miércoles, dia4.17 h

Gran Teatre d’Elx
Entrada: 8 y 12 €

La Pandilla de Drilo.

El Tigre Peligre es un tigre es-
pecial: le gusta la fruta, el de-
porte y la lectura. Esta decidido
a dejar la selva y marcharse a la
ciudad. Sus amigos Drilo, Rafa,

Huga y Era la pantera estan
muy apenados e intentaran que
Peligre cambie de idea. ¢(Lo-
graran convencerlo para que
no abandone la selva? Una di-
vertidisima historia, donde los
mas pequeiios dejaran volar su
imaginacion y disfrutaran con
nuevas canciones que los haran
saltar de la butaca. La pandi-
1la de Drilo tiene como objetivo
hacer posible un mundo mejor
y no hay mejor forma que tra-
bajar para hacer felices a los ni-
fos, representando un referente
optimista y honesto donde pue-
dan verse reflejados.

PINOXXIO

Domingo, dia8.18h

Gran Teatre d’Elx
Entrada: 10 €

Compaiiia Ananda Dansa.

¢Cual es en esencia el argumen-
to de Pinocchio? De nuestro Pi-
noxxio, con esas dos x. Muy
sencillo: Pinoxxio es una his-
toria de soledad y también una
historia de autodescubrimiento.
Y de descubrimiento del otro.

INFANTIL §

La compaiiia Ananda Dan-
sa, Premio Nacional de Danza
2006, nos trae un espectaculo
contemporaneo y personal ins-
pirado en el inmortal cuento de
Collodi. Trata de la compleja
relacion entre padres e hijos,
de como las ansias de papa Ge-
petto por educar a su hijo son
inversamente proporcionales a
las ganas del hijo Pinoxxio por
seguir sus impulsos; de como la
vida que todo joven busca es la
que gana con sus propias bata-
llas... Un espectaculo para todos
los publicos que no abandona
el tono poético y divertido que
marca el sello de la compaiiia.

ananda dansa |
B
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VICENTE, EL PIRATA
VALIENTE

Viernes, dia27.18:30 h

Sala la Carreta (C/ Pedro More-
no Sastre, 112)
Entrada: 6 €

Una sencilla historia, que tiene
como denominador comun la
fantasia y el juego. Un magico
espectaculo que narra la aven-
tura imaginaria de un nifio que
cumple el mayor de sus suerfios,
ser pirata y viajar al fondo del
mar. Una propuesta llena de
magia e ilusion conseguida con
la técnica de teatro negro y la
luz ultravioleta. Una apasio-
nante aventura llena de poética
visual y una fantastica banda
sonora.

¢POR QUE LLORAS,
MARIE?

Sabado, dia28.18h

Sala Tramoia (C/ Manuel Lopez
Quereda, 2)

Publico familiar. Recomendado
para mayores de 6 afios.

Un espectaculo que combina el
trabajo actoral gestual con la
utilizacion de marionetas. La
obra, interpretada por dos ac-
tores, habla sobre la relacion
entre el duefio de una guarde-
ria y su empleada, con una nia
perversa a la que han de cuidar.
La nifia, Marie, no les da mas
que problemas e interfiere
constantemente en su trabajo
de atender a los demas niiios.
Asi, ambos emplean todo tipo
de tacticas para controlar a la
nina hasta que, finalmente,
descubren que lo unico que ne-
cesita es carifio.

ELCHECF

ENERO 2017
ESTADIO MARTINEZ VALERO

JORNADA 20

ELC_;I-‘I’E C.F.
CADIZC.F.

DOMINGO 8 ENERO 2017 - 18H.

JORNADA O
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ENTREVISTA?> Luis Gémez Gutiérrez / Socio fundador de Foro Cultural 158 (Elche, 4-septiembre-1972)

Un musical adaptado a la época actual

Les Misérables 3.0, un tributo a Victor Hugo que se representara los dias 14 (20:30 h) y 15 (19 h) en
el Gran Teatroy con el que colabora AQUI en Elche

ANGEL FERNANDEZ
s su primera representa-
cion como grupo, pero
la apuesta es como para
no perdérsela. Un clasi-
co adaptado a la realidad actual,
con una increible puesta en es-
cena y un excelente plantel de
participantes tanto en el escena-
rio como fuera de él.

¢Como comienza todo esto?

Estdbamos unos cuantos
amigos pensando que teniamos
ganas de hacer algo, porque
en Elche se esta perdiendo un
poquito la mucha tradicion que
habia antes coral y musical y la
gente joven esta muy desengan-
chada de eso. Cuando nosotros
empezamos a cantar habia coros
en todos los institutos, muchisi-
mas corales de todo tipo... y la
verdad es que la gente es muy
mayor ya. Nos constituimos este
invierno pasado y realmente
estamos arrancando y espere-
mos que este proyecto no sea el
ultimo.

¢Qué hacer para enganchar a la

gente joven?
Pues un musical es wuna
forma y la verdad es que

Miserables es un musical que
gusta a todo el mundo y a todas
las edades, es muy atractivo a

nivel de impacto musical y
teatral.
Para iniciar el proyecto

habéis creado una asociacion.

Nos planteamos como ha-
cerlo, porque tuvimos que hacer
nuestro propio guion y hacer
una adaptacion ya que no pode-
mos hacer lo mismo por temas
de autor. Hemos cambiado cosas
y hemos actualizado a la época
actual, por eso se llama 3.0.

Constituimos la asociacion
y nos llamamos Foro 158 por
aquello de la representacion tea-
tral mas importante que hay en
Elche que es el Misteri, y esta
un poquito ahi escondido, 15 de
agosto, 158, y por eso se llama
asl.

;Como fue la seleccion de los
participantes en la obra?

Hicimos wun casting y el
elenco es de toda la provincia
e incluso hay gente de Murcia.
La verdad es que es un tema al-
truista en el que nadie cobra y
no le va a compensar venir des-
de 200 km, pero tenemos gente
de Benidorm, Orihuela, Murcia,
Novelda, Alcoy, Alicante... y por
supuesto de Elche.

Ensayo del musical Les Misérables 3.0. Foto: Antonio J. Rodriguez

«Para el casting
tuvimos mds de
cien solicitudes»

Hay profesionales como Pe-
dro Pomares, que estd conso-
lidado, y hace el papel de Jean
Valjean a la vez que dirige, y lo
tiene hecho porque ya lo inter-
pretd a nivel profesional en el
teatro Apolo, y luego jovenes
promesas con los que estamos
muy contentos.

(Cuanta gente se presento el
casting?

Tuvimos mas de cien solici-
tudes, algunos mandaron videos,
y tuvimos que preseleccionar. La
gente tiene muchas ganas de ha-
cer cosas.

A pesar de ser altruista.

Evidentemente no es pro-
fesional, somos una asociacion
cultural sin animo de lucro, pero
para muchos esto también es
una clase gratis, porque hay un
director musical, una direccion
escénica, etc. Y nos lo estamos
pasando muy bien en los ensa-
yos.

¢Cuando ensayais?

Desde el invierno y hasta
ahora los sabados de 4 a 8 de la
tarde, excepto el paron de agosto.
Ahora estamos ya poniendo dos
y tres ensayos semanales. Aparte

la obra es muy densa y también
hay que hacer ‘los deberes’ fuera
y venir con ello aprendido.

¢Cuantos participais?

El elenco ahora mismo es
de treinta actores y diez musi-
cos que van a estar en el foso.
También tenemos dos personas
que estan haciendo decorado y
vestuario; Pablo Mas, que es un
cineasta de Elche y profesor de
la UMH que nos estd ayudando
en el tema de las imagenes... he-
mos tirado también de amigos
para que todo esto salga lo mas
profesional posible dentro del
presupuesto, que es cero, porque
los gastos los sacaremos como
podamos con patrocinadores que
nos estan ayudando como L'Al-
jub, Publianton y AQUI en Elche,
y por ahi sacamos el tema de
vestuarios, decorado y los musi-
cos que si son profesionales, de
la Orquesta Barroca Valenciana,
y todo eso hay que sufragarlo.

¢Cual es el coste total de la
puesta en escena? ;Se podra
sufragar con las entradas?

El presupuesto se nos va a
casi 12.000 euros para arrancar
el estreno y entre los patrocina-
dores y las entradas esperemos
cuadrar.

Aun siendo amateur el estreno
se hace a lo grande, en el Gran
Teatro

El elenco no es profesional,
pero si hay profesionales en el
elenco y todos tienen alguna
experiencia o vinculacion. Hay

«Antes de salir ya
teniamos el aforo
del sabado casi
completo y el
domingo bastante
lleno»

gente que esta en compaiiias de
teatro o que canta como yo, por
ejemplo, que lo hago en el Miste-
ri, cantantes solistas... es decir, se
ha hecho un grupo heterogéneo
que es semiprofesional por decir-
lo de alguna manera.

;Qué tal va la venta de entra-
das?

La verdad es que estamos
muy sorprendidos porque antes
de salir ya teniamos el sabado
casi completo y el domingo bas-
tante lleno. Eso quita algunos
nervios pero da mas responsabi-
lidad porque setecientas perso-
nas juzgandote no son pocas.

En la adaptacion, ;qué licencias
os habéis tomado?

Llegamos a la conclusion
de que todos los problemas que
plantea Victor Hugo en el siglo
XIX siguen vigentes. Hemos he-
cho un guion en el sentido que
hay cosas que vamos a esceni-
ficar hablando, hay un narrador
que es quien va a enlazar la his-
toria y explicar que esta pasan-

«Hay mucha actividad
cultural en Elche y
mucha gente que
quiere hacer cosas»

do ahora mismo con respecto a
lo que decia Victor Hugo, que
es Antonio Sanchez, una voz
excepcional y muy conocido a
nivel periodistico, y el ambiente
va a ser actual y multicultural.
Vamos a plantear los problemas
globales de todo el mundo y po-
dremos ver gente de todo tipo.

¢Como se prepara la sustitucion
de alguien que pueda caer malo
el dia del estreno?

Pues tenemos cover que se
llaman. Hemos preparado siem-
pre al protagonista y a una per-
sona que le sustituye en caso
de algun problema. Es un poco
complicado, porque trabajas mu-
cho para no llegar a un fin, pero
forma parte de todo esto. No
obstante la gente se mete en la
obra y todo el mundo tiene tanta
ilusion que solamente el hecho
de ensayar es un placer.

¢El ensayo general?

Lo haremos la ultima semana
para probar sonido, todo el tema
de vestuario y los cambios que
hay que hacer, etc.

¢0s planteais otros proyectos?

La verdad es que tenemos
ilusion de hacer cosas, pero bas-
tante tenemos ahora con esto.
Tenemos que acabar, disfrutarlo
y luego ya pensamos.

¢Crees que faltan iniciativas de
este tipo en Elche?

La gente que estamos re-
lacionados con el mundo de la
cultura sabemos que hay mucha
gente en Elche haciendo cosas,
pero es que ahora yendo a ensa-
far a 1'Escorxador te das cuenta
que alli hay mucha gente y que
no sabe nadie que estan hacién-
dose. Gente de artes pldasticas,
bailarines, musicos, actores...
Hay mucha actividad cultural
en Elche. Nosotros el nicho que
pretendemos llenar es el coral
musical, que es verdad que no
hay aqui, y ahi queremos atraer
al mayor numero posible de jo-
venes para recuperar toda esta
aficion que siempre ha habido
en esta ciudad.
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ENTREVISTAS juan Francisco Martinez Modesto “Nino" / Futbolista (vera, 10-junio-1980)

«No me considerounidolo, sinoun

profesional que da el maximo por el Elche»

El “canonero de Vera® vuelve al equipoilicitano para consequir el ascenso a Primera por el que
tantas veces luché sin éxito en su anterior etapa

ADRIAN Diaz
ino ha regresado al
Elche una década des-
pués para cumplir el
objetivo que tantas
veces intentd sin éxito en su
etapa anterior, ascender a
Primera Division. El ’cafionero
de Vera', todo un referente en
la aficion franjiverde, renuncio
a jugar en la maxima catego-
ria con Osasuna para poner su
eterno olfato de gol al servicio
del equipo que siente como ‘su’
casa. “Salio la opcidén de volver y
no me lo pensé dos veces”, dice
sincero.

Desde la humildad, el delan-
tero no se considera un idolo y se
define como un profesional que
lo da todo cuando defiende la
camiseta del conjunto ilicitano.
Con 36 afios y mas de 600 par-
tidos (mas de 300 con el Elche)
y 200 goles como profesional a
sus espaldas, Nino sigue saltan-
do al césped con la ilusion de un
chaval y asegura que no ve cerca
la retirada. “Me encuentro bien y
estoy a gusto”, afirma.

Han pasado diez afios desde que
te marchaste, pero ahora has
regresado a la que consideras
tu casa.

Si, creo que, a raiz del
ascenso a Primera, el Elche
avanzo en cuanto a instalacio-
nes, pero por lo demads, sigue
todo practicamente igual, como
el sentimiento de la aficion por
el club, la ciudad... estoy en-
cantado de volver a mi casa y
encontrarme tan a gusto.

Para regresar al Elche, renun-
ciaste a jugar en Primera Divi-
sion con Osasuna, equipo en el
que has estado cinco tempora-
das y con el que conseguiste el
ascenso el pasado curso. Otros
no lo hubieran hecho.

Quizas si fuera un juga-
dor mas acomodado, me habria
quedado en Pamplona. Juga-
ria mas o menos, pero estaria

«Si fuera un jugador
mds acomodado, me
habria quedado en
Pamplona»

Foto: Antonio J. Rodriguez.

en Primera. Pero me salio la
opcion de volver a mi casa y era
hacerlo ahora o nunca. No me lo
pensé dos veces, cogi las maletas
y vine al Elche. Tanto yo como
toda mi familia estamos encan-
tados de volver a estar aqui.

Durante estos diez afios que has
estado fuera, imagino que ha-
bras seguido de cerca al Elche.

Siempre he seguido la ac-
tualidad del Elche. Mi casa esta
aqui, tanto las vacaciones de Na-
vidad como de verano siempre
las he pasado en la ciudad y mi
mujer y mis hijos nacieron aqui,
asi que siempre he estado muy
cerca del Elche.

¢Y durante estos afos jugando
en otros sitios, cuando paseabas
por las calles de Elche, la gente
te mostraba su carifo y te decia
“a ver cuando vuelves”?

Si, siempre ha existido ese
carifio, aunque hayan pasado los
afios. Donde iba a comer o por
la calle, siempre se acordaban
de mi, y como que se soflaba un
poco con mi regreso. Y al final se
pudo hacer este verano, y estoy
encantado de estar aqui.

.Y alguna vez te ha agobiado
tanto reconocimiento y ser el
idolo de toda una generacion?
Por una parte tiene que gustar,
pero también conlleva una res-
ponsabilidad.

Si, pero no me considero un
idolo, sino un jugador profesio-
nal que ha defendido y defende-
ra siempre los colores del Elche
al cien por cien, dando el maxi-
mo por el club y buscando lo
mejor para el propio club, para
la aficion y para la ciudad. Y
a partir de ahi, es evidente que
todo el que salta a un terreno de
juego tiene una responsabilidad
que entra en el papel de ser un
profesional.

Dentro de estos diez afios
fuera del Elche, el mayor éxito
del club fue el ascenso a Pri-
mera Division en la temporada
2012/2013. ¢(Como lo viviste?

El equipo estuvo toda la tem-
porada en la parte de arriba y se
sabia que podia ser el del ascen-
so. Una vez se consuma, como
parte ilicitano que me siento,
fue un momento histérico, muy
importante y muy bonito para
todo el mundo porque el Elche
volvio a Primera Division casi 25
afios sin después. Estaba donde
se merecia. Fue una alegria muy
grande.

Has estado muchos afios en el
Elche y conoces muy bien su
potencial por su historia, sus
infraestructuras y por la ciudad
a la que representa. ;Por qué
crees que tardo casi un cuarto
de siglo en volver a la maxima

categoria del futbol espafiol?

Esa es la gran pregunta. Se
hacian proyectos con apuestas
importantes, pero desgraciada-
mente, por un motivo u otro,
nunca terminaban de arrancar y
siempre era una de cal y otra de
arena. El futbol es complicado,
pero es evidente que fue dema-
siado tiempo.

Y vuelves a Primera después
de tanto tiempo, te ganas la
permanencia sobre el césped
en dos temporadas, y descien-
des de forma administrativa a
Segunda. Imagino que aunque
estuvieses fuera, también fue
duro para ti.

Fue un palo bestial, no so6lo
para mi, sino para todo el mun-
do. Es muy raro que te descien-
dan desde Primera por motivos
administrativos. Nadie se lo es-
peraba en ese momento. La ma-
nera fue un jarro de agua fria.

Decia Pelegrin en el numero 1
de Aqui en Elche que habia que

«Espero conseguir un
ascenso a Primera
con el Elche lo antes
posible»

pasar pagina, olvidar el pasa-
do y mirar hacia adelante para
trabajar para devolver al club a
Primera, ¢(piensas igual?

Si, pienso igual. Te tienes que
quedar con lo positivo del pa-
sado e intentar corregir lo malo
para coger esa experiencia de
cara al futuro. Hay que intentar
plasmar una nueva base de cara
a un proyecto para que el Elche
esté en Primera Division lo antes
posible.

Pero hay que entender tam-
bién que hay aficionados que
todavia desconocen qué paso
para que el Elche fuese descen-
dido administrativamente, y
eso crea un enfado que pasa a
la indiferencia con respecto al
equipo.

Se puede entender que el afi-
cionado pueda tener todo tipo de
sentimientos, porque que te ga-
nes la permanencia en el campo,
como hizo el Elche, y que luego
te desciendan por unos motivos
que muchos desconocemos toda-
via, fue un palo muy duro para
todos.

En tu trayectoria has conse-
guido dos ascensos a Primera
Division, con Tenerife primero
y Osasuna después. ;Cual crees
que es el secreto del éxito?
Esos dos ascensos tienen mu-
cho valor, porque la Segunda
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«Para un jugador,
es muy valorable
sentirse querido alld
donde ha estado»

Divisiéon es una categoria muy
complicada, muy larga y muy
sufrida por momentos. Se ne-
cesitan muchas cosas. Sabemos
que se logran con pequefios de-
talles en determinados partidos,
porque cuando no entras bien
a un terreno de juego lo pagas
muy caro, y con regularidad,
que es muy importante de cara a
conseguir el objetivo.

Salvo en el Levante, has deja-
do huella en los equipos donde
has estado, ¢qué significa esto
para ti?

Es muy importante. El futbol
es sentimiento entre club, aficién
y ciudad. Y para un jugador, es
muy valorable sentirse querido
alld donde ha estado. Te vas con
la cabeza alta de que has dado el
maximo y la gente te lo recom-
pensa. El Elche es mi casa, en la
que me siento muy valorado y
querido tanto dentro como fuera
del terreno de juego. Y siempre
que he ido a Tenerife, he salido
muy bien y me agradecen que
haya estado alli, y en Osasuna
mas de lo mismo.

Enrique Martin, tu ultimo en-
trenador en Osasuna, dijo
cuando ya se estaba gestando
tu fichaje por el Elche que eres
el profesional mas grande que
ha conocido en toda su carrera.
Imagino que estas palabras te
reconfortan muchisimo.

Si, es una inyeccién de mo-
ral de querer la profesion y saber
que lo que haces tiene un sen-
tido. El ascenso que consegui-
mos la temporada pasada fue el
premio de todo el equipo, pero
cuando una persona tan impor-
tante como Enrique Martin dice
esas palabras tan bonitas, es
muy bueno.

Foto: Francisco Macia.

Hace poco llegaste a los 200 go-
les como profesional. Muy po-
cos futbolistas pueden presumir
de ello. ;Esta faceta realizadora
es un don innato o se trabaja?

Se trabaja, pero creo que es
un don. El que nace con gol,
vive, sufre y lo da todo por ello.
Desde muy pequeiiito, siempre
he metido goles y siempre tra-
bajaré para seguir haciéndolo. Es
una obsesion mia y de los delan-
teros. Es una cifra muy impor-
tante y muy bonita que espero
que siga creciendo.

Mario Barrera, exdirector de-
portivo del Elche, dice que aho-
ra eres mucho mejor jugador
que cuando te marchaste. ;En

«No puedo quejarme
ni arrepentirme de
nada. He estado
donde he querido
estar»

queé aspectos de tu juego crees
que has aumentado tu nivel?

Quizds antes era un delante-
ro mas rematador, de estar en el
area esperando los centros, y hoy
en dia, con la experiencia, pues
me gusta estar mas en contacto
con el balén y dar asistencias.
Uno crece, y sigue trabajando
para continuar haciéndolo en to-
dos los sentidos.

Una de las hazafas en tu carre-
ra es haber sido el cuarto maxi-
mo goleador nacional de Pri-
mera Division con 14 goles en
la temporada 09/10, por detras
de David Villa, Soldado y Llo-
rente. Y lo hiciste jugando en
un equipo, el Tenerife, que bajo
a Segunda. ¢Lo percibes como
uno de tus éxitos?

Si, esta claro. Son numeros
importantes, estando por detras
de jugadores de talla internacio-
nal. Pero al final, aunque estoy
contento con esa cifra, te centras
en hacer tu trabajo para ayudar
al equipo, y la pena fue que no
sirvieran para que el Tenerife se
salvara.

Eres el jugador con mas par-
tidos disputados y mas goles
anotados de Segunda, pero qui-
zas este logro tiene la parte ne-
gativa de que has tenido menos
recorrido en Primera del que
podrias haber merecido.

Pero yo no me quejo ni me
puedo arrepentir de nada. He te-
nido proyectos para estar en otra
categoria, pero he estado donde
he querido estar, donde tanto yo
como mi familia nos hemos sen-
tido comodos. Yo he intentado
disfrutar y espero seguir traba-
jando y sintiendo lo que se sien-
te en la barriga cuando sales al
terreno de juego.

Dime tres entrenadores que han
marcado tu trayectoria depor-
tiva

Me quedaria con Oltra, Enri-
que Martin y Julidan Rubio. Me
han ensefiado deportivamente,
me han educado y me han abier-
to la mentalidad de lo que es el
mundo del futbol, diciéndome lo
fuerte que tienes que ser men-
talmente y la confianza que ne-
cesita un futbolista para jugar y
encontrarte a gusto.

«No veo cerca la
retirada. Me
encuentro bien y
estoy a gusto»

Dentro de tu carrera hay mu-
chas cosas buenas que te han
ocurrido, pero te queda la es-
pinita no haber conseguido un
ascenso a Primera con el Elche,
una espinita que esperas qui-
tarte.

Si, espero quitarme esa es-
pina. No sé qué duraré jugando
al futbol, pero quiero conseguir
ese objetivo lo antes posible.
Esta claro que no es facil, porque
todos los equipos de Segunda
queremos lo mismo, pero esto es
como una carrera, hay que dar
el maximo para que el club vaya
creciendo y pueda volver a Pri-
mera Division, que es donde se
merece estar. Pero hay que ir pa-
sito a pasito.

¢Crees que este Elche puede su-
bir a Primera esta campana?

Yo me fijo en lo que paso la
temporada pasada con Osasuna.
No estaba hecho para ascender y
se lo gano domingo tras domin-
go. Con este equipo lo veo igual,
intentar coger una regularidad
que nos falta, pulir pequefios
detalles y a partir de ahi, tiene
cosas para estar peleando con los
mejores, pero se puede mejorar
mucho.

Igual no te gusta que te lo pre-
gunte, ;pero has pensando qué
haras cuando te retires?

No, porque todavia no veo
cerca la retirada. Cuando lo
haga, lo pensaré.

¢Se le puede decir a la aficion
del Elche que queda Nino para
rato?

Puedo decir que me encuen-
tro bien y estoy a gusto. A partir
de ahi, ya veremos qué sucede.
Mientras vista la camiseta del
Elche, daré el maximo por ellos.

: -
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De Lucas, el hombre que lo controla todo

El delegado del Elche multiplica sus funciones para que jugadores y técnicos
"solo se preocupen de jugar al futbol” en el club franjiverde

Su trabajo va desde la organizacion de los viajes al reparto de habitaciones
pasando por los informes sobre los arbitros

Desvela que Pedro y Hugo Fraile son los mas alegres del vestuario

PaBLO VERDU
1 Elche es mas que las
paradas de Juan Carlos,
la pizarra de Toril o los
goles de Nino. Hay ros-
tros ocultos entre bastidores,
lejos de los focos, que realizan
un trabajo ejemplar para que el
equipo pueda funcionar como un
reloj. Lejos del ruido mediatico
se maneja Pablo de Lucas Expo-
sito (Madrid, 1958), delegado del
equipo y ex jugador del Elche en
los 80. Su mision, desconocida
para el gran publico, parece sim-
ple, pero es enormemente com-
pleja. “Intentar que el jugador y
el cuerpo técnico solo piense en
el futbol”, sefiala. Y eso abarca
todo.

Por sus manos pasan desde
la organizacion de los viajes, la
distribucién de las habitaciones
o el control de las comidas y de
las tarjetas, hasta los informes
que realiza de los arbitros, sin
olvidar que durante los partidos
tiene la mision de moderar las
protestas de su banquillo.

De Lucas ha vivido el El-
che desde diferentes prismas.
Jugador, director de la cantera,
miembro de la direccion depor-
tiva... Pero reconoce que ahora,
como delegado, pisando de nue-
vo un vestuario y mezclandose
con los futbolistas, esta disfru-
tando. “Mi vida es el futbol y
poder estar de nuevo trabajando
en el campo y viviendo un ves-
tuario me hace feliz. Trabajar
con este grupo humano es mara-
villoso”, afirma De Lucas.

La jornada para el delegado
del Elche comienza a primera
hora de la mafiana. Es de los pri-
meros en llegar al estadio para
controlar el desayuno de los ju-
gadores. “Mas que nada se trata
de que todo esté en orden y no
falte nadie”, comenta el madri-
leflo, quien inmediatamente se
pone a disposicidon de técnico y
jugadores para todo aquello que
pueda ser necesario. “Desde con-
trolar que nadie entre al campo
si es un entrenamiento a puerta
cerrada a estar preparado para
cualquier necesidad que pueda
aparecer”, explica.

Foto: Antonio J. Rodriguez.

Otra de sus funciones es la de
hacer de embajador de los nue-
vos, si bien aclara que el Elche
tiene bien estructuradas todas
sus dreas y ya hay personal es-
pecifico que se ocupa de ayudar-
les a encontrar casa o un colegio
para los nifios. “Yo los recojo del
aeropuerto o los acompaiio a tra-
mites del DNI, al hotel... Lo que
sea necesario, porque al princi-
pio estan un poco perdidos”, co-
menta De Lucas. Reconoce que
el futbol profesional ha dado un
cambio espectacular en los ulti-
mos afios. “Ahora los clubes se
desviven para que el futbolista y
el entrenador solo se preocupen
de lo suyo y estén pendientes
solo del futbol”, afirma.

Los viajes

Para De Lucas no vale el
mantra del “partido a partido”.
El delegado tiene la obligacion
de mirar siempre mas alla para ir
preparando la logistica del des-
embarco de la expedicion fran-
jiverde. “Normalmente la Liga te
facilita los acuerdos con hoteles.
Yo lo que hago es pactar con el
mister, tres semanas antes mas o

menos, cOmo quiere que vaya-
mos y a qué hora quiere que lle-
guemos. Luego, otra persona del
club es la que contrata el vuelo,
con unos 20 dias de antelacion
para que no haya problemas, o
el autocar”, explica.

Los desplazamientos en au-
tobus, el medio mas utilizado,
son toda una aventura, aunque
aclara que hoy en dia estos vehi-
culos “estan muy bien equipados
y se viaja muy comodo”. “Tene-
mos television digital para ver
partidos y peliculas. Las nuevas
tecnologias hacen que la gen-
te se distraiga con las consolas
u ordenadores y se hace menos
aburrido”, explica el delegado
franjiverde, quien admite que

«El viaje de vuelta
pasa volando si se
gana, pero si pierdes
es como un funeral»

en el autobus suele haber “ca-
chondeito dentro de un orden”.
“Cuando se gana la vuelta se
pasa volando, pero si pierdes es
como un funeral hasta para el
conductor”, aclara.

El partido

Uno podria pensar que una
vez comienza el partido Pablo de
Lucas puede sentarse y relajarse,
pero nada mas lejos de la reali-
dad. “Cuando jugamos en casa
suelo llegar al campo tres horas
antes para tenerlo todo bien pre-
parado. Estar pendiente de la ali-
neacion del otro equipo y recibir
a los arbitros”, desvela.

Arranca el partido y se sienta
en el banquillo, donde necesita
tener “la cabeza fria y paciencia”
para poder aplacar las protes-
tas de los jugadores y técnicos
a las decisiones de los colegia-
dos. Asegura que la relacion
con los colegiados es “correcta”
y que siempre intenta “no me-
terles mas presion”, en especial
al cuarto arbitro, el nuevo ene-
migo publico de los banquillos.
“Es mejor no cabrearlos porque
lo que se consigue es que se lo

«Algunos drbitros
son dialogantes,
pero a otros solo les
falta la estrella de
sheriff»

diga al arbitro y entonces ya no
te pasen ni una”, dice.

Lo de la forma de tratar con
los colegiados tampoco se deja
al azar en el Elche. De Lucas ya
los conoce a todos y se encarga
de revisar sus actuaciones con el
objetivo de pasar al entrenador
un informe detallado de sus ca-
racteristicas y comportamiento.
“Tanto a ¢l como a los jugado-
res les anoto algunas recomen-
daciones. Con este se puede ha-
blar, con el otro no protestar...
Algunos son dialogantes, pero a
otros solo les falta la estrella de
sheriff”, explica.

Tras el partido, toca hacer
de tripas corazon si las cosas no
han ido bien y ser correcto. “Es-
pero una hora y pico a que se
duchen y hagan el acta y los des-
pido con un abrazo. A veces no
me apetece ni saludarles porque
han tenido una mala actuacion,
pero es mi trabajo y debo dejar
en buen lugar al club al que re-
presento”, confiesa el madrilefio.

Los hoteles

Otra de las multiples misio-
nes de De Lucas es asignar las
habitaciones de los jugadores
en los hoteles. En las concentra-
ciones en Elche, el delegado se
queda en el hotel hasta que los
jugadores se van a dormir, pero
fuera convive en todo momento
con ellos. El criterio para empa-
rejar a los futbolistas es sencillo.
“En los primeros partidos trato
de unir a aquellos que han te-
nido un pasado comun. Luego
hay jugadores que te piden si los
puedes cambiar de pareja, pero
no por un mal rollo, sino por-
que hay veces que no encajan en
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algo tan importante como puede
ser el suefio”, relata.

“A veces uno ronca mucho
y molesta al otro. O hay alguien
que lee con la luz encendida y al
otro no le gusta... Al final se tra-
ta de encajarlo todo y que todos
se sientan a gusto para descan-
sar”, anade.

Donde si hay cierta libertad
es en las comidas y cenas. “Sue-
lo pedir tres mesas de seis y una
para técnicos y auxiliares. Los
jugadores se mezclan, aunque es
ley de vida que haya grupos. Los
mas jovenes, los veteranos...”,
relata.

Desvela que los hoteles son
fuentes de anécdotas increi-
bles, muchas de ellas comicas.
“Hay algunos jugadores que me
llaman si no va el aire acondi-
cionado o el wifi para que se
lo arregle. El afio pasado habia
uno que estaba tan empanado
que no sabia ni darle al botédn
de encender el aire. Lo tuve 10
minutos con el dedo puesto en el
botén hasta que me llamé y me
pregunto si ya podia quitarlo del
interruptor”, comenta entre risas.

El vestuario

De Lucas, pese a la diferencia
de edad, ya es uno mas del ves-
tuario, objeto de bromas por par-
te de los jugadores, pero siempre
con respeto. “La gente no se ima-

gina el ambiente tan agradable
que hay en este grupo. Hay ale-
gria y cada maflana vuelan toa-
llas y calcetines”, desvela. “A mi
me las hacen, pero yo también
las hago. Dentro de la seriedad
del trabajo hay que fomentar el
buen ambiente”, afirma.

Sefiala a Pedro y Hugo Frai-
le como los grandes “agitadores”
del vestuario y rompe el mito de
Armando, del que comenta que,
pese a su apariencia seria, es un
“cachondo mental”. Recuerda
con carifo al grupo del pasado
afio y en especial a los andalu-
ces que se juntaron. “Pese a ser
una situacion dificil le pusieron
mucha alegria al vestuario. Se
pasaban el dia cantando. Fue un
grupo increible y muy gracioso,
ademads de buena gente. El tiem-
po valorara en su medida lo bien
que lo hicieron”, dice De Lucas.

Por si fuera poco, el delegado
también ejerce de psicologo. “Es-
tas dentro, pero a la vez fuera,
por lo que puedes ver quién esta
mas serio o triste. Es importan-
te apoyar al que esta pasandolo
mal porque el que ha metido dos
goles no necesita ayuda”, co-
menta.

Tiene elogios para Baraja y
Toril, los dos entrenadores con
los que ha trabajado. Defiende
al cordobés, del que destaca su
capacidad para “tener la cabeza

«En el vestuario se
puede hacer reaccionar
a la gente con palabras
y un mensaje claro y
correcto»

fria y analizar el partido” “Es-
tar en la banda dando brincos y
gritos descentra al equipo y no
te permite ni analizar el juego
ni tomar buenas decisiones. No
hace falta entrar en el vestuario
con dos pistolas. Se puede hacer
reaccionar a la gente con pala-
bras y un mensaje claro y co-
rrecto”, sentencia.

Por ultimo, Pablo de Lucas
reconoce que la diferencia con
su etapa de jugar es “abismal”
porque la preparacion de los
técnicos y sus auxiliares es ac-
tualmente “muy superior”. “An-
tes se entrenaba, se jugaba y a
casa. Y ahora también hay un
trabajo afiadido de muchas ho-
ras de estudio en los despachos
del estadio”, relata el madrilefio,
quien sefiala que el futbol “avan-
za” permanentemente hacia un
mundo mucho mas profesiona-
lizado.

Elche,
ciuda
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Pablo de Lucas, delegado del Elche C.F.

“Se cuidan todos los deta-
lles, hasta el mas minimo. Esto
ya no es entrenar y salir a jugar.
El trabajo que hay detras es cada
vez mas importante”, sentencia
el delegado del Elche, una parte
invisible pero esencial del equipo
franjiverde.

«Los hoteles son
fuente de anécdotas
increibles»
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Entramos en 2017 sin defi-
nirse qué nuevo Elche C.F. ten-
dremos en el futuro. Como en
el film 'El dia de la marmota’ (o
"Atrapado en el
tiempo’ en su
traduccion  al
castellano),
siempre en es-
pera de acon-
tecimientos
inminentes,
pero  siempre
en el mismo
lugar y con
idéntica rutina.
Analizamos la
tabla, hoy cer-
ca de playoff,
mafana del
descenso. Mi-
ramos con lupa
la alineacion,
creemos ser el
once mas téc-
nico, exigimos
que se man-
tenga el estilo
de posesion y
ataque, pero
con el mejor
portero somos
el equipo mas
goleado. Que-
remos aparentar la ilusion de
ayer, pero vamos perdiendo, de-
cepcion a decepcion, la alegria de
ir al futbol.

Despedimos 2015 convenci-
dos de que 2016 seria el afio con
mayusculas. El que marcaria el
antes y el después del Elche C.F.
Creimos, ingenuos, que los millo-
nes cataris lloverian como mana
alimentando el hambre econdmi-
ca que desde los 80 enflaquece
al club, aliviando la humillacion

del descenso administrativo. Pero
los dineros’, cuando entramos
en 2017, ni estdn ni se les espera.
Como en El dia de la marmota’,

[llueca mudo, Skyline paraliza-
da, el Consejo enredando en los
Juzgados. Indiferentes todos a
que Helike Football Management
S.L., una empresa, presida el club
(si Esquitino o Martinez Valero
levantaran la cabeza...).

La via ilicitana
Regeneracion E.C.F. pontifica,
Salvemos al Elche clama, pero no
vemos en el horizonte una terce-
ra via: la ilicitana. Un movimien-

to de gentes de esta tierra con
capacidad de maniobra econdmi-
ca y gestion, con ilusion y fuer-
za para izar bien alta la bandera
del Elche. Con
legitimidad
moral, la que
perdi6  este
Consejo, para
exigir a la
sociedad ilici-
tana, futbolis-
tica y politica,
que les siga y
apoye en su
reto de poner
en pie, entre
todos, una
sociedad hoy
de  rodillas.
Y no parece
tan complica-

do. Resuelta
la concur-
sal, conver-
tidas deudas

en acciones,
aplazando en
afos el asun-
to con el IVF,
las cantidades
resultantes
serian mane-
jables en un
futbol actual cuyas estructuras
no permiten endeudarse. Se im-
pediria asi que el Elche C.F. fuese
manoseado por manos extrafias.
Mereceria la pena explorar la
via ilicitana. Seria el suefio para
el nuevo afio. Pero mucho temo
que quedara en eso, en un suefo,
como puede terminar el capitulo
catari. Seguiremos igual, pero un
poco mas desilusionados, en esta
version en blanco y verde del dia
de la marmota.
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En el recuerdo

Clasicoy caliente derbi en
la década delos 70

Esteban, mitico portero del Elche, abandona el terreno de juego del
Rico Pérez de Alicante enfadado con los jugadores rivales tras uno de
los clasicos y calientes derbis que se vivieron en la década de los 70
en primera entre Franjiverdes y Herculanos.
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EL Club Deportivo Squash, un oasis
parael deporteen el corazon deElche

El centro deportivo ofrece a sus socios todo tipo de servicios bajo la premisa
de la atenciony la calidad

PaBLO VERDU
o hace falta mas
que entrar en las
instalaciones del Club
Deportivo Squash para
darse cuenta de que no se trata
de un complejo deportivo mas.
Un darbol de Navidad decora-
do con fotos y felicitaciones de
los clientes, acompafiado de
pastas y dulces, recibe a todas las
personas que cruzan la puerta
del club, un gran parque tema-
tico dedicado a la cultura del
deporte en el corazon de Elche.

Enseguida se aprecia por
parte de los empleados, pese al
gigantismo de la instalacion, un
trato personal familiar y ama-
ble, empezando por la figura del
director del centro, Antonio Bas,
quien recuerda que a su entidad
“no es un gimnasio ni un club
deportivo, sino un club social
deportivo”.

Y es que la gran premisa del
Club Deportivo Squash es que
el cliente-amigo se sienta como
en su “segunda casa”, sin perder
el pilar basico de la actividad
deportiva pero con una clara
vocacion “socializadora”.

A unas instalaciones ex-
traordinarias, decoradas hasta el
minimo detalle y que destacan
por su limpieza y luminosidad,
el club aflade todo tipo de ser-
vicios apoyado en tres pilares
innegociables “calidad, atenciony
servicio”. “Buscamos que nues-
tro socio se sienta especial y
que entrene a gusto en un lugar
donde se le conoce, se le valora
y se le cuida”, afiade el director.

“En nuestras instalaciones
tiene cabida el deportista mas
exigente y aquel que busca
hacer deporte de forma relaja-
da”, sefiala Bas, cuya entidad ya
es todo un referente y una marca
en la sociedad ilicitana. Todos
los monitores del Club Deporti-
vo Squash son licenciados y los
clientes tienen a su disposicion
lo ultimo en el mercado tanto a
nivel tecnoldgico como de meto-
dologia.

La actividad deportiva se
complementa con servicios de
fisioterapeuta, masajista, osted-
pata, readaptador muscular y
nutricionista, tanto para los
socios como para personas
externas, ademas de una sauna,
bafio turco, cafeteria y salon
de belleza. “Todo el concepto
deportes, salud, estética y dieta
lo tenemos”, afirma Bas.

No hay dos personas
iguales

Todos los clientes van a
recibir su propio plan de

«INo somos un
gimnasio ni un club
deportivo, sino un club
social deportivo donde
queremos que todo el
mundo se sienta cormo
en su segunda casa»

entrenamiento, personalizado y a
medida como recuerda Bas “no
hay dos personas iguales y
no vale lo mismo para todos”
“Siempre hay un entrenador en
la sala que te va ir marcando el
trabajo, pero antes de comenzar
se entrevista contigo para ver
tu historial y saber como estas
y qué es lo que quieres lograr”,
relata el director del centro,
quien insiste en que la filosofia
del club “no es solo entrenar,
sino interactuar” “El monitor
te acompaila permanentemen-
te para tutelarte en el proceso y
eso crea un vinculo, porque al
final se convierte en un amigo”,
destaca.

También estd a disposicion
de los socios un servicio llamado
Personal Trainning, destinado a
aquellas personas que necesitan
una atencion “muy personal”
porque son muy exigentes y
precisan resultados inmediatos.

Las instalaciones ofrecen
todo tipo de comodidades a los
socios, desde unos vestuarios en
los que no falta detalle y se apre-
cia una obsesion por la higiene
y la limpieza, hasta la piscina,
pasando por atractivas y diver-
tidas actividades audiovisuales.
La zona de gimnasio y spinning
es una de las joyas de la corona,
ya que se encuentra en un es-
pacio diafano, con luz natural y
con extraordinarias vistas de la

ciudad, como las pistas de
Squash, que animan a la practica
deportiva.

“Queremos que el socio se
sienta parte del club, que haga
deporte, se relacione y disfru-
te”, insiste Bas, quien ensalza
el “valor familiar” del centro
al recordar que cuenta con una
ludoteca y diversas actividades
infantiles. “Hay familias en las
que los padres vienen a entrenar
y el nifio se queda en la ludoteca
o realizando sus actividades. Hay
casos en los que los nifios salen
de aqui ya con el pijama puesto
y a casa”, presume.

Como en casa

El Club Deportivo Squash se
convierte en un oasis en medio
de la ciudad al alcance de todos
los bolsillos a pesar de la infi-
nidad de servicios que ofrece.
“Tenemos varias tarifas ase-
quibles, incluso familiares. No

somos elitistas en el precio, pero
si en la calidad y atencion que
le damos al cliente”, asegura Bas.

Y eso se nota en los servi-
cios que se le dan al cliente, que
dispone de taquilla, servicio de
lavanderia, toallas ilimitadas,
jabon, secador, plancha de pelo
y hasta pasta de dientes a su
disposicion en los vestuarios.
“Queremos que estén igual
de comodos que en su casa”,
explica el director, quien
presume de haber logrado un
ambiente en el centro casi de club
social. “Tenemos socios que
vienen por la mafiana a estar un
rato en la sauna y a desayunar
y charlar antes de ir al trabajo,
aunque el deporte lo hagan por
la tarde”, desvela.

La relacién con el socio es
tan estrecha que el club realiza
varias actividades para estre-
char los lazos, como comidas
o cenas de celebracion, la ul-
tima de ellas con motivo de la
Navidad. “Buscamos dar a los
socios la mejor atencion y lo
ultimo en maquinas y entrena-
miento, pero sobre todo que se
sientan dentro de una comuni-
dad y que tengan una etiqueta
que le acompafie y de la que
se sienta orgulloso”, resume el
director del centro.

Patinaje para todos todo
el afio

Dentro de su multiple oferta,
una de las atracciones del Club
Deportivo Squash es su pista de
hielo. En estas fechas en las que
la pista aumenta su actividad, el

club aprovecha para decorar la
instalacion y dotarla de anima-
cion para hacer aun mas atrac-
tiva la experiencia del patinaje.

Bas anima a todo el publico
a disfrutar de un deporte “atrac-
tivo y sano” apto para todos
los publicos. “Cualquiera desde
los cinco afios puede patinar”,
asegura el director, quien niega
que sea una actividad “mas difi-
cil que montar en bicicleta”. “Si-
guiendo las recomendaciones del
monitor en poco tiempo llega a
ser sencillo y divertido”, sefiala.

Bas confirma un aumento de
practicantes en las fechas inver-
nales, pero defiende que es una
actividad deportiva que se puede
realizar “durante todo el afio”
“No hay un sitio mejor para es-
tar durante el verano”, afirma
el dirigente, quien recuerda que
el patinaje es “perfectamente
compatible” con cualquier otra
practica deportiva, con la di-
ferencia de que con el patinaje
sobre hielo “no hay que estar
pendiente de la climatologia.

La pista de hielo, ademas de
estar abierta a todo el publico,
sirve de escenario de las activi-
dades de los equipos del club,
tanto en la fase de formacion,
donde se realizan exhibiciones
o festivales, como de los que ya
compiten con éxito en pruebas
nacionales. Uno de los objetivos
de la directiva del club para 2017
es realizar Clases Magistrales
impartidas por grandes especia-
listas del patinaje para poten-
ciar la practica de este atractivo
deporte.
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ENTREVISTA> Maria Rodriguez y Patricia Flores / Jugadoras de padbol

«El padbol nos ha permitido cumplirun

sueno»

Son las actuales campeonas de Espana y subcampeonas del mundo de padbol

PeEDpRO ORTUNO

¢Como aparece el padbol en sus
vidas?

Maria (M). Lo conocimos
hace aproximadamente un afo.
Yo empecé un dia medio de bro-
ma a hacer algunas jugadas con
los chicos y me dijeron si queria
probar. Jugaba con ellos porque
practicamente no habia ninguna
chica que lo hiciera y, tras co-
nocer el deporte y comprobar
que me gustaba, se lo comenté
a Patricia, que también jugaba al
padel y al futbol [Patricia Flores
jugdé en Division de Honor de
futbol sala con el Femesala El-
che]. Nos dijeron que se iba a or-
ganizar el primer campeonato de
Espafla y eso nos animo y sirvio
de conexion para las dos.

Desde luego, conectaron: a la
primera, campeonas de Espaiia.

Patricia (P). Al Nacional
fuimos a ciegas, porque no co-
nociamos a ninguna chica, pero
ganamos casi todos los partidos
de forma holgada. Para ellas era
algo nuevo y llevaban bastante
menos tiempo de practica que
nosotras.

Se puede decir que son pioneras
en el pais.

M. Si, somos de las primeras
chicas en empezar a jugar y las
primeras campeonas de Espafia.
El hecho de haber practicado pa-
del se nota mucho: el apoyo en
los cristales, los movimientos en
la pista...

P. No podemos saber exac-
tamente el alcance del deporte,
pero es verdad que entre los clu-
bes con los que hemos coincidi-
do no hay muchas chicas.

De ahi al Mundial de Uruguay.
Nada menos que subcampeo-
nas.

M. Es como un suefio cum-
plido, porque para nosotras
esto aun es poco mas que una
aficion. Lo positivo es que nos
dimos cuenta de que el deporte
esta en auge. Casi todas las se-
lecciones iban acompafiadas de
entrenador y preparador fisico.

«El hecho de haber
practicado pddel se
nota mucho»

Maria Rodriguez en un momento de la entrevista realizada por Pedro Ortufio. Foto: Danilo Moratdn.

Nosotras ibamos solas porque la
financiacion que conseguimos
no nos dio para costear el viaje
de Julian. De hecho, fueron los
chicos de la masculina los que se
volcaron un poco con nosotras e
hicieron el papel de entrenador
cuando tocaba.

P. Por ejemplo, el entrenador
de Rumania, el pais que quedd
campeon, nos dijo que nos tenia
bastante analizadas y era verdad.
Es bueno para el deporte que
haya estudiosos asi y gente que
se lo tome tan en serio.

¢Notaron un aumento de
nivel?

M. Nos dimos cuenta de que
todos los paises, excepto Espaiia,
centraban su juego en la volea.
Una buena primera colocacidn,
levantarla bien y la compafiera
llega desde atras. Sin embargo,
en defensa o en el juego con los
cristales tenian bastantes caren-
cias, pero habia equipos con un
porcentaje muy alto de voleas y
al final sumaban y competian
con otros paises que jugaban
mejor.

Se not6é la equiparacion de
todos los paises. Por ejemplo,
en categoria masculina, el afio
pasado Espaiia gano el Mun-
dial con mas solvencia que esta
vez. Han tenido que luchar mas
porque la gente ha empezado a
competir y a tomarselo mas en
serio. Vimos calidad, sobre todo,
en la preparacion.

Aun asi, solo las rumanas lo-
graron vencerles.

P. Si, perdimos el primer par-
tido y la final. Tienen muy do-
minada la volea y en ello basan
todo su juego. Esas chicas llevan
unos siete aflos dedicandose ex-
clusivamente al futbol-tenis y
lo tienen muy bien asimilado.
En defensa o de cabeza éramos
mejores que ellas, basicamen-
te porque no necesitaban hacer
otra cosa.

M. En el primer partido no
nos esperabamos esa forma de
jugar. Yo habia investigado algo
por Facebook, pero no pensaba
que no ibamos a poder ni si-
quiera contrarrestar sus voleas
porque volvian directamente a
su campo de la fuerza que impri-
mian. Para la final tuvimos casi
que aprender ‘in situ’ a bloquear,
ya que no lo habiamos hecho
nunca. El fisico también fue im-
portante porque cada vez que el
rival volea tienes que levantar
la pierna y lo hacian en cada
ataque. Al final ya iba a tratar
de bloquear con la espalda. Nos
quedamos muy sorprendidas por

«Las rumanas llevan
unos siete arnos de-
dicandose exclusiva-
mente al fuitbol-tenis»

«Estamos trabajando
para desarrollar la
volea»

la eficacia y el bajo porcentaje
de error. Del primer partido al
ultimo mejoraron mucho y tra-
taron de jugar a otra cosa, pero
se dieron cuenta que a ese juego
éramos superiores y volvieron a
lo que sabian hacer mejor.

Detectar puntos débiles sirve
para saber en qué mejorar, ;ino?

P. Estamos trabajando para
desarrollar la volea, pero cuesta.
Sobre todo, entrenamos situacio-
nes de partido. Hay otros clubes
que trabajan mucho la coloca-
cion en la pista: como se tienen
que mover o la defensa. Pero la
realidad es que jugamos muy
poco. Yo estudio arquitectura y
ella trabaja y esta preparando
una oposicion. Ademas, no vivi-
mos las dos en Elche y tenemos
que desplazarnos.

M. Encima, montar partidos
no es facil porque tampoco hay
una barbaridad de chicos.

¢Qué debe hacer el padbol para
captar mas gente?

M. El padbol necesita expan-
dirse y darse a conocer para que
se invierta en ¢él. Es un deporte
atractivo porque mezcla el fut-

Junto con el
Ayuntamiento
estan planteando
como expandir
este deporte

bol, que es el deporte pasion en
Espafia, con el padel, que tan
de moda esta. Nosotras intenta-
mos movernos con las chicas del
Elche de futbol, pero no tienen
permitido hacer otros deportes.
El camino puede ser vincularlo
al futbol como parte de su en-
trenamiento o incluso que cada
equipo de Primera Division tu-
viera su pista.

Julidn tiene la idea de trasla-
darlo a las categorias inferiores
de los equipos de futbol como
ejercicio para mejorar la agilidad
y el toque de los chavales me-
diante una escuela que pueda fa-
vorecer al desarrollo del nifio y,
posteriormente, su nivel futbo-
listico. Estamos trabajando con
el Ayuntamiento para expan-
dirlo. Los que tienen picardia lo
cogen enseguida jy hacen hasta
chilenas que nosotras no hemos
hecho nuncal!

¢Cual es el siguiente reto?

M. A finales de agosto del
proximo afio se celebra la Inter-
continental en Rumania. Se re-
presentan los clubes, no va por
paises. Pueden ir varios clubes
de un mismo pais. Si se puede,
queremos ir a disfrutar la expe-
riencia. Se trata de empezar un
nuevo proyecto y volver a buscar
patrocinadores, empezar a traba-
jar, empresa a empresa, puerta a
puerta. Estamos planteandonos
aun si vamos a intentarlo porque
hay que compatibilizarlo con la
vida personal y profesional.

La condena del
deporte minorita-
rio: invertir mas
tiempo en buscar
financiacion que
en entrenar
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P. Asi es. Confiamos en que
la repercusion de nuestros éxitos
deportivos suponga mas apo-
yo economico para poder hacer
frente a los proximos torneos
que estan por llegar. Para par-
ticipar en el Mundial nos costo
muchisimo conseguir el dinero.
Hubo un tiempo bastante largo
en que no sabiamos si ibamos a
ir o no, porque se trataba de un
viaje caro. La mayoria ha sido
pequeiias aportaciones, muchas
de ellas a nivel personal de gente
que conocemos y que casi se han
visto en el compromiso. Prepara-
mos un dossier sobre el auge que
esta teniendo el deporte y demas,
pero sinceramente ese no fue el
detonante para que se produje-
ran las ayudas, sino la proximi-
dad con la persona.

No obstante, la cita internacio-
nal les permitio comprobar que

el padbol avanza en el resto del
mundo hacia la profesionaliza-
cion. ¢Es una utopia pensar en
dedicarse a ello como oficio en
el futuro?

P. A dia de hoy, lo vemos
como una utopia maxima.

M. Pienso que en estos mo-
mentos se tendria que enfocar
con los menores en un papel de
monitoras. A nivel de competi-
cion es complicado porque aun
no tiene el impacto que busca-
mos.

«Dedicarse como
oficio actualmente
seria como monitoras
de los menores»

Patricia Flores, con la copa de campeonas de Espafia, y Maria Rodriguez, con la de subcampeonas del
mundo. Foto: Danilo Moraton.

La formula del crecimiento

El padbol en Elche aspira a expandirse mediante tres vias: una escuela municipal
para crear cantera, una liga local mixta para adultos y la vinculacién directa con
clubes de futbol

PEDRO ORTUNO
on la experiencia de una
moda ya del todo asen-
tada como el padel, y la
proximidad con el de-
porte mas practicado en el pais
como es el futbol, el padbol en
Elche fija su hoja de ruta con la
intencién de crear cultura y co-
larse entre las practicas mas ha-
bituales de los ilicitanos e ilici-
tanas. Actualmente, la localidad
solo cuenta con una pista oficial
-la marca padbol funciona en
base a un sistema de franqui-
cias- en el Club Deportivo Indoor
Elche. Sus instalaciones seran la
sede de la primera de las ideas
de expansion: una escuela mu-
nicipal para crear cantera que ya
estd acordada con la concejalia
de Deportes y que, segun espe-
ra el responsable del club, Julian
Serrano, vera la luz el proximo
afo. “Ya se han formalizado to-
dos los tramites y estamos espe-
rando noticias para ponerla en
funcionamiento”, sostiene.

«Es un deporte
bastante atractivo
y si la gente lo co-
nociera yo creo que
podria ir a mds»
(Julidn Serrano)

Los chicos y chicas que de-
cidan probar suerte en el pad-
bol tendran como monitoras a
las campeonas Patricia Flores y
Maria Rodriguez, quienes ya han
llegado a compartir terreno de
juego con chavales procedentes
de las categorias inferiores del
Elche Club de Futbol, entidad
con la que el Club Deportivo In-
door Elche posee un convenio de
colaboracion por el que algunos
de sus menudos jugadores dis-
frutan del otro gran reclamo del
que dispone Julian, un campo de
futbol indoor. En este sentido, en
esa pista también entrena todos
los jueves el equipo de veteranos
de la institucion franjiverde.

“Estamos intentando que el
deporte vaya a mas. Estoy se-
guro de que mucha gente no lo
practica porque no lo conoce, es
una de las principales pegas. Lu-
chamos para que haya una ma-
yor proyeccion a nivel nacional.
Es un deporte bastante atractivo
y si la gente lo conociera yo creo
que podria ir a mas”, opina Ju-
lidn Serrano.

Liga local

Para ello, otra de las iniciati-
vas sera la puesta en marcha de
una liga local con dos categorias
en la que podran enrolarse tanto
hombres como mujeres, unica-
mente divididos por nivel. Serra-
no aboga por el interés que des-
pierta la competicion para ganar
adeptos.

Del mismo modo el padbol
también pretende ayudarse en
las estructuras del futbol pos-
tulandose como ejercicio alter-
nativo al entrenamiento conven-
cional para profesionales y, de
paso, obtener rédito mediatico
del socorrido deporte rey.

Reglas del juego

Definido como ‘Deporte Fu-
sion’ en el eslogan que lo pro-
mociona internacionalmente
desde su creacion en Argentina
en 2008, el padbol mezcla con
el padel la apariencia de su es-
cenario y buena parte de su re-
glamento, y con el futbol su di-
namica y destrezas. Pero guarda
numerosas particularidades que
le otorgan identidad propia y
aliciente.

Se juega en una pista descu-
bierta de 60 metros cuadrados,
dividida por una red y rodeada
de paredes de cristal. El balon
debe tener un tamafio interme-
dio entre el de futbol sala y el

El padbol mezcla la
apariencia del escena-
rio y buena parte del
reglamento del pddel
con la dindmica y
destrezas del futbol

de futbol y se trata igual que en
ellos: se puede golpear con cual-
quier parte del cuerpo salvo con
brazos y manos. Soélo puede bo-
tar una vez en campo propio y
se permiten hasta tres toques por
jugada, siempre alternados entre
los dos jugadores que componen
los equipos. También existe la
opcion de devolverla de prime-
ras, pero el envio deberd apoyar-
se en las paredes laterales o en la
trasera. En el drea mds cercana
a la red, el color del pavimento
se cambia por un rojo que indica
la posibilidad de contrarrestar el
tiro rival de primeras sin nece-
sidad de buscar el cristal. Es la
zona dedicada a situaciones de
bloqueo.

Estas reglas tienen como ex-
cepcion los saques, ya que obli-
gatoriamente la pelota tendra
que dar un bote. Seran siempre
cruzados y, como en el padel,
para que sean validos han de
tener como destino el cuadrado
diagonalmente opuesto delimita-
do para tal fin. Los dos pies del

encargado de efectuar el servicio
estaran tras la linea horizontal
del fondo de pista y a los dos
intentos fallidos contabiliza en
contra. El sistema de puntuacion
también se recibe de los depor-
tes de raqueta y las competicio-
nes suelen dirimirse en tres sets.
Los puntos mas espectaculares se
producen cuando el balén aban-
dona los dominios de la urna de
cristal, bien por la parte alta o
bien por alguna de las puertas
laterales, y el contrincante es
capaz de alcanzarla y mandarla
de vuelta sin que bote antes por
segunda vez.

En cuanto al atuendo, se re-
comienda utilizar el calzado con
suela de goma indicado para
practicar futbol sala. El padbol
ambiciona a asentarse como un
deporte practicado en todos los
rincones del mundo por personas
de cualquier edad, sexo y hasta
condicion fisica, ya que sus prin-
cipales requisitos son la técnica
y la coordinacion.
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El rey del dulce, en estos
dias, sigue siendo el roscon

La pasion por la cocina despierta también el interés de los mas pequenos

MANUELA GUILABERT
1 aluvién  medidtico
de programas de coci-
na ha llegado también
a despertar el interés
culinario de los nifios y el roscon
podria ser un buen ejemplo para
cocinarlo con ellos. Hoy
seguiremos los pasos de Gemma
Rodriguez, profesora de edu-
cacion infantil, formadora de
reposteria, especializada en de-
coracion de galletas y blogger.
Entre las cosas que mejor se le
dan a Gemma Rodriguez una
es, sin duda, la de ensefiarnos a
cocinar con nifios.

De todas las clases de cocina que
has experimentado, ;qué signi-
fica para ti trabajar con nifios?

Ensefiar a cocinar es una de
las experiencias mas gratifican-

«Ensenar a cocinar es
una de las experiencias
mads gratificantes que
puedas tener»

tes que puedas tener ya que en
la cara se expresan todas las
emociones cuando se prueba lo
que estamos haciendo, y si esa
actividad se realiza con nifios, la
inocencia, la espontaneidad y la
naturalidad que ellos tienen es
algo increible.

A los nifios les encanta
cocinar y probar cosas, incluso
las verdes (risas), solo hay que

saber ‘vendérselas’. Disfrutan
muchisimo preparando ellos
porciones y mezclas y cuan-
do ven el resultado su sonrisa
inunda toda su cara. Ellos quie-
ren imitar todo y en la cocina
siguen todos los pasos que estan
acostumbrados a ver en sus
casas, y te cuentan siempre lo
que hace el papa y la mama.

¢Cuales son sus sabores favo-
ritos?

Por goleada, para todos es el
chocolate. Es verdad que cuando
hacemos cursos de tartas la fresa
y la nata también tienen su gran
publico infantil.

Y decoraciones con azucar,
les encanta ponerles fideos de
colores, bolitas, hacer floreci-
tas, corazones, etc. con pasta de
azucar.

¢Cuales serian tus consejos para
cocinar con ellos?

Sobre  todo, muchisima
paciencia. Tu lo ves todo
hecho y a ellos les gusta mucho
que les expliques y entender el
porqué de las cosas. Son muy
listos y rapidamente serdan ellos
quién lleven la voz cantante.

¢Qué medidas de seguridad son
las principales?

Es importantisimo, antes de
empezar, explicarles cada uno
de los instrumentos que vamos
a utilizar y su funcion, pues asi
ellos mismos tendran cuidado
tanto de manejarlos como de que
estén en las mejores condiciones.
Les encanta saber para qué es
cada cosa.

Nunca deben acercarse al
fuego ni utilizar aceites ni otros

liquidos calientes, para evitar
accidentes.

Lo mismo con los
cuchillos, solo deben utilizar
los de sierra de plastico, y aun
asi bajo la supervision de un
adulto. Todo depende también de
la edad del nifo.

¢Cuales son tus
cursos?

Estamos montando una se-
rie de cursos, para todos los
publicos, de las elaboraciones
que realizamos con profesiona-
les.

Adaptaremos las clases para
que puedan optar a ese tipo de
curso, por lo que cambiaremos la
metodologia y tendremos mu-
chas novedades que os van a
gustar mucho.

proximos

Ingredientes

100 gr de azucar, si puede ser
pulverizada en robot de cocina
0 en pequefias cantidades con la
batidora de mano.

50 gr de leche, mejor entera (se
puede infusionar con una piel de
limon, naranja y rama de canela)
2 huevos M; 50 gr de aceite de
oliva; 40 gr de levadura fresca,
la que esta en el frigo de los su-
permercados; 350 gr de harina
de fuerza (No vale otro tipo de
harina); 25 gr de agua de azahar;
raspadura de media naranja y
medio limdn; naranjas para con-
fitarla o confitadas y una pizca
de sal.

Almendra laminada, azucar per-
lado, fruta confitada... y un hue-
vo batido para decorar.

Elaboracion

Con la batidora se utilizan las
varillas hasta el momento de in-
corporar la harina que se cambia
a los ganchos amasadores. Tam-
bién se puede hacer a mano. Pul-
verizar el azucar con la batidora
de mano poniendo en el vaso
pequeiias cantidades de azucar e
ir reservando; al estar mas fino
se integra mejor el azucar en los
dulces.

En el vaso de la batidora de
mano poner unos 50 gr de azu-
car y las ralladuras de limén y
de naranja; ojo, solo la parte de
color de las pieles, nunca la parte

blanca pues amarga. Tri- =
turar en varios golpes
para que se pulve- Y ’
rice un poquito /S 3
las pieles con 48 .
el azucar y
mezclar con
el azucar
restante en
un  bol.
Anadir el
aceite de
oliva 'y
los hue-
vos mez-
clando
todo bien.
Templar
la leche so-
bre unos 40 o
50° (para los que
tienen termometros
de cocina) o entre unos %
15 a 20 segundos en el ¥
microondas y afiadir la levadura
fresca. Cuando esté bien disuelta
afiadir a la mezcla anterior junto
con el agua de azahar. En caso
de no tener agua de azahar se
puede poner la misma cantidad
de zumo de naranja que, aunque
cambia el sabor, queda muy gus-
toso también. Afiadir a esa mez-
cla 200 gr de harina y mezclar
con los ganchos amasadores.
Una vez que esta bien inte-
grado, en la harina restante po-
ner una pizca de sal y afnadir a
la masa, amasando bien hasta
que forme una bola. Si se ve que

s E
le cuesta mucho formar la bola
se le puede anadir 50 gr mas de
harina.

g

La forma y la decoracion

En un bol se pone un poco de
aceite, se untan bien las paredes
y se deja la bola de masa dentro
tapada con film para que leve, lo
que puede tardar entre una y tres
horas. Como consejo, se puede
guardar dentro del horno apaga-
do para reservarlo de corrientes
de aire y que suba antes. Si no
se tiene paciencia o se tiene pri-

Receta del roscon

sa, precalentar un poco el
horno a 30/40 grados
y meter dentro el
bol; al darle ca-
lor acelera el
levado y tar-
9da  menos...
* aunque lo
mejor  es

. esperar.
Una
govez  que
] {’ ha  do-
blado su
tamano
hay que
g ~ formar el
¥, roscon. En
el centro se
puede poner
un aro forrado con
" papel de horno unta-
do con aceite, para evi-
tar que se cierre el centro, o
también se puede poner un bol
de cristal boca abajo en el cen-
tro para formar bien el circulo.
Si se quieren poner figuras y el
haba este es el momento, siem-
pre envueltos en film y papel
de aluminio, sobre un [

batido. Se decora con L
las naranjas confi-
tadas, frutas, guindas,

. s i
papel de horno y pin- an g
celamos con el huevo ""ﬁ

almendras lamina-
das, azucar perlado,
azucar  humedecida...

segun los gustos.

El relleno

Se enciende el horno a 50° y
se deja que leve al doble de su
volumen, o se deja reposar sin
temperatura dentro del horno.

Una vez que ha levado, y con
el horno precalentado a 200°, se
introduce el roscon y se hornea
a esa temperatura durante 13/15
minutos. Después se baja a 180°
y se continda horneando otros
8/10 minutos. Los tiempos son
orientativos y es conveniente es-
tar pendiente ya que cada horno
es un mundo.

Si se estd dorando demasiado
hay que ponerle un papel alumi-
nio por encima para evitar que
se queme. Tiene que quedar do-
rado y jugoso por dentro y si se
hornea demasiado quedara seco.
En la base del horno se puede
poner una cazuela de barro con
agua para que le aporte hume-
dad al horneado.

Si se quiere se puede rellenar
con nata, moka, crema... segun
el gusto de cada cual.
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En el diccionario de la R.A.E.
el término ‘digresién’ signifi-
ca: “accion y efecto de romper
el hilo del discurso y de intro-
ducir en €l cosas que no tengan
aparente relacion directa con el
asunto principal”. Si la vida es
en cierta manera un discurso o
decurso de acontecimientos me-
jores o peores, casualidades y
causalidades, éxitos y fracasos,
etc., lo que esta seccidn pretende
es abrir un paréntesis por unos
breves momentos y reflexio-
nar sobre algun aspecto de ese
acontecer y aparecer vital que es
nuestra vida cotidiana.

Uno no deja de estar admira-
do y asombrado cada dia con un
trocito de realidad que intenta
comprender no siempre con éxi-
to. La digresién pretende, apa-
rentemente, romper el hilo del
discurso e introducir un elemen-
to de compresion no definitivo
que aporte luz a un problema
o aporia. En este primero, nos
haremos una simple pregunta:
¢/Quién es ese ‘sefior internet'?

Una nueva era

Que vivimos en lo que se ha
venido a llamar la era de inter-
net y las redes sociales es una
evidencia facilmente constatable
empiricamente. Esta llamada re-
volucidn digital’ se nos ha veni-
do encima con una fuerza impa-
rable, sobre todo, en cuestion de
poco mas de una década.

Para los que como yo fuimos
educados y crecimos en una era
analdgica nos es facil recordar
como eran las cosas antes, no
hace tanto tiempo, y hacernos
las siguientes preguntas: ;como
han contribuido las nuevas tec-
nologias a crear una nueva no-
cion de realidad y de verdad?
;Como afecta esto a la construc-
cion de nuestra identidad perso-
nal? ;Qué repercusiones tienen
internet y las redes sociales sobre
nuestras formas de ensefiar y de
aprender?

La informacion que de la rea-
lidad obtenemos es consumida y
compartida de manera inmedia-

«No hay diferencia
entre hechos contras-
tados y pseudohechos,
entre informaciones
veridicas y opiniones»

«Se llevan hasta el
paroxismo tépicos
tales como que todo
es relativo o todas
las opiniones son
iguales»

ta, a tiempo real, a través de in-
ternet y las redes sociales, sin que
haya espacio para la reflexion o
comprobacion de su veracidad.
Cualquier ‘post’, 'tweet’, etc., se
introduce en la enmaraiiada red
entre millones de informaciones
y con una fecha de caducidad
de su interés también practica-
mente inmediata en la mayoria
de los casos. Desde esta forma de
conocer y compartir la realidad
factual, no hay diferencia entre
hechos contrastados y pseudohe-
chos, entre informaciones veridi-
cas y opiniones ‘prét-a-porter .
Ese ‘usar y tirar' ha inunda-
do nuestras formas de vestir, de
decorar nuestras casas y también
nuestras formas de conocer e
informarnos de la realidad y de
relacionarnos con los demas. La
veracidad y verosimilitud de las
informaciones recibidas se mide
en funcion de ‘'me gusta’ y del
numero de retweets’. Se ha con-
sumado en esta era de la revo-
lucion digital’ un proceso que se
remonta en el ambito académico
al posmodernismo de hace 40
afos, la destruccion o equipara-
cidn de los conceptos de verdad
y falsedad. Ingresamos con los
dos pies en una era de relativis-
mo no solo académico o de tipo
moral, sino de los medios de co-
municacién y de otros dambitos
tales como la educacion. Se lle-
van hasta el paroxismo topicos
tales como que “no existen he-
chos ni verdades, sino solo inter-
pretaciones”, “todo es relativo” y
“todas las opiniones son iguales”.

Construccion de
identidades

Esta erosion de la realidad
factual y de la idea de verdad ha
supuesto también un cambio en
nuestra idea de sujeto. Nos remi-
te a la pregunta ¢quién soy yo?,
lo que me lleva necesariamente a
reconocer las semejanzas y dife-
rencias con los otros. Las tecno-
logias de la informacién y de la
comunicacion cumplen aqui un
papel fundamental como meca-
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«La revolucion que
han supuesto las redes
sociales nos expone
peligrosamente a un
exterior abierto, inme-
diato e incontrolable»

nismo de construccion de iden-
tidades.

Una manera de definir la
identidad propia como sujeto fue
en el pasado cercano delimitar
una frontera entre lo privado y
lo publico, entre lo interior y lo
exterior, e indagar y profundizar
quizas en el autoconocimiento
de uno mismo al modo socrati-
co. Si no ponemos remedio, la
revolucion que han supuesto las
redes sociales nos expone peli-
grosamente a un exterior abier-
to, inmediato e incontrolable.
/Quién soy yo?, ;donde me en-
cuentro?... son preguntas de muy
dificil respuesta, ya que las redes
sociales e internet constituyen
un foco deslocalizado y desper-
sonalizado, porque de alguna
manera pueden estar en todas
partes que es como no estar en
ninguna, e irradiar identidades
que pueden llevar incluso a un
individuo a inmolarse a distan-
cia en nombre de una causa su-
puestamente liberadora.

Influencia en la
educacion
La influencia de la era digital
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en la educacion no es mas que
un correlato de lo anteriormente
dicho. La autoridad intelectual
del profesor, el valor de los libros
y las bibliotecas, etc. cotiza muy
a la baja entre nuestros alumnos.
Se podria decir al albur de los
tiempos que es una empresa a
punto de la quiebra total. Si todo
es relativo, si todas las opiniones
son iguales y, sobre todo, si toda
la informacion esta en internet,
/(qué sentido tiene la enseflan-
za de los profesores y la escue-
la en general? Hemos llegado a
un punto en el cual a nuestros
alumnos no les interesa la ver-
dad de los hechos que circulan
por internet, quiénes son las
fuentes que estan detras de esas
informaciones. El peligroso topi-
co de que todo el conocimiento
esta en internet aboga al alumno
a la desidia y al desinterés, pues
decir aqui 'todo’ es tanto como
decir ‘nada’, si no somos capa-
ces de analizar y sintetizar toda
la ingente e informe cantidad
de informacién, que no conoci-
miento, que hay en internet.

El incremento espectacular
del flujo de informacion puede
ayudar al conocimiento del que
estudia hasta cierto punto, pero
llegados a cierto nivel de satu-
racién informativa el efecto se
invierte. El sujeto que busca el
conocimiento se ve abrumado y
superado ante una ola gigantes-
ca de datos e informaciones que
es incapaz de sintetizar por falta
de criterio y de discernimiento.
Recientemente un alumno me
reclamaba una nota muy baja
obtenida en una redaccién de fi-

«La autoridad
intelectual del
profesor, el valor de
los libros y las
bibliotecas, etc.
cotiza muy a la
baja entre nuestros
alumnos»

losofia debido, entre otras cosas,
a que no respondia a lo que se
le habia preguntado. Me decia:
“todo lo que he escrito en la re-
daccion estd sacado de internet y
puntuado con una buena nota”.
A lo que yo respondia: ;quién es
ese ‘seflor internet'?
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SANTA POLA

RESIDUOS ADMISIBLES EN LOS PUNTOS LIMPIOS DE SANTA POLA

Los residuos que se pueden depositar en los puntos limpios son los siguientes (debiéndose respetar las cantidades maximas
contenidas en la tabla en cuanto peso, volumen y unidades maximas, las cuales estan referidas por usuario y dia):

]Ejes.o Vo%m:nen Unidades Ejes.o Vo}m:nen Unidades
RESIDUO maximo | maximo . RESIDUO maximo | maximo .
(kg.) (litros) | MAXIMAS (kg.) (litros) | MaXIMas
Aceites vegetales 10 Enseres [/ voluminosos 100 4
Aceites de motores 10 Envases plasticos 50 10
Aerosoles 10 Envases plasticos contaminados 10
Baterias automocion 2 Envases metilicos contaminados 10
Baterias tIf. moviles 4 Escombros 100
Colchones 2 Fluorescentes 5
Consumibles informaticos 25 10 Madera 50
Consumibles electrénicos 25 10 Papel y carton 50
Chatarra y metales (cobre, aluminio, ...) 50 Pilas alcalinas 20
Disolventes 5 Pilas boton 10
Electrodomeésticos: grandes (lavadoras, 100 ) Poda 50
cocinas, ...) Radiografias 10
Electrodomésticos: pequefios aparatos 50 5 Téner, cartuchos 5
Electrodomeésticos: frigorificos 2 Textil, ropa 25
Equipos electrénicos: Pantallas (TV, 5 Vidrio, envases 50
monitores, ordenadores, ...) Vidrio plano 50
PREAVISO PARA LA PREAVIS PER A
RECOGIDA GRATUITA L'ARREPLEGA GRATUITA
DE ENSERES D'EFECTES
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966 693 955

UNA CIUDAD NO ES MAS LIMPIA PORQUE SE LIMPIE MAS,
SINO PORQUE SE ENSUCIE MENOS
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