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«Nos encontramos con barreras políticas y 
de seguridad enormes, por ello necesitamos 
apoyo de la ciudadanía»

«Consideramos que llevar medicinas no era 
suficiente y decidimos actuar sobre otros 
muchos factores»

«Mantenemos una 
relación estable 
con más de treinta 
organizaciones 
locales para 
desarrollar proyectos»

Pau Bretó 
Reconocida en todo el mun-

do, Farmamundi es una ONG 
valenciana que, tras más de tres 
décadas dedicada a garantizar 
el derecho a la salud en los luga-
res más vulnerables del planeta, 
se ha ganado una reputación in-
tachable. 

Es importante recordar que 
más de un tercio de la población 
mundial no tiene acceso a los 
medicamentos, aunque su labor 
es todavía más extensa.

Mejorar la salud y 
calidad de vida

Solo en el ejercicio 2024, 
desde su sede central en el 
Parque Tecnológico de Paterna, 
coordinaron 176 iniciativas y pro-
gramas de salud en una veinte-
na de países que han mejorado 
la salud y calidad de vida de más 
de dos millones de personas. 

Además, gestionan el úni-
co centro logístico humanitario 
de medicamentos sin ánimo de 
lucro de España, que reparte 
anualmente 119 toneladas de 
medicamentos y material sanita-
rio en 35 países del mundo.

La organización
Joan Peris, su director gene-

ral, es licenciado en Psicología 
Organizacional por la Universitat 
de València y Máster Interuniver-
sitario en Administración y Direc-
ción de Organizaciones por la 
Universitat Autònoma de Barce-
lona y la Universitat Politècnica 
de Catalunya. 

En primera persona nos ha-
bla, con pasión, de cómo funcio-
na la organización, cómo se fi-
nancia, qué retos enfrenta y qué 
papel juegan las personas que la 
hacen posible. 

¿De qué modo llegó a Farma-
mundi?

Empecé en cooperación en 
1999 como voluntario en Perú. 
Luego trabajé en Colombia, Ni-
caragua y Líbano con la Agencia 

Lleva 32 años impulsando proyectos de cooperación y distribuyendo medicamentos en emergencias 
desde su almacén en Paterna, único en España por sus características

ENTREVISTA> Joan Peris Lluch / Director General de Farmamundi (València, 24-agosto-1976)

Farmamundi, la ONG valenciana que hace 
de la salud un derecho global

Española de Cooperación, Na-
ciones Unidas y una gran ONG 
española. 

En 2016 me dieron la opor-
tunidad de regresar a València, 
para asumir la dirección de Far-
mamundi y en estos años se ha 
llevado a cabo una intensa labor 
en cooperación, acción humani-
taria y emergencias para garanti-
zar el derecho a la salud de miles 
de personas en el mundo. 

Vayamos al principio, ¿cómo 
empezó esta historia?

Farmamundi nació en 1993 
en Alfafar, impulsada por un 
grupo de farmacéuticos y farma-
céuticas voluntarias. En sus ini-
cios, se dedicaba a seleccionar 
medicamentos en buen estado 
y enviarlos a países donde eran 
necesarios. 

Con el tiempo comprendimos 
que la salud no depende solo 

de los medicamentos: influyen 
otras muchas variables como el 
agua potable, la alimentación, 
la vivienda, la higiene, el empleo 
o factores como la violencia de 
género, siendo preciso actuar 
sobre todas ellas.

Por si fuera poco, decidieron 
abarcar un compromiso aún 
mayor…

Así es. Esta evolución nos lle-
vó a profesionalizarnos aún más 
y a trabajar de manera integral 
para mejorar los determinantes 
sociales de la salud. 

Hoy somos la principal organi-
zación no lucrativa española es-
pecializada en suministro de me-
dicamentos en emergencias, pero 
nuestra labor incluye impulsar 
proyectos de salud integral, forta-
lecemos sistemas sanitarios loca-
les y promovemos la educación y 
la sensibilización en España.

¿Qué les diferencia de otras 
ONG de cooperación?

El objetivo que tenemos es 
garantizar el derecho a la salud 
de las personas en situación de 
mayor vulnerabilidad y lo hace-
mos desde un enfoque basado 
en derechos humanos, justicia 
social, sostenibilidad y con una 
clara perspectiva feminista y 
transformadora. Queremos que 
la salud sea un derecho univer-
sal, no un privilegio.

¿Quiénes forman el equipo de 
Farmamundi?

Somos 120 personas y 
aunque nacimos del sector far-
macéutico, hoy el equipo está 
formado sobre todo por econo-
mistas, sociólogos, pedagogos, 
ingenieros, profesionales sanita-
rios y técnicos en cooperación. 

Compartimos un fuerte com-
promiso ético: muchas de estas 

personas podrían ganar más en 
la empresa privada, pero eligen 
trabajar aquí por el impacto so-
cial y la vocación de servicio.

¿Cómo se estructura el trabajo 
de la organización?

Nuestra misión se desarrolla 
en cuatro áreas complementa-
rias: La primera es la de coopera-
ción al desarrollo, que nos lleva a 
trabajar a fuego lento en países 
empobrecidos para fortalecer 
sus sistemas de salud y promo-
ver cambios estructurales. 

La segunda es acción hu-
manitaria y emergencias, que 
conlleva responder con rapidez 
a catástrofes naturales y conflic-
tos. 



«Nuestro deseo es que la salud sea de verdad 
un derecho humano universal y que las 
personas tengan garantizado su acceso»

«La transparencia es 
clave, justificamos 
cada euro de las 
acciones que 
realizamos»

«En Gaza pedimos que cese la guerra y que se 
abran corredores humanitarios para que llegue la 
ayuda»
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¿Y las otras dos?
La tercera línea es educación 

para la transformación social, 
promoviendo en España una ciu-
dadanía crítica y solidaria que 
entienda la cooperación como un 
compromiso ético. 

Finalmente, señalaría la de 
Logística humanitaria, según la 
cual gestionamos desde Valencia 
el único Humanitarian Procure-
ment Center de España, certifi-
cado por la Unión Europea, que 
garantiza trazabilidad y seguridad 
en la adquisición y distribución de 
medicamentos.

Gaza abre todos los informati-
vos… ¿de qué modo actúan?

Allí la situación es sangran-
te. Repartimos kits nutricionales 
puerta a puerta para garantizar 
la seguridad de las personas. 
La gente vive bajo bombardeos 
constantes, sin electricidad, sin 
agua, con hospitales desborda-
dos y sin acceso seguro a lo más 
básico. 

Con cada entrega hacemos 
llegar alimentos no perecederos 
como cereales, latas o leche a 
familias desplazadas, mujeres, 
niños que han perdido sus hoga-
res y a los que ahora se les obli-
ga a huir a ninguna parte. Desde 
Farmamundi pedimos que cese 
la guerra y que se abran los co-
rredores humanitarios para que 
la ayuda llegue sin trabas donde 
más se necesita.

Habiendo tantas necesidades, 
¿cómo deciden dónde actuar?

Aunque en algunos casos sea 
evidente que la ayuda es necesa-
ria, nos guiamos por indicadores 
objetivos como el Índice de Desa-
rrollo Humano y las prioridades 
que marca nuestra red de socias 
locales en cada país. 

Ellas nos orientan y conocen 
de primera mano las necesida-
des de sus comunidades. Cuando 
no hay fondos públicos o la crisis 
no es mediática, como ocurre en 
algunos campos de personas re-
fugiadas en Kenia o en Yemen, 
usamos nuestros fondos propios 
para no dejar a esas poblaciones 
sin apoyo.

¿Dónde trabajan de forma conti-
nuada?

Tenemos presencia estable 
en Guatemala, El Salvador, Nica-
ragua, Ecuador, Perú y reciente-
mente en Bolivia. En el Caribe, en 
Haití y República Dominicana. En 
África, en Mali, Etiopía y Repúbli-
ca Democrática del Congo, y tam-
bién trabajamos con socios en 
Kenia, Uganda y Sudán del Sur. 
En Asia estamos en Palestina y 

Yemen, y hemos intervenido en 
Siria, Líbano e Irak. 

Por lo que respecta a sus socias 
locales ¿de qué modo las selec-
cionan?

Es una cuestión clave que lle-
vamos a cabo mediante misiones 
exploratorias. Visitamos el país, 
nos apoyamos en la cooperación 
española y en agencias de Nacio-
nes Unidas para identificar enti-
dades sólidas y confiables. 

En la actualidad, mantene-
mos una relación estable con 
más de treinta organizaciones 
locales, todas ellas con muchos 
años de experiencia y arraigadas 
en sus comunidades. Por tanto, 
conocen a la perfección las ne-
cesidades que tienen, lo que nos 
permite diseñar estrategias y ac-
ciones conjuntas. 

¿Cuáles son los mayores obstá-
culos que enfrentan?

Nos encontramos con barre-
ras políticas y de seguridad enor-
mes: gobiernos que restringen la 
entrada de ONG, zonas de conflic-
to a las que es imposible acceder 
o regiones extremadamente re-
motas donde la logística es muy 
complicada. 

También enfrentamos un con-
texto de reducción de fondos pú-
blicos y discursos que ponen en 
cuestión la solidaridad. Por ello, 
necesitamos el apoyo y compro-
miso de la ciudadanía, también 

de empresas, como las que con-
forman nuestro Fondo de Emer-
gencias.

¿En qué consiste ese fondo?
Es un fondo propio, de carác-

ter privado, que nos permite ac-
tuar con rapidez ante una crisis. 
Se activa de forma inmediata, en 
cuestión de 24 o 48 horas. 

Gracias a él, cuando ocurre 
una catástrofe, ya sea un terre-
moto, un huracán o una epide-
mia, podemos transferir dinero 
a nuestras socias locales casi 
de forma instantánea y convertir 
esos fondos en kits de primera 
necesidad, de trauma, o de agua 
según el tipo de emergencia. 
Esta rapidez es crucial, porque 
en una emergencia cada segun-
do cuenta.

Entiendo que la transparencia 
será capital en su organización…

En nuestra organización es 
un pilar fundamental. En 32 años 
hemos realizado múltiples pro-
yectos y programas de coopera-
ción que han ayudado a mejorar 
la calidad de vida de 35 millones 
de personas. 

Cada proyecto, cada iniciativa 
es auditada y certificada. Tam-
bién las cuentas anuales, que 
además difundimos y pueden 
consultarse en nuestra página 
web. Es fundamental para que 
nuestros donantes públicos y pri-
vados, también todas las perso-

nas socias de Farmamundi, con-
fíen en nuestro trabajo. 

Sus instalaciones del Parque Tec-
nológico son excelentes, ¿cuál es 
su papel?

Son un punto estratégico. 
Contamos con un almacén de se-
tecientos metros cuadrados que 
cumple con todas las normativas 
europeas y nos permite respon-
der con rapidez a emergencias. 
Desde aquí se coordinan los en-
víos de medicamentos y material 
sanitario a cualquier parte del 
mundo. 

En los últimos años, algunos 
de los envíos más significativos 
han sido los destinados a Gaza y 
Ucrania, donde hemos hecho lle-
gar toneladas de medicamentos 
que han salvado vidas en contex-
tos extremadamente frágiles. 

La logística humanitaria es uno 
de sus sellos de identidad, ¿qué 
significa?

Somos el único centro lo-
gístico humanitario de medica-
mentos sin ánimo de lucro de 
España y uno de los catorce de 
Europa. Garantizamos que cada 
medicamento tenga trazabilidad 
completa: desde la compra y 
conservación hasta el transporte 
por tierra, mar o aire, asegurando 
que llegue en perfectas condicio-
nes al destino y que la entidad 
receptora tenga capacidad de al-
macenarlo y distribuirlo.

Antes habló de la educación para 
la ciudadanía, ¿en qué consiste?

Es esencial. Desde nuestras 
once delegaciones en España or-
ganizamos talleres, exposiciones 
y campañas que explican que la 
cooperación no es caridad, sino 
una apuesta política por la equi-
dad. Sin una sociedad informada 
y comprometida, nuestro trabajo 
no tendría el impacto necesario.

Pida un deseo: ¿qué le gustaría 
ver cumplido en el futuro?

Nuestro gran mensaje es 
que la salud sea de verdad un 
derecho humano universal y que 
todas las personas, sin importar 
dónde vivan, tengan garantizado 
su acceso. 

También queremos contribuir 
a que los gobiernos locales asu-
man su papel para que algún día 
nuestra intervención ya no sea 
necesaria. Nos gustaría tener 
más socios y más apoyo priva-
do para depender menos de las 
prioridades de los donantes pú-
blicos. 

Quiero lanzar un mensaje por 
la paz, equidad, justicia social y 
que cada vez haya más personas 
comprometidas con estas cau-
sas, que nos apoyen y se asocien 
para juntas conseguir un mundo 
mejor.
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«Estamos poniendo 
el foco en que las 
ciudades sean cada 
vez más sostenibles»

«La digitalización 
fue clave para poder 
reponer el servicio en 
solo 48 horas tras la 
dana»

«Ante las lluvias 
de otoño estamos 
limpiando imbornales 
en zonas inundables y 
de atascos»

David Rubio

Cuando se cumple un año 
de la terrible dana que cayó del 
cielo sobre el sur de València, 
nos preguntamos en qué estado 
se encuentran actualmente las 
infraestructuras hidráulicas de 
la zona. Para hablar de ello nos 
atiende el ingeniero Francisco 
Bartual, quien ejerce de director 
territorial de Hidraqua en esta 
provincia y de gerente de Aigües 
de l’Horta.

Precisamente Hidraqua, a 
través de sus empresas mixtas, 
es la compañía encargada de 
garantizar el suministro de agua 
potable en catorce de los muni-
cipios que resultaron afectados 
por aquella descomunal riada en 
octubre de 2024.

De forma general, ¿cuáles son 
los retos principales que se bus-
can hoy en día en la gestión del 
agua?

En primer lugar, el medioam-
biental, ya que estamos sufrien-
do lluvias que cada vez son más 
intensas y a la vez periodos de 
sequía más largos. Lo que antes 
era un ciclo hidrológico… aho-
ra se ha convertido en un ciclo 
ilógico. Sobre todo, estamos 
poniendo el foco en que las ciu-
dades sean más sostenibles y 
resilientes.

Por supuesto también tra-
tamos de ser muy eficaces a la 
hora de invertir en infraestruc-
turas, porque evidentemente no 
tenemos fondos económicos ili-
mitados. Muchas de ellas están 
bajo tierra, y más del 30% tienen 
una antigüedad cercana a los 45 
años.

Igualmente, a nivel social tra-
bajamos en la concienciación, 
sobre todo a los más pequeños, 
de la sostenibilidad en el consu-
mo. Al mismo tiempo tratamos 
de suplir la brecha digital para 
integrar a aquellas personas que 
se manejan un poco peor en te-
mas de digitalización.

¿Se aplica la Inteligencia Artifi-
cial (IA) también en vuestra la-
bor?

Sí, diría que éste también es 
otro reto más. Hoy en día con la 
irrupción de la IA todo se digita-
liza, y el gran objetivo es conse-
guir sacar partido a todos estos 
datos. 

También debemos entender 
que no en todos los territorios se 

Hidraqua participará en la reconstrucción de las estructuras que siguen dañadas por la dana caída en València

ENTREVISTA> Francisco Bartual / Director territorial de Hidraqua en la provincia de València (València, 5-enero-1969)

«Trabajamos en el diseño y ejecución de 
infraestructuras más resilientes»

necesita el mismo grado de di-
gitalización y es importante que 
toda esta tecnología sea real-
mente mantenible. A veces nos 
ocurre que tenemos dificultades 
para encontrar perfiles que nos 
ayuden a abordar estas infraes-
tructuras digitalizadas en temas 
como puede ser la ciberseguri-
dad.

Hablemos ya de la dana del año 
pasado. Imagino que, a nivel 
personal, debieron ser de los 
días más difíciles de tu trayecto-
ria profesional. ¿Cómo afrontas-
teis toda aquella catástrofe?

Ya había vivido otros eventos 
parecidos, y aquellas experien-
cias me ayudaron mucho. Por 
ejemplo, en su día estuve ges-
tionando recursos en la dana 
que cayó sobre la Vega Baja en 
2019, en la covid e incluso en el 
volcán de La Palma. 

Aun así, en lo personal fue-
ron días muy duros porque todos 
los trabajadores de Hidraqua y 
Aigües de l’Horta teníamos que 
tirar para adelante, a pesar de 
que muchos de nosotros tam-
bién éramos afectados. Algunos 
compañeros lo perdieron todo. 

¿Cuáles fueron las principales 
infraestructuras afectadas?

La dana afectó a unos 
230.000 residentes en los mu-
nicipios que nosotros gestiona-
mos. Las desgracias personales 
fueron muy tristes, pero también 
nos encontramos con muchas 
dificultades en los cientos de 
kilómetros de infraestructuras. 
Por ejemplo, recuerdo una avería 
en un cruce de tuberías en el río 
Magro que abastecía a muchas 
poblaciones, o la caída de un 
acueducto de unos cuarenta me-
tros que garantizaba el 50% del 
abastecimiento en Torrent. 

Por no hablar de que unos 
300 km del alcantarillado resul-
taron afectados. Supongo que 
recuerdas las imágenes de todos 
los voluntarios trabajando para 
limpiarlo. Fue un trabajo muy 
duro porque las depuradoras es-
taban también devastadas.

¿Cómo se afronta una situación 
así?

Desde el punto de vista de la 
comunicación, tratamos siempre 
de tener mucha tranquilidad en 
lo que se transmitía. Porque la 

gente nos hacía muchas pregun-
tas, como si habría suministro o 
si el agua era potable.

Al mismo tiempo vinieron 
compañeros de otras provincias 
que nos permitieron multiplicar 
por cuatro los recursos en un 
momento que teníamos muchas 
necesidades tanto de personal 
como de camiones de limpieza.

¿Qué papel jugó la digitalización 
de las redes en esos momentos 
más trágicos?

Fue clave. Muchas infraes-
tructuras tenían averías, pero 
ni se veían porque estaban to-
talmente enterradas en barro, y 
cortar todo el suministro suponía 
dejar sin agua a muchísimas per-
sonas. Sin embargo, al tenerlo 
digitalizado supimos perfecta-
mente donde se producían caí-
das de presión, y por tanto tenía-
mos que acudir a reparar.

Además, la digitalización 
nos sirvió para poder gestionar 
bien toda la barbaridad de re-
cursos que recibimos, porque 
no estábamos acostumbrados 
a trabajar con semejante sobre-
dimensionamiento de personal 

y equipos. Gracias a esto conse-
guimos reponer el servicio prác-
ticamente en 48 horas y realizar 
las obras de ingeniería, que nor-
malmente cuestan meses, en 
unos diez días. 

Ahora volvemos otra vez a estar 
en periodo de danas. ¿Cómo se 
encuentra la infraestructura? 
¿Qué tal preparada está la zona?

Ya no estamos en fase de 
emergencia, en el sentido que se 
está suministrando agua potable 
a los municipios sin problemas 
y no tenemos vertidos porque el 
proceso de depuración está fun-
cionando. 

Sin embargo, sí nos encon-
tramos en fase de urgencia. Algu-
nas infraestructuras aún están 
en estado precario, y necesitan 
una reconstrucción. Ahora esta-
mos a punto de iniciar obras por 
unos 40 millones de euros que 
vienen del Real Decreto 7/2024. 
Queremos hacerlas más resilien-
tes y fuertes. Por ejemplo, en 
Torrent construiremos un nuevo 
acueducto más elevado, o en el 
cruce del río Magro haremos una 
tubería hincada a mayor profun-
didad.

Afortunadamente en algu-
nos casos las infraestructuras 
ya están respuestas y llegamos 
preparados para recibir estas 
próximas lluvias de otoño. Ade-
más, estamos en plena campa-
ña de limpieza de imbornales 
para preparar zonas que son un 
poco más inundables o proclives 
a atascos.
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No pintamos nada

Si hay algo claro es que la hegemonía mun-
dial está cambiando. Vivíamos en una zona de 
confort que, de repente, se ha visto alterada ra-
dicalmente.

Unos mindundis
En el mundo no paran de suceder aconte-

cimientos fundamentales en los que Europa ni 
está, ni se la espera; es más, se la ignora por 
completo como si fuéramos los mindundis (díga-
se insignificantes, sin poder de influencia) que en 
cierta forma realmente somos.

Por un lado tenemos a Trump que desde que 
gobierna, no llega aun a nueve meses, ha cambia-
do las normas del juego a su antojo, y ha descrito 
a Europa con una de esas definiciones suyas alti-
sonantes que tanto le gustan: “la Unión Europea 
se creó para joder a Estados Unidos”.

La foto de la vergüenza
Mientras, nuestros mandatarios europeos 

tampoco es que defiendan nada contra lo que 
dice el presidente estadounidense, demostrado 
una dependencia brutal de todo aquello que vie-
ne de fuera de nuestras fronteras. No sé en qué 
hemos estado embarcados, pero desde luego no 
ha sido en la autosuficiencia.

Con Estados Unidos lo hemos demostrado 
ampliamente por ejemplo con los aranceles, bai-
lando al son que ha tocado Trump hasta llegar 
a la foto de la vergüenza, esa en la que el presi-
dente americano estaba sentado cómodamente 
en su despacho y al otro lado, como súbditos, 
apretaditos, la presidenta europea con los pre-
sidentes francés, alemán, etc. viendo las gorras 
del señor Trump, tal colegiales visitando el des-
pacho oval.

Despotismo
Y es que solo el despotismo de Trump es 

más grande que su narcisismo. Pero no es su 
problema, también lo es el nuestro cuando acep-
tamos que nos trate con paternalismo y permiti-
mos palabras como las del secretario general de 
la OTAN, en la cumbre de este organismo, dicien-
do que “a veces papi (Donald Trump) tiene que 
usar un lenguaje fuerte” refiriéndose al utilizado 
contra los países europeos.

Lo cierto es que en realidad en Europa nos 
comportamos como niños asustados, y si ‘papi’ 
Trump tose salen todos corriendo a darle pañue-
los. Eso quedó demostrado con la exigencia de 
inversión en la OTAN del 5% del PIB de los países, 
aceptado inmediatamente sin preguntarse de 
donde sale esa cifra, para que fines concretos… 
Eso sí, un ayuntamiento necesita comprar papel 
higiénico y tiene toda una burocracia por delante, 
o incluso una licitación. 

Nobel de la Paz
Por eso nos ocurre que el ‘viejo continente’ 

nos estamos quedando fuera ya no solo de las de-
cisiones, sino incluso de las conversaciones. Que-
da demostrado en todos los frentes abiertos ac-
tualmente, pero más dolorosamente en la guerra 
que se produce dentro de Europa y por la cual se 
reunieron Trump y Putin, dejándonos al margen.

Donald Trump se comporta como el dictador 
que dice que le gustaría ser, con todo el mundo 
opinando lo que él piensa, siendo penalizado o 
humillado en caso contrario, y que afortunada-

mente de momento las leyes americanas le impi-
den, que no será por falta de intento de saltárse-
las o modificarlas a su antojo.

Lo gracioso de este tipo es que quiere el no-
bel de la Paz a toda costa (para más mofa pro-
puesto por el israelí Netanyahu) y como estos re-
conocimientos se entregan en Europa… pues se 
lo acabarán dando con una reverencia, mientras 
él tortura a inmigrantes en su país, entre otros de 
los muchos ‘méritos’ para esa concesión.

Un detalle de su egocentrismo: ha retirado 
del ‘Paseo de la fama presidencial’ de la Casa 
Blanca, en donde está la foto de cada uno de los 
presidentes, la de Biden y la ha sustituido por la 
imagen de una máquina de réplica de firmas.

Putin se ‘parte’
Pero si vamos al otro lado, a Rusia, se ríe abier-

tamente de Europa y no le faltan razones. Por un 
lado mucha sanción y amenaza, pero le seguimos 
comprando petróleo que le sirve para financiarse. 

Ahora, con ‘cuatro’ drones que supuestamen-
te él ha introducido en cielo europeo, ve como los 

nervios afloran y no sabemos cómo defendernos 
de esos aparatitos. Es más, en lo que se supone 
que podría llegar a ser un conflicto bélico de ver-
dad nuestros mandatarios hablan de inversiones 
para estar preparados ¡en 2030! Es que parece 
un chiste de Gila: “Es Putin, nada, le llamaba solo 
para decirle que pare la guerra unos años, que es-
tamos preparándonos”.

Matanza infantil
Si nos vamos al mayor conflicto que hay ac-

tualmente en el mundo, el genocidio de Israel 
sobre el pueblo palestino, donde por supuesto 
tampoco pintamos nada en ninguna mesa de con-
versación y menos de negociación, no somos ca-
paces ni de censurar algo simbólico como que no 
participe un país no Europeo (Israel) en algo como 
Eurovisión. ¿A que esperamos para reaccionar no 
con ese tema simbólico del festival, sino cumplien-
do los teóricos ideales de nuestro continente?

Y sí, he dicho genocidio y no estoy dando ni 
quitando razones a nadie. Es lo que pienso y así lo 
publicaba antes de todo este debate estéril, que 
no va a solucionar nada pero es lo único que sabe-
mos hacer, en mi editorial publicada a finales del 
año pasado en todos nuestros periódicos y que 
titulaba: el genocidio que no cesa. 

Por aquel entonces iban 45.000 muertos, 
casi un tercio de ellos niños, y 1,9 millones de per-
sonas desplazadas (9 de cada 10 ciudadanos) de 
sus hogares; ahora ya son 67.000 los fallecidos, 
de ellos más de 20.000 son niños, a lo que hay 
que sumar la falta de alimentos, hospitalaria o 
escuelas.

Parece que a Israel le baste con decir Hamás 
para poder matar a quien sea, y algunos se lo 
compran. ¿Seguro que esos 20.000 niños cruel-
mente asesinados eran de Hamás?

Nosotros a lo nuestro
Pues nada, en Europa seguiremos anclados 

en la burocracia para todo, miles de millones gas-
tados para controlar unos cientos en inversiones. 
Esto haría imposible el funcionamiento de cual-
quier familia o empresa, y de hecho eso es lo que 
está pasando en ciertas cosas que dependen de 
la parte política.

EDITA: Edición de Medios de Comunicación Impresos y Digitales del Levante S.L.   B-09892258
Calle En Sanz, 5, 1ª planta. 46001 - València.
Teléfono: 966369900 | info@mediosdecomunicacionvalencianos.com

Ángel Fernández
DIRECTOR

Carmen San José
AGENDA CULTURA Y 
ADMINISTRACIÓN

Miguel Asensio
DIBUJANTE

David Rubio
POLÍTICA

José Pastor
DIRECTOR COMERCIAL

MEDIOS DE COMUNICACIÓN VALENCIANOS no se hace responsable de los contenidos elaborados por colaboradores y terceros. Los datos de actividades y espectáculos pueden ser modificados por los organizadores o podrían contener algún error tipográfico.

Fernando Jaén
DIRECTOR ADJUNTO

Eva Amorós
CORRECCIÓN TEXTOS

Nicolás Van Looy
REDACCIÓN WEB

Alba Escrivà
GANDIA

Pedro Mateo
CREATIVIDAD

María Teresa  Durán
JUSTICIA

Adrián Cedillo
VALÈNCIA

Alejandro Pla
VALÈNCIA

Pau Bretó
ÁREA METROPOLITANA

Fernando Abad
HISTORIA

Fede Romero
MAQUETACIÓN

D.L. AQUÍ en València:  V-1068-2022

AQUÍ
en alènciaV capital

D.L. AQUÍ en València área metropolitana:  V-1069-2022

AQUÍ
en alènciaV área metropolitana

D.L. AQUÍ en Alfafar:  V-1596-2022

AQUÍ
en lfafarA

Fernando 
Torrecilla
PROVINCIA

D.L. AQUÍ en Utiel:  V-3653-2024

AQUÍ
en tielU

D.L. AQUÍ en Gandia:  V-3322-2025

AQUÍ
en andiaG



«Los hispanoamericanos solemos tener dificultades para entender 	
bien cómo emprender en España»

«En condición de 
inmigrantes nos 
corresponde respetar 
e incluso querer a la 
lengua valenciana»

«Lo que hay en 
Venezuela no es un 
gobierno, sino un 
grupo de terroristas 
y narcotraficantes»
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David Rubio

El 12 de octubre celebraremos 
un año más el Día de la Hispani-
dad. En todos los países se festeja 
un día nacional, pero el nuestro 
tiene la curiosa particularidad de 
no involucrar tan solo a los 49 
millones de personas que habita-
mos en España… sino también de 
recordarnos nuestra hermandad 
con los 500 millones de hispano-
hablantes habidos en el mundo.

Así pues, es la ocasión per-
fecta para conocer a Mary Pon-
te. Esta psicopedagoga y abo-
gada trabajó durante años en 
el ámbito de la protección de la 
infancia en su país. Actualmente 
es una más entre los miles de 
venezolanos exiliados dada su 
involucración en la lucha contra 
la dictadura chavista, a través de 
diferentes instituciones como la 
Women Democracy Network, el 
gobierno interino de Juan Guai-
dó o el Parlamento Europeo. 

Desde este verano se emplea 
para la Generalitat Valenciana 
como delegada de Presidencia 
para la Hispanidad y la Libertad.

Tu cargo en la Generalitat es de 
reciente creación. ¿Cuáles son 
exactamente tus funciones?

En realidad tengo la doble 
nacionalidad dado que soy hija 
de un gallego, pero eso no quita 
que en España me sienta como 
inmigrante ya que nací y me 
formé en Venezuela. Además, 
durante mi etapa en la Unión 
Europea ya trabajé en temas 
relacionados con la inmigración 
hispanoamericana. 

Por eso el Consell me con-
sideró como una persona que 
conoce bien cómo es el proceso 
migratorio y todo lo que implica 
migrar en términos económicos, 
educativos, emocionales, etc. Me 
fascina poder ayudar en todas 
sus necesidades a la población 
hispanoamericana radicada aquí.

¿Cuáles son las principales ne-
cesidades que suelen tener los 
hispanoamericanos que viven 
en la Comunitat Valenciana?

Este año la Generalitat organizará actos folclóricos por el Día de la Hispanidad en València, Alicante, 
Elche y Castellón

ENTREVISTA> Mary Ponte / Delegada autonómica de Hispanidad e Igualdad (Caracas, Venezuela, 2-febrero-1972)

«Me fascina ayudar a los inmigrantes 
hispanos de la Comunidad Valenciana»

Mucha población llegada for-
mada y con experiencia laboral. 
Por eso uno de los temas que 
más nos afecta es el de las ho-
mologaciones. Esto es capital 
para que puedan trabajar en 
aquello que realmente saben ha-
cer bien.

Por otra parte, estamos tra-
bajando en orientar a las perso-
nas que quieren hacer aquí su 
propio emprendimiento. Quere-
mos asesorar sobre cuestiones 
del tipo de cómo ser autónomo 
en España, qué tipos impositivos 
hay que asumir, qué condiciones 
legales existen, etc. En países 
como Venezuela todo esto es 
mucho más informal, y nos toca 
cambiar mucho el chip cuando 
se llega aquí.

Igualmente vamos a trabajar 
en fomentar la sensibilización de 
la población valenciana hacia 
una población como la hispano-
americana que viene a trabajar, 
aportar, construir, tener una vida 
digna y dar lo mejor así. De igual 
manera que los inmigrantes de-
bemos de amar esta tierra, que 

nos da nuevas oportunidades, 
tanto como la nuestra propia.

Mi percepción es que los hispa-
noamericanos sois los inmigran-
tes que os integráis más rápido 
en España, incluso más que los 
procedentes de la UE. ¿También 
lo ves así?

Está claro que el idioma ayu-
da mucho, pero es que además 
tenemos una historia en común. 
Por ejemplo, como hija de galle-
go comí tortilla y cocido toda la 
vida en mi casa (risas). 

Además nos ocurre algo así 
con Italia y Portugal. De hecho, 
actualmente hay unas 15.000 
personas nacionalizadas italia-
nas que en realidad nacieron en 
Sudamérica. 

¿Cómo crees que debe ser la 
convivencia con el idioma va-
lenciano del inmigrante hispano 
venido aquí, tanto a nivel niños 
como adultos?

Obviamente nosotros somos 
quienes estamos migrando, así 
que nos corresponde respetar 
e incluso querer esta lengua. A 

mí personalmente me encanta 
el himno de la Comunidad Va-
lenciana, es espectacularmente 
hermoso. 

También es verdad que mu-
chas veces los hispanoamerica-
nos venimos a España asumien-
do que vamos a hablar español. 
Entonces cuando nos encontra-
mos con la realidad de los distin-
tos idiomas que hay aquí, para 
algunos se hace más complica-
do el proceso de adaptación. 

En esto también entra la fa-
cilidad que cada uno tenga de 
aprender idiomas, el tiempo del 
que disponga y su voluntad de 
integrarse. En mi caso personal 
lo entiendo, pero reconozco que 
no lo hablo en absoluto y aun así 
me siento bastante integrada. 

¿Estáis preparando algún acto 
especial por el Día de la Hispa-
nidad?

Sí. Por primera vez queremos 
que esta festividad no depen-
da exclusivamente de que una 
asociación hispanoamericana 
organice actos, sino que se ce-
lebre partiendo de una propues-
ta elaborada por la Generalitat. 
Así que estamos trabajando con 
los ayuntamientos de València, 
Alicante, Elche y Castellón para 
realizar varias actividades con-
memorativas durante todo ese 
fin de semana.

Porque este día no es solo 
una simple fiesta, sino también 
una oportunidad de que toda la 
comunidad hispanoamericana 
muestre sus culturas a través 
de bailes típicos, cantos, ar-
tesanía, o demás tradiciones. 
Para nosotros esto es muy im-
portante porque así nos senti-
mos todavía arraigados a nues-
tros países de origen, al mismo 
tiempo que estamos con los es-
pañoles en esta tierra que nos 
acoge.

Me gustaría preguntarte tam-
bién por tu país. ¿Cómo se 
derroca a un régimen que no 
quiere abandonar el poder ni 
aun perdiendo las elecciones? 
Recientemente Leopoldo López 
ya ha hablado incluso de inter-
vención militar extranjera…

Mira, los venezolanos ya he-
mos hecho absolutamente todo… 
Y a la vista está que haya nueve 
millones que estamos ahora mis-
mo regados por el mundo. 

Para empezar, me gustaría 
aclarar que lo que hay en Vene-
zuela no es ni un gobierno ni un 
régimen, sino un grupo de nar-
cotraficantes y terroristas que 
tomaron el poder. De hecho, 
sus alianzas son con Hezbolá 
o Hamás, y han constituido el 
Cartel de los Soles. No estamos 
hablando simplemente de unos 
gobernantes corruptos, sino de 
unos delincuentes. Y el mundo 
debería de tratarlos como tal. 
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«El Plan Vive es una 
respuesta al gran 
desequilibrio que 
padecemos entre 
oferta y demanda de 
viviendas»

David Rubio

Durante la campaña electoral 
de las últimas elecciones auto-
nómicas, el entonces candidato 
Carlos Mazón prometió la cons-
trucción de 10.000 viviendas de 
protección pública a lo largo de la 
Comunitat Valenciana. 

Una vez llegó al cargo de pre-
sidente de la Generalitat, nombró 
a Sebastián Fernández Miralles 
como uno de los principales res-
ponsables de este ambicioso 
programa de la Conselleria de 
Vivienda, que fue denominado 
como ‘Plan Vive’.

Trayectoria política
Este licenciado en Derecho 

por la Universidad de Alicante ya 
vivió una anterior etapa vital en la 
política, primero como diputado 
autonómico en tiempos de Eduar-
do Zaplana, luego como concejal 
en el Ayuntamiento de Benidorm 
y diputado en la Diputación de 
Alicante, y finalmente como dele-
gado de Turismo en la Generalitat 
con Alberto Fabra. 

Tras pasar varios años ejer-
ciendo la abogacía, en esta legis-
latura regresó a la primera línea 
autonómica.

Según declaró recientemente Es-
tefanía Martínez, directora de la 
Entidad Valenciana de Vivienda y 
Suelo (EVHA), en estos momen-
tos hay unas 3.000 viviendas de 
protección pública en adjudica-
ción…

Sí. Cuando este gobierno, pre-
sidido por Mazón, asumió el Con-
sell, lo primero que nos pregun-
tamos fue cuál era la situación 
de la Comunidad Valenciana en 
vivienda. Tristemente nos dimos 
cuenta de que había un absoluto 
desequilibrio entre oferta y de-
manda con una subida desme-
dida tanto de la compra como el 
alquiler. 

Todo este déficit nos obligaba 
a poner medidas que pudieran 
revertir esta situación, sin dejar 
de atender la función social. Por 
ello Mazón decidió incorporar las 
competencias de vivienda en la 
conselleria social con rango de 
vicepresidenta, con el objetivo 
de ayudar especialmente a las 
personas con menos recursos. 
El Plan Vive forma parte de esta 
política de vivienda.

Sebastián Fernández valora el estado actual del Plan Vive orientado a construir hogares de protección 
pública en la Comunitat Valenciana

ENTREVISTA> Sebastián Fernández / Secretario autonómico de Vivienda (Alicante, 26-febrero-1970)

«No dudo de que llegaremos a las 10.000 
viviendas en esta legislatura»

De estas nuevas 3.000 viviendas 
en proceso, unas 2.200 corres-
ponde a Alicante. ¿Por qué se 
está poniendo especial énfasis 
en esta provincia?

Se están buscando diferen-
tes fórmulas para construir las 
10.000 viviendas proyectadas. 
Una vía es la construcción direc-
ta por parte de la Administración 
movilizando todo el suelo público 
disponible, otra es buscar formas 
de colaboración público-privada, 
y por último se quiere facilitar me-
diante medidas normativas que 
el sector privado ponga en mar-
cha promociones de viviendas 
de protección pública que habían 
quedado paralizadas por su invia-
bilidad, dado que el Consell no 
había sentado las bases.

Estamos trabajando en sola-
res públicos de toda la Comuni-
dad Valenciana, y tenemos ya 317 
municipios adheridos mediante 
al convenio que suscribimos con 
la Federación Valenciana de Mu-
nicipios y Provincias. Por supues-
to ya que estamos pidiendo a los 
ayuntamientos que movilicen su 
suelo, también lo estamos ha-
ciendo con el suelo autonómico. 

Ahora mismo resulta que dis-
ponemos de muchas parcelas en 
la provincia de Alicante, y esto es 
una de las principales razones 

por las que ya hay muchos pro-
yectos licitándose o incluso ejecu-
tándose su construcción. 

¿En general qué tal están respon-
diendo los ayuntamientos al Plan 
Vive?

Muy bien. Nos han llegado al-
gunas aportaciones de suelo tan 
destacables como por ejemplo 
la que ha hecho el Ayuntamiento 
de Torrevieja, que nos permitirá 
construir en dicha ciudad 812 vi-
viendas. 

Sin embargo, hay ayuntamientos 
que apenas disponen de suelo 
municipal que aportar. ¿Qué se 
puede hacer en estos casos?

Muchas cosas, pero básica-
mente la primera sería que el 
Gobierno de España desbloquee 
la tramitación del proyecto de ley 
del suelo aprobado por el Senado 
por iniciativa del grupo popular. 
Esta iniciativa legal tiene preci-
samente como objetivo principal 
viabilizar la disponibilidad de sue-
lo para la construcción de vivien-
das. Sin embargo, ahora está pa-
ralizada en la mesa del Congreso 
de los Diputados.

No obstante, el presidente 
Mazón ha anunciado una nueva 
ley del suelo para la Comunidad 
Valenciana, para sustituir la ac-
tual, que incluirá medidas norma-

tivas en el ámbito urbanístico y 
así desbloquear muchos desarro-
llos. Esto permitirá que haya más 
suelo disponible en nuestro terri-
torio con el objetivo de construir 
viviendas, especialmente para 
los jóvenes.

Más allá de los ayuntamientos 
adscritos al Plan Vive, ¿qué tal 
está siendo la respuesta de las 
empresas promotoras? ¿Están 
mostrando interés en construir 
vivienda pública?

Este gobierno apostó por la co-
laboración público-privada como 
un mecanismo adecuado para 
aumentar tanto la capacidad ope-
rativa del sector privado como la 
iniciativa de la Administración. A 
día de hoy estamos muy satisfe-
chos de la respuesta.

En la última licitación para la 
construcción de más de 1.600 

viviendas en el conjunto de la Co-
munidad Valenciana, el número 
de ofertas presentadas fue supe-
rior a cincuenta. Esto representa 
a más de treinta empresas concu-
rriendo a las licitaciones públicas.

Precisamente en diciembre se 
aprobó un decreto autonómico 
sobre el régimen de viviendas 
de protección pública. ¿Estáis sa-
tisfechos con los resultados que 
está dando?

Tras los nueve meses que han 
pasado desde que entró en vigor 
el decreto 180/2024 hasta la fe-
cha, ya son más de mil el número 
de solicitudes de calificación pro-
visional de Vivienda de Protección 
Oficial (VPO) para la construcción 
en toda la comunidad. 

Es una norma que introduce 
racionalidad, sentido común y 
mucha visión de la realidad del 
sector en nuestra comunidad. 
Esto ha permitido que muchos 
promotores decidan desarrollar 
viviendas de protección pública 
sobre suelo privado. Es un sín-
toma claro de que el sector está 
respondiendo a las necesidades, 
con unas reglas del juego que es-
tán favoreciendo su reactivación.

En efecto Mazón ya ha anun-
ciado también que, de aquí a fi-
nal de año, la Generalitat sacará 



«Con la próxima 
ley autonómica 
de vivienda 
dispondremos de más 
suelo para construir»

«Las empresas 
promotoras están 
respondiendo muy 
bien a colaborar con 
la Administración»

«Se licitará antes de 
2026 para construir 
otras mil viviendas 
de protección 
pública»

«Necesitamos una 
nueva ley estatal de 
vivienda que dé más 
seguridad jurídica a 
los propietarios»

«Estamos tomando 
medidas para ayudar 
especialmente 
a los jóvenes a 
emanciparse»
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Recreación de la manzana donde se ubicarán las más de 800 viviendas proyectadas en Torrevieja.

otras mil viviendas más mediante 
fórmulas de colaboración públi-
co-privada.

De todas estas viviendas públi-
cas que se van a construir, ¿qué 
proporción serán destinadas a al-
quiler y a venta sociales? ¿Cómo 
se decidirá en cada caso?

La EVHA está promoviendo la 
construcción de viviendas para 
incrementar el parque público de 
la Generalitat, que está dirigido 
esencialmente a personas con 
menos recursos. 

Al mismo tiempo las licitacio-
nes que hemos puesto en mar-
cha, mediante la colaboración 
público-privada por derecho de 
superficie, están dirigidas a vi-
viendas destinadas a alquiler so-
cial, con precios tasados y cuyas 
personas deben cumplir unos 
requisitos de ingresos.

Y, por otro lado, las licita-
ciones impulsadas a través de 
permutas tendrán establecidos 
cualquiera de los regímenes de 
uso regulados por la legislación. 
Es decir, pueden salir para alqui-
ler, venta o alquiler con opción 
a compra. Es una decisión del 
adjudicatario o promotor inmo-
biliario.

¿Se está optando también por la 
fórmula de la cesión de uso para 
las cooperativas de viviendas?

Sí. Estamos trabajando en 
promover vivienda a través de 

la participación de este tipo de 
entidades de economía social. 
Concretamente en Alicante se va 
a desarrollar alguna actuación 
con esta fórmula, y en el futuro 
la queremos dar más impulso 
como una vía muy interesante 
para fomentar la promoción de 
vivienda para cooperativas.

Una vez que las viviendas de 
protección pública están ya 
construidas, ¿quién decide los 
requisitos para acceder a ellas? 
¿Será la Conselleria, los ayunta-
mientos, los promotores…?

Los requisitos están perfec-
tamente establecidos en la nor-
ma autonómica que regula la vi-
vienda de protección pública. Por 
lo tanto, son aplicables a todos 
los operadores.

De otra parte, en el caso de 
las viviendas adjudicadas por de-
recho de superficie, los requisitos 
están recogidos tanto en el Real 
Decreto de Vivienda de Protección 
Oficial (VPO) que lo regula como 
en el propio pliego de la licitación. 
Aquí se establece también cómo 
los adjudicatarios deben realizar 
el proceso de solitud. Cabe re-
cordar que estas construcciones 
están financiadas por Fondos Eu-
ropeos, más una pequeña parte 
que pone el promotor.

Por supuesto nuestra volun-
tad siempre es coordinar todas 
estas cuestiones con los ayunta-

mientos, aunque evidentemente 
ajustándonos al marco normati-
vo establecido. 

Más allá de valorar los recur-
sos económicos, ¿algún sector 
poblacional tendrá preferencia 
para acceder a las viviendas?

Con el decreto de VPO hemos 
querido poner especialmente el 
acento en los jóvenes de nues-
tra comunidad. Queremos con-
seguir que puedan acceder a la 
vivienda para que estén comple-
tamente emancipados, con el fin 
de que así puedan desarrollar 
sus vidas desde el punto de vista 
personal, laboral y familiar.

Del objetivo inicial de 10.000, 
¿a día de hoy cuántas nuevas 
viviendas de protección pública 
se han construido ya en la Co-
munitat Valenciana? ¿Sigues 
creyendo que se llegará a esta 
ambiciosa cifra en lo que queda 
de legislatura?

Nuestro compromiso está in-
tacto. No tenemos ninguna duda 
al respecto de que llegaremos 
porque creemos que vamos en 
la buena dirección. En este mo-
mento estamos hablando de 
que ya se han promovido más 
de 3.000 viviendas, ya sea direc-
tamente por la Administración 
o por fórmulas de colaboración 
público-privadas. Todo ello sin 
contar las que el sector privado 
está impulsando.

Estamos a unos niveles muy 
aceptables a pocos meses de 
haber superado el ecuador de 
legislatura, teniendo en cuen-
ta de que hasta final de año se 
licitarán mil viviendas más. La 
percepción es que vamos en la 
buena dirección, y no vamos a 
modificar un ápice este trabajo 
diario.

¿Crees que, a medio plazo, el 
precio de la vivienda en la Co-
munitat Valenciana bajará… o al 
menos dejará de subir al ritmo 
actual?

Todos sabemos que en eco-
nomía hay una regla básica que 
es la oferta y la demanda. La 
clave es conseguir por un lado 
que se reactive la promoción 
de vivienda pública asequible, y 
por otro garantizar la seguridad 
jurídica de los propietarios para 
que no tengan miedo de volver al 
mercado de alquiler. 

¿Qué opinión te merece la op-
ción de topar los precios del 
mercado?

Este tipo de medidas pro-
puestas por el Gobierno de Espa-
ña generan un efecto perverso y 
totalmente contrario al pretendi-
do. En realidad, esto lo que está 
provocando, en comunidades 
o países europeos donde se ha 
aplicado, es precisamente la 
subida de los precios y la des-
aparición de muchas viviendas 

que estaban en el mercado de 
alquiler.

Aparte de construir o promocio-
nar la construcción de nuevas vi-
viendas, ¿hay alguna otra medi-
da que se pueda adoptar desde 
la Generalitat?

Estamos poniendo muchos 
esfuerzos para que las perso-
nas, especialmente los jóvenes, 
puedan alquilar o comprar una 
vivienda. De hecho, en solo dos 
años de legislatura la Generalitat 
ya ha invertido más de 220 mi-
llones de euros y ha beneficiado 
a más de 44.500 personas, con 
ayudas como el Bono Alquiler Jo-
ven o las existentes para comprar 
viviendas en municipios menores 
de 10.000 habitantes con riesgo 
de despoblación. 

Es más, otras consellerias 
también están tomando medidas 
en este sentido. El Instituto Valen-
ciano de Finanzas ha puesto en 
marcha avales con los que más 
de 1.400 jóvenes ya han podido 
acceder a su primera vivienda. 
También se ha dictaminado que 
paguen un 25% menos del im-
puesto de Transmisiones Patri-
moniales.

Además, en el decreto se ha 
establecido una reserva obligato-
ria del 40% para jóvenes de has-
ta 35 años en toda promoción de 
viviendas de protección pública 
realizada en la Comunidad.
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Sobre el 35% de los propietarios de vehículos 
afectados no solicitaron la primera línea de 
indemnizaciones

«Trabajamos para que los propietarios de 
vehículos desaparecidos no tengan que 
devolver las ayudas»

«Hacia la última 
semana de octubre 
esperamos que ya 
comiencen los pagos»

David Rubio

La Generalitat Valenciana ha 
anunciado el incremento de cua-
tro líneas de ayudas económicas 
para personas que resultaron 
afectadas por la riada que azotó 
el sur de la provincia de València 
en el otoño del año pasado. 

En concreto se han aumenta-
do los subsidios que percibieron 
los dueños de vehículos destrui-
dos, los autónomos, los trabaja-
dores en ERTE y las de primera 
necesidad. Dicho importe será 
recibido por los beneficiarios en 
sus mismas cuentas bancarias, 
sin necesidad de realizar ningún 
trámite adicional.

Ayudas por vehículos 
siniestrados

En el caso de los vehículos si-
niestrados, además se ha creado 
un nuevo plan de ayudas con ob-
jeto de beneficiar a aquellos afec-
tados que en su día no solicitaron 
indemnizaciones a la Generalitat. 
En concreto se han fijado cantida-
des máximas de 500 euros para 
los ciclomotores, 4.000 para los 
turismos convencionales, 5.000 
para los turismos adaptados a 
discapacidades, 16.000 para 
maquinaria agrícola, 18.000 para 
camiones y 30.000 para autobu-
ses y autocares.

El plazo para demandar 
estas nuevas ayudas ya ha co-
menzado, y finalizará el 22 de 
octubre. Los interesados pueden 
presentar sus solicitudes de for-
ma telemática en el apartado de 
trámites de la web de la Genera-
litat o bien de forma presencial 
en las oficinas PROP de atención 
ciudadana y las de asistencia en 
materia de registro de la ATV. 

Para cualquier consulta es 
posible se puede contactar con 
la Agencia Tributaria Valenciana 
a través del teléfono 960990390 
o el correo electrónico ajudavehi-
clesdana@gva.es.

¿Por qué habéis decidido impul-
sar este nuevo paquete de ayu-
das a los propietarios de vehícu-

Hasta el 22 de octubre se pueden solicitar nuevas indemnizaciones por vehículos siniestrados en la riada de València

ENTREVISTA> Ángel Zaera / Director de la Agencia Tributaria Valenciana (València, 27-agosto-1974)

«Con las nuevas ayudas esperamos acabar 
de cubrir todas las necesidades»

los afectados por la dana, que 
ya es el tercero?

Principalmente porque he-
mos detectado que con las pri-
meras ayudas que se otorgaron 
quizás no se cubrieron todas las 
necesidades de los afectados. 
Esperamos poder hacerlo ahora 
con esta nueva línea.

Las estimaciones tras la dana 
apuntaron a unos 141.000 co-
ches destruidos. ¿Se quedaron 
muchos afectados en su día sin 
solicitar estas ayudas?

Hubo algunos que, por el mo-
tivo que fuera, no concurrieron. 
De hecho, en los primeros dos 
días nos han llegado cerca de 
doscientas solicitudes ya.

En el primer decreto se pre-
sentaron 87.500 solicitudes y se 
pagaron, por cumplir los requisi-
tos, a un total de 82.000. Esto 

supuso algo más de 155 millones 
de euros, y el 100% están ya re-
sueltas. Además a todos ellos se 
les ha duplicado las ayudas con 
un segundo decreto, de manera 
que quien había recibido 2.000 
euros ha recibido otros 2.000 
más. 

Luego en julio se amplió toda-
vía más el ámbito subjetivo de be-
neficiarios de estas ayudas, y así 
se pagaron 3.500 nuevas indem-
nizaciones por un importe supe-
rior a los 10 millones de euros.

Respecto a estas nuevas ayudas 
que se están solicitando en oc-
tubre, ¿cuándo llegará el dinero 
a los solicitantes?

Estimamos que hacia la últi-
ma semana de octubre ya se ha-
brá resuelto todo, y comenzarán 

los pagos de todas estas nuevas 
solicitudes.

En las ayudas dadas ante-
riormente el procedimiento tam-
bién fue muy rápido. De hecho 
cuando se decidió duplicar las 
cantidades, los beneficiarios no 
han tenido que hacer ningún 
trámite, sino que lo han recibi-
do directamente en su misma 
cuenta del banco. Es cierto que 
hemos detectado 246 personas 
que habían cambiado sus datos 
bancarios, pero en estos casos 
les estamos llamando uno a uno 
para que nos actualicen toda la 
información y poder abonarles 
también los pagos. 

Desde que ocurrió la tragedia 
se han escuchado críticas al 
Consorcio de Compensación de 
Seguros por los importes de las 
ayudas. Ahora se ha dicho que 

unos 800 afectados tendrán 
que devolverlas en 2026 por no 
poder demostrar dónde están 
sus vehículos…

Éste es un tema que nos re-
sulta muy inquietante tanto a los 
afectados como a nosotros como 
Administración. Evidentemente lo 
último que queremos es solicitar 
a los beneficiarios que devuelvan 
las ayudas que recibieron.

En realidad el problema aquí 
no es de Hacienda, sino de la Di-
rección General de Tráfico (DGT). 
Dicha entidad solo da de baja 
aquellos vehículos achatarrados 
o que al transcurrir un plazo de 
diez años de inutilización solici-
tan la baja a instancia de parte. 
No se salen del guion. Y efectiva-
mente los 800 vehículos que no 
se han encontrado no entran en 
estos supuestos.

¿Qué se puede hacer desde la 
Generalitat?

Nos hemos puesto en con-
tacto con la DGT para solicitarles 
que, ante lo delicado de la situa-
ción, se arbitre algún procedi-
miento especial para dar de baja 
a los vehículos. Lo cierto es que 
se han comprometido a ello, y re-
cientemente hemos tenido más 
conversaciones por esta línea. 
Según nos han dicho, emitirán 
una resolución de baja de vehí-
culos hacia finales de octubre. 
Entonces podremos ver cuántos 
de estos 800 afectados por la 
dana de València se encuentran 
ahí reflejados.

Al mismo tiempo estamos 
hablando con el Consorcio, para 
intentar que se flexibilicen los re-
quisitos. Por ejemplo para aque-
llos propietarios que no dispon-
gan de la documentación de sus 
vehículos, que les sirva también 
la denuncia de desaparición que 
pudieron poner a la Guardia Civil 
o la Policía Local.

Es un tema muy sensible, 
pero quiero tranquilizar a la gen-
te. Si estas otras administracio-
nes no nos ayudan, nosotros pen-
saremos en un plan B antes de 
enero para evitar esta situación.
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«Estamos diseñando 
otro bono con 
Generalitat que 
será específico para 
hostelería»

«Es una forma muy tangible de ver cómo la 
colaboración público-privada beneficia a toda 
la sociedad»

«Lanzar los bonos ahora es un tributo a la 
resiliencia, un apoyo para quienes, a pesar 
del desánimo, decidieron levantarse y seguir 
adelante»

A. Batalla

Casi un año después de la 
devastadora dana, la Diputa-
ción de Valencia y la Cámara 
de Comercio han lanzado los 
‘Bonos comercio dana’, una ini-
ciativa diseñada para reactivar 
la economía en los veintiséis 
municipios más afectados. 

Con un impacto previsto de 
casi diez millones de euros, este 
programa busca ser un impulso 
vital para el comercio local. Ha-
blamos con Rafael Mossi, direc-
tor del área de Competitividad 
de la Cámara de Comercio de 
Valencia, para conocer los de-
talles.

Casi un año después de la dana 
se lanza esta campaña. ¿Por 
qué se ha elegido este momen-
to para activar los bonos?

Fundamentalmente, porque 
los comercios necesitaban tiem-
po para rehabilitarse. Aquello 
fue un shock tremendo, y mu-
chas empresas familiares, mi-
cropymes, tuvieron que tomar la 
difícil decisión de volver a empe-
zar. Lanzar los bonos ahora es 
un tributo a su resiliencia, un 
apoyo para quienes, a pesar del 
desánimo, decidieron levantar-
se y seguir adelante.

¿Quiénes han participado en el 
diseño de esta iniciativa y qué 
criterios se usaron para selec-
cionar a los veintiséis munici-
pios beneficiarios?

Ha sido una iniciativa de la 
Diputación de Valencia, que no 
solo ha sido la financiadora, sino 
que ha colaborado activamente 
en el diseño. La selección de los 
veintiséis municipios se basó 
en un estudio de PATECO que 
analizó qué localidades habían 
sufrido los mayores daños en 
sus cascos urbanos, donde se 
concentra el comercio.

Para el ciudadano, la fórmula 
es muy atractiva: paga cincuen-
ta euros y gasta cien. ¿Cómo 
funciona exactamente este sis-
tema?

Los ‘Bonos comercio dana’ supondrán un impulso de casi diez millones de euros en los veintiséis 
municipios más afectados 

ENTREVISTA> Rafael Mossi Peiró / Director Área Competitiva Cámara Valencia (València, 12-abril-1964)

«En este sistema todo son ventajas»

Así es, el valor se multiplica 
por dos. Es una colaboración pú-
blico-privada en la que el ciuda-
dano pone cincuenta euros y la 
administración otros cincuenta. 
El beneficio es doble: el comer-
cio local recibe una inyección de 
cien euros por bono, y el consu-
midor duplica su capacidad de 
compra. Creemos que en este 
sistema todo son ventajas.

¿Qué tipo de establecimientos 
pueden adherirse? ¿Se ha ex-
cluido a las grandes superficies 
para centrarse en el comercio 
local?

El foco está puesto en el co-
mercio local de proximidad. Las 
grandes cadenas multinaciona-
les no entran en el programa. 
La hostelería tampoco, ya que 
estamos diseñando otro bono 

específico con la Generalitat 
para ellos. Se excluyen activi-
dades muy concretas como las 
farmacias para la venta de me-
dicamentos, pero en general la 
gama de comercios adheridos 
es muy amplia.

¿Cuál es el papel específico que 
desempeña la Cámara de Co-
mercio en la gestión y el éxito 
de esta campaña?

Nuestra función es la gestión 
e intermediación. En colabo-
ración con asociaciones como 
Confecomerç, Unió Gremial y 
los ayuntamientos, hemos dise-
ñado la mecánica para que los 
bonos sean un éxito. Nos encar-
gamos de la plataforma tecno-
lógica, la comunicación y, sobre 
todo, la distribución de los casi 
94.000 bonos disponibles.

Respecto al proceso de com-
pra, ¿es un trámite sencillo?

Es muy fácil. El usuario en-
tra en la web, el sistema veri-
fica que está empadronado 
en uno de los municipios afec-
tados, y procede a la compra 
a través de una pasarela de 
pago segura. La recogida es un 
punto crítico; para evitar colas, 
asignamos fechas escalonadas 
para ir a buscarlos. Pedimos 
paciencia para que todo fluya 
con orden.

Una vez adquirido el bono, 
¿existen restricciones de uso 
o el comprador tiene libertad 
para gastarlo?

Hay total libertad. Puedes 
usar medio bono en una tien-
da y la otra mitad en otra. No 

estás limitado a tu municipio, 
puedes comprar en cualquiera 
de los casi mil comercios adhe-
ridos de las veintiséis localida-
des. Además, son compatibles 
con rebajas y otras promocio-
nes, y se pueden usar hasta el 
31 de diciembre.

Además del impacto directo, 
¿se espera un efecto multipli-
cador que beneficie a otros 
sectores?

Aunque no hemos hecho un 
estudio específico para la zona 
dana, nuestra experiencia en 
otras campañas nos dice que 
el impacto suele ser un 15 o 
20% mayor. La gente, al tener 
un descuento del 50% en los 
primeros cien euros, a menu-
do se anima a gastar un poco 
más. También sirve como una 
tarjeta de presentación para 
que nuevos clientes conozcan 
comercios locales.

Visto el éxito y la sencillez del 
modelo, ¿podría esta iniciativa 
replicarse en el futuro?

Creemos que sí. La metodo-
logía es muy fácil para el ciuda-
dano y para el comercio, que a 
menudo se enfrenta a ayudas 
con mucho papeleo. Además, 
duplicamos el dinero que lle-
ga al bolsillo del comerciante. 
Este sistema es tan versátil 
que ya lo estamos usando para 
otros conceptos, como el ‘che-
que bebé’ o las ayudas para 
material escolar.

¿Qué mensaje le enviaría a la 
ciudadanía que aún no ha ad-
quirido su bono para que se 
anime a participar?

Les diría que animen, por-
que es una herramienta muy 
interesante para todos. Es 
sencilla, multiplica por dos el 
dinero invertido y es una ayuda 
directa para sus conciudada-
nos, los dueños y trabajado-
res de los comercios locales. 
Es una forma muy tangible de 
ver cómo la colaboración públi-
co-privada beneficia a toda la 
sociedad.
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OCTUBRE 20

25
Carmen San José

L = lunes
M = martes
X = miércoles
J = jueves
V = viernes
S = sábado
D = domingo

Salir por AQUÍHasta el 12 de octubre

EL QUIJOTE DE SCHLOTTER

Internacionalmente reconocido como 
grabador y maestro del aguafuerte, el 
pintor alemán E. Schlotter, afincado en 
Altea, desarrolló una interesantísima tra-
yectoria artística. 

Con esta muestra se propone actualizar, 
a través del arte, la devoción del novelis-
ta valenciano por un hombre de acción 
como Cervantes y un libro que puede 
ser concebido como símbolo de la liber-
tad y del idealismo.

Casa Museo Blasco Ibáñez (c/ Isabel de 
Villena, 159).
Entrada libre.

EXPOSICIÓN
VALÈNCIA | M a S: 10 a 14 y 15 a 19 h, 

D: 10 a 14 h

CIEN AÑOS DE RADIO 
EN VALÈNCIA

El programa conmemorativo por el cen-
tenario de la primera emisión radiofóni-
ca realizada en la ciudad en 1925 incluye 
la apertura de esta exposición, la cual 
reúne aparatos receptores, micrófonos 
históricos, magnetófonos, mesas de 
sonido y material gráfico y documen-
tal procedente de colecciones privadas, 
museos y fondos radiofónicos.

Museo del Palau de Cervelló (pza. Te-
túan, 3).
Entrada: Consultar.

EXPOSICIÓN
VALÈNCIA | M a S: 10 a 14 y 15 a 19 h, 

D: 10 a 14 h

Hasta el 19 de octubre

LA FIESTA DEL CORPUS 
CHRISTI EN VALÈNCIA:

 UNA VISIÓN ARTÍSTICA

Esta exposición reúne un centenar de 
obras inspiradas en la festa grossa de la 

ciudad, declarada Bien de Interés Cultu-
ral Inmaterial (BIC) por su valor cultural 
y patrimonial.

Recoge pinturas, dibujos, cerámicas, pu-
blicaciones y fotografías. Se estructura 
en tres secciones e invita a descubrir la 
visión artística de esta festividad con la 
mirada de artistas como Sorolla, Benlliu-
re o Pinazo.

Casa Museo Benlliure (c/ Blanquería, 23).
Entrada: Consultar.

EXPOSICIÓN
VALÈNCIA | M a S: 10 a 14 
y 15 a 19 h, D: 10 a 14 h

Hasta el 26 de octubre

PRINCIPIOS

Cómo empezó todo. En los comienzos 
del nuevo milenio, diversos movimien-
tos contraculturales emergieron en un 
contexto que ahora conocemos como 
globalización. Justo antes de la llegada 
de las redes sociales, cuando los blogs 
imperaban y los móviles aún no eran 
inteligentes ni tenían cámara, descu-
brimos una nueva forma de consumo 
cultural a través de la pantalla del orde-
nador.

Esta exposición documental narra las 
trayectorias de diez artistas urbanos va-
lencianos que han conseguido recono-
cimiento internacional, desde sus inicios 
hasta el día de hoy. Un recorrido com-
pleto a través de imágenes de archivo, 
obra original, objetos icónicos perso-
nales y obra mural realizada exprofeso 
para el Centre del Carme.

Centre del Carme (c/ Museo, 2).

EXPOSICIONES
VALÈNCIA | M a D: 10 a 20 h

Hasta el 15 noviembre

LA PREHISTORIA Y LA MAR

En esta muestra se recogen las últimas 
investigaciones realizadas en el litoral 

KAFRE TEATRO
OCTUBRE
16  18

Nueva edición del festival teatral 
más irreverente y atrevido de la co-
marca.

Casa de Cultura (c/ Jaime I El Con-
quistador, 15).

Entrada: 15 € todos los espectácu-
los.

TEATRO
PICASSENT | J, V y S: 20 h

AL



FARO (flamenco)
OCTUBRE
17

Eduardo Guerrero nos presenta esta 
obra sin guion argumental, donde 
degustamos distintos palos fla-
mencos y versiones de míticas can-
ciones que se han inspirado en su 
estampa. 

De escueta y blanca escenografía, 
deja protagonismo al color del ves-
tuario y a las magníficas y precisas 

coreografías. La esbeltez y elegan-
cia del Faro encajan con la figura de 
Eduardo como el mar y las olas que 
ilumina.

Auditorio (c/ Vicente Pallardó, 25).
Entrada: 15 a 20 €

OTROS
TORRENT | V: 20 h

mediterráneo peninsular sobre el apro-
vechamiento de recursos marinos. 

Se exponen más de un centenar de pie-
zas procedentes de una docena de yaci-
mientos valencianos, conservadas en el 
Museo de Prehistoria de Valencia, con 
una cronología de entre hace 30.000 y 
3.000 años, donde además nos muestra 
la gran variedad de usos que las socie-
dades del pasado dieron a los productos 
del mar.

Casa de Cultura (Pg. de les Germanies, 11).
Entrada libre.

EXPOSICIONES
GANDIA | L a S: 10:30 a 14 

y 18 a 20:30 h

11 de octubre

RESONANDO EN EL PASADO

Abraham Cupeiro nos lleva de viaje por 
la historia de la humanidad a través de 
los instrumentos.

Teatro Olympia (c/ Sant Vicent Màrtir, 44).
Entrada: 18 €

MÚSICA
VALÈNCIA | S: 22:30 h

11 y 12 de octubre

BAILE SONORO (danza)

Espacio de concierto danzante donde 
dos cuerpos se encuentran y conectan. 
Irrumpe un tercero comunicándose, 
moviendo y transformando el tiempo, el 
espacio, el pulso.

Estos tres cuerpos ya en movimiento 
pensante, intuitivos y fundamentales 
del flamenco, se sincronizan y dan voz 
a un Baile Sonoro a tres: construyen una 
conversación de nuevas formas imper-
fectas, personales, deliciosas e intimas, 
en un ensayo abierto a infinitas posibili-
dades de expresión.

Teatro Rialto (pza. del Ayuntamiento, 17).
Entrada: 16 €

OTROS
VALÈNCIA | S y D: 19 h
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MÁTATE, AMORNOVIEMBRE
1

Una mujer herida en su manera de 
amar, de desear, de romperse el 
cuerpo, de arrojarse sucia, de tomar 
un fusil, de no tener piedad con na-
die, pero sobre todo con ella mis-
ma. Y querer sodomizar al marido o 
abandonar al hijo. 

Esa mujer atravesada por la natu-

raleza de una manera salvaje, que 
intenta salvarse de no ser nada, dar 
con su verdadera lengua. 

Teatro Talia (c/ Caballeros, 31).
Entrada: 19 a 23 €

TEATRO
VALÈNCIA | S: 22:30 h

14 al 19 de octubre

PARA LA LIBERTAD

Esta obra recrea, sobre la escena, la vida 
y la obra del poeta y, para ello, usa como 
motor que impulsa la trama la música de 
Serrat, para crear un espectáculo global 
que aúna el más selecto teatro textual 
con la interpretación en vivo de las can-
ciones de ese disco histórico: Las nanas 
de la cebolla, La elegía a Ramón Sijé, 
Llegó con tres heridas o El niño yuntero, 
entre otras.

Teatro Talia (c/ Caballeros, 31).
Entrada: 16 a 28 €

TEATRO
VALÈNCIA | M, X, J, V y S: 20 h; 

D: 17:30 h

16 al 19 de octubre

LA FORTALEZA

La herencia, todo aquello -material o 
inmaterial- que recibimos de nuestros 
padres, también el patrimonio cultural 
que, como sociedad, heredamos de las 
generaciones que nos precedieron. 

¿Qué hacer con todo ese pasado? ¿Qué 
nos mueve a preservarlo? ¿Podemos 
confesar que, a veces, no sabemos qué 
hacer con él? ¿Cuánto debemos dejar 
atrás para poder avanzar? Quizá cada 
persona, cada época, se define por el lu-
gar que les otorga a sus ruinas.

Teatro Rialto.
Entrada: 16 €

TEATRO
VALÈNCIA | J, V, S y D: 19 h

18 de octubre

IX MOSTRA DE BALLS 
TRADICIONALS CIUTAT 

DE MANISES (danza)

Con la Asociación Coro y Danza Barbu-
quejo.

Pza. Rafael Atard.
Entrada libre.

OTROS
MANISES | S: 18:30 h

19 de octubre

TOCA, TOCA (teatro)

¿Qué se esconderá detrás del telón? 
Movidos por la curiosidad, Gloria y Fran-

cisco crearán su propia representación 
para compartirla con el público. Reco-
rrerán diferentes escenas motivadas por 
trapos y sábanas. 

Descubrirán, jugando con tejidos, las 
posibilidades de movimiento del cuerpo 
y las distintas sensaciones que ofrece el 
sentido del tacto.

Teatro La Agrícola (c/ Cervantes, 3).
Entrada: Consultar.

NIÑ@S Y MÁS
ALBORAIA | D: 17:30 y 18:30 h

19 y 26 de octubre

JURASSIC GAME (teatro)

Un niño de once años y su padre tienen 
que rescatar a su triceratops bebé, que 

ha sido raptado por unos personajes 
malvados escapados de un videojuego. 

Para ello se enfrentarán a dinosaurios 
de más de cuatro metros, lucharán con-
tra un indio, desafiarán a los malvados 
que quieren dominar el mundo, serán 
ayudados por una princesa bailonga... 
y todo esto en el entorno de un video-
juego.

Teatro Olympia.
Entrada: 18 €

NIÑ@S Y MAS
VALÈNCIA | D: 12 h

22 de octubre

LA TRAVIATA (ópera)

Violeta, la protagonista de La Traviata, 
es una de las heroínas más populares de 
todo el repertorio lírico. Sin embargo, 

en su estreno, escandalizó: ese panfle-
to contra la burguesía y sus ‘vicios’ (el 
juego, las mujeres) conoció un fiasco 
completo.

Independientemente del tema, la parti-
tura se cuenta entre las que muestran al 
mejor Verdi. Por otra parte, el gran éxito 
de la ópera reside en la belleza constan-
te de la escritura vocal, especialmente 
para el papel de Violeta, primero virtuo-
so, después de un lirismo apasionado, a 
veces mórbido, casi suicida.

Auditorio (c/ Vicente Pallardó, 25).
Entrada: 25 a 35 €

TEATRO
TORRENT | X: 20 h

24 de octubre

CONCIERTO HOMENAJE 
A VICENT ROS EN SU

 80 ANIVERSARIO

Casa de Cultura (c/ Major, 91).
Entrada libre.

MÚSICA
MANISES | V: 19 h

30 octubre al 9 noviembre

EL HIJO DE LA CÓMICA

“Si el escritor Delibes me enseñó a mi-
rar, el cómico Fernán-Gómez a escuchar. 
Durante unos cuantos años tuve el pri-
vilegio de estar cerca de él y escuchar-
le. Escucharle, entre otras, la historia de 
Fernanda López, la rubia, su bisabuela, 
de la que heredó el color de pelo y que 
era de Valdelaguna, un pueblo al lado 
de Chinchón, el mío. Y de Carolina Gó-
mez, costurera, la abuela que cuidó de 
su infancia como Natividad López cuidó 
de la mía” J. Sacristán.

Teatro Olympia.
Entrada: 19 a 30 €

TEATRO
VALÈNCIA | X, J, V y S: 20 h; D: 18 h

2 de noviembre

QUE 20 AÑOS NO ES NADA

Stres de Quatre cumple veinte años, y 
aprovechando esta efeméride han vuel-
to a juntarse algunos de los actores que 
pasaron por sus filas durante esta tra-
yectoria. Lo han hecho con un recopi-
latorio de escenas en las que abunda el 
humor y la música.

Auditorio.
Entrada: 7 €

TEATRO
TORRENT | D: 19 h
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Jorge Brugos  
Hace unos meses se publi-

caron unos informes del Servi-
cio de Estudios del Parlamento 
Europeo (EPRS), en el que tras 
analizar el gallego, euskera y el 
catalán y sus diferentes varian-
tes, han llegado a la conclusión 
de que tanto el aragonés como 
el valenciano tienen el mismo 
estatus que el catalán. Una des-
cripción que ha abierto de nue-
vo el debate: ¿son el valenciano 
y el catalán una lengua distinta? 

Teniendo en cuenta que 
uno de los debates nacionales, 
o incluso europeos, es sí valo-
ramos como trascendente la 
controversia a propósito de las 
lenguas cooficiales en las ins-
tituciones europeas, esto está 
relacionado con este dilema a 
la hora de aprobar o de sugerir 
que el catalán, el gallego y el 
vasco se hablen con dialéctica 
supranacional. 

Esto ha generado a su vez la 
controversia de no haber añadi-
do al valenciano en esa recla-
mación, con aquel sonado re-
chazo del ministro de exteriores 
José Manuel Albares a certificar 
a la lengua romántica levantina 
como diferente.

Qué fue antes
La mayoría de los expertos 

destacan que la lengua se ori-
ginó a partir del latín vulgar en 
los condados catalanes de la 
Corona de Aragón (lo que se co-
noce como “Catalunya Vella”, la 
Cataluña del norte).

Con la conquista de los te-
rritorios árabes hacia el sur en 
el siglo XIII, liderada por el rey 
Jaime I el Conquistador, la len-
gua se expandió hacia la actual 
Comunitat Valenciana y las Islas 
Baleares. Los nuevos territorios 
fueron repoblados por colonos 
cristianos, principalmente pro-
cedentes de Cataluña y Aragón. 
En la zona costera, la mayoría 
de los repobladores eran de ha-
bla catalana, lo que explica la 
implantación de aquel dialecto 
concreto.

A medida que se fue implan-
tando la lengua en el Reino de 
Valencia, se fueron creando y 

Pese a los intentos del lingüista catalán en unificar la lengua catalana, los sentimientos de los 
valencianos de tener un idioma propio son cada vez más fuertes 

Pompeu Fabra frente al anhelo valenciano

Pompeu Fabra. 

derivando diferentes fonemas, 
léxicos y gramáticas. 

Filología catalana en 
tierras valencianas

Llama la atención que, en la 
disputa en discordia sobre las 
semejanzas y diferencias entre 
el catalán y el valenciano, en los 
propios fueros levantinos exis-
tan unos estudios de filología 
catalana. 

O eso es lo que uno percibe 
cuando se adentra en el área 
académica de la Universidad de 
Alicante, en el cual se deja claro 
desde el principio las similitu-
des entre las lenguas teniendo 
en cuenta de que no hay una 
filología de lengua valenciana.

Catalán para dummies
Al consultar la controversia 

con el profesor titular de Litera-
tura Catalana de la Universidad 
de Alicante (UA), Carles Cortés 
(Alcoy, 1968), e incluso pregun-
tando tajantemente sobre si el 
valenciano y el catalán son la 
misma lengua, él tira de metá-
foras y ejemplos latinoamerica-
nos para explicarnos y resolver-
nos las cuestiones. “Decir que 
el valenciano es una lengua 
distinta del catalán es como 
decir que un argentino habla 
un idioma diferente al castella-
no”.

Añade, eso sí, que “sí que 
existen variaciones en diferen-

tes expresiones o matices lin-
güísticos”. Sin embargo, eso 
no es motivo para generar una 
brecha en la lengua catalana. 
Continua con los símiles idio-
máticos para destacar que “en 
Estados Unidos, aunque sea un 
país diferente y con expresiones 
propias distintas a las que se 
expresan en Inglaterra, siguen 
hablando el mismo idioma, el 
inglés”. Es un ejemplo atinado 
teniendo en cuenta que el habla 
en Oxford no es el mismo que 
en Liverpool.

Secesionismo 
valenciano 

Desde diferentes sectores 
se perciben las insinuaciones 
o anhelos de distinción del va-
lenciano como una especie de 
intentona secesionista, como 
una forma de renegar de sus 
raíces catalanas. Un malestar 
que no es de ahora sino desde 
incluso hace un siglo, cuando 
se empezaron a promover las 

diferencias lingüísticas entre los 
dos territorios.

La defensa de la personali-
dad propia de la lengua valen-
ciana procede de una teoría que 
afirma que el idioma de nuestro 
territorio no es una importación 
del catalán, sino que tiene sus 
raíces en una lengua romance, 
el mozárabe, que se hablaba en 
la región antes de la conquista 
de Jaime I. Esta lengua habría 
evolucionado de forma autócto-
na a partir del latín vulgar, con 
la influencia de las lenguas pre-
rromanas e incluso del árabe.

Homologación de la 
lengua catalana

El Institut d’Estudis Cata-
lans encargó a Pompeu Fabra 
la publicación de les Normes or-
togràfiques (1913), Gramàtica 
de la llengua catalana (1918) y 
Diccionari general de la llengua 
catalana (1932).

A través de estos escritos, 
el reputado lingüista catalán, 
intentó codificar y establecer 
una base común de la lengua 
catalana, con el fin de homolo-
gar las diferentes variantes del 
catalán. Las normas de Fabra 
establecían una base común 
para todos los dialectos del ca-
talán, incluyendo el valenciano, 
el balear, el de la Catalunya del 
Norte, etc. En lugar de crear una 
normativa catalana y otra va-
lenciana separadas, su trabajo 
buscó la cohesión.

Pompeu Fabra contra el 
valenciano

Fue un 15 de julio de 1930 
cuando Pompeu Fabra escribió 
a la Taula de Lletres Valencianes 
una carta en la que animaba a 
que entrasen en razón en sus 
intentos de diferenciar el valen-
ciano del catalán, alertando de 
que “lo que van a hacer es muy 
arriesgado”. Sentenciando: “el 
valenciano no puede ser razona-
blemente adoptar, como definiti-
vo, otro sistema ortográfico que 
el adoptado por el catalán”.

El lingüista veía amenazado 
su objetivo de armonizar el cata-
lán y de otorgarle unos cánones 
concretos y homogéneos, “es-
tas normas podrían convertirse 
en un obstáculo para la unifica-
ción ortográfica de nuestra len-
gua, que todos los valencianos y 
catalanes debemos desear”.

Los informes del 
Servicio de Estudios 
del Parlamento 
Europeo reavivan la 
identidad valenciana

El profesor de 
literatura catalana en 
la UA Carles Cortés 
nos da las claves 	
del debate

En la segunda 
década del siglo 
XX Pompeu 
Fabra promovió la 
unificación de la 
lengua catalana 
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David Rubio

En el siglo XIII todo el territorio 
de la actual Comunitat Valencia-
na fue conquistado por la Corona 
de Aragón. Durante la primera 
etapa los aragoneses, comanda-
dos por el rey Jaime I, lucharon 
contra los andalusís ocupando 
la Taifa de València. Ya en la fase 
final de esta campaña, Jaime II 
(nieto de su tocayo), luchó exi-
tosamente contra la Corona de 
Castilla por el sur de la provincia 
de Alicante.

Se cree que la ciudad de 
València cayó en manos arago-
nesas el 22 de septiembre de 
1238, pero el día que Jaime I 
entró triunfantemente en dicha 
localidad ya conquistada fue el 9 
de octubre. Así pues, cuando el 
estado autonómico fue estableci-
do en la Transición, se consideró 
que esta fecha debía considerar-
se cada año como el Día oficial de 
la Comunitat Valenciana.

Han pasado ya muchos siglos 
desde aquellas conquistas me-
dievales, y hoy en día esta tierra 
cuenta con nuevos retos por de-
lante. Por ello queremos aprove-
char esta efeméride para realizar 
una radiografía general de nues-
tra realidad. La pregunta que nos 
hacemos como punto de partida 
es… ¿en qué punto se encuentra 
actualmente la Comunitat Valen-
ciana?

Población natural
Los últimos datos ofrecidos 

por el Instituto Nacional de Es-
tadística (INE) arrojan que la Co-
munitat Valenciana es la región 
española que más crece demo-
gráficamente. Actualmente vivi-
mos aquí 5.467.000 personas, 
con 52.000 habitantes nuevos 
en lo que llevamos de 2025. 

En realidad todo el país está 
creciendo en ciudadanos censa-
dos, ya somos más de 49 millo-
nes de personas en España, pero 
nuestra autonomía lidera este 
ritmo de crecimiento con casi un 
1% de valencianos más desde 
que empezó este año.

Estas cifras obedecen en par-
te a que se ha producido un incre-
mento de nuestra natalidad por 
primera vez en diez años. Desde 
2014 la cifra de nacimientos de 
niños valencianos no había deja-
do de caer, hasta que en 2024 al 
fin superamos los alumbramien-
tos habidos el año anterior en 
195. Esta histórica remontada 
también se produjo a nivel na-

Como cada año analizamos el estado de nuestra autonomía desde el punto de vista demográfico, 
económico, productivo y medioambiental

Así llega la Comunitat Valenciana a este 
Nou d’Octubre de 2025

Benissa. El turismo está creciendo más en la Comunitat Valenciana que en nuestros competidores nacionales.

cional, si bien la tasa valenciana 
(+0,7%) es todavía mayor que la 
española (+0,4%).

A esto se suma que la tasa de 
mortalidad que hay en esta co-
munidad también cayó un 0,7% 
en 2024 respecto al año anterior. 
Sin embargo, a pesar de estos 
buenos datos, todavía sigue sien-
do muy superior el número de 
decesos que el de nacimientos. 
Concretamente la anterior anua-
lidad la cerramos con un saldo 
negativo de 10.777 personas. 

Inmigración
Por lo tanto, el principal factor 

de crecimiento demográfico en la 
Comunitat Valenciana es la inmi-
gración. De hecho, hemos supe-
rado recientemente a Cataluña y 
ya somos la segunda región espa-
ñola con mayor porcentaje de in-
migrantes (19%), solo por detrás 
de Baleares (21%).

Queda claro que estamos asi-
milando extranjeros a un ritmo 
bastante superior que el resto 
de España. En 2024 nuestro nú-
mero de inmigrantes aumentó en 
un 0,47%, marcando la cifra más 
alta entre todas las comunidades 
autonómicas. Los tres países de 
los que recibimos mayor núme-
ro de personas fueron Colombia 
(7.900), Venezuela (3.700) y 
Ucrania (3.300).

No obstante, si nos fijamos 
en las cifras totales de foráneos 
que residen en nuestra región, la 
primera nacionalidad es Ruma-
nía con 162.000 personas, la se-
gunda Reino Unido con 115.000 
y la tercera Ucrania con 88.000. 
Destaca también que la provincia 
que recibe mayor número de in-
migrantes es Alicante, a pesar de 
estar menos poblada que Valèn-
cia, hasta el punto de que el 25% 
de sus residentes censados ya 
no son de origen español.  

Pirámide de edad
Por otra parte, el envejeci-

miento de la población muestra 
una tendencia al alza. Son un 
21% los valencianos que superan 
actualmente las 65 primaveras, 
cuando en 2015 eran un 19% y 
en 2005 un 16%. 

Eso sí, nos casamos bastan-
te. Nuestra actual tasa de nupcia-
lidad es del 3,6 (nuevos matrimo-
nios por cada 1.000 habitantes 

en un año), solo superada por 
Baleares y Madrid. Una cifra que 
ha tenido muy poca variación en 
la última década. 

Seguramente lo uno vaya con 
lo otro, pero en divorcios también 
estamos sobre la media nacio-
nal. Solo los riojanos, canarios y 
baleares se divorcian más que 
los valencianos. Aún con todo, la 
tendencia está en caída pues en 
2015 se rompían 2,3 matrimo-
nios por cada 1.000 habitantes 
de nuestra comunidad y ahora 
estamos en 1,9.  

Datos macroeconómicos
Vamos con la economía. El 

PIB anual de la Comunitat Valen-
ciana es de 139.000 millones de 
euros, el cuarto de España tras 
Cataluña, Madrid y Andalucía. 
Las cifras ya no son tan buenas 
si nos vamos al PIB per cápita, 
donde a cada valenciano solo le 
toca 26.000 euros. Esto nos sitúa 
unos 1.000 euros por debajo de 
la media española.

Si cuantificamos la deuda 
pública valenciana, ahí tenemos 
el dudoso honor de ser subcam-
peones de España. Nuestra ci-
fra a deber supera los 60.000 
euros, tan solo superada por la 
de Cataluña (90.000 euros). To-
davía es peor si medimos lo que 
debe cada valenciano, un total 

de 11.100 euros per cápita, más 
que ningún habitante de cual-
quier otra región de España. 

Turismo
Siempre nos quedará el tu-

rismo. En 2024 la Comunitat Va-
lenciana recibió casi 12 millones 
de turistas extranjeros, una cifra 
récord que no ha dejado de cre-
cer desde la pandemia de covid, 
llegando incluso a superar ya 
con creces los años anteriores a 
2020. 

Nuestro principal mercado es 
el turista británico (25%), seguido 
por el francés (19%) y el conjun-
to de los países escandinavos 
(9%). En general los primeros y 
los terceros optan más por Ali-
cante, mientras que los venidos 
del país galo son más proclives a 
visitar València y Castellón. Todos 
ellos se quedan en nuestra tierra 
una media de diez días, gastando 
unos 131 euros por jornada.

Las estadísticas muestran 
que la provincia de Alicante al-
berga realmente más visitantes 
que las otras dos provincias le-
vantinas juntas, y el enclave más 
visitado sigue siendo Benidorm. 

A nivel nacional somos la 
quinta comunidad que más turis-
tas recibe; siendo superados por 
Cataluña, Baleares, Canarias y 
Andalucía. Sin embargo, en 2024 

Somos la región 
española que crece 
en población a un 
ritmo más alto
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La natalidad 
valenciana ha 
aumentado por 
primera vez 	
desde 2014

Los valencianos 
somos los más 
endeudados 
de España por 
habitante

Solo Andalucía 
exporta más 
productos agrícolas 
al extranjero que 
nosotros 

El sueldo medio 
anual del valenciano 
es unos 2.400 euros 
brutos inferior al 
español

Emitimos menos 
CO2 a la atmósfera 
por habitante que la 
media nacional
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el turismo internacional creció en 
la Comunitat Valenciana a mayor 
ritmo (un 14%) que en todas las 
anteriormente citadas.

Industria y sector 
agroalimentario

Fijémonos también en nues-
tros sectores productivos. En va-
lores absolutos la Comunitat Va-
lenciana produce un 11% de los 
productos manufacturados de 
España, por detrás solamente 
de Cataluña y Andalucía. Sin em-
bargo, nuestra producción indus-
trial decreció un -2,8% en 2024, 
mientras que la media nacional 
arrojó un saldo positivo del 0,7%. 

En frutas y hortalizas, solo An-
dalucía exporta más al extranjero 
que nosotros. Todo ello a pesar 
de que somos la séptima región 
en superficie agrícola de España. 
De hecho, desde hace años se 
vienen abandonando cada vez 
más terrenos anteriormente dedi-
cados a la agricultura. Hace una 
década la superficie cultivada 
total en nuestra región superaba 
los 1,2 millones de hectáreas, 
mientras que hoy solo alcanza las 
600.000 hectáreas.

Contando también la pes-
ca y la ganadería, la Comunitat 
Valenciana asume el 14% de 
las exportaciones de productos 
agroalimentarios en España. 
Esto nos deja en tercera posición 
por debajo de Cataluña (21%) y 
Andalucía (23%).

Balance comercial
Cada mes el Ministerio de 

Economía publica un nuevo infor-
me sobre el comercio exterior de 
España. Atendiendo a los últimos 
datos, la Comunitat Valenciana 
ha exportado este año por valor 
de 19.000 millones de euros 
contando todos los productos (in-
dustriales, agrícolas, etc.). La pro-
vincia de València es claramente 
la más exportadora, con casi 
11.000 millones de euros.

A nivel nacional protagoniza-
mos el 10% de las exportaciones 
españolas al extranjero; supera-
dos por Cataluña, Madrid y An-
dalucía. En lo que llevamos de 
2025 nuestro balance comercial 
está siendo positivo, con 352 mi-
llones de saldo entre lo que ven-
demos restado a lo que compra-
mos. Esto nos sitúa claramente 
por encima de la media nacio-
nal, dado que este año España 
lleva ya un negativo de -25.000 
millones de euros. Por tanto, se 

puede determinar que somos 
una región más exportadora que 
importadora.

Poder adquisitivo
Hacia el 25% de la pobla-

ción valenciana se encuentra 
en riesgo de pobreza. Una triste 
cifra que se mantiene constante 
desde hace una década, mien-
tras que la media nacional sí 
ha ido bajando (del 22% al 20% 
desde 2015 a la actualidad). Ac-
tualmente solo Andalucía, Cas-
tilla-La Mancha, Extremadura y 
Murcia presentan porcentajes 
aún más elevados.

La tasa valenciana de desem-
pleo (11,5%) también se encuen-
tra por encima de la española 
(10,3%). En este caso es cierto 
que la tendencia está siendo más 
positiva en los últimos años, pues 
en 2015 superaba el 20% mien-
tras que el año pasado por estas 
fechas era de 11,7%.

El salario medio anual valen-
ciano igualmente es de los más 
bajos de España. En la actua-
lidad se tasa en 25.632 euros 
brutos, lo cual es inferior a la 
media nacional en unos 2.400 
euros.

Mucho más difícil es de 
cuantificar, claro está, la pre-
sencia de economía sumergida. 
Según un reciente estudio de la 

Universidad de Murcia, en Espa-
ña las actividades económicas 
ilegales suponen un 15,8% de 
nuestro PIB. En este aspecto, la 
Comunitat Valenciana se encon-
traría ligeramente por debajo de 
la media nacional con un 15,5%.

Acceso a la vivienda
El coste de la vivienda no 

deja de subir en todo el país, y 
en nuestra región todavía más. 
Según un conocido portal in-
mobiliario, comprar una casa 
ahora es un 15% más caro en 
España respecto a las mismas 
fechas de hace un año, pero en 
la Comunitat Valenciana ascien-
de al 17%.

Paradójicamente nuestra 
región todavía es de las más 
baratas en cuanto al mercado 
inmobiliario se refiere. A nivel 
nacional se están cobrando 
2.498 euros por m2 de media, 
mientras que aquí se pagan 
unos 2.291 euros. Y si se pre-
tende alquilar el precio del m2 
en España es de 14,5 euros (un 
10,5% más que hace un año), y 
en la Comunitat Valenciana de 
12,5 euros (un 9,6% más). 

Curiosamente Alicante es 
nuestra provincia más cara para 
comprar (2.595 euros/m2), 
pero València lo es más para al-
quilar (13,5 euros/m2).

Seguridad
En 2024 la criminalidad ex-

perimentó un ligero descenso 
(-0,3%) en España, y la Comu-
nitat Valenciana fue la segunda 
comunidad que más consiguió 
bajar su índice de delitos come-
tidos (-1,3%) tan solo por debajo 
de La Rioja.

Cabe señalar que en nuestro 
país tenemos una de las tasas 
de delincuencia más bajas del 
mundo con solo 47 delitos al 
año, aunque en nuestra región 
seguimos por encima de la me-
dia con 50.

Fracaso escolar
El porcentaje de jóvenes va-

lencianos de entre 18 y 24 años 
que no han conseguido obtener 
la ESO se ha ido reduciendo en 
los últimos años. Actualmente 
son el 12,9% quienes dejan el 
instituto sin título académico, 
una cifra prácticamente idéntica 
a la media española (13%), pero 
que hace solo un lustro supera-
ba el 20%.

Si nos fijamos en los cono-
cidos como ‘ninis’ (los jóvenes 
que ni estudian ni trabajan), en 
la Comunitat Valenciana son un 
11% mientras que en España su-
peran el 12%. 

Climatología
No podemos terminar sin 

echarle un vistazo al medioam-

biente. La temperatura media 
de la Comunitat Valenciana en 
2024 fue de 16,9 grados, cifra 
calcada al año anterior pero 
considerablemente superior a 
los registros de los años noven-
ta cuando rondábamos los 15,5 
grados.

La precipitación acumulada 
del pasado año sobre nuestros 
suelos fue de 520 litros por me-
tro cuadrado, considerablemen-
te superior a la registrada en 
2023 (el año más seco desde 
1983) de 336 l/m2. 

No es necesario recordar 
que en octubre cayó una terrible 
dana en el sur de la provincia de 
València, que sin duda contribu-
yó considerablemente a engor-
dar esta cifra. De hecho, la preci-
pitación acumulada que recibió 
la provincia de Alicante apenas 
superó los 400 l/m2.

Por último, cabe comentar 
que en valores absolutos somos 
la cuarta región más contami-
nante de España; emitiendo más 
CO2 a la atmósfera que todas las 
demás salvo Andalucía, Cataluña 
y Madrid. Sin embargo, calculan-
do la contaminación que gene-
ra la Comunitat Valenciana por 
habitante, comprobamos que 
el valenciano contamina menos 
(cinco toneladas per cápita) que 
el español medio (6,62).

Albufera de València. Nuestra temperatura media autonómica ha subido 1,5ºC en 3 décadas.
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«El tomate rosa tiene 
algo especial y un 
sabor único»

«Prefiero perder 
algunas plantas 
antes que recurrir a 
productos químicos»

«Mi madre me 
inculcó desde 
pequeño el amor 	
por las plantas y 		
la naturaleza»

M. Guilabert

Entre cenizas de naranjo, 
semillas guardadas con mimo y 
recuerdos de infancia, este agri-
cultor valenciano cultiva tomates 
rosas como quien defiende una 
herencia emocional y gastronó-
mica, cultivados sin productos 
químicos y con el mismo cariño 
con que lo hacían su madre y su 
abuelo.

No busca negocio, sino com-
partir sabores auténticos con su 
familia y sus amigos. “He nacido 
bajo la tomatera”, dice con orgu-
llo, convencido de que el verda-
dero valor está en la calidad y no 
en la cantidad.

Es el tomate rosa más pre-
miado de forma consecutiva en 
la Comunitat Valenciana, y este 
año ha renunciado a presentar-
se para dejar que se premie a 
otros que viven de sus cultivos.

¿Cuándo empezó a cultivar sus 
propios tomates?

Desde pequeño. Mi madre 
me inculcó el amor por las plan-
tas y las flores. Mi abuelo tenía 
una finca en Gandia, en la pos-
guerra, donde cultivaba de todo: 
tomates, berenjenas, hortali-
zas… Yo pasaba allí los veranos, 
así que puedo decir que “he na-
cido bajo la tomatera”.

Mi abuelo producía en can-
tidad, aunque eran otras varie-
dades. Hoy, gracias a internet y 
a amigos que traen semillas de 
fuera, puedes probar tomates de 
cualquier parte del mundo. Pero 
el tomate rosa tiene algo espe-
cial y un sabor único.

En su casa nunca habrá faltado 
el tomate en la mesa.

Nunca, y pan con tomate era 
algo de cada día. Mi madre y mi 
abuela hacían las mejores rece-
tas con tomates.

¿Su cultivo es ecológico?
Sí, lo que me como no quiero 

que lleve pesticidas. Prefiero per-
der algunas plantas antes que 
recurrir a químicos.

¿Es más difícil cultivar de esta 
manera?

No, solo distinto. Si quieres 
diez tomates, plantas veinte toma-
teras. Lo que se estropea, se es-
tropea. Utilizo mucho la ceniza de 
la poda de los naranjos, la esparzo 
en cantidad y ahuyenta las plagas. 
Es tan eficaz como un insecticida, 
pero natural y además gratuito.

Pascual Montaner produce el tomate rosa más premiado y reconocido de la Comunitat Valenciana

ENTREVISTA> Pascual Montaner / Cultivador (Gandia, 11-diciembre-1955)

«No debemos esforzarnos por producir 
más, sino por hacerlo mejor»

Además también nutre la 
tierra y aporta potasio, aunque 
siempre la combino con estiér-
col de animales. El mejor es el 
de oveja, aunque hay que saber 
usarlo con cuidado porque es 
muy fuerte.

¿Qué hace tan especial al toma-
te rosa?

El agua. Si se le da dema-
siada, pierden sabor. Hay que 
dar con el punto justo, que la 
planta no sufra, pero que no se 
empape. Además, la variedad 

de tomate rosa es muy especial 
y de mucha calidad, y tiene una 
pulpa carnosa que resulta muy 
jugosa y que los hace delicio-
sos.

Creo que los tomates y otros 
productos ecológicos no ten-
drían que venderse tan caros. Al 
final, son alimentos básicos, y lo 
ideal es que cualquier persona 
pueda acceder a ellos. Cultivar 
ecológico significa trabajar con 
cuidado, respetando la tierra y 

los ciclos naturales, pero no por 
eso debería volverse un produc-
to de lujo.

¿De qué manera influye el cli-
ma?

Muchísimo. Cuando la tem-
peratura pasa de 34 o 35 gra-
dos, el polen se seca y ya no 
fecunda la flor, y entonces la 
planta no cuaja. Para proteger-
las, a veces sombreo o utilizo 
una vez más ceniza como capa 
protectora.

¿Cuántas tomateras suele plan-
tar?

Unas doscientas, aunque la 
producción es básicamente para 
consumo propio y para los ami-
gos. En cualquier comida siem-
pre me piden: “Trae tomates”. 
Esa es mi mayor satisfacción, 
compartirlos y comprobar cómo 
gustan.

¿Cultiva otras frutas o verduras?
Me gustan los retos. Tengo 

papayas, chirimoyas y ahora 
quiero probar con mangos. El 
clima lo permite y en un par de 
años podré regalar mangos a los 
amigos.

¿Qué siente al ver que chefs con 
estrellas Michelín, que partici-
pan en concursos como jurado, 
valoran y premian sus tomates?

Un orgullo personal. Es se-
ñal de que haces las cosas bien. 
Además, llevo toda la vida guar-
dando semillas, cruzando varie-
dades con pincel en mano, inten-
tando mejorar poco a poco cada 
variedad de mis cultivos.

¿La tierra también es determi-
nante?

Sí, pero más que la rotación, 
lo importante es prepararla bien. 
En diciembre quemo los restos 
de las tomateras, añado estiér-
col y la dejo reposar hasta marzo 
o abril, cuando vuelvo a plantar.

¿Usted insiste en que en Valèn-
cia la clave no es la cantidad?

Eso es. Aquí no debemos lu-
char por producir más, sino por 
hacerlo mejor. Nuestros produc-
tos deben ser gourmet, excelen-
tes, con sabor. Esa es la clave, 
menos volumen, y más excelen-
cia.

Está claro que usted cultiva por 
placer.

Exactamente, por puro pla-
cer. No lo comercializo ni busco 
negocio, busco sabor, natura-
leza, la satisfacción de hacerlo 
bien y poder comprobar que es 
así cuando lo comparto con la 
familia y los amigos. 

Ya estoy jubilado y dediqué 
mi vida profesional a algo muy 
distinto como técnico del Ayun-
tamiento de Gandía, y ahora 
disfruto mi tiempo en el campo 
y con mis cultivos que han sido 
siempre mi pasión.



«Nosotros no 
buscamos, sino que 
exponemos los casos 
y damos respuesta 
a numerosas 
preguntas» 			
M. Llinares

«Si desapareces no 
te declaran muerto 
hasta pasado un 
tiempo, y se debe 
seguir pagando 
todo» J. Nieto

«Buscamos también 
hacer pedagogía, 
ser conscientes de la 
situación en la que 
se encuentran estas 
familias» J. Nieto
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Fernando Torrecilla

Cuando una persona desapa-
rece, de inmediato surgen nume-
rosos interrogantes. El primero, 
¿dónde está?, seguido de si ha 
marchado de un modo volunta-
rio. Según datos oficiales, cada 
día desaparecen de media en la 
Comunitat Valenciana siete per-
sonas, una cifra escalofriante. 

Siguiendo la estela que en 
los noventa marcó el ‘¿Quién 
sabe dónde?’, del mítico Paco 
Lobatón, la Televisión Pública 
Valenciana presenta ‘À Punt et 
busca’, un programa innovador 
que combina rigor informativo, 
sensibilidad y elementos de in-
vestigación. 

La química entre sus pre-
sentadores (Juan Nieto y Mireia 
Llinares) es más que latente, 
aunque únicamente habían 
coincidido en el radiofónico ‘Po-
dríem fer-ho millor’. También se 
dividen las funciones, con Juan 
en la mesa de debate y Mireia 
ocupándose de las entrevistas 
personales. 

¿Qué es ‘À Punt et busca’?
Mireia Llinares (ML) - Un pro-

grama de prime time (miércoles) 
que nace con la vocación de ha-
cer un servicio público. En la des-
aparición de una persona todo el 
foco mediático se focaliza en el 
por qué, cómo y cuándo, pero si 
se prolonga en el tiempo esas 
familias quedan desamparadas. 

Les aparecen entonces mu-
chas dudas. Había ahí un seg-
mento de la población que soli-
citaba y demandaba un espacio 
de ese tipo. 

¿Siete desapariciones al día no 
son muchas?

Juan Nieto (JN) - Son las ci-
fras oficiales del Ministerio del 
Interior. Es cierto que la mayoría 

Juan Nieto y Mireia Llinares son los conductores del programa ‘À Punt et busca’

ENTREVISTA> Juan Nieto y Mireia Llinares / Periodistas (Calpe, 10-junio-1983 y Benidorm, 7-octubre-1980)

«Uno tiene derecho a desaparecer sin que 
la sociedad le busque» M. Llinares

de los casos -sobre el 97-98%- se 
resuelven en las primeras veinti-
cuatro horas. Deseamos ser una 
ventana a la esperanza para ese 
2-3%, mediante la reflexión y el 
análisis. 

Planteamos temas sobre 
aspectos que afectan a las per-
sonas desaparecidas, como es 
su limbo administrativo. Tú des-
apareces, pero no te declaran 
muerto hasta pasado un tiempo, 
teniendo que continuar pagando 
las facturas, realizar la Declara-
ción de la Renta…

Quizás los que desaparecen no 
desean ser encontrados. 

ML - Hay dos tipos de des-
apariciones, las voluntarias y 
las involuntarias. Dentro de las 
primeras, un menor de edad no 
puede hacerlo -el Sistema debe 
buscarlo- pero en el caso de un 
adulto, en condiciones mentales 
óptimas, tiene el derecho a des-
aparecer voluntariamente y que 
la sociedad no le busque. 

En las desapariciones invo-
luntarias se abre un abanico de 
posibilidades enorme, pues pue-
den ser de alta vulnerabilidad, 
como Beatriz Guijarro, vista por 
última vez el pasado 9 de agosto. 

JN - Al final las personas des-
aparecidas es un género dentro 
de los sucesos, y vamos a deta-

llar todos los tipos de desapari-
ciones que existen. 

¿El programa también innova? 
ML - El referente que todos 

tenemos es el ‘¿Quién sabe 
dónde?’, pero nosotros no bus-
camos, sino que exponemos los 
casos y damos respuesta a nu-
merosas preguntas. 

Asimismo, combinamos la 
tertulia de expertos con entrevis-
tas personales a los familiares 
o amigos afectados. Después 
asumimos el puzle que supone 
cada caso, con empatía y sentido 
periodístico, explicando de igual 
modo las técnicas policiales. 

JN - Buscamos también ha-
cer pedagogía, que el espectador 
sea consciente de la situación en 
la que se encuentran estas fami-
lias. 

¿Hasta qué punto dais impor-
tancia a la vertiente humana?

JN - Sin duda, las personas 
son las protagonistas de ‘À Punt 
et busca’, especialmente los fa-
miliares de los desaparecidos. 
Un objetivo -una marca propia- 
es jamás hacer algo que les per-
judique o incomode. 

Minutos antes de comenzar 
tanto Mireia como yo nos reuni-
mos con ellos, les enumeramos 
todos los derechos que tienen a 
su alcance, como ayuda psicoló-
gica o legal. No asumimos el tra-
bajo policial, por supuesto, pero 
sí les asesoramos y guiamos. 

ML - Una entrevista con el fa-
miliar de una persona desapare-
cida no puede tener una prepro-
ducción previa. Debemos tener la 
mente muy clara para no pasarte 
con las preguntas -haciendo en-
tonces sensacionalismo- ni que-
darte corto, ¡hay que empatizar 
en todo momento!, y esa virtud 
no se trabaja, uno lo es o no. 

¿Qué acogida está teniendo?
ML - Hemos recibido mucha 

estima y cariño, sobre todo por 
parte de compañeros de la profe-
sión. Ambos estamos sumamen-
te orgullosos, las críticas están 
siendo muy positivas, logrando 
mantener la tensión todo el pro-
grama. 

Hablemos de casos concretos. 
ML - Hay dos altamente pa-

radigmáticos. Uno es el de Pa-
quita Estarelles, mujer de 79 
años de Sollana desaparecida 
-en extrañas circunstancias- en 
un paraje natural cerca de To-
rís, estando de excursión con 
unos amigos. ¿Se debe esperar 
veinticuatro horas? No, tene-
mos que denunciar enseguida. 

Otro el de Beatriz Guijarro, 
de 29 años, madre de dos hi-
jos. Existen infinidad de piezas 
que la policía intenta encajar, 
pues estaba con su novio has-
ta las doce de la noche, despi-
diéndose para subir a su casa. 
Pero a los cinco minutos se la 
vuelve a ver -por última oca-
sión- en las cámaras de una 
plaza de Oliva.
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«No tenemos 
la intención de 
ahondar en los casos; 
preferimos saber de 
la persona, cómo 		
se encuentra»

«Lo que más me ha 
sorprendido son los 
muchos que han 
salido fortalecidos de 
esta situación»

«El programa se 
graba todo en 
exteriores, en los 
mismos lugares 
donde se produjeron 
los hechos»

Fernando Torrecilla

A finales de este mes se 
cumplirá un año de la dana de 
València, un desastre natural -el 
mayor del país- que sigue toda-
vía vigente en las pesadillas de 
los que la sufrieron. À Punt estre-
nó el pasado 14 de septiembre 
‘Crònica de la reconstrucció’, un 
programa de la productora Ga-
raje Audiovisual que muestra la 
capacidad de recuperación del 
pueblo valenciano. 

“No nos basamos en lo que 
pasó, aunque se explican deta-
lles, claro está, sino que conta-
mos la propia reconstrucción”, 
apunta su presentador, David 
Torres. Los protagonistas son 
las personas, agrega, cómo les 
ha afectado a nivel económico, 
familiar o empresarial.

El periodista reconoce que 
están descubriendo historias 
impresionantes, altamente con-
movedoras, “contactando con 
gente de todos los sectores”. 
Son numerosos los que le asegu-
ran que saldrán de ésta “mucho 
más fuertes y reforzados”. 

¿Este programa lo debías pre-
sentar?

Eso no lo debo decir yo. Sí 
llevo muchos años como reporte-
ro y me siento extremadamente 
contento y motivado para asumir 
este rol, el de presentar un pro-
grama sobre la dana, donde estu-
ve presente desde el primer día. 

Por supuesto es muy espe-
cial para mí y más siendo un 
programa que se realiza en la 
calle, hábitat donde me siento 
cómodo. 

¿Se trata de tu proyecto más im-
portante? 

Diría que sí, en el sentido que 
estoy asumiendo el papel de pre-
sentador, que hasta ahora no ha-
bía ejercido. Estoy muy contento 
del resultado, tanto por mi parte 
como la del resto de compañe-
ros, todos grandes profesiona-
les, dirigidos por Germà Arroyo.

David Torres, experimentado periodista, presenta todos los domingos en À Punt ‘Crònica de la reconstrucció’

ENTREVISTA> David Torres / Periodista (Puçol, 29-septiembre-1980)

«Era necesario un programa como éste»

Era, además, un programa 
que era necesario, mostrando 
aquello que se ha hecho y queda 
todavía por hacer. 

¿Te llega en el mejor momento 
profesional?

Me lo he cuestionado mu-
chas ocasiones. Pienso que sí, 
sin ser vanidoso, después de un 
bagaje de casi veinte años como 
reportero en diferentes forma-
tos, contenidos y canales. Quie-
ro aprovechar esta oportunidad, 
¡voy a darlo todo!

¿Cómo están nuestros munici-
pios casi un año después?

Mucho mejor, como es lógi-
co. Casi todos están recupera-
dos, aunque faltan infraestruc-
turas, que van a buen ritmo, 
pero lentas. En el programa evi-
denciamos que se ha trabajado 
muchísimo, tanto instituciones 
como asociaciones, y pronto 
-como señalaba- todas las in-

fraestructuras estarán repara-
das. 

¿Y a nivel psicológico?
Ése es otro aspecto, pues 

sigue muy latente. Son muchos 
los que están tocados emocio-
nalmente y precisan de ayuda 
profesional, mantienen el miedo 
a que vuelva a pasar. 

Esta temporada tenemos 
previsto dedicar un programa a 
la parte psicológica de la desgra-
cia. Fue un golpe durísimo, en el 
que es imposible recuperarte de 
un día para otro. No obstante, 
estoy seguro de que saldremos 
hacia adelante, somos un pueblo 
muy fuerte.

Habrá historias escalofriantes. 
Muchas, pero en el programa 

queremos alejarnos del amari-
llismo. No tenemos la intención 
de ahondar en los casos: prefe-
rimos saber de la persona, cómo 
se encuentra. 

Una mujer, por ejemplo, nos 
relató que estuvo desde las ocho 
de la tarde hasta las dos de la 
madrugada agarrada a la valla 
de una residencia. Iba a ver a un 
familiar y le pilló allí el agua; le 
salvó un tractor, tras millones de 
gritos. Su marido estaba conven-
cido que había muerto. 

¿Qué aspectos te han sorprendi-
do más?

Lo que indicaba anteriormen-
te, que son muchos los que han 
salido fortalecidos de esta situa-
ción. Estuve los días posteriores 
a aquel 29 de octubre de 2024 
y todos eran muy pesimistas, 
como no podía ser de otro modo. 

Recuerdo que para ‘Bon dia 
Comunitat Valenciana’ entrevis-
té a la presidenta de empresa-
rios de Catarroja. Me anunció 
que, como máximo, el 10-20% 
de las compañías de todo el 
polígono subsistirían y a día de 

hoy únicamente el 10% no han 
abierto.

¿Hasta dónde habéis llegado?
Hemos visitado todo tipo de 

comercios, bandas de música, 
instalaciones deportivas, infraes-
tructuras varias, ayuntamientos, 
colegios… Es un programa muy 
completo en el que damos visibi-
lidad a la recuperación de todos 
los segmentos; seguiremos con-
tando historias. 

¿Se graba en exteriores?
Absolutamente todo, inclui-

das mis entradillas como presen-
tador. La desgracia sucedió prin-
cipalmente en la calle y ‘Crònica 
de la reconstrucció’ no se podía 
realizar en plató. 

Fue una decisión que se 
tomó desde el primer momento y 
la mayor parte de las entrevistas 
y reportajes son en exteriores, en 
el propio lugar de los hechos.

¿Qué acogida está teniendo?
La de los primeros progra-

mas está siendo espectacular. 
En el estreno, el pasado 14 de 
septiembre, obtuvimos un 5,8%, 
que hoy en día es una cifra enor-
me de audiencia. Fuimos el se-
gundo contenido más visto de la 
cadena, tras los informativos. 

Me hace sentir todavía más 
orgulloso el feed-back, el retorno 
de la gente, que es muy bueno. 
Todos los que han visto el progra-
ma me indican que les ha agra-
dado, tanto compañeros de pro-
fesión como amigos, familiares o 
gente que me ve por la calle.
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«Estoy en Cullera 
cada fin de semana; 
también imparto 
clases en 			 
el Conservatorio 		
de Cagliari»

«Nuestro nivel 
medio es alto, 
mezclando a 
grandes músicos 
profesionales con 
xiquets y amateurs»

«No se trata de 
buscar grandes 
aspiraciones, sino 
de hacer el trabajo 
diario al nivel más 
alto posible»

Fernando Torrecilla

Aunque parezca sorpren-
dente, los sueños infantiles de 
Andrea Gasperin no se centra-
ban en la música, “simplemente 
deseaba ser niño”. Fueron sus 
padres quienes le apuntaron a 
la banda de su pueblo natal, es-
cogiendo la trompeta como ins-
trumento.

“Toqué como profesional -en 
orquestas o conjuntos de jazz-, 
pero bastante temprano opté por 
la dirección”, nos indica en un 
excelente castellano. Se puede 
decir, sin faltar a la verdad, que 
dirigir se ‘comió’ a la trompeta. 

Desde hace tres años es el 
director artístico de la Sociedad 
Ateneu Musical de Cullera, una 
de las más prestigiosas de la 
Comunitat Valenciana. Nos expli-
cará con detalle cómo coordina 
sus funciones en la localidad 
con sus diversas tareas en Italia, 
especialmente en Cagliari (Cer-
deña).

¿Cuáles fueron tus inicios como 
músico?

Comencé en la banda de Be-
lluno, y lo hice con la trompeta, 
de casualidad. Mi anhelo era el 
saxofón, pero cuando acudí el 
primer día el profesor me indicó 
que ya no quedaban plazas de 
ese instrumento. 

¿Hubo un momento específico 
del cambio a director?

No, nuevamente fue por ca-
sualidad, en 2005, la banda pe-
queña de Feltre, un pueblo cer-
cano al mío. Buscaban director 
y a mí se me antojaba, así que 
probé. 

Y te gustó, mucho. 
Sin duda, decidí poco des-

pués apuntarme a un curso de 
dirección, después de conocer 
al maestro José Rafael Pascual 
Vilaplana, Jan Cober -director de 
la Banda Sinfónica Municipal de 
Madrid- y Felix Hauswith, que im-
partía clases en Basilea (Suiza). 
A partir de ahí me fueron sur-

El italiano Andrea Gasperin es el director artístico de la Sociedad Ateneu Musical de Cullera

ENTREVISTA> Andrea Gasperin / Músico (Belluno, Italia, 2-agosto-1982)

«Trabajar en esta banda es un honor»

giendo bolos como director, de 
un modo natural.

¿Cómo la opción de Cullera?
Por nombre por supuesto 

conocía qué representaba el Ate-
neu de Cullera y me comentaron 
que están buscando director: ni 
me lo pensé, estaba muy intere-
sado y así lo manifesté, hacién-
dome con el puesto en octubre 
de 2023. 

Deben ser muchas horas de ae-
ropuerto. 

Trabajo en Cullera casi cada 
fin de semana, aproximadamen-
te de jueves a domingo. Ya en 
Italia soy profesor de música de 
conjuntos para vientos en el Con-
servatorio de Cagliari. 

En Cerdeña estoy tres días 
cada dos semanas, un convenio 
especial que me permite pasar 
siete de cada catorce días en mi 
casa. Todo depende de una bue-
na planificación, pues hay que 
añadir bolos, conciertos y even-
tos varios. 

¿Qué siente tu corazón al tomar 
la batuta?

Soy una persona poética 
cuando es necesario y practica 
si es preciso. Eso del corazón, 
muy poético, se aleja mucho de 
la realidad; claro que hay mo-

mentos emocionantes, pero pri-
ma más el trabajo -durísimo- que 
realizamos con los músicos. 

La poesía y magia de la mú-
sica está, aunque todos estamos 
para desarrollar una labor que 
es sumamente práctica. La emo-
ción regresa en el momento de la 
actuación. 

¿Dirigir una banda de Cullera 
implica responsabilidad?

No solo es dirigir, hay muchos 
más aspectos. Primero de todo 
estar en el Ateneu Musical de 
Cullera es un honor, porque ocu-
pas una plaza de gran prestigio y 
de enorme peso cultural y social. 

Igualmente es una plaza con 
muchas expectativas y siempre 
hay que dar el máximo. Estoy 
muy honrado de estar ahí, sien-

do consciente que cuanto más 
grande es la Sociedad, mayor es 
la exigencia. 

¿Reflejada en el nivel de los mú-
sicos?

Diría que es medianamente 
alto, porque una de las tareas 
más relevantes de una banda 
así es juntar a grandes profesio-
nales con un xiquet que se aca-
ba de incorporar -y hace lo que 
puede- o el músico amateur que 
acude al ensayo tras trabajar 
ocho horas. 

Son gente de un nivel muy 
dispar, que deben colaborar jun-
tos. Por eso me refiero a un nivel 
medio alto, en el que no puedes 
trabajar a mil por hora porque 
dejarías detrás a gran parte de 
los componentes, la mayoría for-

mándose. Igualmente, tampoco 
sé estar a ritmo bajo, porque los 
más potentes se aburrirían. 

Pronto tendrá lugar un acto muy 
especial. 

El Ciclo de Conciertos de In-
vierno, entre diciembre y febrero, 
en el que las dos bandas de la 
localidad celebran un concierto 
cada domingo. Para la Sinfónica 
de nuestra agrupación son tres 
eventos con tres repertorios distin-
tos, lo que supone una gran impli-
cación y reto por parte de todos. 

¿Te da tiempo a estar focalizado 
en algo más?

En Italia soy uno de los fun-
dadores de la ‘Orquestra di Fiati 
Brixiae Harmoniae’, con la que 
brindamos tres o cuatro concier-
tos al año, siempre con reperto-
rios muy interesantes. Comparto 
la dirección con Giulio Piccinelli.

¿A qué más aspiras?
He sido muy afortunado en la 

vida, luchando siempre por mis 
propósitos, que me han llegado 
en el momento justo. Además, 
cuando lo han hecho he tenido 
la suerte de estar preparado. 

No se trata de buscar gran-
des aspiraciones, sino de hacer 
el trabajo diario a un nivel lo más 
alto posible.



«En ‘Amores’ Jesús 
‘Chapi’ improvisa, 
Àngel es más clásico 
y yo intento ser 	
más creativo»

«Pronto 
estrenaremos 
‘Concierto de la 
nada’, un homenaje 
a los que ayudaron 
tras la dana»

«Como seguidores 
del Levante tenemos 
una idiosincrasia 
muy particular, la de 
ir a contracorriente»
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Fernando Torrecilla

Pau Ballester confiesa que 
sus inicios musicales fueron 
muy diferentes a los tradiciona-
les, pues cuando era pequeño 
en València ciudad no había 
bandas de música, “mientras 
ahora, afortunadamente, hay 
cerca de treinta, distribuidas por 
los distintos barrios”. 

La percusión, casera al prin-
cipio, ya le llamaba la atención, 
“mediante cacerolas”. Vivía ade-
más cerca de la Cruz Roja y es-
cuchaba cómo ensayaba la ban-
da de cornetas y tambores: “ese 
sonido se me fue impregnando, 
poco a poco”, indica. 

“Mi madre, una apasiona-
da de la música, me inyectó su 
amor por el violín, instrumento 
que toqué dos años”. Tras for-
marse, la trayectoria de Pau ha 
sido imparable, cofundando el 
grupo ‘Amores’ en 1989 y ejer-
ciendo de speaker del Levante 
UD desde hace treinta tempora-
das. 

¿Cuál fue tu primera banda?
La de Rafelbunyol, con doce 

años. Poco después me pasé a 
Albuixech, también porque su 
director -Pascual Balaguer- era 
percusionista. Se puede decir 
que con él comenzó mi carrera. 

¿Qué te ha proporcionado la 
percusión? 

Es un instrumento que nace 
del alma. Junto a la voz es el 
más antiguo de todos, y tiene 
un componente singular, pues 
el atrevimiento y la creatividad 
va ligado al percusionista. Así es 
mi carácter, también un modo de 
entender la vida.

¿Por eso fundasteis ‘Amores’?
Una vez finalizados mis es-

tudios en el Conservatorio Su-
perior de València me trasladé 
a Würzburg (Alemania), para se-
guir formándome en un posgra-
do. A la vuelta coincidí con los 

El músico Pau Ballester, cofundador de ‘Amores’, es asimismo el speaker del Levante UD desde 1995

ENTREVISTA> Pau Ballester / Músico (València, 3-diciembre-1965)

«La percusión nace del alma, es también 
un modo de entender la vida»

tres compañeros que fundamos 
‘Amores’, en otoño de 1989. 

Los creadores fuimos cuatro 
(Joan Cerveró, Jesús Salvador 
‘Chapi’, Àngel García y yo), aun-
que Joan se desvinculó del grupo 
tres o cuatro años después. So-
mos como un matrimonio, sin ja-
más discutir entre nosotros (ríe): 
nos complementamos unos a los 
otros. 

¿Cada uno está especializado 
en una percusión distinta?

‘Chapi’ hace más improvisa-
ción, Àngel es más clásico y yo, 
amante de la música antigua, 
intento ser más creativo. 

¿Recuerdas algún concierto con 
mayor cariño?

Uf, ¡han sido tantos!, por todo 
el mundo. Hemos estado en tres 
ocasiones en Estados Unidos, en 

la Convención Mundial de Percu-
sión, siendo el primer grupo es-
pañol en ser invitado a ese certa-
men. Asimismo, hemos actuado 
en Argentina, Corea, México… 

Estoy muy satisfecho. Los 
músicos somos muy afortuna-
dos, porque nunca tenemos la 
sensación de estar trabajando, 
sino que hacemos algo que nos 
apasiona. 

¿Tenéis en marcha un nuevo 
proyecto? 

Pronto estrenaremos ‘Con-
cierto de la nada’, en conmemo-
ración de que fuimos de los afec-
tados por la dana, al ubicarse 
nuestro estudio en Llocnou de la 
Corona. Perdimos la mayor parte 
de nuestro material, la historia 
del grupo, el archivo, con más de 
2.000 partituras…

Durante ese concierto no 
emplearemos instrumentos con-
vencionales, debido a que ‘en 
teoría’ no tenemos, lo perdimos 
ese 29 de octubre de 2024. 
Algunos los hemos intentado 
recuperar del fango, otros han 
sido imposible. 

¿Es cierto que será en un coche?
La idea era coger uno de los 

que se llevó la tragedia, pero tu-
vimos que descartarla. Al final un 
escenógrafo nos ha construido 
uno desde cero, una imagen muy 

impactante, pues alberga varios 
de los utensilios que los volunta-
rios utilizaron. El concierto es un 
homenaje a ellos, que tanto nos 
ayudaron. 

¿Colaboras en algún grupo más?
También soy el percusionista 

de ‘Capella dels Minitrers’, lide-
rada por Carles Magraner, desde 
finales de los ochenta. He gra-
bado con ellos más de sesenta 
discos, una barbaridad. 

Hablemos de tu faceta como 
speaker del Levante. 

Surgió por una casualidad. 
Mi hermano tenía un amigo en la 
directiva del club, en un partido 
nadie que se encargaba de la 
megafonía y nos lo propusieron, 
en una liguilla de ascenso. Era la 
temporada 1994-1995 y desde 
entonces soy la voz del Levante. 

El pasado año, después de 
treinta años en el puesto, me hi-
cieron un homenaje precioso en 
el Estadi Ciutat de València. 

¿Crees que la afición granota es 
de las más pasionales?

La nuestra tiene una idiosin-
crasia muy particular, que es la 
de siempre ir contracorriente. 
Ser del Levante es también una 
forma de vida, como menciona-
ba de la percusión, de afrontarla 
con una cierta resiliencia. 

Debemos luchar contra todos 
los elementos, y sobrevivir a ellos. 
Así llevamos 116 años, porque re-
cordemos que somos el club de-
cano de la Comunitat Valenciana. 

¿De qué modo animas? 
Mi estilo es más clásico, im-

primiendo -como el resto de los 
componentes de la entidad- una 
identidad propia, nuestra mayor 
fuerza. Ese sello se lo hemos im-
puesto al estadio, a los aficiona-
dos, y es mi forma de desarrollar 
mi trabajo. 

Te habrá pasado de todo. 
En un partido de Copa contra 

el Tenerife ¡me expulsó el árbitro! 
(ríe), después de hacer una serie 
de aspavientos. Fue hace mu-
chos años, no recuerdo el nom-
bre del colegiado. 

Por último, ¿nos vamos a salvar?
Estoy convencido que sí.

Pau Ballester en el homenaje que el Levante le preparó por sus 30 años de servicio al club.
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«Durante muchos 
años compaginé 
mi labor como 
actor teatral con mi 
trabajo de camarero»

«Para ‘Asesinato 	
en el Orient Express’, 
de reciente estreno, 
tenemos funciones 
hasta octubre 		
de 2026»

«En doblaje 
dispongo de un 
registro joven 	
que me permite 
‘jugar’ y hacer 
mucha animación»

Fernando Torrecilla

El Daniel González actual to-
davía recuerda sus inicios artísti-
cos, siendo un niño, “en el casal 
fallero de mi barrio, donde siem-
pre había play-back y teatro”. Le 
llamaba muchísimo la atención, 
aunque de adolescente optó por 
estudiar Historia. 

“Llegué hasta tercero y en 
ese curso me pregunté si real-
mente deseaba seguir”, cons-
ciente que acabaría dando cla-
ses en un instituto. “Dani, ¿esto 
es lo que quieres?”, no paraba 
de cuestionarme. Dio un giro 
radical y se apuntó a la Escuela 
Superior de Arte Dramático, en 
2001. 

Quizás en el mejor momen-
to de su carrera, actúa en ‘39 
escalones’, una versión cómica 
del clásico de Hitchcock, y ‘Ase-
sinato en el Orient Express’. Asi-
mismo, como actor de doblaje es 
capaz de interpretar cualquier 
registro, sobresaliendo en ani-
mación, en diversas ocasiones 
reconocido. 

¿Cuándo tuviste claro querer ser 
actor?

Desde siempre, y por eso me 
formé como tal. Fue acabar en la 
ESAD y no parar de enlazar un 
proyecto tras otro: me siento muy 
afortunado en ese sentido. 

Sin embargo, durante mu-
chos años tuve que compaginar-
lo con la hostelería; es muy com-
plicado subsistir de la actuación. 

Háblanos de tus obras más re-
levantes. 

‘39 escalones’, una versión 
de la película de Alfred Hitch-
cock, con la singularidad que 
no es de suspense, sino cómi-
ca. Gusta mucho, pues todavía 
estamos de gira por numerosos 
puntos de España.

Recientemente estrenamos 
‘Asesinato en el Orient Express’, 
basado en la novela de Aga-
tha Christie. Hago de Monsieur 
Bouc, el director de la compañía 
de trenes, compartiendo mis es-
cenas con Juanjo Artero, conoci-

El reconocido actor de doblaje Daniel González nos relata qué siente sobre un escenario

ENTREVISTA> Daniel González / Actor teatral y de doblaje (València, 23-junio-1979)

«Nunca hay dos funciones iguales»

do por series como ‘Verano Azul’, 
‘El Comisario’…

¿Está teniendo igualmente éxi-
to?

Muchísimo, tenemos fechas 
casi todos los fines de semana 
hasta octubre de 2026. Es una 
satisfacción ver los teatros lle-
nos, de tantas ciudades. 

¿Qué sensaciones tienes al ac-
tuar?

El escenario está vivo y nun-
ca hay dos funciones iguales, 
porque tú mismo cambias, inclu-
so los días que hacemos doble-
te. No hay miedo escénico, pero 
sí temor que salga todo bien. Al 
terminar y ver el público en pie, 

entregado, es una sensación de 
gratitud enorme. 

Actuar no es como el doblaje, 
donde estás en una sala -a so-
las, acompañado por el director- 
y si hay errores paras para volver 
a registrar el ‘take’, la frase.

¿Los públicos son tan dispares?
Uf, muchísimo. En el Norte, 

por ejemplo, apenas le notas du-
rante la función, no se oye casi ni 
respirar, porque tienen un gran 
respeto hacia lo que están vien-
do. Cuando finalizas, te demues-
tran cuánto les has gustado. 

¿Cómo surgió lo del doblaje?
Hice un curso de cámara en 

el que coincidí con una actriz de 
doblaje, Nina Romero, a la que 
conocía del teatro. Me comentó 
que era docente de una escuela 
en la que se iba a impartir unas 
clases especiales para actores. 

Debido a que siempre me ha-
bía gustado modular la voz -lle-
vando a cabo cursos de canto-, 
quise probar, en 2014. También 
me pareció curioso que el públi-
co pudiera apreciar lo que hago 
con la voz. 

Ahora haces de todo, agudos, 
graves, jóvenes…

Tengo la suerte de disponer 
de un registro joven, porque una 
cosa es la edad de la persona y 
otra la de su voz. Además, como 
me agrada ‘jugar’ mucho con 
ella y tengo buen oído… 

Todo ello me permite conocer 
mejor el instrumento y poder lle-
varlo a límites que de otra forma 
no darías. 

¿Quiénes eran tus ejemplos a 
seguir?

Tenemos muchísimos gran-
des actores de doblaje en nues-
tra ciudad. A muchos los conocía 
por mi faceta como actor, Josep 
Manuel Cassany, Iolanda Muñoz, 
Júlia Sorlí, Mari Giner… 

Mis referentes siempre han 
sido los de València, los que tam-
bién veía en Canal 9, no los que 
había en Madrid o Barcelona. 

¿Cuáles han sido tus papeles 
más relevantes?

He doblado a numerosos di-
bujos animados, con la suerte de 
hacer el protagonista de ‘¡Vete 
ya, unicornio!’ (2018), una pro-
ducción de Disney que se emitía 
a nivel nacional en Canal Panda. 
Ese personaje me dejaba ‘jugar’ 
y lo disfruté muchísimo. 

¿Volviendo a ser de nuevo un 
niño?

Cuando doblas personas rea-
les no puedes ‘jugar’ tanto, pues 
la voz no puede quedar cómica 
si no es precisa. Ya en ficción 
he sido el actor Jack Black en 
valenciano, en los films ‘Bernie’ 
(2011) y ‘La casa del reloj en la 
pared’ (2018). 

¿Por qué el sector del doblaje es 
tan hermético?

No lo veo tan así y la prueba 
es que tras un año formándome 
pude comenzar a hacer algún 
prota. Puede sonar vanidoso, 
pero no tuve la necesidad de ir 
llamando a las puertas. 

Quizás porque eres realmente 
bueno. 

Gracias. Ahora los directores 
de doblaje, al ampliar casting, ya 
no se fían de una muestra que 
les puedas enviar, quieren verte 
en directo.

Daniel González, en la sala de doblaje.



«En un concierto en 
Barcelona Carlinhos 
Brown me fascinó 
por su facilidad para 
movilizarnos a todos»

«‘La Burbuja Teatro’ 
se concibió de un 
modo en el que todos 
íbamos aprendiendo 
de Juan Madli o 
Nilda Varela»

«Hasta que no subía 
al escenario (de sala o 
calle) sentía muchos 
nervios, necesitaba ir 
mucho al aseo»
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Fernando Torrecilla

Teresa Vilanova, todo un refe-
rente, estudió Figurinista, “para 
elaborar trajes de fantasía, por-
que me gustaban los vestuarios 
teatrales”. Siendo muy joven se 
presentó a las compañías exis-
tentes en València, pero ninguna 
quiso contar sus servicios y deci-
dió marchar a Barcelona. 

En la Ciudad Condal trabajó 
para dos grupos (‘La Farándula’ 
y ‘Copihue’), éste último de calle, 
“enamorándome por completo 
de ese tipo de teatro”. De regre-
so a nuestra tierra fundó ‘Tachin 
Tachan’ y seguidamente ‘La Bur-
buja Teatro’, “coincidiendo con 
el Naranjito del Mundial’82”.

¿Qué representó para ti el teatro 
de calle?

Me pareció muy interesante 
que fuera gratuito. Durante ese 
periodo, en Barcelona, vi los pri-
meros intérpretes subidos a zan-
cos, un aspecto que también me 
llamó mucho la atención. 

Igual que un concierto de 
Carlinhos Brown, en plenas Fies-
tas de la Mercè. Me deslumbró, 
sobre todo cuando al final del 
show comenzó a tocar un bom-
bo, movilizándonos a todos. 

¿En ese momento tu vida cam-
bió?

Podría ser, porque al regre-
sar a València le dije a mi íntimo 
amigo Manuel Puchades “¡quie-
ro hacer teatro!” Él también lo 
tenía claro, incluso si debía ir por 
una carreta por los pueblos (ríe). 
Pero nos juntamos varios más y 
fundamos nuestra primera com-
pañía. 

¿’La Burbuja Teatro’?
Primero fuimos ‘Tachin Ta-

chan’, con los que duramos una 
temporada estival. Todavía sin 
centro dramático, contratamos a 
Juan Madli -tristemente fallecido 
en julio- para que fuera nuestro 
maestro. 

Por una serie de desacuerdos 
nos tuvimos que dividir, montan-
do entonces ‘La Burbuja Teatro’, 
en 1982. Estuvimos juntos diez 
años, hasta que nos volvimos a 
fraccionar. 

¿Tan grande llegó a ser?
‘La Burbuja Teatro’ se conci-

bió de un modo en el que todos 
íbamos aprendiendo, de Madli o 
Nilda Varela. También debíamos 
crear la música, el guion, la co-
reografía y el vestuario.

Tiempo después sufrí una se-
paración y otra serie de proble-

Actriz actualmente inactiva, Teresa Vilanova fue una de las fundadoras de la compañía ‘La Burbuja Teatro’

ENTREVISTA> Teresa Vilanova / Actriz y profesora de interpretación (Burjassot, 12-enero-1956)

«Mi gran ilusión ahora es la percusión»

mas, estaba cansada y me quise 
tomar un tiempo.

¿Por eso solo actuáis una vez al 
año?

Los máximos responsables 
ahora de la agrupación, mi hija 
(Paula Mata) y su marido, Ricar-
do Fàbregas, tuvieron mellizos y 
su tiempo es mucho más limita-
do. Además, como decía, yo ya 
me había desvinculado y única-

mente me dedicaba a la direc-
ción y el vestuario. 

¿No echas de menos actuar?
En cierta manera sí, porque 

sobre las tablas sentía que es-
taba en otro mundo. Hasta que 
no subía al escenario -ya fuera 
en sala o en la calle- notaba mu-
chos nervios, tenía necesidad de 
ir constantemente al aseo… 

Pero una vez estoy en el es-
cenario es otra cosa. Me satisfa-
cía, por supuesto, el aplauso del 
público, es muy gratificante. 

Recuérdanos alguna anécdota. 
Me considero una persona 

totalmente agnóstica. Sin em-
bargo, en algunas de las actua-
ciones he rezado el Padre Nues-
tro para que mis compañeros no 
sufrieran ningún percance. 

Había momentos complica-
dos, como deslizamientos por los 
edificios en rápel o una pirotéc-
nica complicada. Jamás tuvimos 
un accidente, así que en cierto 
modo funcionaba. Mi dogma en 
realidad es creer en todos los po-
sibles, sin descartar ninguno. 

¿Cómo ha evolucionado el tea-
tro en estos cuarenta años?

Uff, muchísimo. Lo que real-
mente me fascinaba era el teatro 
de calle, lo extraño muchísimo: 
llegamos a hacer un espectáculo 
cómico denominado ‘El Entierro’, 
vestidos todos de blanco y negro, 
sin zancudos ni pirotecnia, pero 
con una magia muy especial. 

¿Esas funciones eran sorpresi-
vas para el público?

Hemos tenido de todo. Años 
atrás, hasta principios de los 
noventa, eran comunes los fes-
tivales de teatro de calle por las 
ciudades españolas. En Sueca, 
por ejemplo, se llamaba Festival 
de Teatro de Mimo. 

Precisamente, ¿cuáles han sido 
tus obras más relevantes?

De calle debo destacar ‘Mas-
carada medieval’, con la que 
recorrimos numerosas ciudades 
de Europa (Francia, Alemania, 
Países Bajos, Polonia…), igual 
que ‘El Entierro’, ‘Sobre ruedas 
de la carrera’, ‘El Bufón’ o ‘Batu-
cada UHO’. 

No nos hacía falta interpre-
tarlo en otro idioma, porque era 
totalmente visceral, las bajadas 
de rápel que señalaba anterior-
mente. Una vez a un compañero 
le prendió fuego el traje -por un 
fallo pirotécnico- y los asistentes 
aplaudían, sorprendidos. 

Ya de sala, ‘Proçes Ti Ti’, en el 
Rialto, ‘La bruixa pititiesa’, ‘Las 
Merywonders’ y ‘Sueña gallos’, 
para un público más infantil. 

También has dado clases. ¿Qué 
has aprendido de los alumnos?

Ha sido en colegios, funda-
mentalmente, y me enseñaron 
a perder la vergüenza y a ser va-
liente sobre el escenario. La úl-
tima representación dejé que la 
dirigieran ellos mismos. 

Pero la docencia es otra face-
ta que también he abandonado, 
pues lo que ahora me hace ilu-
sión de verdad es la percusión. 

¿Dónde tocas exactamente?
En una batucada que perte-

nece a la Escuela Furia, me chi-
fla. No paro de mejorar, también 
gracias a mi profesor particular, 
Vichent Martínez.
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«En cualquier 
disciplina hay que 
echarle muchas 
horas y estar 
empeñado en ser el 
mejor»

«Junto a Alfredo 
Ferrando realizo 
‘Entrecajasvlc’, un 
podcast surgido tras 
la dana de 2024»

«Antonio Díaz, ‘El 
Mago Pop’, es un 
genio que ha sido 
capaz de reinventar 
la magia»

Fernando Torrecilla

Tenemos la virtud de contar 
con una de las mejores cante-
ras de magos del mundo. A los 
legendarios Juan Tamariz o Pepe 
Carroll le siguieron muchos otros, 
la mayoría de gran calidad, como 
Jorge Blass, Luis Piedrahita o An-
tonio Díaz, ‘El Mago Pop’. 

Nosotros como Comunitat Va-
lenciana no nos quedamos atrás, 
con Jandro y Yunke como máxi-
mos exponentes. O el que les pre-
sentamos en estas líneas, Keko 
Kinzá, especializado en grandes 
ilusiones, shows muy visuales, 
los que nos recuerdan al noven-
tero David Copperfield. 

Pero Keko es mucho más, 
porque se inició en la interpreta-
ción, donde sigue -muchas veces 
acompañado de su inseparable 
Alfredo Ferrando-, es actor de do-
blaje, productor de espectáculos 
y posee un podcast. “No tengo 
más tiempo que los demás, sim-
plemente intento organizarme 
bien”, matiza, sonriente.

¿Cómo te defines?
Soy un artista multidiscipli-

nar, persona sumamente inquie-
ta que desea seguir aprendiendo 
cada día. 

Primero hablemos de la magia. 
Realmente entre en ella por 

casualidad, pues estudié Arte 
Dramático e Imagen y Sonido, me 
agradaba todo lo relacionado con 
la escena. Comencé como actor y 
payaso, muy joven, en la compa-
ñía Saga Producciones.

Nos iniciamos junto a Pepo y 
Quelo, a los que dábamos réplica 
y complementábamos Fredo (Al-
fredo) y Keko, yo mismo.

¿Qué sucedió entonces?
Me surgió la curiosidad de 

la magia, introduciendo trucos 
en los números de payasos. Nos 
separamos en ese ámbito, tuve 
una dolorosa ruptura sentimen-
tal -hace unos veinticinco años- y 
quise refugiarme en la magia. Se 
puede decir que por desamor me 
enamoré de la magia. 

¿Cuál es tu estilo?
Estoy especializado en gran-

des ilusiones, llevando a un nu-
meroso elenco de bailarines. Sin 
embargo, como todos empecé 
con la cartomagia, variando con 
el paso del tiempo. 

David Copperfield y Hans Klok 
son grandes referencias, practi-
can una magia más vistosa, de 
gran formato. En España tene-
mos varios genios en ese senti-

El polifacético Keko Kinzá analiza su trayectoria como mago especializado en grandes ilusiones

ENTREVISTA> Keko Kinzá / Actor, mago y productor de espectáculos (València, 2-abril-1981)

«Buscamos que digan esto es digno de ver»

do, Yunke y, sobre todo, ‘El Mago 
Pop’, quien ha sido capaz de dar 
más visibilidad a la magia. 

¿Tu mejor truco todavía no lo has 
logrado?

¡Espero que no! Poseo efectos 
que me gustaría realizar algún 
día, como puede ser la doble le-
vitación o volar por el escenario, 
pero mi mejor truco es poder lle-

gar a todo haciendo lo que me 
gusta (ríe). 

Los entrenamientos deben ser 
muy exigentes.

En cualquier técnica mágica o 
disciplina artística hay que echar 
muchas horas y estar empeñado 
en ser el mejor, porque si no es 
imposible. La complejidad de los 
grandes shows es poder conci-
liarlo todo, pues además de la 

técnica y ensayo, debes mimeti-
zarte con cinco o seis personas 
que comparten el escenario y los 
efectos de magia. 

Asimismo, hay que ensayar 
una presentación, cómo colocar 
la voz, la posición corporal, de 
qué modo mostrarte frente al pú-
blico, para atraerles… Buscamos 
que a esa magia le rodee un aura 
de espectáculo, para que el públi-
co diga uf, es digno de ver. 

¿Es como un puzle en el que todo 
debe encajar?

A mis espectáculos les llamo 
reloj suizo, porque el engranaje 
es perfecto, en el que los baila-
rines saben exactamente qué 
deben hacer, dónde colocarse; 
los técnicos de luz y sonido igual. 
Somos trece personas en cada 
show.

¿Estás a favor de los que desve-
lan los trucos?

Tengo varios puntos de vista 
al respecto. Por un lado, es un 
poco fastidioso que los desvelen, 
es una pena, pero también crea 
mucha curiosidad hacia aquellos 
que nunca se han interesado en 
la magia. Ahora hay nuevos ma-
gos, gente joven que tiene la in-
quietud de aprender. 

De igual modo, nos empuja a 
ser cada vez mejores, más crea-
tivos, que debamos hacer los 
mismos efectos con técnicas dis-
tintas. Siempre que la magia esté 
visible, es positivo. 

¿Sigues desarrollando tu faceta 
como actor?

Por supuesto, principalmen-
te funciones propias en nuestra 
compañía (Con Ustedes Produc-
ciones) y colaboraciones con 
Saga Producciones. Hace pocos 
meses encarné el papel de Harry 
Houdini en ‘Houdini, historia de 
una leyenda’, narrando la vida 
del célebre escapista de origen 
húngaro. 

Y también doblas. 
Sí, en València he hecho mu-

cha producción turca o anime. 
Pero lo más característico de mi 
faceta como actor de doblaje o 
locutor es para espectáculos en 
directo, en La Warner de Madrid 
o Port Aventura, en Tarragona. 

¿En qué consiste ser productor 
de espectáculos?

Llevamos a cabo shows que 
después comercializamos para 
fiestas de pueblo o giras de tea-
tro. Me refiero a funciones como 
‘Estamos de vuelta’. 

Con ‘De maggle a mago’ esta-
remos en el Teatro La Rambleta 
los días 26 y 27 de diciembre, 
mientras el 2 de enero espera-
mos llenar el Teatro Flumen con 
‘La fiesta de Mickey’. 

Finalmente, ¿tu podcast es de…?
Junto a Alfredo quise montar 

un podcast tras la dana, ‘Entreca-
jasvlc’, sobre las muchas firmas 
artísticas que sufrieron pérdidas 
y seguidamente fueron invisibili-
zadas.



Pau Bretó

Este pasado 15 de septiem-
bre Paterna se volcó en la con-
memoración del centenario de la 
coronación del Santísimo Cristo 
de la Fe y San Vicente Ferrer. 

La efeméride recuerda aque-
lla misma fecha de 1925, en la 
que el cardenal valenciano Juan 
Bautista Benlloch impuso a la 
imagen una diadema como coro-
na patronal. Cien años después 
una multitud volvió a abarrotar 
calles y plazas con similar en-
tusiasmo para no perderse un 
acontecimiento cargado de emo-
ción y memoria compartida.

Colosal mascletà
Durante todo un fin de sema-

na la localidad vivió con intensi-
dad una serie de actos que ponen 
de manifiesto la importancia sim-
bólica del momento. La explana-
da del cohetódromo acogió una 
exposición que repasaba un siglo 
de historia desde aquella coro-
nación, en la Plaza del Pueblo se 
proyectó un documental y se ce-
lebraron vigilias, albaes y dansà. 

El Parc Central acogió la ma-
yor mascletà disparada en la his-
toria de Paterna, mientras que 
la Solemne Misa, oficiada por el 
arzobispo de València, Enrique 
Benavent, ante las puertas del 
ayuntamiento, y la posterior Pro-
cesión, reunieron a centenares 
de vecinos junto a autoridades 
civiles, religiosas y militares.

En ese mismo acto el alcalde, 
Juan Antonio Sagredo, le entregó 
al Cristo su vara de mando requi-
riendo que continúe “guiando y 
velando por todas las familias de 
Paterna con amor a todos sin ex-
cepción”. Una semana después 
el Pleno del Ayuntamiento conce-
día al Cristo la Medalla de Oro de 
la Villa, la máxima distinción que 
otorga la ciudad.

Antiquísima devoción
El fervor que despierta el 

Santísimo Cristo de la Fe en Pa-
terna se pierde en el tiempo. Su 
veneración se ha transmitido de 
generación en generación hasta 
convertirse en una tradición. Lo 
religioso se mezcla con lo cultu-
ral y lo festivo con lo sagrado. Se 
trata de un vínculo que ha acom-
pañado a los paterneros durante 

Con motivo del centenario de la Coronación del Santísimo Cristo de la Fe y San Vicente Ferrer, se evidencia 
su vínculo con el pueblo de Paterna, que se pierde en el tiempo

El Morenet: fe, cultura e identidad

Imagen del Santísimo Cristo de la Fe y San Vicent Ferrer.

siglos, un hilo invisible que une 
a abuelos, padres e hijos y que 
refuerza el sentimiento de comu-
nidad.

Los orígenes de esta devoción 
son difíciles de precisar. Diversos 
estudios, algunos de ellos pre-
sentados a los Juegos Florales, 
apuntan a que la presencia del 
Cristo de la Fe en Paterna se re-

monta varios siglos atrás. Incluso 
se habla de que ya en el siglo 
XV pudo arraigar esta advoca-
ción, en tiempos del arzobispo 
San Juan de Ribera, cuando se 
fomentó la difusión de la fe en 
Cristo en poblaciones con fuerte 
presencia de moriscos. 

Pasto de las llamas
La talla más antigua, cono-

cida como el “Cristo Negre”, era 
de tamaño natural o algo mayor, 
morena y recia, y estaba conside-
rada una gran obra de arte. Fue 
considerada prodigiosa, protec-
tora en momentos de tormentas, 
sequías, epidemias y calamida-
des. Cuentan que en el siglo XIX 

se la sacó en procesión de rogati-
vas ante la mortandad provocada 
por el cólera morbo asiático y ya 
en el siglo XX volvió a salir en ac-
ción de gracias tras la epidemia 
gripal. 

Sin embargo, la historia se 
vio truncada en los albores de 
la Guerra Civil. El 22 de julio de 
1936 la antigua imagen fue arro-
jada a las llamas en la Plaza del 
Pueblo. Pasada la contienda, los 
clavarios responsables de las 
fiestas patronales encargaron al 
escultor José María Ponsoda una 
nueva talla. La imagen actual, 
copia fiel de la desaparecida, fue 
bendecida el 27 de agosto de 
1939 en la parroquia de San Pe-
dro Apóstol.

Un fuego sagrado
Desde entonces el pueblo ha 

sabido mantener vivo el vínculo 
con su Morenet, renovando la 
tradición sin perder su esencia. 
Más allá de la iglesia, la devoción 
al Cristo de la Fe se entrelaza con 
la cultura y las fiestas locales. 
La Cordà, elemento esencial de 
la idiosincrasia paternera, es un 
buen ejemplo: cada año, el fuego 
que enciende la mecha del pasa-
calle de cohetes de lujo, y poste-
riormente de la Cordà, es bende-
cido en presencia del Cristo. 

La cultura del fuego, otra 
seña de identidad del municipio, 
se funde de este modo con la tra-
dición religiosa en un ritual que 
es al mismo tiempo espectáculo, 
rito y afirmación de pertenencia. 

Más que religión
El Cristo también es patrón de 

la Federación de Intercomparsas 
de Moros y Cristianos, un ámbito 
en el que la devoción y la fiesta 
también se dan la mano. La Real 
Cofradía del Santísimo Cristo de 
la Fe y San Vicente Ferrer es quien 
vela por la imagen, garantizando 
que se mantenga viva la tradición 
y que se conserve este legado.

La devoción, como se percibe 
en cada acto multitudinario, tras-
ciende la propia religión y alcanza 
a toda la sociedad paternera. El 
Morenet es patrimonio comparti-
do, expresión de identidad y me-
moria colectiva, un espejo donde 
se reconocen generaciones de ve-
cinos, desde tiempo inmemorial.

Cien años después calles y plazas 
estuvieron abarrotadas para no perderse un 
acontecimiento cargado de emoción

Se concedió al Cristo 
de la Fe la Medalla 
de Oro de la Villa, 
máxima distinción 
de la ciudad

Para los paterneros el Morenet es patrimonio 
compartido, expresión de identidad y memoria 
colectiva
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Alejandro Pla

Dicen que la identidad del 
pueblo se forja por su lengua, 
sus costumbres o su folclore. 
Parte de la identidad valenciana, 
no obstante, viene marcada por 
un tipo de azulejo que durante 
décadas se utilizó en los sue-
los de las viviendas. En boga en 
las primeras décadas del siglo 
pasado, hoy en día los suelos y 
pavimentos de mosaico de Nolla 
se han convertido en tendencia. 
Todo vuelve. Sobre todo si es de 
calidad.

Decoradores y diseñadores 
valencianos lo incorporan en sus 
catálogos como rasgo de exclu-
sividad. Agentes inmobiliarios 
presumen de las viviendas que 
conservan estos suelos a la hora 
de negociar ventas y alquileres. 
El pavimento de Nolla posee una 
historia que se enclava en un 
municipio de l’Horta Nord cuyo 
recorrido y alcance desgranare-
mos en este reportaje: Meliana.

Arquitectura imponente
Si el visitante sale de Valèn-

cia en dirección a Alboraya, al 
poco llegará a Almàssera. Son 
carreteritas estrechas con un 
paisaje cargado de tipismo don-
de los campos de chufa y distin-
tos tipos de hortalizas rodean 
barracas y atraviesan el Barranc 
del Carraixet. En este tránsito 
desde la ciudad el viajero pro-
gresa en l’Horta Nord hasta ver, 
a los lejos, el municipio de Me-
liana. 

Por este camino entre huer-
tos lo primero que se distingue 
es un enorme palacio que anun-
cia que en Meliana se produjo 
un movimiento económico dis-
tinto al de los municipios de al-
rededor. Y esto fue por un veci-
no audaz que cambió el sentido 
agrario e industrial melianense y 
permitiría que su propio apellido 
pasara a la historia del urbanis-
mo y el diseño valenciano.

Nacido en Reus
Miguel Nolla hizo de Meliana 

un antes y un después. Tomás 
Miquel Joseph Nolla Bruget, así 
era su nombre completo, era 
nacido en Reus. Originario de 
una familia de comerciantes tex-
tiles, inició su andadura laboral 
en el negocio familiar, teniendo 
telares hasta 1866. A los veinte 
años se trasladó a València para 
encargarse de una tienda de te-
las familiar en la céntrica calle 
La Paz. 

Era 1835. No tardó en si-
tuarse en la sociedad burguesa 

Originario de Meliana e impulsor de la economía de toda la comarca, el pavimiento de mosaico de Nolla 
experimenta un ‘revival’ entre decoradores e inmobiliarias

El suelo como seña de identidad

Gente llegando a visitar Villa Ivonne, en Meliana.

local. Se casó con Juana Sagre-
ra Guix, hija de una destacada y 
acaudalada familia valenciana, 
lo que le terminaría de asentar 
en lo más alto de la burguesía 
del ‘cap i casal’. Su recorrido 
empresarial y los distintos car-
gos de renombre en la ciudad 
culminarían con el mayor de los 
reconocimientos.

En septiembre de 1871, 
Amadeo I de España acude a 
Meliana para condecorarle con 
la Gran Cruz de Isabel la Cató-
lica, reconociendo su labor y su 
mérito empresarial. Miguel No-
lla vive en València pero se vuel-
ca en Meliana; participa en la 
vida de la parroquia y colabora 
también con otras cercanas, re-
galando por ejemplo los suelos 
de las iglesias. 

Modernismo
La famosa baldosa fue in-

troducida desde Inglaterra por 
Miguel Nolla a mediados del 
siglo XIX y su producción comer-
cial empezó en 1865. Pequeñas 
teselas geométricas de gres for-
maban complejas composicio-
nes a modo de mosaico, por lo 
que es comúnmente conocida 
como mosaico Nolla. Progre-
sivamente se iría revistiendo 
el piso de muchos edificios y 
construcciones del modernismo 

valenciano (también catalán y 
más al sur en Cartagena y La 
Unión).

De características específi-
cas, se trata de una cerámica 
de altas prestaciones, el equi-
valente del gres porcelánico 
actual. Aunque se asemeja a la 
baldosa hidráulica (comparten 
presencia en casas de estilo 
modernista y en ambientes li-
gados al litoral catalán y valen-
ciano), lo cierto es que son ele-
mentos distintos.

¿Es baldosa hidráulica?
La baldosa hidráulica posee 

unas dimensiones muy superio-
res y contiene un dibujo en la 
propia baldosa, de forma que 
muchas veces puede funcionar 
sola creando patrones de dibu-
jos repetidos o bien en combi-
nación con otras formando un 
dibujo mayor.

El mosaico Nolla, por su par-
te, es más menudo y presenta 
una tesela monocromo que per-
mite la formación de patrones y 
dibujos a través de su combina-
ción con otras teselas de tonos 
distintos. A veces la propia tese-
la lleva una incrustación (piezas 
encáusticas) o un dibujo pero 
suele ser mínimo; normalmen-
te a base de triángulos de dos 
tonos.

Cuidar el detalle
Así pues, trabajar con mo-

saico Nolla resulta más costo-
so que con baldosa hidráulica, 
pues hay que ir colocando tese-
la a tesela con cuidado de se-
guir el dibujo correcto, mientras 
que los suelos hidráulicos re-
sultan más sencillos de colocar 
tanto por el tamaño de la baldo-
sa como por el propio dibujo.

Durante las primeras déca-
das, se contaba con sólo nueve 
colores: blanco, beige, gris claro, 
gris medio, marrón, negro, rojo, 
azul y naranja. El verde se utili-
zaba en ocasiones muy excepcio-
nales, siendo un color producido 
bajo pedido. A pesar de ello, el in-
genio de los diseñadores permitía 
crear una infinidad de combina-
ciones. Posteriormente la gama 
cromática se fue ampliando.

Vitrificación
Este mosaico no es una ce-

rámica cualquiera. El procedi-
miento para su obtención pasa 
por utilizar arcillas pulverizadas, 
que una vez mezcladas para ob-
tener el color deseado, se pren-
saban en moldes correspon-
dientes a las diversas formas y 
tamaños de piezas deseados.

Dichas piezas se cocían a 
muy alta temperatura (1250-

1300ºC), lo cual provocaba una 
vitrificación del producto, obte-
niendo así una tesela de gran 
resistencia. Mediante esta téc-
nica se producían en masas pe-
queñas las piezas geométricas 
coloreadas antes señaladas.

Evolución del producto
En una primera etapa, el 

producto obtenido mediante 
este proceso de cocción impor-
tado del Reino Unido se fun-
damentaba básicamente en 
monocromas. No obstante, exis-
tan también algunas piezas lla-
madas encáusticas, las cuales 
constaban de un motivo incrus-
tado, con las que se componían 
mosaicos.

Una curiosidad es el hecho 
de que las teselas de la prime-
ra fase de la empresa (1860-
1920) tengan medidas en pul-
gadas, y no en sistema métrico. 

Tomás Miquel 
Joseph Nolla 
Bruget provenía 
de una familia de 
comerciantes textiles
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Se casó con Juana 
Sagrera Guix, hija 
de una destacada y 
acaudalada familia 
valenciana

Amadeo I acudió 
a Meliana para 
condecorarle con la 
Gran Cruz de Isabel 
la Católica

Pequeñas teselas 
geométricas de gres 
forman complejas 
composiciones a 
modo de mosaico

Utilizar arcillas 
pulverizadas es el 
procedimiento para 
la obtención de este 
tipo de mosaico

En 1920 la empresa 
fue comprada por el 
Conde de Trénor y 
pasó a ser sociedad 
anónima
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Esto se debe al origen inglés 
de esta cerámica, así como de 
la maquinaria utilizada por el 
empresario. Así, la tesela más 
común en los mosaicos origina-
les es el cuadrado de 3,8 cm de 
lado, y su triángulo asociado.

Durante la segunda fase de 
la empresa, correspondiente 
a Mosaico Nolla SA, aparecen 
otros tipos de piezas decora-
das, como las olambrillas o las 
realizadas mediante la técnica 
del ‘transfer’. Se desarrollan 
también piezas especiales para 
esquinas, zócalos, etc.

Decoración
El mosaico Nolla resulta 

muy adecuado en combinación 
con otros materiales compati-
bles como el microcemento, el 
cemento pulido y con otros ele-
mentos originales del espacio, 
como el ladrillo o las vigas vis-
tas, creando espacios de lo más 
interesantes.

De por sí, a la hora de deco-
rar una vivienda puede optar-
se por la creación de dibujos a 
base de patrones continuos que 
llenan el pavimento. A la hora 
de ambientar una vivienda, no 
obstante, también se puede cu-
brir el suelo entero con el mis-
mo dibujo o crear cenefas alre-
dedor para darle una estética 
de alfombra. 

Legado familiar
Desde que la empresa me-

lianense iniciara oficialmente su 
producción en marzo de 1865 
Miguel Nolla estuvo a la cabe-
za de la empresa. A su muerte 
en 1879 sus hijos Miguel y Luis 
proseguirían con el negocio fa-
miliar. Esta etapa se puede de-
finir como la primera fase de la 
empresa.

La empresa sería comprada 
por el Conde de Trénor en 1920. 
Pasaría entonces a convertirse 
en una sociedad anónima. En-
tre los cambios que se operan 
en ese momento podemos des-
tacar el cambio de emplaza-
miento y el cambio de nombre, 
pasando de Hijos de Miguel 
Nolla a Mosaico Nolla SA, se 
trata de la segunda etapa de la 
fábrica.

En el centro
El conjunto fabril original se 

situaba a las afueras de Melia-
na, en medio de la huerta. En 
nueva etapa se reubica en el 

centro del pueblo, junto a las 
vías de ferrocarril. La fábrica 
recibió la visita de gran parte 
de la alta sociedad europea de 
finales del siglo que, tras visitar 
las instalaciones y comprobar 
de primera mano el sistema de 
producción, podían admirar los 
mosaicos colocados en el Pa-
lauet Nolla.

En su periodo de mayor 
desarrollo, trabajaron más de 
1.500 personas en estas ins-
talaciones. Los empleados 
gozaban de unos beneficios 
laborales muy adelantados a 
su tiempo. Así, disfrutaban, en-
tre otras, de medidas sociales 
vanguardistas como reparto 
de beneficios, premios, educa-
ción, etc.

Estética medieval
La arquitectura de las pri-

meras instalaciones, todavía 
muy bien conservadas, se inspi-
ra de los modelos ingleses. Los 
espesos ladrillos, la estética de 

castillo, la organización alrede-
dor del patio, las imponentes 
chimeneas… todo el conjunto 
conforma unos edificios impac-
tantes.

Ya desde los lejos se percibe 
una suerte de fortificación rojiza 
con dos murallas que sobresa-
len rompiendo la línea verde de 
huerta. Es alargada y flanquea 
la carretera que sale de Melia-
na en dirección al gastronómico 
Barri de Roca del que ya habla-
mos en pasados reportajes.

Pequeñas figuras geomé-
tricas, muy elementales reco-
rren de manera discreta una 
continuidad de ladrillos de una 
fábrica típica de las zonas in-
dustriales del Reino Unido. En 
ambos extremos de esta an-
tigua fábrica de forma rectan-
gular varias torres rematan el 
perímetro.

Villa Ivonne
El Palauet Nolla, también 

conocido como Villa Yvonne, 

es un palacete situado en el 
interior de este perímetro amu-
rallado que en tiempos fue la 
fábrica de mosaicos Nolla. For-
mó parte del conjunto fabril de 
la empresa y ha sido objeto de 
numerosas modificaciones. 

Tiene su origen en una al-
quería del siglo XVII. A raíz de la 
desamortización de 1844 fue 
vendida a la familia Sagrera, 
que la utilizó inicialmente como 
casa de campo propia de la 
burguesía valenciana pujante 
de la época. Tras el matrimonio 
de Juana Sagrera con Miguel 
Nolla, se eligió esta ubicación 
como punto de arranque de la 
fábrica.

Zona didáctica
El enlace matrimonial mo-

tivó que el interior y el exterior 
del palacete fueran revestidos 
a poco tarde de mosaicos. Está 
considerado uno de los edi-
ficios más emblemáticos del 
esplendor valenciano de fina-

les del siglo XIX y principios del 
siglo pasado. 

En la década de los años se-
tenta sufrió un triste abandonó 
que, afortunadamente, los últi-
mos años se ha interrumpido 
en un proceso de recuperación. 
Tanto es así que paralelamente 
a las obras exteriores de reha-
bilitación del mismo, donde to-
davía se acumulan escombros, 
descansan andamios y se apila 
material de obra, el interior es 
visitable hoy en día.

Es verdad que en las estan-
cias del palacete todavía exis-
ten zonas de trabajo de recu-
peración, sin embargo buena 
parte del interior de Villa Ivonne 
es visitable. Son numerosos los 
valencianos que aprovechan el 
fin de semana para contemplar 
el revestimiento de Nolla en el 
propio hogar de su fundador. 
Una exposición de cuadros y 
un vídeo explicativo completan 
una vista muy recomendable.

Vista lateral del Palauet Nolla.




